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VI. jarni semestr - ak. rok 2007/2008

seminarizujici — JUDr. Dana Hrabcova, Ph.D.

W

C. sem.

Dat. sem.

Téma

II.

5.3.2008

12. 3. 2008

Vstupni informace a zakladni pojmy a principy
- Pfedmét socialniho dialogu
- Vymezeni pojmu, principy socidlniho dialogu
- Socialné¢ ekonomické optimum, socialni smir
- Pravni, ekonomicky a osobni ramec socidlniho dialogu

I11.

Iv.

19. 03. 2008

26. 03.2008

Pravni ramec socialniho dialogu
- Prameny, upravujici obsah a proces socidlniho dialogu
- Kolektivni vyjednévani jako specifickd forma socidlniho dialogu
- Socialni reprezentace zaméstnancu a jeji subjekty
- Formy participace zaméstnancii na fizeni
- Vztahy mezi zaméstnavatelem a odbory pfi pluralitné ptisobicich
- Tripartitni jednéni, Rada pro dialog socidlnich partneril

VI

2.4.2008

9.4.2008

Kolektivni smlouvy a kolektivni spory
- Podnikov¢ kolektivni smlouvy, kolektivni smlouvy vyssiho stupné
- Vztah mezi PKS a KSVS
- Obsah kolektivnich smluv, tvodni a zavérecna ujednani
- Individudlni a kolektivni spory v pracovnim pravu
- Spory o uzavieni kolektivnich smluv
- Vymahani narokii z kolektivnich smluv
- Rizeni pred zprostiedkovatelem, ¢innost rozhodce
- Stavka avyluka
- Soudni pfezkouméani rozhodnuti rozhodce

VIIL.

VIII.

16. 04. 2008

23. 04. 2008

Osobni ramec socialniho dialogu

- Dovednost, technika a taktika komunikace,

- Verbalni a neverbalni komunikace

- Druhy a metody jednani, vliv metod jednani na vysledky (WIN -
WIN).

IX.

30. 4.2008

7.5.2008

Jak vyjednavat — taktiky a strategie
- Teorie tizené¢ho konfliktu (gradace)
- Empatie, asertivita, feetback ,
- Teorie tymové prace, slozeni tymu, role v tymu
- Féze a struktura vyjednavani

XI.

XII.

14. 5. 2008

21.5.2008

Prakticka aplikace vyjednavacich taktik ve fazich
- Faze ptipravy vyjedndvani
- Pribé¢h vyjednavani
- Zavéry vyjedndvani, postupy a taktiky po uzavieni smlouvy
- Odpovédnost za plnéni zavazkl a kontrola jako nastroj vyjednavani
- Zhodnoceni PVP, kolokvium







