Zadani interim project — FI MUNI —
COSECT

Nazev projektu:

Analyza prechodu licenénitho modelu na SaaS

Popis projektu/problému (1):

Koncept softwaru jako sluzby (SaaS) nabizi zakazniktim jakoz i jeho poskytovatelim mnoho
vyhod. Stavajici koncept poskytovani softwarového produktu jako prodej licence muze takto
znamenat omezeni prilezitosti, které znamenaji ztratu potencialnich klientii. Prace je zamérena

na analyzu, navrhu a realizaci takového prechodu u konkrétni softwarové spolecnosti.

Charakter projektu

Research

Cile projektu:
Analyza proveditelnosti zmény modelu klasického konceptu prodeje licenci software na
yza | ) ptu p )
poskytovani softwaru jako sluzby. Zmapovani obdobnych pripadt realizace jejich vysledki a

optimalizace internich procest softwarové spolecnosti s timto modelem souvisejicich.

Hlavni vystupy projektu:

- Analyza probéhnuvsich transferti na obdobnych pripadech

- Analyza zmény prodejniho modelu produktu z prodeje licenci na poskytovani sluzeb

(SaaS)
- Analyza a navrh zmény internich sluzeb souvisejicich se zménou konceptu zadavatele.

- Pripadna implementace modelu SaaS u zadavatele

Nazev projektu:

Marketingova analyza propagacénich procesii v softwarové spoleénosti.

Charakter projektu

Business



Popis projektu/problému (2):

K nejdulezitéjsim oblastem marketingova komunikace je tizena komunikace smérem od
vyrobce ¢i poskytovatele sluzby k cilové skupiné a jeho zakaznikim. Pri propagact sluzeb a
vyrobk je nutné vychazet z obeenych principt ptani a potreb cilové skupiny a hledat nové a
efektivni propagacni cesty, které by mohly produkt efektivné prosadit. Student si odzkousi

propagaci nového produktu v mezinarodnim meéritku.

Cile projektu

Projekt je zaméren na hledant a praktické vyuziti inovacnich propagacnich cest novych
vyrobkti a sluzeb na poli on-line marketingu. Cilem prace je zmapovani soucasnych
propagac¢nich technik uzivanych v internetovém marketingu z pohledu efektivity se zamétenim
na neobvyklé propagaéni cesty. Soucasli prace je nalezeni optimalnich propagaénich metod

pro definované produkty a sluzby zadavatele a jejich prakticka realizace.

Hlavni vystupy projektu:

- Nalezeni vhodnych propagacnich cest pro softwarovou spoleénost v socialnich sitich

- Analyza dostupnych propagaénich modeli a porovnani nalezenych alternativ z pohledu

ROI (navratnosti investic)

- Vyuziti Guerilla marketingu k propagaci produktii a sluzeb spolec¢nosti v socialnich a

komunitnich sitich.

- Navrh a realizace komunikaéni strategie s vyse uvedenymi prvky a vyhodnocent

vysledkti prvnich etap jeji realizace

Pozadavky na zajemce/studenty

¢ IT marketing jako konic¢ek

*  Schopnost vidét bézné véei jinak
* NadSeni pro socialni sité

* Aktivni a iniciativni pristup

Idealni prilezitost pro studenty, kteti se chtéji v budoucnu zamérit na I'T marketingu a on-line

marketing.

Dalsi informace

Vsechny nabizené pozice obsahuji tyto benefity:



-V pripadé spokojenosti moznost dlouhodobé spoluprace na pozici Marketingového

manazera/analytika u zadavatele.
- Pfima komunikace s TOP managementem firmy
- Prace na velmi zajimavych projektech

- Vynikajici praktické zkusenosti

O spoleénosti COSECT

Spolecnost COSECT" se zamétuje na poskytovani softwarovych produkttt spadajicich do
oblasti IT bezpecnosti a ochrany soukromi. Od roku 2003 vyviji produkt DisCryptor®,
zajistujici ochranu digitalntho soukromi klientti. V roce 2006 byla pro sviyj inovaéni potencial
prijata do prestizniho Technologického inkubatoru, provozovaného Jihomoravskym inovacnim

centrem s.z.p.o.

Garant za COSECT

Ing. Jakub Mahdal,
jakub.mahdal@cosect.net

+420 725 782 901
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