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Cena

Cena je v prostredi trzniho mechanismu nosiCem
ekonomickych informaci. Zpravuje nas napriklad o vysi
nakladu na ziskani uréitého produktu &i sluzby.

Podnik podle cen rozhoduje o svych cilech, o rozvoji
vedle jeho stabilizace zisk, navrat Iinvestic, objem
prodeje a trzni podil.

Spotrebitelé se zase na zaklade cen rozhoduji, co budou
spotrebovavat.

Vyznam ceny v marketingovéem mixu take vyplyva
z faktu, ze je jedinym nastrojem, ktery produkuje prijmy,
ostatni nastroje produkuji naklady.
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UrCcovani ceny v praxi

> Pristup zalozeny na nakladech.

> Pristup zalozeny na konkurenci — vychazi z
bézné trzni ceny a respektuje ceny
konkurence.

> Pristup orientovany na zakaznika — cena se
stanovi na zakladé hodnoty, kterou produktu
priznava spotrebitel.
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Hlediska odrazejici cenu
v pojeti marketingu

» Potrebnost, uziteCnost produktu — nakolik
obecneé produkt odpovida potrebe

zakaznika.

» Hodnota produktu — porovnani
konkrétnich parametru s konkurenci.

» Dostupnost produktu — konkretni reseni
distribuce produktu v podobé prodejni
site.
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» Kupni  (finan€ni) moznosti naseho
zakaznika.
» Cenova strategie nasich konkurentu.

> Vlastni  marketingova  strategie —

predstavuje co chceme na ftrhu, zda
bleskovy uspech nebo dlouhodobou
pusobnost.

» MakrospoleCensky vyznam produkiu -—
odrazi prinos v podobée ekologie, socialni
dostupnosti, ochrany zdravi, apod.
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Pojistne

> V pojistovnictvi sehrava ulohu ceny pojistne,
jako cena za poskytovani pojistné ochrany.

> Sazby pojistneho jsou pojistovnami stanovovany
na zaklade pojistne technickych zasad.

» Zakladni pojistne technickou zasadou, kterou se
z dlouhodobeho hlediska ridi kazda solidni
pojistovna, je zachovani ekonomické rovnovahy
mezi jejimi primy a vydaiji.
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Kalkulace pojistneho

PB=PN+N +Z

> kde PB je brutto pojistné (tarifni pojistné,
které klient plati pojistovne),

> PN je netto pojistne (predstavuje vydaje
na pojistna plneni),

> N Jsou celkové naklady,

> Z |e kalkulovany zisk pojistovny
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Vypocet pojistneho

>V zivotnim pojisteni jsou skodni tabulky
nazyvany umrtnostnimi tabulkami a jsou
konstruovany na zaklade statistickych
udaju o umrtnostni populaci v Ceské
republice, publikovanych  Statistickym
uradem.

» Dulezitym pojistné technickym
parametrem v oblasti zivotnhiho pojisteni je
kalkulovana ,technicka urokova mira“.
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> Pri vypoctu vyse netto pojistného v urazovem,
majetkovém a odpovednostnim pojistéeni, tj. v
nezivotnim pojisténi, se vychazi ze statistickych
podkladu o frekvenci a vysi skod v jednotlivych
druzich pojistéeni.

» Pojistné je diferencovano podle parametru
vyznamné ovlivaujici skodni prubéh. Jsou to
napriklad vek pojisteného, zdravotni stav
pojisteného, stupen zabezpeceni domacnosti a
stavby proti kradezi, druh motoroveho vozidla,
uroven kriminality v dané oblasti, blizkost
vodnich toku nebo vodnich ploch, apod.
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Problemove oblasti v pojistné praxi

» Snaha Kklientu, koupit pojistnou ochranu co
nejlevneji. Tedy zaplatit co nejnizsi pojistne.
Klientum vSak nedochazi, Ze nizka cena
v podobe pojistného, se musi zakonité odrazit

také v nizkém rozsahu pojistné ochrany.

> Cena by meéela také odrazet kvalitu sluzby
poskytovanou zprostredkovateli a komercni
pojistovnou. Za kvalitni sluzbu je dnes klient
ochoten i priplatit. Kvalita sluzby se muze
nasledné vyznamné promitnou do narustu nebo
také poklesu prodeje pojistnych produktu dané
komercni pojistovny.
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