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GLOBALIZACE & INTERNATIONALIZACE

1. Definice globalizace

,Globalizace* je jeden zbézné pouzivanych termint, ktery maji ve svém slovniku
podnikatelé, obchodnici i politici. Jeho vyznam a podstata vSak nejsou ustaleny. Zakladem
slova globalizace je ,,globalni“. Toto slovo mize mit v riznych jazycich rozdilné vyznamy.
Nicméné, neobvykleji toto slovo oznacuje trojrozmérné geometrické téleso. Podle slovniku
Meydan Larousse termin globalni znamena ,,celkové pojaty*. Toto je vyznam piisuzovany
slovu ,,globalni* zapadnimi jazyky. Kromé toho tento termin oznacuje ,homogenitu® ve
francouzstin€. Proto termin oznacuje oboji ,,celkovost® i ,,homogenitu*.

Kdy a vjakém vyznamu byl termin globalizace prvné pouzit neni zcela jednoznacné..
Prestoze soucasny vyznam slova pochazi jiz ze 17. stoleti, tvofi zdklad terminu ,,globalni
vesnice®, ktery pouzil kanadsky profesor sociologie Marshall McLuhanem v knize ,,Vyzkumy
komunikace® v roce 1960. Podle jinych tvrzeni byl termin globalizace poprvé pouzit v
osmdesatych letech dvacatého stoleti na prestiznich americkych univerzitach (Harvard,
Stanford a Columbia) a zde byl také déle popularizovan. Dale se tvrdi, Ze prvni formulace a
predpovédi globalizace byly popsany americkym podnikatelem-ministrem Charlesem Taze
Russellem pomoci terminu ,,korporativni giganti®.

Kniha Ronalda Robertsona s nazvem ,,Globalizace* dala pojmu teoreticky obsah. Termin,
ktery nebyl uzivan v osmdesatych letech, dokonce ani v akademickém prostiedi, zacal byt
hojnéji uzivan jako klic k vysvétleni teorii zabyvajicich se socidlnimi zménami let
devadesatych.

Americky institut obrany definuje globalizaci jako ,,rychlé a plynulé ptfeshranicni prelévani
zbozi, sluzeb, kapitalu (nebo pencz), technologii, myslenek, informaci, kultur a naroda*. S
ohledem na tuto definici zjiStujeme, Zze v procesu globalizace dochdzi k bezprecedentni
ekonomické integraci, rovnéz tak k reformé informacniho systému, a trhy, korporace,
organizace a vykon moci se internacionalizuji ve vEtsi mife.

Ze samotné definice se dovidame, ze termin globalizace zastieSuje mnoho raznych koncepci.
Nelze ho tedy pouzit pouze k oznafeni ekonomickych nebo politickych procesti nebo
celosvétového objemu produkce nebo kapitdlovych toki. Globalizace pokryva proces, ktery
obsahuje vSechny diive zminéné dimenze.

Proto miize mit termin globalizace pro rizné lidi rGzny vyznam. Mize byt odlisné
interpretovan s ohledem na své riizné dimenze, jako napf. ¢as a misto, své rozméry, fetéz
pfic¢in a nésledkl a své perspektivy. Existuji akademické studie o zplisobu pouzivani tohoto
pojmu. V jedné z nich se navrhuje diferencované pouziti pojmu s ohledem na védeckou
disciplinu.

Globalizaci, jejiz praktické dopady jsou rozsahlé, komplexni a protikladné, se tato studie
pokousi analyzovat piedev§im z ekonomickych hledisek s ohledem na kulturni, socialni,
politické a historické charakteristiky.

Zamérem studie je pomoci mladym lidem, ktefi jsou nuceni interpretovat globalizaci, aby
pracovali na svych kariérach a pfipravili se na pracovni zivot. Tato povinnost nutn¢ vede
mladé¢ lidi k uvazovani o globalizaci a internacionalizaci jako o né¢em, co bude utvaret jejich
budoucnost. Zatimco ekonomicky, socidlni a politicky vyvoj v riznych zemich snadno
ovliviiyje firmy, narodni ekonomiky a politick4 opatfeni, nabidka pracovnich mist uz ddvno
prekrocila hranice.

1.1. Chapani globalizace; pohled za oponu

Dnes se prace a kapital prelévaji mezi zemémi a korporacemi v nebyvalém mnozstvi
nebyvalym tempem. Protoze se kapital pteléva, aktivity v oblasti vyroby a sluzeb, komerc¢ni a
technologicky vyvoj ziskavaji mezinarodni charakter. Miliardy dolari mohou byt pfevedeny




jednim jedinym ,.kliknutim®“. V tomto ramci se rozméry a pole pusobnosti konkurence, s niz
jsou podniky konfrontovany, nevyhnutelné méni, podniky se stdvaji mezinarodnimi, aktivity
v oblasti vyroby a sluzeb, stejné tak mezinarodni horizontalni integrace, rostou. Nadnarodni
spole¢nosti (viz ddle MNC) a piimé zahrani¢ni investice se zefektiviiuji v rdmci narodnich
ekonomik. Hranice mezi narodnimi staty se stiraji nebo alesponi ztraceji svou diivejsi rigiditu
a svét se fiti do ekonomické, politické a kulturni integrity.

Tento proces nadéje a transformace ma své historické kofeny a miize byt zpétné vystopovan
az do prvnich obdobi lidské existence. Na druhé strané prevazuje vSeobecna vira, ze proces
globalizace akceleroval po specifickych vyvojovych udélostech, a tudiz mizeme cely proces
globalizace rozdélit do etap s ohledem na né. Jako vysledek zminovanych udélosti a
vyvojovych etap nartistd objem svétového obchodu a tento narist mé ekonomicky, socialni,
politicky a kulturni dopad. Pokud ekonomické aktivity plsobi na kultury, kultury mohou
obcas formovat ekonomické aktivity. Kromé toho pielévani MNC a pfimych zahrani¢nich
investic (viz dale FDI) vyvstane, kdyz je obchod nedostate¢ny nebo neefektivni. Tato zména
nejdiive zasahne globalni ekonomiku a potom cely systém lidskych hodnot a zptisobuje to, ze
se objevuji nové struktury jako vysledek novych formaci.

1.1.1. Historické okolnosti

Jedna z nejoblibenéjSich soucasnych koncepci tvrdi, ze globalizace neni ve skuteCnosti
produktem 20. stoleti. Obchod ma mezinarodni charakter uz od dob, kdy neandrtalsky ¢lovék
obchodoval s pazourkem, a globalizace jako takova je predmétem studia historie uz od
prvnich staleti. Existovala uz dobach, kdy Hedvabna stezka zaéinala v Cin& a dosahovala
hranic Perské fise a rozsifovala se aZ k hranicim Rimské #ise, rovnéz tak v dobach Rimské
tiSe, Perské fiSe a Cinskych dynastii. Dal§im ptikladem je Zlaty vék isldmu. Rand globalni
ekonomika vytvorena muslimskymi kupci a objeviteli, ktera skoncila rozsahlou globalizaci
obili, podnikani, znalosti a technologii ve Starém svéteé, a obdobi Mongolské tise, kdy bylo
dosazeno vétsi integrace podél Hedvabné stezky. Kdyz pak v 16. a 17. stoleti Spanélé a
Portugalci, poté co dosahli Indie, ziskali pfistup prakticky do vSech casti svéta, globalni
integrace pokracovala skrze zvétSovani evropského trhu. Rimska a otomanska fise vytvoily
konzistentni ,,svétovy systém® odpovidajici jejich hegemonii v jimi ,,objeveném* svété a Pax
Romana i Pax Otomana vytvoftily ptiklady globalizace, ktera ,,zasahuje svét a ovlivituje jeho
vyvoj“. K tomu se pak v 19. stoleti pfiddva Pax Britannica znamy jako svétovy poiradek
vytvofeny Britanii. Rozvoj mechanizace v obdobi primyslové revoluce akceleroval
globaliza¢ni proces. Dvé vyznamné svétové valky a nésledné soupeteni mezi Spojenymi staty
americkymi (viz dale USA) a Svazem sovétskych socialistickych republik (viz didle SSSR)
piivedly lidstvo do velmi nebezpecné situace. Nasledné se objevily prvni naznaky toho, ze
misto ,,sily* je tfeba pouZzivat ,,normy*, aby se zmirnilo napéti mezi obéma bloky.

Idea uskutecnéni Konference o bezpecnosti a spolupraci v Evropé (viz dale CSCE) ptisobila
jako iniciator vzniku podobnych norem. Pfijetim helsinského Zavérecného aktu, ktery byl
prvnim krokem konference a ktery odstartoval druhou vlnu globalizace, bylo mezi obéma
bloky dosazeno vseobecné shody v otazkach bezpecnosti, ekonomiky, energie a humanity.
Nasledné doslo k vrcholnym schiizkdm v Bélehradé (1977-78), Madridu (1980-83), Vidni
(1986-89) a Parizi (1990). K tomuto zakladu piibyly jesté vysledky vrcholné schiuzky v
Kodani (1990), Moskevské schlizky o humanitidrnich otazkach (1991), Prazsko-videnské
schizky (1992) a setkani v Helsinkach. ZavéreCny vyznamny piispévek k budovani
snesitelného svéta byl ucinén na zacatku 21. stoleti, kdy byla pfijata rdmcova pravidla o
»demokracii a lidskych pravech® s uplathovanim ,,pIného respektu k lidskym pravam* jako
vysledek vrcholnych schiizek Organizace pro bezpecnost a spolupraci v Evropé (OSCE)
konanych v Lisabonu (1996) a Istanbulu (1999).

V SSSR byly za Gorbacova v roce 1985 akceptovany reformy obdobi ,,perestrojky®, coz v
praxi znamenalo restrukturalizaci planované ekonomiky za ucelem jejiho modifikovani. Byla



dosazena caste¢na demokratizace v oblasti podnikdni. Proces byl zaméfen na snizeni korupce
ve vefejném sektoru pomoci otevienosti a transparentnosti.

Tyto okolnosti zapomenuté mezi zapraSenymi strankami historie ve skuteCnosti vytvofily
infrastrukturu soucasnych obrovskych zmén.

1.1.2. Vyvojové etapy

Postupnd globalizace muize byt rozdélena na mnoho vyvojovych etap ohranic¢enych
kolonizaci, obchodem s otroky, cirkevnimi stavbami v =zahrani¢i, vynélezy v oblasti
velkokapacitni dopravy, industrializaci, stavbou dalnic spojujicich provincie a zemé,
elektrickou a elektronickou infrastrukturou. Na druhé strané¢ Robertson tvrdi, ze globalizace,
ktera je vlastni dnesku, je ve skutecnosti procesem, ktery zacal pied prichodem moderni doby
a kapitalismu. Robertson rozdéluje tento proces na pét ¢asti. Prohlasuje, ze posledni vyvojova
etapa, ktera zacala v roce 1960, je plna nejasnosti.

Vseobecné akceptovana periodizace rozd€luje proces globalizace do tii etap.

Tabulka ¢. 1: Vyvojové etapy globalizace

Fta Prvni etapa Druha etapa Trieti etapa
Py 1490 1890 1990
Nadnarodni  spolecnosti  (70.  léta),
Impulz Rozvoj moteplavby Industrializace a jeji potieby | komunika¢ni reforma (80. léta), vymizeni
konkurence pro Zapad (90. Iéta).
- Zisk a potom vojenska | Evangelizatofi, potom | Kulturné-ideologicky  tucinek, proto
Pribéh e PRI .
okupace objevitelé a nakonec okupace | spontanni ti¢inek na celou zemi
5 Dostat  kiestanstvi  k Bren}en(’) blleho muze, Nejyy§51 ’stupen . c:ylhzgge, ) vladi
Prostredek 5 humanni  mise, rasistické | mezinarodni komunity, “neviditelna ruka
pohanim . . o oy
teorie trhu, globalizace = zainteresovani vSech
ft(l)‘llitsll::a Impéria a kolonizace Narodni staty Regionalni a ekonomickd integrace
Vysledek Kolonialismus Imperialismus Globalizace

Zdroj: Yaman, 2001.

Prvni etapa (1490): Zacala zamoiskymi objevy zapadnich zemi. Po nich nasledovalo
vytvoteni kolonidlnich impérii.

Druha etapa (1890): Druhé rozsitfeni Zapadu zacalo v roce 1870 a bylo institucionalizovdno
v 90. letech 19. stoleti. Technologie pouzivané po primyslové revoluci zplodily nerovnovahu
mezi Zapadem a zbytkem svéta. Tento rozdil byl vysledkem seSikovani zapadnich zemi na
trzich zemi, v nichz primyslova revoluce neprobéhla, vykotistovani zdroji téchto zemi.
Zacal nemilosrdny konkuren¢ni boj, ktery omezil miru zisku. Tato konkurence pievazovala
na firemni Grovni, dokud byla hojnost ptidy a surovin, ale pozdé&ji, kdy volna ptida zacala byt
vzéacna, dorostla na narodni Uroven. Vysledkem rostouci konkurence byly konflikty a prvni
svétova valka.

Svét se v mnoha ohledech zménil po prvni a druhé svétové valce. Téméf vSechny obvyklé
symetrie se zhroutily a ve svété se zacal formovat novy porddek. Prvnimi zhroucenymi a
zménénymi symetriemi byly ty, které predstavovaly diivéjsi ekonomické sily a politické
instituce spojené s témito silami. Kolonie rozptylené po svéte, které byly zdrojem sily
monarchii a impérii, jedna za druhou vyhlasovaly nezavislost a opoustély kolonidlni systém.
Kdyz se politické a ekonomické symetrie zménily, socidlni a kulturni symetrie zmizely;
prazdnd mista pak byla zaplnéna novymi symetriemi. Jednou z nich byly USA a druhou
SSSR. Proto vznikl bipolarni svét se dvéma bloky. Ale béhem druhé svétové valky se objevily

velké zmény. KdyZ byl zni¢en zbytek Evropy, americky primysl zaznamenal zna¢ny rust.

Treti etapa (1990): V poslednich dvou etapach doslo k narGstu nestability. Narostl pocet
nezavislych statli, narostly a akcelerovaly rovnéz konflikty. V rozvojovych zemich dosahl
svého vrcholu pocet konfliktl identity.

Nérodni trhy zapadnich zemi byly nedostatecné; trhy pozadovaly expanzi, aby pak mohly
pojmout cely svét. V tomto procesu nestali proti Zapadu zadni konkurenti podobni t€ém z
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predchozich etap, protoze tfeti etapa sama o sobé byla faktorem, ktery vyvolal rozpad
sovétského bloku. Vysledkem tohoto rozpadu bylo to, Zze Zapad byl ponechan sdm sobé v
procesu dobyvani svéta. Treti etapa byla vyznamnéjsi, rozsahlejsi a rychlejsi nez predchozi
dvé. Hegemonie nadnarodnich spolecnosti ve svétové ekonomice zacala v 70. letech,
komunika¢ni revoluce vytvofend na bazi technologickych vynalezi Zapadu (jako napf.
opticky kabel, komunikaéni satelity, pocitace, internet) zacala v 80. letech a vymizeni
rovnovahy sil na zékladé rozpadu SSSR a preména Evropy v jediné ohnisko sily v 90. letech.
Globalizace se tudizZ stala procesem, ktery nelze zvratit.

1.1.3. Rostouci obchod jako hlavni ¢initel zmén

Celkovy objem svétového obchodu, ktery €inil 380 miliard USD v roce 1950, dosahl v roce
2005 objemu 21,2 triliond USD. Mezi pfi¢inami tak velkého nartstu svétového obchodu
muzeme uvést snizeni cel, obchodni dohody mezi zemémi a regiony, regiondlni integraci,
celkovy rozvoj a snizeni cen technologii v oblasti komunikaci a dopravy, masovou produkci a
produkci ,,just-in-time* a standardizaci obchodovatelného zbozi. Také vSak sblizeni lidskych
potieb a tvorbu novych potieb pro lidstvo, coz muze byt oznaCovano jako ,,novy svétovy
potadek® nebo ,,reaganomika“.

Tabulka €. 2: Objem obchodu se zboZim

Miliardy USD 1995 | 1996 | 1997 | 1998 | 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 2005
Celosvétovs | EXPOrt | 5.163.5| 54013 | 55892 | 54989 | 5709.5 | 64525 | 6,185.6 | 6.485.7 | 7.578.3 | 9.203.1 | 104312
Import | 5283.9| 5,545.1 | 5,738.1 | 5,681.4 | 5,919.6 | 6,724.0 | 6,481.1| 6,739.8 | 7,856.6 | 9,555.6 | 10,783.4
Némecko | EXPOrt 523.5| 524.6| 512.9| 543.8| 543.5| 551.8| 571.6| 6158| 751.6| 909.9 969.9
Import 463.9 | 459.1| 4457| 471.5| 4740| 4972| 486.1| 4903 | 604.6| 7157 773.8
Ceska Export 21.3 222 224 259 26.6 29.1 333 38.5 48.7 69.0 78.2
Republika | ymport 25.1 27.8 27.1 28.3 28.5 32.0 36.3 40.7 517 70.0 76.7
- Export 2.7 34 3.9 3.7 3.0 3.8 4.6 5.5 7.2 9.3 11.8
Import 3.7 4.6 5.6 5.8 4.8 55 6.4 7.7 9.8 12.4 15.5
Turecko | EXPOIt 21.6 232 26.3 27.0 26.6 27.8 313 36.1 473 63.2 73.4
Import 35.7 43.6 48.6 459 40.7 54.5 414 51.6 69.3 97.5 116.6
A Export 584.7| 625.1| 689.2| 682.1| 6958| 781.9| 729.1| 693.1| 7248 8188 904.4
Import 7709 | 822.0| 899.0| 944.4] 1,059.4] 1,259.3| 1,179.2 | 1,200.2 | 1,303.1| 1,525.5| 1,7323

Zdroj: Svétova obchodni organizace, 2006, str. 199-202.

Zatimco celosvétovy nartist obchodu umoznuje spotiebu doméciho zbozi a sluzeb také v
zahranici, zpusobuje prolinani spotiebnich vzorci, kultury, spole€enského zivota a primérné
délky zivota domaci zemé s celym svétem. SpoleCnym jmenovatelem v tomto procesu je fakt,
ze prestoze zemé& dosahuji urcitych exportnich vysledkil, jejich plsobeni na svétovou
ekonomiku se 1isi v zavislosti na proménach jejich podilu v celkovém objemu exportu.
Zkoumame-li celosvétové Udaje o exportu, zjiStujeme pietrvavajici dominanci USA s
vyjimkou let 2004 a 2005. Neni tedy ndhodné, Ze proces globalizace, v némz nartistd objem
obchodu, dostava své pojmenovani ve stejné dob¢ jako amerikanizace.

Porovname-li pomér mezi objemem svétového obchodu a piijmy v letech 1999 (46,63 %) a
2005 (53,84 %), zda se, ze dokonce i v pribéhu tohoto kratkého obdobi svétovy obchod
nariistal vice nez svétové piijmy, coz potvrzuje dilezitost mezinarodniho obchodu a
globalizace. Narustajici proporce obchodu zvySuji jeho dopady na svét a napomahaji
vytvafeni pozitivnich ¢i negativnich ndzorti na samotny problém.

1.1.4. Nadnarodni spole¢nosti jako prenase¢ zmén — teorie nadnarodni spolecnosti
(MNC) a primych zahrani¢nich investic (FDI)
Nadnarodni spole¢nosti jsou firmy, které pfimo investuji a produkuji pfidanou hodnotu ve vic
nez jedné zemi a maji tento proces pod kontrolou. Tyto spole¢nosti mohou preferovat
produkci pfimo na misté prodeje namisto produkce v matefské zemi a exportu vyrobku.



Analyzujeme-li tuto preferenci z hlediska dané zemé nebo z hlediska investi¢nich zdroji a
nikoli ¢isté z firemniho hlediska, narazime na problematiku FDI.

Organizace pro hospodatskou spolupraci a rozvoj (viz ddle OECD) a Mezinarodni ménovy
fond (viz dale IMF) dospély ke vSeobecné definici FDI ve svych spole¢nych studiich. Podle
ni FDI znamena mezinarodni investici v cizi zemi, kterou uskutecni firma se sidlem v urCitém
ekonomickém prostiedi se zamérem vytvortit dlouhodoby obchodni vztah.

1.1.4.1. Teorie nadnarodni spole¢nosti (MNC)

Nadnarodni spole¢nost se stala konceptem, o némz uvazuje cely obchodni svét. Prvni tzv.
nadnarodni spolecnosti byla Holandsko — vychodoindickd spolec¢nost v 17. stoleti. Tato
spoleCnost jako prvni rozdélovala rizika (nebot’ mezinarodni obchod mé znac¢na rizika) a
umoznovala zcela kolektivni vlastnictvi pomoci emitovani akcii, coz je hlavnim impulzem
globalizace.

Moderni nadnéarodni spolecnosti byly pozdéji (v 19. stoleti) zformovany predevsim v Evropé,
obzvlasté v Belgii (Cockeril), Némecku (Bayer), Svycarsku (Nestle), Francii (Michelin) a
Velké Britanii (Lever). Uplatnily FDI strategii, aby tak piekonaly exportni obtize vyplyvajici
z celnich predpist. Cilem nadnarodnich spole€nosti je ziskat kapital tam, kde je nejlevnéji, a
produkovat tam, kde je nejvyssi mira navratnosti investic.

Pocet nadnarodnich spole¢nosti v dneSnim svété a jejich vykonnost rostou paralelné s
procesem globalizace. V roce 2000 existovalo v celém svété vice nez 37.000 takovych
spoleCnosti. Pocet pobocek nebo zastoupeni nadnarodnich spole¢nosti v riznych zemich
dosdhl 450.000. V dusledku toho se objevuji teorie nadnarodni spolecnosti.
Nejvyznamngéj$imi z nich jsou teorie lokace a teorie internacionalizace.

1.1.4.1.1. Teorie lokace

Podle této teorie je lokace produkce urCovana zdroji. Rozhodujicim faktorem pro lokaéni
rozhodnuti jsou naklady na dopravu a obchodni bariéry. Jsou-1i ndklady na dopravu vysoké,
produkce je umisténa do zemé, na jejiz trh vyrobek sméfuje. Jinym divodem pro takovou
relokaci jsou vysoka cla uplatiovana v fadé hostitelskych zemi.

1.1.4.1.2. Teorie internacionalizace

Pii vysvétlovani vyhodnosti internacionalizace nadnarodnich spoleCnosti je zdUraziiovéana
dilezitost transferu technologii. Transfer technologii nardzi na nékteré potize. Pro
potencialniho kupce je obtizné odhadnout skute¢nou hodnotu znalosti. Ty nemohou byt
zabaleny a prodavany tradiénim zplsobem. Je také obtizné chranit prava duSevniho
vlastnictvi. Proto je pro nadnarodni spolecnosti zfizeni nového podniku v cizi zemi ziskové;si
nez prodej technologie jiné firmé.

Druhy pfistup dale posiluje vertikalni integraci. Na piiklad, za ptedpokladu, Zze ob¢
spolecnosti jsou monopoly, cena vstupu pouzitého prvni spolecnosti a produkovaného druhou
bude logicky prvni spolecnosti snizovdna a druhou zvySovana. Tudiz bude existovat nesoulad
mezi obéma spolecnostmi. Mimo to se mohou objevit problémy s koordinaci kvtili nesouladu
mezi nabidkou a poptavkou obou spolec¢nosti. Cenova nestabilita znamena vysokou miru
rizika pro ob& spolecnosti. V piipadé vertikalni integrace obou spole¢nosti problémy zmizi
nebo bude dopad zmirnén.

1.1.4.2. Teorie primych zahrani¢nich investic (FDI)
Piimé zahrani¢ni investice zacaly byt analyzovany, protoze ¢aste¢né nahrazuji a zastupuji trh,
a to vzhledem ke svému dopadu na matetfskou i cizi zem¢. Tyto analyzy vychazeji z teorii,
které lze kategorizovat s ohledem na jejich zaméteni, ekonomickou teorii a predpokladané
dopady.



Do hlavniho proudu teorii FDI, tykajicich se nedokonalé soutéze, patii teorie zivotniho cyklu
produktu, teorie internacionalizace a eklektické paradigma. Vedle téchto hlavnich teorii
existuji pomocné teorie.

Prestoze zadna z téchto teorii dostate¢né¢ nevysvétluje veskeré prelévani FDI, kazdd z nich
vyznamnym zpisobem pfispiva k vysvétleni tohoto jevu.

1.1.4.2.1. Teorie Zivotniho cyklu produktu

Teorie vysvétluje mezindrodni produkci, coz neoklasicka trzni teorie necini. V rdmci
ekonomické literatury se teorie stdva zndmou po opublikovani Vernonovy prace
»Mezinarodni investice a mezindrodni obchod v produkénim cyklu” (International Investment
and International Trade in the Product Cycle, 1966).

Diagram ¢. 1: Teorie Zivotniho cyklu produktu
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A
Faze 1 Faze 2 Faze 3 Faze 4 Faze 5
Konzumace
Export Import } Inovace
/ Produkce
7/
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Zdroj: [Pievzato z http://people.hofstra.edu/geotrans/eng/ch5en/conc5en/img/productlifecycle.gif],
(zptistupnéno 04.02.2008).

Podle teorie se inovace objevi na nenasycenych trzich, kde prijem per capita a kupni sila jsou
vysoké vzhledem k prodeji drahych vyrobkd obsahujicich inovace, a tudiz naklady na
vyzkum a vyvoj jsou niz$i. Navic, na takovych trzich probihd komunikace mezi vyrobci a
konzumenty na vyspélé Urovni. Tudiz trhy, na nichz neni tlak na zpétnou vazbu, jsou od

samého pocatku vhodné k umisténi produkce.

Poté, co zacne byt vyrobek produkovan na takovém trhu, roste po ném poptavka a produkt je
standardizovan. Narustajici standardizace nezastavi proces diferenciace vyroby, naopak
narustajici konkurence tla¢i na specializaci (napf. pfesun od vyroby unifikovanych
radiopfijimact k produkei stolnich radiopfijimact, autoradii a mobilnich radiopiijimaci).
Rostouci produkce ovliviiuje vybér mist vhodnych k jejimu umisténi. Se standardizaci
produktu je soucasné standardizovana také samotna vyroba a potieba elasticity klesa, zatimco
produkéni néklady se stavaji dilezitymi. Naristajici dilezitost ndkladd vyvolava otazku, zda
presunovat produkci do nizkonakladovych oblasti, nebo ne. Tato volba je realizovana na
zaklad¢é porovnéani nékladii v hostitelské a matetské zemi spolec¢né s naklady na dopravu do
hostitelské zemé. Nasledné se pak produkce presouva z vysokondkladové matetské zemé do
relativné nizkondkladové rozvojové zeme.

Zpocatku matefskd zemé produkuje a uplatituje produkt na trhu pouze v domacim méfitku,
poté zacina vyrobek exportovat a nakonec presouva produkei do jinych zemi.

Ptestoze teorie vyrobniho cyklu znamena zasadni ptispévek k vysvétlenim pielévani ptimych
zahrani¢nich investic, nemuze byt pouZzita k hledani jejich zdroji. Kromé toho je teorie casto
kritizovana, protoze jejim slabym mistem jsou piipady tzv. kratkého zivotniho cyklu
produktu. Ztraci dilezitost v soucasné ekonomické struktufe, nebot’ vétSina inovaci je
dosahovéana nadnarodnimi spole¢nostmi.



1.1.4.2.2. Teorie internacionalizace

Teorie internacionalizace se pokousi vysvétlit, zda nadnarodni spolecnosti pouzivaji
leasingové nebo licencni metody pii prodeji svych vyrobkil v zahrani¢i nebo zda produkuji
pfimo v zahrani¢i s vyuzitim piimych zahrani¢nich investic namisto exportu domaci
produkce.

Teorie je zaloZena na studii Buckleyho a Cassona z roku 1976. Podle této teorie firmy
maximalizuji své zisky v podminkach nedokonalé soutéze. Jestlize:

* jsou naklady na dopravu vysoké a vznikaji obchodni bariéry,

* je zde problém neadekvéatnich informaci o zahrani¢nich trzich,

* vznikd informac¢ni asymetrie mezi kupujicim a prodédvajicim,

* jsou nepfiznive narUstajici transak¢ni naklady,
pak firma zvoli cestu internacionalizace a pifimych zahrani¢nich investic. Firmy tim tudiz
zabranuji zpozdénim, smlouvani o cenach a nejasnostem v jednani se zdkazniky, a také
vyuzivaji pfilezitosti, jak minimalizovat neptiznivy vliv statni regulace pomoci stanoveni
vnitropodnikovych cen a cenové diferenciace mezi riiznymi trhy.

1.1.4.2.3. Paradigma OLI (Eklektické paradigma)
Tato teorie ma nejveétsi vyznam mezi teoriemi piimych zahrani¢nich investic. Dunnig ji

vvvvvv

Podle Dunninga je produkce firmy v zahrani¢i zavisla na nasledujicich podminkéch:

1. Firma musi mit hmotna i nehmotna aktiva a dostatek schopnosti, aby mohl konkurovat
domdacim firmam hostitelské zemé, které maji znalosti a zkuSenosti tykajici se mistniho trhu.
2. Vyhody vyuzité v hostitelské zemi musi firmé zajiStovat vyssi ziskovost, nez jaké by
doséahla doméaci produkci a naslednym exportem.

3. Pouzivani pfimych zahrani¢nich investic musi byt ziskovéjsi nez prodej, leasing nebo
poskytovani licenci.

Tyto vyhodné podminky Dunningem oznac¢ované zkratkou OLI se tykaji vlastnictvi (O =
ownership), lokace (L = location) a internacionalizace (I = internationalization).

Vlastnické vyhody muze byt dosazeno skrze prednostni vlastnictvi zisk pfinasejiciho majetku
(patenty, obchodni tajemstvi nebo ochranné znamky) a kontrolu, sice oddélenych, ale
souvisejicich aktivit firmou (velkovyroba a soucinnost, difize geografickych rizik a
mezinarodni arbitraz).

Lokac¢ni vyhody souvisi s nadvladou jedné vyrobni metody v hostitelské zemi, s vysokymi
naklady na dopravu, s levnou pracovni silou, s blizkosti zdkaznikii, mistni imagi firmy a
obchodnimi pozadavky cizich vlad.

Za internacionaliza¢ni vyhody se povazuji ty, které jsou zpiisobovany nedokonalou soutézi.

Tato teorie, pfestoze ma Sirs$i zabér nez ostatni, byva casto kritizovana. Prvni ¢ast kritiky se
tyka klesajiciho vyznamu proménnych, protoze jsou neméfitelné. Druha ¢ast kritiky tvrdi, ze
teorie je statickd a nedokdze vysvétlit trajektorie a procesy ve firmach v prubéhu
internacionalizace. Néktefi teorii oznacuji za vyhradné mikroekonomickou a dokonce tvrdi,
ze se nelisi od teorie internacionalizace.

1.1.4.2.4. Ostatni teorie
Prestoze tyto teorie nejsou tak populdrni jako ty, které pfedstavuji hlavni proud, vyznamné
prispivaji k jejich dal§imu rozvoji.
Cavesova ekonomie: Podle Cavese, chce-li firma investovat horizontaln¢ (produkce stejného
produktu v jiné lokalit€), jeji majetek musi pfekonat vyhody domaécich firem hostitelské zemé
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vyplyvajici z jejich trvalého umisténi, a firma by se méla rozhodnout, zda pfima zahrani¢ni
investice bude ziskov¢jsi nez export nebo prodej licence.

Caves se domniva, Ze pro rozhodovani o pfimych zahrani¢nich investicich jsou dilezité
nasledujici faktory:

* Produktova diferenciace (je formovana subjektivnimi variantami malych fyzickych
modifikaci, znackou, reklamou, marketingovymi strategiemi a rozdily mezi doplitkovymi
produkty; a je udrZovdna pomoci vlastnickych prav a limitou vysokych néakladd, kterd
vyrobky chrani pred napodobovanim).

* Oligopolni struktura trhu

* Organiza¢ni dovednosti

* Néklady na dopravu a cla

e  Vyzkum a vyvoj

* Rozhodnuti pro vertikdlni pfimou zahrani¢ni investici (produkce, jejichz kazda ¢ast
muze byt vyrobena v riznych lokalitdch a nasledné sestavena) je pfijato po urceni optimalni
urovné vertikalni integrace.

Teorie oligopolistické reakce: Podle Knickerbockerovy ,,teorie oligopolistické reakce* jedna
firma investuje, aby v dané zemi zvysila sviij podil na trhu. Hned poté ostatni soupefici
oligopolistické firmy investuji v téze zemi, aby svilj podil na trhu neztratily. Tento zplsob
investovani je rovnéZ znam pod nazvem ,,Follow-the-leader (Nasleduj prvniho). Mimo to
firmy takto zabrafiuji nejasnostem a riziklim, pockaji si na investici nejsilnéjsi firmy a na jeji
nasledky a posléze samy investuji. Takto byva vyse zminéna teorie zdlivodiovana.

Vv

Hymerova a Kindlebergerova teorie: Nejdulezit¢jSim piispévkem Hymerovy doktorské
prace (dokoncena 1960) k teorii pfimych zahrani¢nich investic je to, Ze vysvétluje, pro¢
nadnarodni spole¢nosti pfevadi mezi zemémi meziprodukty jako napft. znalosti a technologie.
Hymer rozliSuje dva typy délby prace. Konstatuje, ze délba prace mezi firmami je
kontrolovana trhem, a je tudiz pfedmétem zkouméni teorie mezindrodniho trhu a
vnitropodnikova délba prace je kontrolovana podnikateli.

Hymer a jeho ucitel Kindleberger se spiSe zamétuji na specifika firem. Nadvlada zahrani¢nich
firem se projevuje jako schopnost najit levny kapital, marketingové zkuSenosti, privilegovany
pristup na nékteré trhy, patentovana nebo neobchodovatelna technologie, manazerska
vykonnost, velkovyroba. Hymer a Kindleberger nedokazi ptesné vysvétlit pro¢ u firmy s
témito vyhodami pievazuji pfimé zahrani¢ni investice namisto exportu nebo leasingu. Jejich
teorie tudiz zistavd pouze voditkem k pochopeni jinych teorii. Na druhé strané ovSem
vSechny pozd¢ji vydané studie navazuji na Hymerovy ndzory.

1.2. Ruby a lice globalizace
Ekonomické globalizace mtlize byt charakterizovana ¢tyfmi hlavnimi proudy. Jsou to:

e Prelévani zbozi a sluzeb,

» Ptelévani prace a pracovnich sil,

* Prelévani kapitalu

* Prelévani technologii.
Ekonomické ucinky globalizace jsou dokonce extenzivni. Vlastnosti tohoto procesu v ramci
ekonomiky jsou nasledujici:

1. zména konzumnich zvyklosti a chovani podporuje dals§i konzum,

2. rozmér se posouva od narodniho k mezinarodnimu, a to pfedevSim v produkci,
distribuci, spotiebé a marketingu zdroju,

3. rozvoj informacnich a komunikac¢nich technologii (ICT),

4. wvyuziti Spickovych technologii v produkei zboZi a sluzeb,

konec bipolarniho systému dvou velkych bloka (socialismus a liberalismus) po

rozpadu SSSR,

e
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6. globalni zmény,
7. vytvoreni elastického, dynamického, flexibilniho a rychle se rozvijejiciho prostiedi a
trhu,
8. rychly vyvoj technologii; digitalizace trhu a ekonomiky,
9. nartstajici konkurence,
10. narust ,,neznamého*
11.nartist aktivit v oblasti vyzkumu a vyvoje, inovaci, ekonomické dynamiky,
technologickych inovact,
12. dilezité zmény v oblasti lidskych zdroji,
13. liberalizace trhu.
Hlavni dopady globalizace jsou oznacovany ndzvy zkracovani vzdalenosti, konec narodniho
statu, hegemonie vyzkumu a vyvoje, kulturni eroze a glokalizace.

1.2.1. ZKkracovani vzdalenosti

Vzdalenost mize vytvofit bariéru proti bezpecné, v€asné dopravé zbozi s pfijatelnou cenou.
Obchodovani se zbozim a sluzbami se stalo uskutecnitelnym kvili technologickému vyvoji a
obchodnim dohodam, které vedly ke sniZzeni nebo zruSeni cel. V pribchu tohoto procesu
klesly ceny mezinarodni dopravy o 50 %, letecké dopravy o 80 % a transatlantickych
telefonnich hovorti 0 99 %, coz sehralo kli¢ovou roli. Diky tomuto procesu miize byt modul
vytistény v Némecku odeslan do kteréhokoli mista na svété béhem dvou dnil. Internetovy
ptenos dokonce eliminuje toto dvoudenni zpozdéni.

Diagram €. 2: Porovnani ekonomickych aktivit s rokem 2003
Jednodenni doprava v r. 2003:

1971 _ Mezinarodni telefonni hovory
1975 - Letecka doprava
1984 -/[obilni telefony - hovory
1992 - E-maily

1998 I SMS

Zdroj: Svétova banka a Technicka univerzita, Istanbul

Jak muzeme vidét z Diagramu €. 2, v roce 2003 byl za jeden den uskutecnén stejny pocet
mezinarodnich hovorl jako za cely rok 1971. Totéz se tyka letecké dopravy v roce 1975,
hovorh z mobilnich telefonti v roce 1984, e-mailt v roce 1992 a SMS zprav v roce 1998.

Dalsim prostiedkem zplisobujicim zkracovani vzdalenosti je rozptylovani produkce po svéte.
Soucasné nadnarodni spole¢nosti rozsifily svou produkci do vSech &asti svéta pomoci
ptimych zahrani¢nich investic. Napf. japonsky automobil mize byt vyrabén v Turecku. Tento
obrat v podstaté znamena ukonceni produkce a nasledného exportu tohoto automobilu do
Turecka.

1.2.2. Zanik narodniho statu

Prestoze debata o ucincich globalizace na narodni stat trva jiz od sedmdesatych let,
pfedpovédi do budoucna se mohou liSit. Nékteré z nich akceptuji existenci ekonomické
globalizace a tvrdi, Ze narodni stat prezije ve své stavajici formé. Robertsonovo skloubeni
»soubéznosti rozdili“ v globalizaci neznamend zanedbavani modernich kotfent globalizace,
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protoze koncepce jako napf. narodni stat, individuum, univerzalita jsou komponenty
globalizace a pfeziji ve vzajemné interakci. Robertsonova interpretace narodniho statu tvrdi,
ze se nelze domnivat, ze organizovana spolecnost a predevsim stat stoji pied svym zanikem.
Naopak, protoZe vyvoj moderniho statu zavisi na vztazich mezi staty, definice stitu se stava
vice patrnou v procesu globalizace. Jinymi slovy, globalizace zvySuje mistni povédomi a

upeviyje ,,sebeuvédoméni* namisto eliminace narodniho statu.

Se zbotenim Berlinské zdi se ideologicky boj zastavil a vzrostla zavislost rozvojovych a
postsocialistickych zemi na Zapadu. To ma zna¢ny dopad na zemé s velkym zahrani¢nim
dluhem, jako napt. Turecko, a vétSinou limituje funkce narodniho statu v ekonomické oblasti.
Narodni stat, ktery nedosahl ekonomického rtstu, ¢eli problémim s rozdélovanim dichodu,
s udrZzenim socidlniho statu, s technologickymi inovacemi a s neuspokojovanim zékladnich
potieb spolecnosti, jako jsou napf. vzdélani, vyziva, zdravi a demokracie. Ve stru¢nosti,
narodni stat ztraci svou zékladni funkci a uplatiiovani jeho funkce ndrodni integrity je
rizikové. V tomto ramci je povinen chopit se ekonomické globaliza¢ni politiky a podporovat
ji.

Struktury jako Evropské unie (EU) se snazi feSit ekonomické a politické problémy narodnich
statll, které se vzdavaji ¢asti své hegemonie. V tomto ramci mize byt uplatiiovano oboji, at’
uz zmizeni narodnich statl nebo podpora jejich existence v rozvinuté forme.

1.2.3. Hegemonie vyzkumu a vyvoje

Investice do znalosti vytvaieji zdkladnu pro inovace a technologicky vyvoj. Tyto investice,
které miizeme pométovat vyzkumem a vyvojem, softwarem a vydaji na vzdélani, rostou ve
vétSin€ zemi OECD. Dnesni rozvojové zemé vykazuji vyznamny nartist vydaji na vyzkum a
vyvoj. Na piiklad v roce 2005 byla Cina s primérnym roénim nartistem 18 % od roku 2000 na
ttetim misté za USA a Japonskem.

Tabulka €. 3: Celkové vydaje na vyzkum a vyvoj v % HDP

1981 | 1985 | 1990 | 1993 | 1995 | 1997 | 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005
USA 234 2.775] 2.65| 2.52| 251 | 2.58| 2.66| 2.74| 2.76| 2.66| 2.66| 2.58| 2.62
Némecko 235| 2.60] 2.61| 2.28| 2.19| 2.24| 240| 245]| 246| 2.49| 2.52| 249 2.46
Ceska rep. === - — 1.14] 095] 1.08]| 1.14| 1.21| 1.20| 1.20] 1.25] 1.26| 1.42
Cina === === - 0.70| 0.57] 0.64| 0.76| 090| 0.95| 1.07] 1.13] 1.23| 1.34
Japonsko 2.14| 2.58| 2.81| 2.65| 2.71| 2.87| 3.02| 3.04| 3.12| 3.17| 3.20| 3.17| 3.33
Turecko == == 032] 044] 038] 049| 0.63] 0.64| 0.72] 0.66| 0.61| 0.67| ---

Zdroj: [Pfevzato z http://foustat.nifustep.no/nifu/?language=en], (Zptistupnéno 13.03.2008).

V tabulce ¢. 3 mizeme vidé€t, Ze rozvojové zemé vykazuji vysoky pomér mezi vyzkumem a
vyvojem a HDP. VSechny zem¢ usilujici o dal$i rozvoj by tento pomér mély navysit. Zemé,
které toho docili, porostou rychle.

Tabulka €. 4: Technologicka transformace

1700 - 1900 1900 - 2000 2000 - ...
Ekonomika Zem&delstvi Vyroba Informace
Technologie Pluh Stroj Pocitac
Vystup Potraviny Zbozi Informace
Zdroj Puda Kapital Znalost
Jednotka Rodina Firma Sit’
Energie Svaly Fosilni paliva Mozek
Konkurence Mistni Nérodni Globalni
Vzdélani: Primitivni Procedury Nazor
*Pozadavky Minimalni Znamenity Kontinuita
*Zaméreni "Co?" "Jak?" "Pro¢?"
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Zkoumame-li tabulku €. 4, zjistime, Ze dnesni ekonomické aktivity jsou zavislé na vyrobnich
faktorech jako napt. informace, pocitace, znalosti, sit¢ a inteligence a Ze jich muze byt
dosazeno pomoci vyzkumu a vyvoje.

Vysledek investic do vyzkumu a vyvoje se odrazi zejména v mnozstvi patentd.

Problémem je vztah mezi vynélezy a jejich transformaci do ekonomickych aktivit. Vynalez
Tetra Paku ve Svédsku, turba ve firm¢ Saab, dialyzy, dynamitu, vatfice a lednicky a jejich
transformace do ekonomickych aktivit jsou dobrymi ptiklady vyse zminiovaného vztahu.

Dnes lze hovotit o nové fazi globalizace vyzkumu a vyvoje. Nariistajici investice do téchto
oblasti jako vysledek zvySené elasticity mezinarodnich védeckovyzkumnych projektd,
posilovani prava dusevniho vlastnictvi nebo zdanéni védeckovyzkumnych aktivit a dilezité
politické zmény podporuji vySe zminénou tendenci. V letech 1995-2005 se ztrojnasobil pocet
védeckych publikaci vytvorenych na mezinarodni platformé. Mira mezindrodni spoluprace na
vynalezech se zdvojnésobila (ze 4 % v letech 1991-3 na 7 % v letech 2001-3). Od zacatku
90. let se podil vynéalezi v mezinarodnim vlastnictvi na celkovém mnozstvi vynalezl zvysil
z11%na 16 %.

Internacionalizace v oblasti vyzkumu je podporovana celkovymi investicnimi modely
nadnarodnich spole¢nosti. Vice nez 16 % procent celkovych vydaji na vyzkum a vyvoj v
primyslu v zemich OECD v roce 2004 (bylo to jen 12 % v roce 1993) je tvofeno vyzkumem a
vyvojem provadénym domécimi a cizimi pobockami, nicméné, ve vétsiné zemi pobocky pod
kontrolou zahrani¢nich investort provadéji vyzkum a vyvoj intenzivnéji nez domaci firmy.
Ptestoze vydaje na vyzkum a vyvoj per capita jsou v riznych zemich znacné odlisné, ve vSech
ptipadech stoupaji. Dulezitym ukazatelem tohoto nartstu je pocet lidi pracujicich v oblasti
vyzkumu a vyvoje.

1.2.4. Kulturni eroze

Globalizaéni proces simultanné pfispivé ke dvéma riznym kulturnim skute¢nostem. Prvni z
nich je dosazeni krajniho limitu ,urcité kultury”. Timto krajnim limitem je zemckoule.
Vsechny heterogenni kultury se rozpousti v ptrevazujici kultuie, ktera pokryva cely svét.
Druhd skutec¢nost se vztahuje k ,,zuZzovani kultur. Rizné kultury se ptelévaji ze strany na
stranu bez jakéhokoli organiza¢niho principu. Komplexni pole kultury zahrnujici vice a vice
kulturnich proudti tak vytvafi druhy stupeil globalizace kultury. Proto jsou zde dilezité
odchylky v uc¢incich globalizace na kulturu.

Nekteti intelektualové, jako napt. John Meyer a Daniel Bell, véfi, ze globalizace piinasi
integraci. Kulturni globalizace tvaruje lokalni kultury. K oznaceni této situace byva pouzivan
termin ,,McDonaldizace”. V podstat¢ to znamena podobnost Zivotnich styla, kulturnich
symboll a chovani. Na ptiklad lidé od Némecka po Indii, od Singapuru po Brazilii sleduji
stejné serialy (Dallas), nosi obleCeni stejné znacky (Levi’s) a koufi stejné cigarety (Marlboro).
Marshall McLuhan se svoji koncepci ,,globalni vesnice® a Ohmae se svoji ,,mezinarodni
civilizaci* jasn€ oznacuji formovani globalni kultury.

Tato podobnost zcela jist¢ neznamend zavislost lokdlnich kultur na kultuie globalni. Lokalni
kultury maji moZnost interpretovat globalni kulturu a nové¢ ji definovat ve svém autentickém
specifickém ramci. V tomto ramci mnozi filozofové, od Giddense po Friedmana, od
Robertsona po Coxe, odmitaji moznost, ze globalizace vytvoii kombinaci vSech spole¢nosti v
ramci jednoho jediného ekonomického, politického a kulturniho svazku (kulturni integrace).
Anthony Smith prohlasuje, ze ,,globalni kultura® je problematicka. Podle n¢ho je ,,globalni
kultura® jako takovd nemoznd, protoze termin sam o sob¢ oznacuje pluralitu.

Vezmeme-li do Gvahy internet, satelity a mobilni komunikaci a také fakt, ze Mezinarodni
olympijsky vybor ma vice ¢leni nez Organizace spojenych naroda, mizeme fici, ze kulturni
globalizace se $ifi rychleji nez jeji ekonomickéd forma. Tento proces zpusobuje dvoji efekt;
jak rozpousténi lokdlnich kultur v kultufe globalni, tak také obohacovani globalni kultury
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kulturami lokdlnimi. Zatimco niceni lokalni kultury kulturou globéalni se objevuje velmi
snadno a spontann¢ diky technologii, komunikaci a interakci, produkce lokéalnich kultur a
jejich prispivani ke globalni kultuie predstavuje proces, ktery vyzaduje Gsili a musi byt fizen.

1.2.5. Glokalizace

Termin glokalizace vznikd kombinaci termint ,,globalni* a ,,lokalni“. Termin v podstaté
znamena ,,vytvotreni zbozi a sluzeb ptizplsobenych k dodani na globélni trhy a soucasné
odpovidajicich mistnim hodnotadm®.

Fakt, ze existuje pfimy vztah mezi terminy globalizace a lokalizace, je akceptovan mnoha
autory. Kdyz naptiklad Ronald Robertson definuje globalizaci jako ,,simultanni univerzalitu
feSeni a feSeni univerzality”, v podstaté¢ zdlraznuje soubézny charakter globalizace a
glokalizace.

Problém soubé&znosti globalizace lokalniho a lokalizace globalniho miize byt oznacovan jako
dudlni proces makrolokalizace (globalizace lokalnich hodnot) a mikroglobalizace (lokalizace
globalnich hodnot).

Kli¢ovymi vlastnostmi glokalizace jsou:

1. Rozmanitost je zédkladem spolecenského zivota.

2. Glokalizace neeliminuje rozdily.

3. Historie a kultura zptsobuje rozdily ve vSech skupinach.

4. Glokalizace tlumi obavy z globaliza¢niho vymazani v§ech rozdila.

5. Glokalizace neslibuje svét bez konflikth a napéti; naopak nabizi komplexni
historicky pohled.

Glokalizace, ktera znamené modifikaci globalizace s ohledem na mistni podminky, pomaha
vysvétlovat rozdily mezi globalizaci a westernizaci, amerikanizaci nebo dokonce
McDonaldizaci. Nyni se globalizace vyviji se snahou zahrnout mistni hodnoty.

2. Dopady globalizace

Globalizace je procesem, ktery ma také znacné dopady. Mnohé z nich miiZeme pozorovat v
kazdodennim zivoté a nékteré jsou naopak okem nepostiehnutelné.

2.1. Viditelné dopady

Jednim z dulezitych vysledkti globalizace je akcelerace zmén v jednotlivych historickych
obdobich. Ukazuje se, Ze lidsky rod, jehoZ historie na zem&kouli trva uz pfes jeden milion let,
udélal prvni kroky smérem k civilizaci zhruba 10.000 let pt. n. 1., kdyZ se usidlil na pevniné a
zahdjil zeméd¢lskou ¢innost. Vynalez pisma v dobé€ 4.000 pf. n. 1. akceleroval rozvoj lidstva.
Rozsiteni knihtisku ve 14. stoleti, reformacni a renesan¢ni hnuti nasledovand primyslovou
revoluci posunuly lidstvo kupfedu. V poloviné 20. stoleti zmény nabraly nové tempo.
V disledku pfistani na M¢ésici v roce 1969 jsou pak cela 70. 1éta nazyvana kosmickou érou;
80. 1éta jsou nazyvana érou komunikacni v disledku rozvoje satelitni komunikace; 90. 1éta
jsou nazyvana érou znalostni spole¢nosti v disledku nartstajiciho vyznamu znalosti a obdobi
po roce 2000 je nazyvéano informacni érou.

Dosazitelnost novych informaci na internetu ma nejvétsi vyznam pro ¢lovéka informacni éry.
Skutecnost, ze 65 % objemu svétového obchodu je po r. 2000 uskutecnéno prostrednictvim
internetu, pouze potvrzuje vyznam nové koncepce.

2.1.1. Informacni technologie a prelévani technologii

Technologicky vyvoj — vyvoj v oblasti produkce zbozi a sluzeb, marketingovych a
dodavatelskych technik (v€etné organizacni struktury firem) — se stavd zakladem lidského
pokroku a vyvoje. Na narodni urovni projevuje skrze 1) vynalezy a inovace, 2) adaptace a
modifikace dfive existujicich technologii, a 3) Sifeni technologii mezi firmami, jedinci a ve
vefejném sektoru.
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Dalsim indikatorem je mira otevienosti zemi vuc¢i zahrani¢nim technologiim. Pfimé méteni
technologii je obtizné, protoze nemaji fyzickou a kvantitativné vycislitelnou podstatu jako
napf. tuzka nebo automobil. Jsou vkladany do vyrobkl, prostiedkl a procest. Studie, snazici
se méfit technologie, musi pouzivat nepfimé techniky méteni jako napft. Groven vzdélanosti,
pocet védcl a inzenyrl, vydaje na vyzkum, vyvoj a védecké tymy, Sifeni technologii,
indikatory inovaci (pocet vydanych patentil), rozsah vyuziti §pickovych technologii pfi tvorbé
pridané hodnoty a v exportu.

v r

1. Zkoumame-li Sifeni technologii ve svété z hlediska vySe uvedenych tii hlavnich skupin
indikatorti, mGzeme pro prvni skupinu pouzit védecké vyndlezy a inovace, védecké a
technologické clanky, patenty a dusevni vlastnictvi a pfijmy z poskytnutych licenci. Pfi
analyze se zda, ze tyto proménné se vztahuji k pfijmim. Podle udaji z roku 2003 je ve
vysokopiijmovych zemich na 1 milion obyvatel pocet clanki 83krat vyssi a pocet patentl
36krat vyssi nez v nizkopifijmovych zemich. V roce 2004 byl piijem nizkopiijmovych zemi z
dusevniho vlastnictvi a licenci téméf nulovy.
2. Ve druhé skupiné vyuzivani starSich technologii pak mizeme vyuzit statistiku spotieby
elektfiny per capita, pocet telefonnich ptipojek na 100 obyvatel, telefonni poplatky, hustotu
silni¢ni a dalnicni sité a vyuzivani letecké dopravy. Pii analyze zjiStujeme, ze piestoze piijmy
nemaji zddny vliv na tyto statistiky, kultura a Groven dusSevnich schopnosti implikuji tyto
proménné zasadnim zpisobem. Vysokopiijmové zemé oproti nizkopiijmovym spotiebuji
26krat vice elektfiny (2004), maji 18krat vice telefonnich ptipojek a 20,7krat levnéjsi
telefonni sluzby (2004). Maji 3,25krat intenzivnéjsi Zelezni¢ni dopravu (2005), maji 4,8krat
vice zemédélskych strojli a traktort (2003) a pouzivaji 60krat vice leteckou dopravu (2004).
3. Tteti skupina zahrnuje pouZzivani novych technologii. Mizeme zde pouzit statistické tidaje
tykajici se poctu uzivatell internetu, poc¢tu Sirokopasmovych pfipojeni, vlastnikii vypocetni
techniky, poctu mobilnich telefonii na 1000 obyvatel a kapacity internetového pfipojeni.
Pti analyze téchto statistik se zda, Ze pfijem ma ptimy dopad, protoze tento typ rozvoje ma
mensi naklady a vétsi elasticitu nez starsi technologie vyzadujici investice do infrastruktury.
Na 1000 obyvatel maji vysokopiijmové zemé 12krat vice uzivateli internetu (2005), 163krat
vice uzivatelti Sirokopasmového ptipojeni (2005), 53krat vice osobnich pocitact (2004) a
19krat vice mobilnich telefonti (2004) nez zemé nizkopiijmové.
Relativni G¢innost, s niz ekonomika dokaze vyprodukovat zbozi a sluzby za vyuziti urcitého
mnozstvi prace a kapitdlu, je nazyvana celkovym vyrobnim faktorem (Cinitelem) (TFP).
Obecné feceno, TFP je interpretovan jako mira vyrobni technologie a tempo jejiho ristu,
stejné jako mira technického pokroku. Mezinarodni srovnavani TFP odhaluje vysoké rozdily
v produktivité¢ vyroby a poskytovani sluzeb mezi vysokopiijmovymi zemémi a zemeémi s
nizkym nebo stiednim piijmem. V roce 2005 primér TFP v nizkoptijmovych zemich
dosahoval pouze 5 % produktivity USA. Zatimco se tento rozdil snizuje v nizkopiijmovych
zemich a v zemich na nizsi stfedni Grovni pfijmu, zemé s vyssi stfedni urovni pifijmu pouze
upevilyji svoji pozici vici zemim vysokopiijmovym.
Ve svétle téchto indikatort ma Sifeni technologii nasledujici vlastnosti:
* Ptestoze technologickd uroven jednotlivych zemi zavisi na drovni jejich piijmu,
podstata tohoto vztahu se mtize lisit s ohledem na rozsah analyzovanych technologii.
* Piestoze technologicka urovenn ma tendenci rist spolu s pfijmem, technologicka
uroven zemi se sblizuje.
* Technologicka uroveil se mize liSit v rdmci jedné zem¢.
* 'V posledni dekadé se sblizila technologicka Groven vysoko a stfednépiijmovych zemi.
* Pramérny technologicky nartst je rychlejsi v nizkoptijmovych zemich.
» Sifeni technologii v mezinarodnim méfitku nabira na tempu.
e Dusledkem je fakt, Ze nejvyznamnéj$im znakem technologické tirovné se stava Sifeni
technologii v rdmci jedné zem¢.
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2.1.2. Hypermobilita pracovni sily a jeji globalni distribuce
zacatku 21. stoleti. V dneSnim mobilnim svété existuje mnoho globalnich tendenci piisobicich
na migraci a jeji fizeni.
Jsou to predevsim:

* demografické tendence,

* ekonomické rozdily mezi rozvinutymi a rozvojovymi zemeémi,

* liberalizace obchodu, jinymi slovy globalizace, vyzadujici mobilné&;jsi pracovni silu,

* komunika¢ni sité€ integrujici vSechny ¢asti svéta,

* mezinarodni migrace.
V roce 2005 zilo 192 miliont lidi (z toho 49,6 % zen) nékde mimo mista svého narozeni.
Mezi lety 1965 a 1990 narostl pocet mezindrodnich migrantti o 45 milionQ, coz €ini ro¢ni
narist 2,1 %. V roce 2006 nartst ¢inil 2,9 %. Celosvétové prevody piijmua téchto migrantl v
roce 2006 se odhaduji na vice nez 276 miliard USD, ¢ehoz se 206 miliard USD ptelilo do
rozvojovych zemi. Ve svét¢ je asi 30-40 milioni nelegalnich migrant, coz predstavuje
15-20 % celosvétové migrace. V soucasnosti by se migrace mohla nasmérovat k centrim
atraktivnim pro pracovni migranty.

Tabulka 5: Migracni statistika, 2005

Pocet imigranti Zastoupeni imigranti v
(v milionech populaci daného regionu
0sob) (v %)

Evropa 64.1 8.8
Asie 53.3 1.4
Severni Amerika 44.5 13.5
Afrika 17.1 1.9
Latinskd Amerika 6.7 1.2
Oceanie 5.0 15.2

Zdroj: [Pfevzato z http://www.iom.int/jahia/Jahia/pid/255], (Zptistupnéno 10.02.2008).

V roce 2005 mély nejveétsi pocet imigranti USA (38,1 miliont1). Nésledovaly Rusko (12,1
milionil) a Némecko (10,1 milion). Zemémi s nejveétsim poctem imigranti jsou v soucasnosti
Cina (35 milionil), Indie (20 milioni) a Filipiny (7 milioni).

V nékterych svétovych regionech se podil migranth snizil:

Ptestoze irovenl migrace v Asii dosahla v roce 43,8 miliond v roce 2000 (28,1 miliond v roce
1970), podil Asie na celosvétové migraci klesl v tomto obdobi z 34,5 % na 25 %.

Afrika rovnéz pocitila pokles mezindrodni migrace z 12 % (1970) na 9 % (2000).

To stejné plati pro Latinskou Ameriku a Karibskou oblast (ze 7,1 % na 3,4 %), Evropu (z 22,9
% na 18,7 %) a Oceanii (ze 3,7 % na 3,3 %).

Mezi lety 1970 a 2000 dosahly pouze Severni Amerika a byvalé SSSR narastu v podilu
migrantl (z 18,9 % na 23,3 % a z 3,8 % na 16,8 %). Dlvod tohoto nartistu neni skutecné
navyseni poctu migrantd, ale zména hranic zemé.

Mezinarodni podil migrantd se koncentruje v relativné malém poctu zemi. 75 %
mezinarodnich migrantd Zije v pouhych 12 % zemi svéta.

Abychom ur¢ili, zda je nejvice postizena globalizaci pracovni sila, obchod nebo ptelévani
kapitalu, je tfeba zkoumat podil téchto proménnych na svétovém objemu pracovni sily,
objemu produkce a celkovém kapitalu. Zatimco v roce 2004 migrace tvofila jenom 3 %
celkového objemu pracovni sily, na mezinarodnim trhu se uplatiiovalo zhruba 13 % produkce
a prelévani kapitalu délalo primérné 15-20 % celkového svétového kapitdlu. Ve statistice se
tedy ukazuje pracovni sila jako méné podléhajici globalizaci nez obchod nebo kapital.
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2.2. Nepostiehnutelné dopady

V poslednich péti dekadach prevazovaly tfi rozdilné ekonomické modely. Na jednom poélu
staly pluralitni ekonomiky zaloZené na trzni ekonomice, na druhém poélu socialistické staty
pripoutané k planované ekonomice. Tteti model reprezentovaly byvalé kolonie Zapadu —
rozvojové zemé. Tyto zemé& vykazuji mnohé socidlné-ekonomické, politické a kulturni
rozdily. Nicméné rozpad Sovétského svazu v roce 1990 usnadnil vytvoreni unipolarniho svéta
zalozeného na demokracii a trzni ekonomice na misté star¢ho svéta bipolarniho. Cely tento
politicky a ideologicky vyvoj zvysil popularitu koncepce globalizace, zvysil jeji tempo a
zesilil jeji dopad.

2.2.1. Ekonomické problémy

Globalizace zasahuje ekonomiku zdsadnim zpiisobem. Ma zna¢ny vliv na ekonomické jevy
jako napt. dichody, rozdélovani dichodt, tvorbu kapitalu, podnikani, vyrobu, konkurenci a
informacni toky. Nasledujici ¢ast se pokusi vySe zminéné vlivy identifikovat.

2.2.1.1. Diichody, rozdélovani diichodi a chudoba
Ke zjisténi rozdili mezi zemémi v podstaté nepotiebujeme zaddné statistiky. Pfi bézném
sledovani televize snadno zjistime, ze zatimco Angola trpi hladomorem, fotbalovi hraci v
jinych zemich vydélavaji miliony dolarti. Kazdy rok ve svét€é zemiou 3 miliony lidi
nakazenych HIV, 15 milionti déti ztrati jednoho nebo oba rodi¢e, minimalné 1,6 miliardy lidi
zZije v naprosto nezdravych podminkach, milion Zen pftijde o Zivot v prib&hu téhotenstvi nebo
porodu. Na druhé stran¢ existuji odhady, ze asi 94 970 lidi vlastni majetek ptesahujici
hodnotu 30 miliontt USD (2006) a jejich celkova aktiva maji hodnotu vice nez 13,1 bilionti
USD; 9,5 miliont lidi vlastni majetek piesahujici 1 milion USD a jejich celkova aktiva maji
hodnotu vice nez 37,2 biliontt USD.
V roce 2008 jsou zemé s piijmem na hlavu menSim nebo rovnym 905 USD oznacovany jako
nizkopiijmové; zemé s prijmem 906-3 595 USD jako zem¢ s vy$§im stiednim piijmem;
zemé s piijmem 3 596—11 115 USD jako zemé& s vy$Sim stfednim piijmem a zemé s piijmem
11 116 USD nebo vyssim jako zemé s vysokym piijmem. Podle této Skaly lze z 210 zemi
oznacit 53 jako nizkoptijmové, 55 jako zemé s nizSim stfednim piijmem, 41 jako zemé
s vy$8im stfednim pifijmem a 61 zemi jako vysokopiijmovych. V roce 2006 mélo Norsko
sledovaném roce byl primérny piijem ve svété 7 439 USD. Pokud tyto pfijmy pifepocitime
s ohledem na paritu kupni sily, abychom eliminovali cenové rozdily mezi zemémi, v roce
2008 je nejbohatsi zemi USA s primérnym piijjmem 44 260 USD a nejchudsi Burundi
s pfijmem 710 USD. Soucasny prumérny svétovy piijem je 10 218 USD. Budeme-li
analyzovat realizované piijmy, zjistime, ze dokonce v primyslovych zemich se muze
pramérny piijem stale jesté pohybovat na Grovni roku 1976 (6 200 USD). Jinymi slovy, 1ze
konstatovat, ze svét od té doby doséhl vyznamného naristu piijma.
Rist pfijmi je v riznych zemich odlisny, stejné tak jejich rozdélovani. Studie tykajici se
globalniho rozd€lovani piijmu lze rozdélit do dvou skupin — ty, které hledaji divergenci, a ty,
které hledaji konvergenci. Pfikladem hledani divergence mtize byt zjisténi, Ze zjistény pomér
v ptijmech mezi africkymi a zapadnimi zemémi (USA, Kanada, Australie a Novy Z¢éland) byl
1:2,6 v roce 1820, 1:12 vroce 1980 a 1:20 v roce 1998. Oproti tomu existuji védecké teorie
hledajici konvergenci. Divodem pro takové rozdéleni mize byt rizné chapani pifijmi jako
takovych (nominalni porovnavani nebo piijmy specifikované na zaklad€ parity kupni sily),
ruzné techniky méfeni (extrémni hodnoty vs. Giniho koeficient) a rizné zdroje dat. Kazdé
méfeni ma své vyhody a nevyhody, tudiz vS§echna mohou byt povazovéana za spravna.
Duivody pro takové zhorseni rozdélovani svétovych ptijmi mohou byt:

* vy$§irlst v zemich OECD,

*  vé&tsi narast populace v rozvojovych zemich,
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« maly rist produkce ve venkovskych oblastech Ciny, Indie a Afriky,

* naristajici rozdily v produkci a pifjmech mezi méstem a venkovem v Ciné a Indii —
zhorSeni rozdélovani piijmt ve velkych zemich,

* odchylky v rdmci obchodu rozvinutych zemi (cena primyslovych vyrobkil a

technologii exportovanych rozvinutymi zemémi roste rychleji nez cena zbozi a sluzeb
exportovanych rozvojovymi zemémi).
Rozdily v Grovni piijmil jsou patrné ze statistik. Zem¢ mohou urcovat hranici chudoby podle
nekterych norem. Mimo to, nékterd mezinarodni meétfeni jsou urCena k mezinarodnimu
srovnavani. Nejznaméjsi z nich je davka mensi nez 1 USD na den (absolutni chudoba) nebo 2
USD na den (chudoba). V roce 2003 Zilo v Nigérii 70,8 % (resp. 92,4 %) obyvatel na této
urovni. Ve vétsing zemi je to dnes bézné pod 2 % (resp. 20 %) populace.

Prestoze se v mnoha zemich zhorSuje rozdélovani dichodii, dochazi k redukci chudoby. Dnes
se lidé zbavuji absolutni chudoby, ale pfesto chudnou ve srovnani s rozvinutymi zemémi, kde
pfijmy rostou rychleji. To postupné zplsobuje zmenSovani stfedni vrstvy a rozpor mezi
bohatymi a chudymi.

2.2.1.2. Kapital, finance, pfimé zahrani¢ni investice a nadnarodni spole¢nosti

Mira a rozsah financni globalizace pied rokem 1914 je opravdu hodna povSimnuti. Vice nez
60 vladnich obligaci a firemnich akcii z téméf celého kontinentu bylo obchodovéno na
Evropské burze. Londyn byl bezpochyby financnim centrem svéta, ale Berlin a Pafiz ho
intenzivné dohanély. Béhem 30 let existence klasického zlatého standardu neexistovaly zadné
restrikce finan¢nich tokli a mezinarodni prelévani financi tak dosdhlo neuvéfitelné trovné.
Mezi lety 1880 a 1914 Britanie exportovala pramérné 4-5 % svého HDP. Evropské zemé
tésn¢ nasledujici za Britanii zaCaly exportovat kapital v posledni ctvrtiné 19. stoleti a ve 20.
stoleti se USA zapojily do prvniho globalniho kapitdlového boomu jakoZzto vyvozce kapitalu.
Podobny boom mezinarodnich financi byl zaznamenan 30 let po kolapsu Bretton-Woodského
systému, ktery zavedl fixni sménné kurzy a restrikce kapitalovych uctl. Az do konce 80. let
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v 90. letech. Dnes je slovo finan¢ni globalizace béZzn¢ uzivano v kazdodennim zivoté.

V roce 2006 pifimy zahrani¢ni kapital tvofil polovinu c¢istych kapitdlovych piesunti do
rozvojovych zemi. Ptiliv pfimych zahrani¢nich investic v roce 2006 vzrostl o 38 % a dosahl
sumy 1,31 biliont USD (druhy nejlepsi vysledek po 1,41 bilionu USD v roce 2000). Tento
narust, ttebaze v rizném poméru, byl zaznamenéan ve tfech riznych regionech, vyslovené
vyvinutych, rozvojovych a v jihovychodni Evropé a v zemich Spolecenstvi nezavislych stati.
Priliv pfimych zahrani¢nich investic do rozvinutych zemi vzrostl o 45 % a doséhl 857 miliard
USD.

Ptimo vlozené zahrani¢ni investice rostou kazdym rokem, protoze jejich ptiliv se zvétSuje v
dasledku globalizace. Zatimco jejich objem v roce 1990 je odhadovan na 1,78 bilioni USD,
odhady z konce roku 2006 hovoti o 12 bilionech USD.

Mezi 5 nejvétSich nefinanénich nadnarodnich spolecnosti ve svété patii General Electric
(USA), Vodafone Group (Velka Britanie), General Motors (USA), British Petroleum
Company PLC (Velkd Britdnie) and Royal Dutch/Shell Group (Velk4d Britdnie a
Nizozemsko). V prvni stovce nadnarodnich spole¢nosti je zastoupeno 12 némeckych, 2
spole¢nosti z Hong Kongu, 2 korejské, 1 mexickd, 1 malajskd a 1 singapurskd, ale Zadna
spoleénost z Turecka, Ceské republiky nebo Litvy. Nadnarodni spoleénosti s nejvétsim
objemem investic v nejveétsim poctu zemi je némecka Deutche Post AG (103 zemi).

V roce existovalo v Turecku 2.129 poboc¢ek nadnarodnich spole¢nosti, v Némecku 9 225 a v
Cing 42 753. Tyto pobocky vytvotily 2,28 milionu pracovnich mist v Némecku a 24 milionu
pracovnich mist v Cing. Oproti tomu némecké firmy maji 22 997 pobodek po celém svété.
Celkova zaméstnanost ve svété vytvorena pobockami zahrani¢nich nadnarodnich spole¢nosti
¢inila 21,52 miliont pracovnich mist (1982), 25,10 miliont pracovnich mist (1990) a 72,63
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miliont pracovnich mist (2006). Zvazime-li druhou stranu mince této zaméestnanosti, zjistime,
ze zahrani¢ni investice nadndrodnich spolecnosti nastupuji na misto domécich a exportuji
zaméstnanost. Naptiiklad Némecko vytvari v zahrani¢i 4,61 milionu pracovnich mist skrze své
nadnarodni spolec¢nosti. To znamena, ze Némecko ztrdci kvili svym nadnirodnim
spole¢nostem 2,33 milioni domdcich pracovnich mist. Toto ¢islo dosahuje 3,5 milionu v
USA a 3,71 milionu v Japonsku. Zatimco vlady zemi, jejichZz firmy pouzivaji pfimych
zahrani¢nich investic, pfijimaji pfedbéznd opatfeni proti odlivu kapitalu, hostitelské zemée
lakaji pfimé zahrani¢ni investice, aby tak vyfteSily své vlastni problémy se nezaméstnanosti.
Nejvyssi forma bilateralnich vztahii zaloZzenych na ptfimych zahrani¢nich investicich existuje
mezi témito dvojicemi zemi: Velka Britanie — USA, Hong Kong — Cina, USA — Velka
Britanie, Japonsko — USA a Némecko — USA (prvni uvedena zemé je vzdy investorem a
druhéd hostitelem; potadi je stanoveno na zaklad¢ ptilivua ptimych zahrani¢nich investic).
Ptimé zahrani¢ni investice uvedenych zemi v roce 2005 €inily 1,13 bilionu USD.

Na zavér lze fici, Ze zemé mohou byt hodnoceny podle svého vykonu a potencidlu v oblasti
piimych zahraniénich investic. S ohledem na to maji Cina, Ceska republika, Litva, Hong
Kong a Velka Britanie oboji — jak vykon, tak potencial; Némecko, Turecko, Japonsko a USA
maji vysoky potencial, ale nizké vykony. Africké zemé¢ obecné maji nizky potencial i vykony.

2.2.1.3. Vyroba a konkurence

Soucasna globalni ekonomika se trasnformuje cestou eliminace piekazek branicich pfilivu
zbozi, sluzeb, kapitalu a prace, a cestou akcelerace technologického a védeckého vyvoje.
Zatimco snizeni nakladd na dopravu a komunikace napomohlo podnikiim pfemistit jejich
aktivity do nizkondkladovych oblasti, technologicky vyvoj vytvofil nové pfilezitosti k
podnikani. To pfimélo vlady vSech zemi citlivé vytvaret prostfedi piiznivé pro podnikani a
podnécovat konkurenci v narodnim méftitku.

Tabulka ¢. 6: Ukazatele globalni konkurence

Umisténi zemé 2005 | 2006 | 2007 /2008
Némecko 6 8 5
Ceska republika 29 29 33
Litva 34 40 38
Turecko 71 59 53
Singapur 5 5 7
Korea 19 24 11
Cina 48 54 34

Zdroj: WEF, 2007 a 2006.

Koncepce mezinarodni konkurenceschopnosti je vztazena k marketingu. Je-li zem¢ schopna
konkurovat marketingem svych produkti, jeji vyroba dostava smysl. Nejsou-li zbozi a sluzby
konkurenceschopné, jejich produkce v dané zemi ztraci smysl a zem¢ pak bude preferovat
import namisto doméci produkce. Narodni konkurenceschopnost je poméfovana ,,Indexem
globalni konkurenceschopnosti vytvofenym Svétovym ekonomickym férem (WEF).
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Tabulka &. 7: Statistiky prijmu

Miliardy USD 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006
Celosvétové | HDP 32,030 | 32,131 | 35,013 | 40,373 | 45,222 | 48,482
USA HDP 9,930 | 10,145| 10,927 | 12,059 | 12,913 | 13,446
Némecko HDP 1,978 1,899 | 2,115| 2545| 2.876| 3,018
Ceska rep. | HDP 588 613 746 940 1,141| 1,295
Litva HDP 11 13 15 19 24 27
Turecko HDP 166 174 198 269 342 394
Cina HDP 1,273 | 1,407 | 1,631 1928| 2273| 2,642

USD 2001 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006

Celosvétové | HNP Per Capita 5,216 | 5,168| 5,563 | 6,338| 7,016| 7,439

USA HNP Per Capita 34,800 | 35,180 | 37,570 | 41,060 | 43,560 | 44,970

Némecko HNP Per Capita 24,020 | 23,020 | 25,620 | 30,840 | 30,870 | 36,620

Ceska rep. | HNP Per Capita 5,750 6,010 7,310 9,210 11,150 | 12,680

Litva HNP Per Capita 3270 3,630 4,330| 5,5560| 6,910| 7,870

Turecko HNP Per Capita 2,420 2,510 2,800| 3,780| 4,750| 5,400

Cina HNP Per Capita 1,000 1,100 1,270| 1,500| 1,740| 2,010
Zdroj: [Pievzato z: http://ddp-ext.worldbank.org/ext/DDPQQ/showReport.do?method=showReport],

(Zptistupnéno 08.02.2008), Official Web Site of World Bank (Quick Query).

Jak vidime z tabulky ¢. 6, umisténi zem¢ se miize mirn€¢ nebo hodn¢ ménit. Dulezita je vSak
setrvala tendence. Tendence k ristu nebo poklesu miize vést k mirnym posuniim po dosazeni
prahovych hodnot. Na piiklad na prvnich péti mistech se shromazdilo 7-8 zemi. Nize
umisténé zem¢ mohou dosahnout znacnych posunti. Jsou to zemé¢, které vyuzivaji globalizaci
vyroby, technologie a znalosti. Jako piiklad ndm poslouzi Singapur, Hong Kong, Korea a
Tchajvan. Nésleduji Malajsie a Cina. Turecko, piestoZe se umistilo az za témito zemémi, je
perspektivni zemi na vzestupu.

V ¢éfe rychlé globalizace zem¢ zaznamenavaji piijmy, pokud jsou schopny konkurovat.
Svétové piijmy trvale rostou, ale podily jednotlivych uzemi na tomto ristu se mohou lisit.
Rozeviraji se tedy nizky mezi zemémi s ohledem na celkovy piijem a pfijem na obyvatele.
Zemim schopnym integrovat se do svétové ekonomiky nabizi globalizace Sanci na zvySeni
piijmu, ale na druhé stran¢ zintenzivituje konkurenci a integraci nékterych zemi do svétové
ekonomiky tim ztézuje.

2.2.1.4. Globalizace znalosti

S nartstajici otevienosti ekonomiky pifibyva jednotlivcl i firem zapojujicich se do procesu
intenzifikace netrzniho propojeni, které zahrnuje znalosti a integraci znalosti, kultur, ideologii
a technologickych tok.

Globalizace védomosti se mize liSit s ohledem na ekonomiku a jeji sektory. Existuji 4 vrstvy
globalizace znalosti. Jsou to:

1. Lokdlni prumyslové specializace vyuzZitelné ve svété a aktivity zaloZené na
specifickych dovednostech:
Tento ndzev zahrnuje nejrozvinutéjsi a mistné specifické aktivity v rozvinutych ekonomikach.
a. Vitez bere veskeré zbozi a sluzby: Zv1astni roli hraji globdlné¢ znami jednotlivci
nebo ti, kdo dodavaji rtizné sluzby a jsou dobie znami v oblastech jako tfeba finan¢ni
sluzby, media, sport, véda nebo medicina. Aktivity napliiované témito subjekty mohou
byt prevadény na mezinarodni trhy s nizkymi ndklady. To mize byt ud€ldno pomoci
vysvétleni této aktivity a jejich vlastnosti spotfebitelim nebo pfizplisobenim
konzumnich vzorcl takovym zptsobem, ze prave tyto produkty budou pozadovany.
b. Specidalni prumyslové seskupeni orientované na export: Pocet takovych
specializaci narostl v prubéhu poslednich 25 let. Kazda zemé ma néktera zbozi a sluzby,
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v jejichz produkci je dobra diky vyhodam ziskanym na zaklad¢ trovné, relativni vyhodé
zalozené na zdrojich, dovednostech a institucionalizovanému know-how.

V obou piipadech se znalosti neglobalizuji. Jsou zakotveny tam, kde vznikly, a jejich
replikace neni mozna. Vysledkem tohoto typu produkce je potom specializace a obchod.

2. Globalizace pomoci dislokace (Globalni vyrobni retézce): Jednd se o posun mistné
nezavislé vyroby do regionti s nizkymi naklady na pracovni silu cestou pfimych zahrani¢nich
investic nebo poskytovani licenci. V tomto ptipad¢ se znalosti ptrelévaji z matefské do
hostitelské zem¢.

3. Neobchodovatelné nebo kvaziobchodovatelné s lokalnim vyuzitim: Nékteré produkty
nemohou byt kopirovany, protoze jsou specifické pro dany region. Vyroba probihd v misté
spotieby, zavisi na dané lokalité. V takovém piipad¢ se vyroba realizuje na trhu skryta pod
svétoveé zndmymi znaCkami. Je tfeba fici, Ze pfevazuje smés globalniho a lokalniho (glokalni).
Protoze nadnarodni spolecnosti standardizuji veSkeré vyrobni procesy, pielévani znalosti,
obzvlasté globalizace znalosti a ideji se objevuji v nehmatatelné podobé.

4. Sporné trhy ve vyrobe a sluzbach: Jde o produkci standardizovanych produktt jako

na piiklad pfedméty dlouhodobé spotiteby, vyrobni statky nebo jiné zbozi stfednédobé
spotieby. Jako standardizované produkty jsou vyrabény s kodifikovanymi znalostmi a Ize fici,
ze globalizace znalosti je v tomto piipadé pomérné vysokd. V takovych podminkach se
mohou objevit velkovyroba a vertikalni integrace.
Ve vSech typech produkce lze hovofit o globalizaci. Je o ni mozné hovofit dokonce i v prvni
vrstvé, kterd je nejuzaviengj$i vuci globalizaci znalosti. Vyvoj v oblasti komunikacni
techniky, globalizace vyroby a intenzifikace konkurence uvadéji do pohybu globalizaci
znalosti. Globalni znalosti postupné zvysuji konkurenci, a tudiz produktivitu.

2.2.2. Ekologické problémy

Globalni zajem o zivotni prostfedi vyvstal ve chvili, kdy si lidstvo uvédomilo, Ze ekologické
procesy nejsou svazovany stdtnimi hranicemi. Environmentélni problémy maji pfeshrani¢ni
dopad (ekosystémy a vodni plochy, které udrzuji Zivot, rovnéz ptesahuji statni hranice;
znecisténi vzduchu se Sifi po vSech kontinentech a ocednech a na zemékouli je pouze jedna
atmosféra, kterd nam déava Sanci na uchovani klimatu a ochranu proti Skodlivému UV zafeni)
a soucasné globalni dopad, napt. Cernobyl, zasahl mnoho zemi od Bulharska aZ po Kanadu.
V tomto ramci koncepce, podle niz by se lidé méli chovat a pfemyslet globalné, dostava
novou dimenzi globalni odpovédnosti, nejen kvili globalnim zdrojam, ale také kvali globalni
spravedlnosti.

Proto je tieba piezkoumat a vzit do Uvahy sty¢né body mezi zivotnim prostfedim a
globalizaci. Jejich zanedbani znamend dezinterpretaci dimenzi a podstaty globalizace a ztratu
nejdulezitéjSich pfilezitosti, které by mohly byt prospésné pii feSeni nejtézsich
environmentalnich problémi, jimz lidsky druh celi.

Skutecnost, ze se svétova ekonomika globalizuje spolu s integraci narodnich ekonomik do
ekonomiky mezinarodni, zplisobuje jisty tlak na globalni Zivotni prostfedi a pfirodni zdroje;
to postupné ztézuje udrzitelnost zivotniho prostfedi a potvrzuje zavislost ¢lovéka na ném.
Globalni ekonomika miize vytvofit globalni externality a miZe zhorsit globalni nerovnovéahu.
Globalni charakter zivotniho prostiedi vytvaii nutnost jeho globalniho ovliviiovani a ma za
nasledek vytvareni infrastruktury mezinarodnich dohod a instituci a jejich dalsi rist.

Zatimco vyznam vztahu mezi globalizaci a Zivotnim prostfedim je explicitni, tiroven znalosti
o podstaté interakce téchto dvou dynamik je zatim nizka. Literatura o globalizaci a Zivotnim
prostfedi v téchto otdzkdch nemd jasno (debata je vedena pouze v obecné rovin€). Je
myopicka (zaméfena pouze na obchodni aspekty) a/nebo neuplna (zamétena pouze na dopad
globalizace na zivotni prostiedi, nikoli opacn¢).

Nicméné, vztah mezi zivotnim prostfedim a globalizaci je obousmérny. Stejné jako
globalizace ptsobi na zivotni prostiedi, tak také Zivotni prostfedi ptisobi na globalizaci. V
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tomto ramci lze uvést 5 zasadnich interakei tykajicich se vztahu mezi zivotnim prostfedim a
globalizaci:

1. Rychly nariist ekonomickych aktivit a zvySend poptavka po klicovych a omezenych
ptirodnich zdrojich mohou negativné ovlivnit proces trvalého ekonomického rtustu. Neékteré
studie uvadi, Ze vyrobni kapacita ptirody je jiz ptekrocena o 25-30 %, a zdiraziuji, Ze v
Asijsko-pacifické oblasti kazdorocné ptijde 2,5 milionu lidi o zivot v disledku ekologickych
problémii zahrnujicich znecisténi vzduchu, nekvalitni pitnou vodu a nizkou kvalitu
zdravotnickych sluzeb.

2. Souvztazné procesy globalizace a poSkozovani Zivotniho prostfedi vytvareji nové
hrozby pro dnes jiz velmi nejisty svét. Dopadaji na kiehké ekosystémy a spolecnosti,
pfinejmensim na ty nejkieh¢i. NejchudSi spolecnosti Celi nejveétsim rizikiim. Na ptiklad, 1
kdyz vylou¢ime neptiznivé pisobeni klimatu, ocekavany pocet lidi postizenych nedostatkem
pitné vody by mohl v roce 2025 dosdhnout poctu 5 miliard (v soucasnosti 1,7 miliardy).

3. Dnesni bohati by si méli uvédomit limity zivotniho prostfedi, v némz Zziji, a chovat
se konzistentné s potfebami a pravy méné Stastnych jedincti. V tomto kontextu pouzivana
metafora ,,dilna* (produkce v rozvojovych zemich typu Ciny a konzum v bohatych oblastech
jako napft. Evropa a Severni Amerika) zahrnuje vaZzn€ minény pozadavek na umisténi vyroby
v ramci dodavatelskych fetézct, které budou opravdu globalni a nejen ekonomické, ale také
ekologické.

4. Spotieba na severu i na jihu ovliviluje nejen globalni zivotni prostfedi, ale také
budoucnost globalizace.

5. Zajmy o globalni trh a o globalni zivotni prostfedi se navzajem prolnou a stanou
vice nezavislymi.

Nejslozitéjsi  ekologické problémy, jimz celi dneSni svét, jsou zplsobovany
industrializovanymi nebo pravé se industrializujicimi rozvojovymi zemémi. V roce 1990
Cinily emise oxidu uhli¢it¢ho v USA 4, 818 milionti tun a v Cin& 2,398 miliond. V roce 2004
tyto zemé& emitovaly 6,045 miliond tun (respektive 5,007 milionti tun). Tudiz ve sledovaném
obdobi stouply emise v USA o 20 %, zatimco v Ciné o vice nez 100 %. Mezi lety 1990 a
2004 stouply emise oxidu uhli¢itého kazdoro¢né primémé o 2 %, zatimco nariist v
rozvojovych zemich ¢inil 5,7 % a v zemich OECD 1,3 %. Lze fici, ze tento rozdil byl
zpusoben globaliza¢nim pfesunem produkce do rozvojovych zemi. Na druhé strané je tieba
priznat, ze vice nez polovina emisi oxidu uhli¢itého je vyprodukovana nékolika rozvinutymi
zemémi. Proto jeden z hlavnich dokumentii hnutim za zivotni prostfedi (snazici se zastavit
zejména globalni oteplovani), Kjotsky protokol podepsany v Japonsku v roce 1997 celkem
174 Clenskymi zemémi, nebyl dosud podepsan USA jakozto nejrozvinutéjsi primyslovou
zemi. Také 19 ¢lenskych zemi, vCetné Turecka, jesté nezaujalo k protokolu jasny postoj.
Zaveérem lze fici, Ze sice existuji organy urcujicici systémové zmeény, ale ptisobi izolovan¢ a
jejich tsili je nekoordinované a nekonzistentni. Jak snaha, tak i nastroje potfebné k
holistickému ptisobeni na ,,systém* bud’ chybi, nebo jsou nedostacné vyuzivany.

2.2.3. Socialni problémy

V roce 2006 cinila svétova populace 6,52 miliardy obyvatel. Nejvétsi populaci vykazovaly
Cina (1,31 miliardy) a Indie (1,11 miliardy). Stejné jako pi{jmy ani populace neni po svété
stejnomérné rozdélena. Zatimco v Hongkongu Zije 6,728 obyvatel/km2 a v Singapuru 6,376
obyvatel/km2, v Mongolsku a v Namibii jsou to pouze 2 obyvatelé¢/km2 a v Australii 3
obyvatelé/km2.

Uroveti vzdélani, kterou miizeme povaZovat za infrastrukturu na cestd vyvoje, se mize v
ruznych zemich zna¢né liSit. Zatimco v zemich, jako je LotySsko a Litva, dosahuje uroven
gramotnosti 100 %, na Mali je to pouze 24 %. Jinym indikatorem vzdélani mize byt pocet lidi
s tplnym zdkladnim vzdélanim. V nékterych zemich mtze dosdhnout 100 % a vice (protoze
jsou vzdélavani lidé 1 mimo cilovou vékovou skupinu), ale v roce 2005 to bylo pouze 23 % ve
Stfedoafrické republice. Porovnani dat z let 1991 a 2005 ukazuje jasné zlepSeni situace.
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Nejvetsi nartst byl zaznamenan ve Venezuele (ze 43 % na 92 %). Existuje pfimy vztah mezi
urovni vzdélanosti a investicemi do vzdélani. Zatimco v nékterych zemich objem investic do
vzdélani ¢ini méné nez 1 % HDP (Indonésie 0,9 %), jiné zem¢ dosahuji poméru nad 10 %
HDP (Botswana 10,7 %). Rozvojové zemé zvySuji podil vetejnych vydajli investovanych do
vzdélani. Proto se rozvinuté a rozvojové zemée sblizuji z hlediska vzdélanosti.

Dnes jiz neexistuje genderovéa diskriminace v oblasti zdkladniho a stfedniho vzdélavani. V
roce 2005 dosahla v tomto ohledu nejhorSiho vysledku 60 % (pomér divek-studentek k
muzum-studentim) Stfedoafrickd republika, zaznamenala vSak pfesto znacné zlepSeni oproti
ptvodnimu vysledku 40 % z roku 1991.

Primérnd délka Zivota v jednotlivych zemich se 1i8i s ohledem na troven zdravotni péce,
kvality zivotniho prostfedi, kultury a bohatstvi. Na piiklad v roce 2005 se v Zambii muzi
dozivali v priméru 39 let a Zeny 38 let. Na druhém pdlu je Hongkong, kde se muzi dozivaji
pramérné 79 a Zeny 85 let. Analyzujeme-li mortalitu déti pred patym rokem véku (na 1000
obyvatel), jevi se nam, ze svétovy pramér klesl z 95 (1991) na 75 (2005). Nejhorsi statistiky
détské timrtnosti bohuzel vykazuji rozvojové zemé jako Sierra Leone, Nigérie, Sttedoafricka
republika a Mali. I v téchto zemich se vSak situace postupné zlepSuje. K tomuto zlepSeni
vyznamn¢ pfispiva pomoc nejruznéjSich zdravotnich a jinych organizaci, rovnéz tak
globalizace znalosti.

Analyzujeme-li zdravotni vydaje per capita, zjiStujeme, ze v roce 2004 existoval zhruba
Ctyfistanasobny rozdil mezi mezi nejvyssi (USA s 6 096 USD) a nejniz§i mirou vydaji
(Kongo s 15 USD). Tento obrovsky rozdil pak ovliviiuje dokonce i pocty déti ockovanych
proti tuberkuldze a spalnickam (v Cadu pouze 40 %, resp. 23 %). Podobna situace prevlada v
oblasti zdravotni péfe a zlepSeni vyuzivani vodnich zdroji. Tfebaze v rozvinutych zemich
vyuziva tyto sluzby 100 % obyvatel, v zemich rozvojovych je to pouze 10 % (resp. 50 %).
Lze vSak s uspokojenim konstatovat, Ze se tento pomér zlepsSuje.

3. Diskuse o globalizaci

Pti zvazeni vSech kladid a zaport globalizace se mnozi domnivaji, Ze se jedna o proces, ktery
je tfeba podporovat, kdezto jini by mu chtéli zabranit. Tato ¢ast analyzuje nazory a instituce
obh4jct 1 oponentd globalizace.

3.1. Zastanci globalizace — neoliberalni pohled

Svétové ekonomické forum (WEF), ustavené ve Svédsku jakoZto neziskova organizace, ma
mezinarodni a nezavisly charakter. Myslenka jeho vytvofeni se objevila v roce 1971 jako
iniciativa skupiny podnikatelti. Forum je podporovano Evropskou komisi a Evropskym
sdruzenim préimyslu. Bylo zaloZeno v Zenevé jako Evropské manaZerské forum. Jenomze
kolaps Bretton-woodského systému pevnych sménnych kurzii v roce 1973 a arabsko-izraelsky
konflikt vedly k rozsifeni spektra podobnych setkdni, takze kromé manazerskych problémi
zaCaly byt posuzovany rovnéz otazky ekonomické a socialni, coz vedlo k prvnimu pozvani
politickych predstaviteld do Davosu v lednu 1974. Evropské manazerské forum zménilo v
roce 1987 sviij ndzev na Svétové ekonomické forum a pokusilo se rozsitit svou vizi feSeni
mezinarodnich konflikti.

Organizace se zasazuje o vytvofeni systému celosvétového dozoru zaloZeného nejen na
pravidlech, ale také na hodnotach. Jeji motto je ,,podnikani v z4jmu globalni vefejnosti“. Jeji
¢lenové (1000 nejvétSich firem provozujicich globalni aktivity, které se pravidelné umist'uji
na piednich mistech Zzebfickid odvétvi nebo zemé¢ a maji rozhodujici roli ve vytvareni
budoucnosti dané¢ho odvétvi nebo zemé a 200 relativné malych firem z rozvojovych zemi)
vét, ze socialni vyvoj je neuskutecnitelny bez vyvoje ekonomického a naopak.

Zakladni vize organizace ma 3 dimenze. Jsou to:

vvvvvv

* Byt nejdilezitéjsi organizaci, ktera formuje a posiluje vedeni globalni komunity.
* Byt kreativni silou, ktera vytvari globalni, regiondlni a primyslové strategie.
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* Byt katalyzatorem rozhodovacich procesti v komunitach, které vyvijeji globalni asili
0 rozvoj svéta.

Clenskou vyhodou je rozeznavani a ovlivitovani dvou novych vyvojovych trendu:

* Klic¢ové problémy svéta nemohou byt feSeny pouze samotnymi vladami, podnikateli
nebo ob¢anskymi sdruzenimi.

» Pasivita nevede k dosazeni strategickych cila ve svéte, ktery je charakterizovan jako
komplexni, kiehky a synchronizovany. K vySe uvedenym cilim lze dojit cestou trvalé
interakce s partnery a témi, kdo jsou ve svych oborech dostate¢né kompetentni.

Aby naplnilo své poslani, Svétové ekonomické forum vytvoftilo a integrovalo fetézec hodnot,
zapojilo vedouci politiky do komunit, inspirovalo je strategickymi cili a povzbudilo jejich
iniciativu.

Dalsi organizaci obhajujici globalizaci je Washingtonska dohoda, ktera byla vytvotfena roku
1989 Johnem Williamsonem za Ucelem podpory zemi postizenych krizi pomoci instituci
sidlicich ve Washingtonu DC, jako napi. Mezinarodni ménovy fond, Svétova banka nebo
Federalni ministerstvo financi, které¢ v praxi napliuji deset zakladnich pravidel hospodaiské
politiky (fiskalni disciplina, pferozd€lovani vetejnych vydaji, danova reforma, vyvazena
urokovad mira, konkurenceschopny sménny kurz, liberalizace obchodu, liberalizace pfilivu
piimych zahrani¢nich investic, privatizace, eliminace restriktivnich opatfeni a ochrana
vlastnickych prav) opovazovanych za ,,standardni* bali¢ek reformnich opatfeni.

Od svého zalozeni ziskala koncepce ,,Washingtonské dohody* druhy vyznam, ktery je nékdy
interpretovan jako neoliberalismus nebo trzni fundamentalismus povazuji roli trhu za urcujici,
kdezto roli vlady za limitovanou.

Obzvlasté kvili svému druhému a obsahlejSimu vyjadieni se Washingtonska dohoda stala
terCem ostré kritiky ze strany jednotlivcl 1 skupin uvédomujicich si, ze mize jit o snahu
oteviit mén¢ rozvinuté zemé vici nadnarodnim spolecnostem a jejich vlastniktim.

Kritici se Casto odvoldvaji na ekonomickou krizi v Argentin€ v letech 1999-2002, kde, jak se
domnivaji, selhala ekonomickd opatfeni doporu¢ena Washingtonskou dohodou.

Mnozi kritici trzni liberalizace jako napt. Noam Chomsky, Susan George a Naomi Klein
oznacuji Washingtonskou dohodu jako branu vykofistovani pracovnich trhli nerozvinutych
zemi firmami zemi rozvinutych. Snizovani celnich sazeb a omezovani obchodnich restrikci
umoznuje volny pohyb zboZzi odpovidajici charakteru mezindrodniho obchodu, ale kviili
ptisné vizové politice se pracovni sila nemlize volné piemistovat. To vytvaii ekonomické
klima, v némzZ jsou vyrobky produkovany v nerozvinutych zemich s nizkou cenou pracovni
sily a poté exportovany do prosperujicich prednich svétovych ekonomik za ceny navysené ve
prospéch nadndrodnich spolecnosti. Kritika dale tvrdi, Ze zaméstnanci v zemich tietiho svéta,
prestoze pobiraji vyssi mzdy nez pted liberalizaci, jsou nadale chudi, protoze jejich mzdy
pohlti inflace. Zatimco vlastnici nadndrodnich spole¢nosti bohatnou, délnici v zemich prvniho
svéta ztraceji zaméstnani.

Obh4jci Washingtonské dohody kritické nazory Casteéné nebo zcela odmitaji a Casto je
posledni dobu. Délnici v tovarnach zfizenych zahrani¢nim kapitdlem vydélavaji vice a maji
lepsi pracovni podminky nez zaméstnanci domacich firem. Ve vét$in€ zemi Latinské Ameriky
dosahl ekonomicky rist své nejvyssi rovné a zadluzeni ve vztahu k ekonomice je velmi
nizké. Navzdory tomuto makroekonomickému vyvoji je vSak mira chudoby a nerovnosti v
Latinské Americe vysoka. Témér dva lidé ze tii dosahuji denniho pfijmu pod hranici 2 USD.
Navic, zhruba jedné tietin€ populace chybi elektrické ptipojky a kanalizace a 10 miliont déti
patrné trpi podvyzivou.
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3.2. Oponenti globalizace: antiglobaliza¢ni hnuti

Ve své tfe¢i prednesené na univerzité¢ v Houstonu uvedl laureat Nobelovy ceny Rigoberta
Manchu: ,,Globalizace, jakozto intenzifikace kapitdlu a obzvlast¢ komunikacnich systémi,
zasahuje nejen zivoty puvodnich obyvatel, ale také chudych lidi. Hovofime-li o volném
obchodu, nemyslime tim maly a stfedni komer¢ni sektor, ale pomérné velké monopoly.*

Antiglobalisté se nezamé&fuji na ¢isla typu HDP, oznamovand Svétovou bankou, a jejich
derivaty, male spiSe na indicie jako Happy Planet Index vypocitavany Novou ekonomickou
nadaci. Tento index je zaméfen na souvztazné redlné nasledky jako naptiklad socialni
rozvrstveni, smrt demokracie, pomalé a rychlé nieni zivotniho prostiedi, Sifeni novych
nemoci, nartstajici chudoba a odcizeni.

Organizaci, ktera reprezentuje antiglobalistické hnuti, se stalo Svétové socialni forum (WSF).

Svétové socialni forum je v podstaté mistem, kde se setkdvaji jak odpirci globalizace, tak
také ti, ktetfi chtéji globalizaci zménit, aby koordinovali své kampané¢, navzajem sdileli a
zdokonalovali organiza¢ni strategie a navzajem se informovali o dalSich podobnych hnutich
ve svété a jejich cilech. Zakladnim motem fora je ,,jiny svét je mozny*. Forum se obvykle
schazi v lednu, stejné jako jeho ,,velky kapitalisticky rival* Svétové ekonomické férum v
Davosu.

Svétové socialni forum podpofilo svoldni mnoha regionalnich setkéni, napt. Evropského,
Asijského a Stfedomoiského socialniho fora, stejné tak moha lokélnich a narodnich setkani
jako tieba Tureckého, Liverpoolského a Bostonského socialniho fora.

Svétové socialni forum definuje sebe sama a podstatu svého poslani v charté obsahujici
zakladni principy. S ohledem na chartu je férum oteviend platforma pro kazdého, kdo ptisp&je
k vyméné myslenek, navrhii, zkusenosti a vytvoreni vnitinich vazeb nutnych pro efektivni
akci v demokratickém prostiedi. Forum ma univerzalni charakter. Odmit4 proces globalizace
slouzici z4jmim nadnéarodnich spole¢nosti. Snazi se sjednotit svétové nevladni organizace, ale
nepovazuji se za jejich reprezentanta. Nikdo neni autorizovdn jako reprezentant fora.
Organizace, které se Ucastni setkdni fora, mohou zcela svobodné prezentovat své néazory.
Forum ma pluralitni strukturu a je otevieno vii¢i vSem rozdilim pfi respektovani svych
zakladnich principli; je to organizace, kterd neni ndbozenska, netvoii statistiky, nema
vojensky charakter a neni pfedpojatd. Forum se stavi proti vSem formam represivni
ekonomiky, represivnim nazoriim na vyvoj a historii a pouziti represe kteroukoli vladou. Stavi
se rovnez proti rasismu, sexismu a znec€isténi zivotniho prostredi zpiisobenému kapitalistickou
globalizaci. Podporuje propojeni organizaci a socidlnich hnuti na ndrodni i mezinarodni
urovni za ucelem snaz$iho dosazeni svych cila. Piipousti ¢lenstvi jak na lokalni, tak také na
globalni urovni.

Kromé svétového socidlniho fora existuji jesté jiné antiglobalistické organizace. Jejich
opozi¢ni postoje se 1isi z hlediska rozsahu i obsahu. Hlavnimi hnutimi jsou:

Mezinarodni forum o globalizaci (IFG): Je to instituce vytvoiena aktivisty, ekonomy,
ucenci a védci, kteti analyzuji a kritizuji kulturni, socialni, politické a ekologické dopady
ekonomické globalizace, provadi severo-jizni vyzkum a snazi se dojit ke vSeobecnym
zavérim. Forum vzniklo vroce 1994. Organizace nejvice kritizuje ,,volny obchod® a
,heoliberalismus® nebo také instituce a dohody jako napi. Svétovou obchodni organizaci
(WTO), Mezinarodni ménovy fond (IMF) a Severoamerickou dohodu o volném obchodu
(NAFTA). Forum podporuje vytvofeni ekonomik zalozenych na vétSi mife rovnosti,
demokracie a ekologie , které by se mohly stat alternativou k neoliberalismu nebo globalizaci.
Ve svém hledani alternativ forum zduraziiuje skuteCnou demokracii, podporu lokélnich
zajmi, ekologickou udrzitelnost, spole¢né kulturni dédictvi, diverzitu, lidska prava, podnikani
a zivot, zabezpeceni potravinami, princip poctivosti a obezietnosti. Kromé toho férum tvrdi,
ze globaliza¢ni instituce (IMG, WTO, WB) prozivaji krizi legitimity.

People’s Global Action (PGA): Je to organizace zformovand antiglobaliza¢nimi hnutimi ze
viech kontinentli v inoru 1998 v Zenevé. Hnuti se definuje jako antikapitalistické a oponentni
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vici neoliberalismu. Déle se definuje ve svych dokumentech, manifestech a organiza¢nich
principech jako oponent vii¢i hegemonii kapitalismu, imperialismu, diskriminaci, rasismu a
mezinarodnimu kapitalu. Ve svém ramci uplatiiuje hnuti mnohem radikalnéjsi pfistup nez jiné
organizace.

CorpWatch (CW): Organizace byla ustavena v roce 1996 pod nazvem Transatlantické
centrum zdroji a akce (TRAC) a potom v bieznu 2001 pievzala nazev Corp Watch.
Organizace zaméfila svou pozornost na analyzy Spatnych pracovnich podminek ve firmé Nike
ve Vietnamu a ve firm¢ Enron pied jejim krachem a dale také na firmy profitujici z valecnych
konfliktd. Organizace se definuje jako oponent globalizace v otdzkach lidskych prav, socialni
spravedlnosti, ekologické wudrzitelnosti, miru, negativnich ekonomickych realizaci,
transparentnosti a odpovédnosti v podnikani.

Pratelé zemé (FE): Organizace ustavend v roce 1971 se vétSinou zabyva ekologickymi
problémy. Cile organizace se tykaji klimatickych zmén, recyklace, vystavby energeticky
uspornych domt, organického zemédé&lstvi a ochrany piirody. Organizace se fidi hesly ,,zitfek
je uz dnes®, ,,kazdému spravedlivy podil* a ,,zméite pravidla pro lepsi ekonomiku®. Ve svém
rdmci organizace oponuje podnikani a globalizaci pokud negativné ovliviiuji Zivotni prostiedi.

4. Teorie mezinarodniho obchodu

Mezinarodni obchod se zabyva zbozim, sluzbami a platbami pfelévajicimi se mezi zemémi a
politickymi opatfenimi regulujicimi tyto toky a jejich dopadem na bohatstvi narod. Ve
struénosti, mezinarodni obchod se zabyva fyzickou sménou zbozi mezi zemémi a problémy
vyplyvajicimi z téchto transakci; mezinarodni finance se zabyvaji politickymi opatifenimi
regulujicimi zahrani¢ni trhy, stavem platebni bilance.

Teorii mezinarodniho obchodu muizeme akceptovat jako rozsifeni ekonomické teorie za
ucelem pokryti specifickych problému, které vyvstaly z mezindrodniho obchodu.

Teorie mezindrodniho obchodu byla poprvé akademicky prodiskutovana Adamem Smithem v
roce 1776 v jeho slavné knize zndmé pod zkrdcenym ndzvem Bohatstvi narodd. Smith
vysvétlil klasickou trzni teorii a ukazal, Ze obchod pfinasi profit obéma zicastnénym stranam.
Povaha oboustranného zisku vyliceného Smithem byla v rozporu s tehdy rozsifenym
nazorem. AZ do Smithova vystoupeni pfevladal v ekonomické teorii merkantilismus. Podle
merkantilistli bylo mozno ,,bohatstvi narodi* pomérovat drahymi kovy jako zlato a stiibro a
produkéni kapacitou dané zemé. Proto kazdy nérod touZzi po zisku co nejvétSiho mnozstvi
zlata a export povazuje za vyhodny, ale import (mimo importu pfirodnich surovin) povazuje
za Skodlivy. Obchod je tedy hra na vitéze a porazené. Smithovo vnimani absolutni vyhody
jako prvku ptinasejiciho oboustranny zisk ma tedy znacnou dilezitost.

4.1. Smith a Ricardo: Klasicky pohled
Prvni védecké kroky vedouci k vytvoreni teorie mezinarodniho obchodu udélali Adam Smith
(1776, The Wealth of Nations: An Inquiry into the Nature and Causes) a David Ricardo
(1817, On the Principles of Political Economy and Taxation). Vychazeli z téchto
predpokladii:

* Redlny sektor a promeény penéz jsou nezavislé jeden na druhém (neutralita penez).

* Vsechny ceny (a zahranicni smeénné kurzy) jsou elastické a urcované v podminkach
dokonalé soutéze.

* Objem vyrobnich faktorii je konstantni a vSechny faktory jsou plne vyuzity (plna
zameéstnanost).

*  Produkcni faktory jsou mobilni v ramci dané zeme, nikoli vsak mezi zememi.

* Technologicka uroven (tudiz produkcni funkce) je stejnd v ramci dané zeme, ale
muize se lisit mezindrodné.

*  Vkus konzumentii je konstantni a neni ovliviiovan mezinarodnim obchodem.

*  Rozdelovani diichodii je konstantni.
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*  Neexistuji obchodni bariéry tykajici se dopravy zbozi, znalosti a komunikace.

Smith se domniva, Ze celkovy objem bohatstvi ve svété neni konstantni, zahrani¢ni obchod
muze zvysit bohatstvi obou obchodujicich stran, ne pouze jedné. Svétové bohatstvi nartista
cestou produktivniho vyuzivani svétovych zdrojli, délby prace a specializace. Smith se pak
pomoci vyse uvedenych piedpokladi pokousi vysvétlit mezindrodni obchod na zakladé teorie
absolutni vyhody. Tvrdi, Zze zemé&, kterda dokéze vyprodukovat vétsi vystupy s jednou
jednotkou pracovni sily, ziskava absolutni vyhodu pii vyrobé daného druhu zbozi. Na piiklad
v obchodnich vztazich mezi Tureckem a Némeckem bude uzitecné pro obé& strany, kdyZz se
Turecko bude specializovat na produkci pSenice a Némecko na produkci oceli, protoze
Némecko vyprodukuje 1 jednotku pSenice s naklady 2,5 jednotek oceli. Oproti tomu Turecko
dokaze vyprodukovat 1 jednotku psSenice s naklady 0,5 jednotky oceli. TudiZ mezinarodni
obchod s cenou 1 jednotka pSenice = 1,5 jednotky oceli bude vyhodny pro ob¢ strany.

Klasickd trzni teorie byla kritizovana kvili svym zjednoduSenym ptedpokladim. Klasicti
ekonomové, prestoze si byli védomi vyznamu produkénich faktorti, povazovali ptirodni
zdroje za dar ptirody a kapitdl za akumulovanou praci. Klasicka trzni teorie je tedy zaloZena
na pracovni teorii hodnoty a vylucuje jiné produkéni faktory. Dalsi kritik uvadi, ze klasicka
teorie pokryva ve své analyze pouze nabidku, nikoli vSak poptavku. Mimo to zanedbava
technicky rozvoj, mobilitu produkcnich faktorti, produktovou diferenciaci a nedokonalou
soutéz, coz jsou pojmy pokryté dnesnimi teoriemi.

4.2. Neoklasické teorie obchodu

Neoklasicti ekonomové namisto pracovni teorie hodnoty pouzivaji koncepci ,,naklada
prilezitosti®, ktera obsahuji ostatni faktory spolecné s praci a tspé$né tak reviduji Ricardav
model. Podle této nové teorie je produkce vysledkem soucinnosti vSech faktort. Tudiz
naklady, které se jevi byt rubem produktivity, jsou tvofeny sumou zdroju potiebnych k
produkci 1 jednotky zbozi a lze je vykalkulovat sectenim penézni hodnoty vSech pouzitych
produkénich faktort. Naklady pfilezitosti daného zbozi jsou pak rovny mnozstvi uslé
produkce jiného zbozi na 1 jednotku prvniho zboZi.

Akceptujeme-li, ze se do produkéniho procesu zapojuje vice nez jeden faktor, nebudeme
schopni ud¢lat srovnani produktivity jednotlivych faktori mezinarodnim métitku, protoze
vSechny faktory jsou v produkci pouZivany simultanné. Je tedy nemozné méfit produktivitu
jednoho faktoru abstrahovanim od ostatnich. Musime tedy méfit spole¢nou produktivitu vSech
faktorti. Jako vysledek se nam ukazuje, Ze mezinarodni specializace nemlZe byt ur€ovana
porovnavanim produktivity jednotlivych faktorii. Teorie pfidava ocenovani typu: 1 jednotka
pSenice = € 30 a 1 jednotka oceli = €10. Vysledkem je: 1 jednotka pSenice = 3 jednotky oceli,
¢imz je dosazeno nékladu ptilezitosti.

Neoklasicka teorie analyzuje produkéni kapacitu a naklady prilezitosti pomoci transformacni
kiivky a podminky poptavky pomoci indiferentnich kiivek.

Na druhé¢ strané€, neoklasickd teorie nedokaze vysvétlit domdci ceny v riznych zemich. Tento
defekt byl doladén v pfispéveich Heckchera a Ohlina, znamych jako Heckcher-Ohlinova
teorie. Podle této teorie ma zemé& komparativni vyhodu v produkci zbozi v ptipad¢ hojnosti
potifebnych vyrobnich faktorii. Z Heckscher-Ohlinova modelu zndmého také pod nazvem
Teorie vybavenosti vyrobnimi faktory vychazeji Teorie vyrovnani cen faktord, Teorie
rozdélovani dichodi a teorie Rybczynskeho.

Teorie vyrovnani cen faktorG tvrdi, ze svobodny obchod vykazuje stejné vysledky na
faktorovych trzich, coz srovnava ceny faktorii za podminek dokonalé¢ mezinarodni mobility
faktorti, dokonce 1 za podminek mobility nedokonalé. Pfedevsim, jestlize Heckscher tvrdi, Ze
ceny faktorii se srovnavaji v podminkach volného obchodu, potom Ohlin reviduje absolutni
rovnost jakozto tendenci k rovnosti. Samuelson pak analyticky ovéfil vyrovnavani
faktorovych cen v podminkach volné¢ho obchodu.
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Stolper a Samuelson oponovali Ricardové po dobu vice nez sto let vSeobecné akceptované
mysSlence ,,volny obchod je prospéSny protekcionismus Skodlivy pro kazdou zemi” a
prezentovali svou teorii zahrani¢niho obchodu vztazenou k teorii rozdélovani diichodid. Podle
této teorie je volny obchod prospésny pro faktory vyuzité intenzivné v exportnim sektoru a
protekcionismus je prospésny pro faktory vyuzité v importné-substitu¢nim sektoru. Jinymi
slovy, pfestoze ekonomika trpi protekcionismem, lidé pracujici v importné-substituénim
sektoru z toho maji prospéch. Stru¢n¢ feceno, volny obchod je vyhodny pro hojné se
vyskytujici faktor dané zemé a protekcionismus pro faktor nedostatkovy.

Rybcezynského teorie odvozend z Heckscher-Ohlinovy teorie a kterd analyzuje produkénim
vysledky zmén v nabidce faktort, uvadi, ze v modelu dvou vyrobkl, dvou faktorii a plné
zaméstnanosti zvySeni nabidky faktoru zpasobi intenzivni zvySeni produkce zboZzi
vyzadujiciho tento faktor a produkce ostatniho zbozi vyzadujiciho stejny faktor intenzivné
klesa kvili transferu faktorti mezi odvétvimi.

Pfestoze neoklasicka teorie uvadi termin naklad pftilezitosti a existujici teorie Heckscher-
Ohlinova, Stolper-Samuelsonova a Rybczynského ji doplnuji, byla kritizovana pro svou

vvvvvv

Leontief vytvofil tabulku vstupli a vystupli, aby otestoval teorii vybavenosti vyrobnimi
faktory a vytvorenim ,balikii reprezentativnich komodit“ v roce 1947 analyzoval data
zahrani¢niho obchodu USA. Nicméné, zjistil, Ze USA, které byly v té dobé kapitilove
nejintenzivngj$i zemi ve svété, vyvazeji zbozi s vysokym obsahem prace a dovazeji zbozi s
vysokym obsahem kapitdlu. Tento vysledek dostal ndzev Leontiefiv paradox a zpulsobil
zrozeni nové ekonomické literatury.

4.3. Alternativni teorie

Jako vysledek dalSich debat o teorii vybavenosti vyrobnimi faktory resultujicich z
Leontiefova paradoxu, vznikla v dobé od 60. let cela fada dlaSich teorii snazicich se vysvétlit
podstatu mezinarodniho obchodu.

Teorie kvalifikované prace: Autofi jako Keesing a Kenen poznamenavaji, Ze mezindrodni
obchod mezi primyslovymi zemémi mize byt z vétSi Casti vysvétlen pomoci rozdilia v
pracovni kvalifikaci. Podle této teorie zemé, které v nékterych sektorech ekonomiky oplyvaji
vyskolenou nebo vysoce kvalifikovanou pracovni silou, se vétSinou specializuji na produkci
zbozi vyzadujici tyto vlastnosti. Na druhé stran€, zem¢ s hojnosti nekvalifikované pracovni
sily maji vyhodu pfti produkci zbozi, kterd nevyzaduje kvalifikovanou pracovni silu.

Teorie technologickych rozdili: Tato teorie, kterd zdiraziuje proces imitace, byla navrzena

Posnerem v roce 1961. Podle této teorie zemé, které dodaji na trh nové zbozi nebo novy
vyrobni postup, se stavaji jeho prvnim exportérem. Po néjaké dobé, po technologickych
transferech, imitacich nebo ukonceni vlastnickych prav a vyprseni vyhod vyplyvajicich z
prirodnich faktorti, zbozi zacne byt produkovano jinymi zemémi, protoze nizké ndklady na
pracovni silu a vyhody vyplyvajici z ptfirodnich zdroji jim umoziuji produkovat s niz$imi
naklady. Timto zplsobem je pak zbozi exportovano méné rozvinutymi zemémi. Plavodni
inovatorska zemé toto zbozi zacne dovazet, protoze jim neni schopna konkurovat. NejlepSim
piikladem je Velka Britanie, kdysi nejvétsi vyvozce textilu ve svété, kterd se stala Cisté
importérem textilniho zbozi.

Teorie cyklu Zivotnosti produktu: Tato teorie, kterd zdliraziiuje proces standardizace, byla
vytvoiena Vernonem v roce 1966 a je vlastné obohacenou verzi teorie technologickych
rozdila. Jak jiz bylo zminéno v ¢asti zabyvajici se teoriemi piimych zahranic¢nich investic,
cyklus ma 5 etap a inovatorska zemé, ktera uvede na trh novy produkt a standardizuje ho,
stane se jeho importérem na konci paté etapy. Jinymi slovy, teorie cyklu Zivotnosti produktu
se pokousi vysvétlit dynamiku komparativni vyhody nového produktu a produkcni proces,
¢imz se neodliSuje od statického pojeti vysvétleni komparativni vyhody Heckscher-Ohlinova
modelu.
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Teorie podobnosti preferenci: Hypotéza vytvorend v roce 1961 Svédskym ekonomem
Linderem se zabyva obchodem s nehomogennim prumyslovym zbozim. Podle tohoto ndzoru
neni obchod se zbozim zavisly na produkcnich nakladech, ale na podobnosti vkusu a
preferenci spotiebiteld, tedy na podminkéch poptavky. Zakladnim faktorem urcujicim vkus a
preference je hladina relativniho piijmu.

Podle Lindera firmy v dané zemi produkuji zbozi pozadované vétSinou obyvatelstva a maji
tak velké trzni moznosti. ProtoZe produkuji za Ucelem pokryti domaci poptavky, vyrabéji
dané zbozi zkuSen¢ a efektivné; pozdéji zbozi exportuji do zemi s podobnym vkusem a
preferencemi nebo do zemi s podobnou hladinou pfijmu obyvatelstva. Na druhé strané
poptavka jednotlivet s nizkymi nebo vysokymi piijmy, ktefi maji odliSny vkus a preference,
je zasobovana importem ze zemi s podobnym vkusem. Podle tohoto ndzoru, zndmého rovnéz
pod nazvem ,piekryvajici se poptavka“, obchod s prumyslovym zbozim bude velmi
intenzivni mezi zemémi s podobnymi preferencemi a pifijmy obyvatelstva.

Linderova teorie neni piili§ podporovana, protoze nedokaze vysvétlit obchod s primyslovym
zbozim, které nema svlij domadci trh, jinymi slovy, je produkovano pouze pro export.

Teorie velkovyroby: V piipad¢ nékterych druhi zbozi jsou vyrobni naklady piimo zavislé na
objemu produkce. Jestlize se primé&rné néklady sniZuji s objemem produkce, snizuji se také
naklady konkrétniho zbozi pii zavedeni velkovyroby.

V teorii vybavenosti vyrobnimi faktory dominuje predpoklad stalych navrati k velkovyrobé¢.
V ptipad¢ zvySeného navratu k velkovyrob¢ dojde k zisk pfinaSejicimu obchodu v ptipade, ze
ob¢ strany jsou ve vSech ohledech identické. To je dalsi typ obchodu, ktery Heckscher-
Ohlinova teorie neodkaze vysvétlit.

Velkovyroba, 1 ptes ndkladové zvyhodnéni velkych podnikii oproti malym, zpusobuje
vytvoreni podminek nedokonalé soutéze.

Teorie monopolistické konkurence: Ve skutecném zivoté nebyvaji vyrobky, obzvlasté
primyslové homogenni. To je v rozporu s pfedpoklady teorie vybavenosti vyrobnimi faktory,
protoze vyrobky se odliSuji s ohledem na pouZzit¢é komponenty, pouziti, vzhled a neméné
vyznamna je také jejich znacka.

Svétovy obchod je tradiéné povazovéan za sménu zbozi produkovaného v nepftili§ podobnych
nebo zcela odliSnych sektorech. Nicménég, podstatou vétSiny obchodl je sména odlisnych
druhii zboZi v ramci stejného sektoru. Rika se tomu intraindustrialni obchod (obousmérny
obchod). Teorie monopolistické konkurence vysvétluje obousmérny obchod s primyslovym
zbozim pomoci velkovyroby.

Myslenka vyuziti velkovyroby nuti firmy k produkci jednoho nebo nékolika druhii zbozi
namisto vétsi Skdly. Pfi¢inou toho je ve skutecnosti moznost vzdjemné substituce riznych
druhlt zbozi a snaha firem snizit naklady a uspét tak v mezindrodni konkurenci. Dalsi
intenzifikace produkce vede ke specializaci na né€kolik mélo druhii produktl, jsou pouzivana
vykonng&jsi vyrobni zatizeni a velkovyroba je vyuzivana stale vice. Zemé tedy exportuji jeden
urcity typ produktu a importuji vS§echny ostatni.

4.4. Nové teorie

Teorie oznacované jako nové jsou ve skuteCnosti alternativnimi teoriemi samy o sobé.
Novymi teoriemi jsou ty, které piijimaji koncepci velkovyroby, siti, inovaci a globalni
soutéze.

Néklady firmy mohou byt snizovany dvéma zplsoby. Protoze roste velkovyroba, snizuji se
fixnim ndklady na jednotku produkce, coZz je podpoieno sniZzenim variabilnich nakladi
(interni velkovyroba). Podle velikosti sektoru, v némz firma piisobi, budou klesat jeji ndklady
a narustat Sance najit kvalifikovanou pracovni silu, kterd umozni kvalitni vstupy a poroste tak
rovnéz vymena zkusenosti (externi velkovyroba).
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Firmy svymi inovacemi mohou zabranit tomu, aby se dana zem¢ omezovala pouze na urcitou
vyrobu na zdklad¢ vybavenosti vyrobnimi faktory. Technologicky pokrok a efekt usnadnéni
pfimych zahrani¢nich investic firem maji proménlivy dopad na vybavenost vyrobnimi
faktory, protoze znalosti byly rovnéz zahrnuty mezi vyrobni faktory. Vzdjemné propojeni
umoziuje firmam internalizovat zkuSenosti ziskané v procesu vzajemné vymény znalosti,
dale pak bezprostiedni zkuSenosti, u¢eni napodobou a uceni piimou zkusenosti.

Globalni konkurenceschopnost firmy je zavisld nejen na mistni vybavenosti vyrobnimi
faktory nebo na jeji vlastni struktufe, ale také na SirSim spektru proménnych zminovanych v
rdmci tzv. Porterova diamantu jako napi. vyrobni faktory, poptavka, ptibuzné a soubézné
sektory a také strategie, struktura a konkurenceschopnost firmy.

5. Regulovani globalizace a internacionalizace

Akcelerace globalizace v obdobi po druhé svétové valce je vysledkem pland ekonomd,
podnikateld a politikti, ktefi rozeznali negativni dopady protekcionismu a slabou uroven
mezinarodni ekonomické integrace. Jejich snahy vyvrcholily svolanim Bretton-woodskeé
konference a zalozenim nejriznéj$ich instituci zaméfenych na podporu ristu a vyfeSeni
negativnich dopadii globaliza¢niho procesu. Témito institucemi se staly Mezindrodni banka
pro rekonstrukci a rozvoj (World bank-WB) a mezinarodni ménovy fond (IMF). Poté byla
podepsana VSeobecnd dohoda o clech a obchodu (GATT) za ucelem odstranéni bariér
mezinarodniho obchodu. Jako vysledek Urugvajského kola rozhovort (1984—1995) byla
zalozena Svétova obchodni organizace (WTO) za ucelem feSeni spord a vytvoreni standardni
platformy pro mezinarodni obchod. Byla podepsana cela fada bilateralnich a multilateralnich
dohod jako napt. Maastrichtskd smlouva a NAFTA, jejichz cilem je snizit cla a eliminovat
obchodni bariéry.

Existuji urcité faktory, které akceleruji a rozsituji okruh piisobnosti globalizace. Jsou to:

1. Velké mezinarodni organizace, které se snazi ovliviiovat a podle moznosti
kontrolovat politicky vyvoj ve svéte; napt. OSN.

2. Mezinarodni pakty — dohody velkého rozsahu se zapojenim mnoha zemi; napf.
Organizace severoatlantické smlouvy (NATO).

3. Nadnarodni ekonomicka sdruzeni velkého rozsahu s velkym poctem clenti; napf.
Evropska unie, Severoamerické sdruzeni, Cernomoiska ekonomické spoluprace.

4. Nadnarodni firmy, které ptisobi ve vice zemich a jsou centry podnikani, vyroby a
obchodu, bankami a korporacemi.

5. Urcita socidlné-politickd hnuti nazyvanad jako mezindrodni trendy, kterd maji
hluboky dopad téméf na vSechny kontinenty, zemé& a jedince; napf. etnicky nacionalismus,
fundamentalismus, feminismus, ekologicka hnuti.

Ve svétle tohoto vyvoje a plsobicich faktor se objevuji mezinidrodni organizace a zesiluje
integrace svéta. Tyto instituce a dohody maji rozhodujici vyznam, protoze piimo tidi proces
globalizace.

5.1. Mezinarodni organizace

Na narodni Grovni sehravaji tlohu stabilizujicich instituci socialni a finan¢ni zachytné sit¢. Na
mezinarodni Urovni jsou to Svétova obchodni organizace, Mezinarodni ménovy fond,
Basilejsky vybor pro bankovni dohled, Svétovd banka, Organizace pro hospodaiskou
spolupréaci a rozvoj a ostatni.

5.1.1. Mezinarodni ménovy fond (IMF)

Mezinarodni ménovy fond je mezinarodni organizace 185 ¢lenskych zemi. Byl zfizen v roce
1944, aby podporoval mezindrodni ménovou spolupréci, stabilitu sménnych kurzi a
systematickd kurzovd opatfeni; aby pecoval ekonomicky rhst a vysokou uroven
zaméstnanosti; aby poskytoval pfechodnou finan¢ni pomoc zemim za ucelem vylepSeni
platebni bilance, coZ v praxi znamena regulaci globalizace na urovni jednotlivé zem¢.

31



Nékteré zeme vnimaji globalizaci jako prospésny proces, jako kli¢ k budoucimu svétovému
ekonomickému rozvoji, ktery je nevyhnutelny a nezvratny. Jiné na ni pohliZeji neptatelsky
nebo dokonce se strachem a domnivaji se, ze bude zvySovat nerovnost v ramci narodil i mezi
nimi, ohrozovat zaméstnanost a Zivotni troven a maftit spolecensky pokrok.

Globalizace nabizi rozsahlé moznosti pro skutecné celosvétovy rozvoj, ktery vSak neni
pokrokovy stejnomérné. Nekteré zemé se integruji do globalni ekonomiky rychleji nez
ostatni. V zemich, které se byly schopny integrovat, vidime rychlejsi rist snizovani chudoby.
Navenek orientovand politika transformace pfinasi dynamiku a vétsi prosperitu velké Casti
vychodni Asie, kterd byla pied 40 lety jednou z nejchudsich oblasti svéta. Spolu s ristem
zivotni urovné jde ruku v ruce pokrok demokracie a feSeni problémd, jako napt. Zivotni
prostfedi a pracovni standardy. Tudiz, podle Mezinarodniho ménového fondu, podporovani

tohoto trendu je nejlepsi cestou jak prosadit riist, rozvoj a sniZzeni chudoby.

Na druhé strané, krize, které se objevily na trzich devadesatych let, evidentné ukazaly, ze
ptilezitosti nabizené globalizaci nejsou bez rizik — rizika vyplyvajici z nestalosti pohybu
kapitalu a rizika socidlni, ekonomické a ekologické degradace vzniklé z chudoby. Tom vsak
neni ditvodem pro zpétny chod celého procesu, ale pro zvazeni nabizejicich se politickych
zmén vedoucich k vybudovani silnych ekonomik a k vytvoteni silného svétového financniho
systému, ktery bude produkovat rychlej§i rist a zajisti snizeni chudoby. V tomto rdmci
Mezinarodni ménovy fond radi jednotlivym zemim, aby uplatiovaly nasledujici politicka
doporuceni za ucelem zefektivnéni a vyuziti procesu:

« Makroekonomick4 stabilita za i¢elem vytvoreni spravnych podminek pro investice a
uspory.

« Navenek orientovand politika prosazujici vykonnost cestou zvySeni obchodu a
investic.

Strukturalni reforma podporujici konkurenci na domacim trhu.

« Silné instituce a efektivni vlada pecujici o spravnou kontrolu.

« Vzdélani, vychova, vyzkum a vyvoj podporujici produktivitu.

« Spréava zahrani¢niho dluhu zajiStujici adekvatni zdroje pro udrzitelny rozvo;j.
Kontrola a regulacni proces ze strany Mezinarodniho ménového fondu zahrnuji staly dozor
(navstévy za Gcelem sbéru informaci, rozhovory s vladami a predstaviteli centralnich bank a
vyro¢ni zpravy), financni pomoc (rtizné typy uveért) a technickou pomoc (personal centraly
vyslany na Casové omezené mise, umisténi expertll a/nebo stalych poradcti na obdobi od
nekolika tydnii az do nékolika let, technické a diagnostické studie, vycvikové kurzy, seminaie
a workshopy a také ,,on-line” rady a podpora).

5.1.2. Svétova banka (WB)

Od svého pocatku v roce 1944 Svétova banka z plivodné malé instituce expandovala do
rozméru pevné sdruzené skupiny péti rozvojovych instituci. Poslani svétové banky, pavodné
Mezinarodni banky pro rekonstrukci a rozvoj (IBRD), jako instituce ndpomocné povalecné
rekonstrukci a rozvoji vyvijelo az do dnesniho mandatu pro celosvétové zmirnéni chudoby
vykonéavaného ve spojeni s pfidruzenou organizaci — Mezinarodni asociaci pro rozvoj.

Svétova banka je zdsadnim zdrojem celosvétové finanéni a technické pomoci rozvojovym
zemim a sklada se ze dvou unikatnich rozvojovych instituci ve vlastnictvi 185 Clenskych zemi
— Mezinarodni banky pro rekonstrukci a rozvoj (IBRD) a Mezinarodni asociace pro rozvoj
(IDA). Existuji rovnéz tii dal$i instituce tésn€ spjaté se Svétovou bankou, jmenovité
Mezinarodni finan¢ni korporace (IFC), Multilateralni agentura pro investi¢ni zaruky (MIGA),
Mezinarodni centrum pro feSeni investicnich sport (ICSID)). Kazda instituce hraje jinym
zptusobem podpurnou roli v celkové misi Svétové banky zaméfené na globdlni omezeni
chudoby a zlepSeni Zivotni urovné. IBRD se zamétuje na stfedni piijem a kredibilitu chudych
zemi, zatimco IDA na nejchudsi svétové zemé. Jako celek Svétova banka poskytuje pajcky s
nizkym trokem, bezirocny kredit, granty rozvojovym zemim na vzdé€lani, zdravotnictvi,
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infrastrukturu, komunikace a mnoho jinych ucelt a také poskytuje analyzy, rady a informace
¢lenskym zemim. Zisk neni cilem Svétové banky.

Podle Svétové banky nabizi globalizace neuvétitelné moznosti. Nicméné vylouceni jedincii ze
spole¢nosti, zdrcujici chudoba a poskozovani zivotniho prostfedi jsou zdrojem nebezpeci.
Nejvice stradajici lidé, at’ uz jsou to plivodni obyvatelé, Zzeny v rozvojovych zemich, chudi
venkované, Africané a jejich déti, jsou ti, u nichz je tfeba zacit. Proto se Svétova banka snazi
vytvofit podminky pro to, aby si kazdd zemé dokdzala pomoci sama podnécovanim kapitalu a
politiky cestou vyuziti napadl a zkuSenosti, vytvafenim podnikatelskych pftilezitosti na trhu,
podporou rozumné vlady a zavadénim antikorupcnich opatieni.

Vizi Svétoveé banky je prispivat k vSeobecné a udrZitelné globalizaci, aby piekonala chudobu
a dosahla rastu berouciho ohledy na zivotni prostiedi, a vytvaret individualni pfilezitosti,
davat lidem nad¢ji a napomahat mezindrodnim projektim a dohoddam tykajicim se obchodu,
financi, zdravotnictvi, chudoby, vzdélani klimatickych zmén tak, aby z nich méli uzitek
vSichni, pfedev§im vSak chudi hledajici nové pftilezitosti. Tento proces zahrnuje vytvareni
fondu, pujcek, grantl, poskytovani analytickych a poradenskych sluzeb a budovani kapacit.

5.1.3. Organizace pro hospodaiskou spolupraci a rozvoj (OECD)

Predchiidcem OECD byla Organizace pro evropskou ekonomickou spolupraci (OEEC).
OEEC vznikla v roce 1947, aby spravovala americkou a kanadskou pomoc v ramci
Marshallova planu na rekonstrukci Evropy po druhé svétové valce. Jeji centrala byla zfizena v
Patizi v roce 1949.

OECD pievzala roli OEEC v roce 1961. Jejim poslanim od té doby je:

« Podporovat udrzitelny ekonomicky rust.

« Prosazovat zamé¢stnanost.

« ZvySovat Zivotni uroven.

« Udrzovat finan¢ni stabilitu.

« Napomadhat ekonomickému rozvoji jinych zemi.

 Pfispivat k ristu svétového obchodu.
Aby piispéla k rozvoji svétové ekonomiky, OECD nezlstala zaméfena pouze na 30 svych
¢lend shodné se hlasicich k demokracii a trznimu hospodéafstvi, ale progresivné rozsifila svij
zabér na rostouci pocet dalSich zemi. Nyni sdili své odborné znalosti a nahromadéné
zkuSenosti s vice nez 70 rozvijejicimi se a noveé vzniklymi trznimi ekonomikami.

Pohled OECD na globalizaci nejlépe doklddd myslenka z projevu australského ministra
financi Petera Costella na Vyro¢nim summitu OECD v roce 2000: ,,Nestoji pfed nami volba
typu zastavit nebo nezastavit globalizaci. Nasi volbou je fidit tento proces a fidit ho ve
prospéch nasich obCani.“ V tomto kontextu lze fici, ze OECD pohlizi na globalizaci jako na
nezvratny proces a snazi se ho pouze regulovat a fidit.

5.1.4. Svétova obchodni organizace (WTQO)

Svétova obchodni organizace ma 151 ¢lent vykazujicich ptes 97 % svétového obchodu a je to
jedind globalni mezinarodni organizace zabyvajici se pravidly obchodu mezi narody a
pusobici jako hlavni katalyzator procesu globalizace. Existuje na bazi dohod dojednanych a
podepsanych vétSinou zemi ucCastnicich se svétového obchodu a ratifikovanych jejich
parlamenty.

V soucasnosti existuji dohody WTO tykajici se zbozi, sluzeb a prava intelektudlniho
vlastnictvi. GATT je v podstaté pfiruckou obsahujici principy obchodovani se zbozim. WTO
rovnéz poskytuje sluzby v oblasti urovnavani sporit a vyhodnocovani hospodarské politiky.
Organizace plni tyto hlavni funkce:

« Sprava obchodnich dohod.

«  Forum pro obchodni vyjednavani.

« Urovnavani obchodnich spori.
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« Vyhodnocovani obchodni politiky ¢lenskych zemi.

« Pomoc rozvojovy zemim v zaleZitostech obchodni politiky pomoci technické
podpory a odborného skoleni.

«  Spoluprace s jinymi mezinarodnimi organizacemi.
Hlavnimi cili organizace jsou prosazovat volngjsi trh, soutéz na fair zakladech a povzbuzovat
vyvoj a ekonomické reformy. WTO je rovnéZ jednim z hlavnich pfispévatelll k procesu
ekonomické globalizace.

5.1.5. Organizace spojenych narodi (OSN, UN)
Dalsi organizaci regulujici globalizaci je OSN. Jeji kofeny sahaji az do ¢asti Mezinarodni
telekomunikacni unie (1865). Termin ,,Spojené narody*, vymysleny americkym prezidentem
F. D. Rooseveltem, byl poprvé pouzit ,,Deklaraci spojenych narodi* z 1. ledna 1942. Dnes
ma OSN 192 ¢lenskych zemi.

V OSN se koncentruje usili o feSeni problém, které vyvstaly pred lidstvem. Této usilovné
prace se ucastni vice nez 30 pridruzenych organizaci patiicich do systému Spojenych narodu.
Den za dnem pracuji OSN a skupina jeho organizaci na prosazovani respektu k lidskym
pravim, na ochran¢ zivotniho prostiedi, na boji proti nemocem a redukci chudoby. Vice nez
70 % c¢innosti OSN, coZ je jeden z hlavnich mandatl organizace, je zamétfeno na prosazovani
vys$si zivotni Grovné, plné zaméstnanosti a podminek ekonomického a socialniho pokroku a
rozvoje. K dosazeni vySe uvedenych cild jsou pouzivany nasledujici nastroje:

« Umoznovani volného pfistupu na trhy pro zboZzi vyrobené v chudych zemich.

« Implementace programu oddluzeni, véetné odpusténi vSech oficidlnich dluht silné
zadluzenym chudym zemim — na oplatku za vyrazné usili o snizeni chudoby.

« Poskytovani $tédiejsi rozvojovou pomoc.

« Spoluprace s farmaceutickymi firmami a jinymi partnery na vyvoji u¢inné a cenove
unosné vakciny proti viru HIV.

« Vytvafeni specialnich zasob potravin na pomoc Africe.

5.2. Mezinarodni integra¢ni seskupeni

Jde o mezinarodni integracni seskupeni prosazujici mezinarodni obchod jako vyznamny
prostiedek globalizace. Nejznamé&j$im z nich je Evropské unie, kterd vytvaii integraci spolu s
dohodami o izemi volného trhu. Existuji také dalsi dohody napomahajici ke zvySeni intenzity
mezinarodniho obchodu. Tyto druhy integrace, at’ uz se jedna o dohody o volném trhu nebo
integracni seskupeni, prosazuji globaliza¢ni proces cestou zvySovani objemu obchodu,
sménou zbozi, sluzeb, pracovni sily a nasledné také kultur.

5.2.1. Evropska unie (EU)

Od chvile svého zalozeni 6 Clenskymi zemémi v roce 1951 (Evropské sdruzeni uhli a oceli)
EU postupné ustanovila spolecny trh, spolecnou politiku, jednotny trh a posléze i ménovou
unii. Dnes ma EU 27 ¢lentl a je aktivni v Sirokém politickém spektru, coz se tyka oblasti
ekonomické, socidlni, regulacni a financni. Jeji Cinnost je jednoznacné prospéSna vSem
¢lenskym zemim. Patii sem:

« Politika solidarity (zndma také jako kohezivni politika) v regionalnich,
zemédelskych a socidlnich otazkach.

« Politika inovace, kterd pfinasi soucasné technologie do oblasti jako napt. ochrana
zivotniho prosttedi, vyzkum a vyvoj a energetika.

Poslanim Evropy v 21. stoleti je:

«  Zajistit mir, prosperitu a stabilitu svym obCantm.

« Ptekonat kontinentalni rozdily.

« Zajistit svym obyvateliim bezpecny zivot.

« Prosazovat vyrovnanost ekonomického a socialniho vyvoje.

« Pfijmout vyzvy globalizace a zachovat diversitu narodi Evropy.
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« Pozdvihnout hodnoty sdilené Evropany, jako napt. udrzitelny rozvoj a zdravé
zivotni prostfedi, respekt k lidskym praviim a socialn€ trzni hospodafstvi.
Jako regiondlni integracni seskupeni ma EU naskok pied dohodami a sdruzenimi v oblasti
volného trhu. Neni tudiZ pouhym katalyzatorem globalizace, ale globalizace samotnd nasla
své vyjadfeni ve vSech oblastech evropské integrace. Tato integrace bude pokracovat na
zaklad¢ spolecné uvahy cClenskych zemi a v jejich nejlepSim zdjmu v tradicnim evropském
ramci (obchod, globalizace, jednotny trh, regiondlni a socidlni rozvoj, vyzkum a vyvoj,
opatfeni na podporu ristu, zaméstnanosti a mnoha dalsi).

5.2.2. Asijsko-pacificka ekonomicka spoluprace (APEC)

Od svého zaloZeni v roce 1989 se region APEC konzistentné proménoval v jednu z
ekonomicky nejdynamictéjsich ¢asti svéta. Dnes ma APEC 21 ¢lenii. APEC je ¢inny ve tfech
hlavnich oblastech, aby naplnil tzv. Bogorské cile, které mu ukladdaji vytvoreni Asijsko-
pacifické zony volného obchodu a investic — v roce 2010 pro rozvinuté ekonomiky a v roce
2020 pro ekonomiky rozvojové. APEC se zamé&fuje tii klicové oblasti znamé jako ,,TTi pilife
APECu*:

« Liberalizace obchodu a investic (redukuje, pfipadné odstrafiuje cla a jiné typy
bariér).

« Podpora podnikéni (redukce ndkladii obchodnich transakci, zlepSeny pfistup k
obchodnim informacim a vyty€eni politické a obchodni strategie napomdhajici rstu a
vytvoreni volného a otevieného trhu.

« Ekonomicka a technicka spoluprace (zajistuje vzdélavani a spolupraci za tcelem
vytvoreni kapacit ve vSech ¢lenskych ekonomikach APEC).

Vysledky tii vySe uvedenych oblasti umoziuji clenskym zemim APEC posilit jejich
ekonomiku cestou spolecného vyuzivani zdroji regionu, coz umozni dosazeni vyssi
vykonnosti.

APEC, jakoZto integrace podporujici obchod, je jednim z uznavanych integracnich seskupeni
prosazujicich globalizaci.

5.2.3. Severoamericka dohoda o volném obchodu (NAFTA)

Jednd se o severoamericky obchodni blok vytvofeny na zdkladé NAFTy a jejich dvou
dopliikit — Severoamerické dohody o enviromentalni spolupraci (NAAEC) a Severoamerické
dohody o spolupraci na pracovnim trhu (NAALC), jehoz ¢leny jsou Kanada, Mexiko a USA.
Dohoda vstoupila v platnost 1. ledna 1994 (Mexiko ji zaCalo pIné€ uplatiiovat v roce 2008) a
zustala nejvetsim obchodnim blokem ve svéte ve smyslu objemu HDP svych Clenii.

NAFTA vznikla roz$itenim diivéjsi Kanadsko-americké dohody o volném obchodu z roku
1988. NAFTA eliminovala vétSinu cel na vyrobky obchodované mezi USA, Kanadou a
Mexikem a postupné béhem 15 let zredukovala i jiné cla. Restrikce byly odstranény v mnoha
oblastech v¢etné¢ motorovych vozidel, pocitaci, textilu a zemédé€lskych produkti. Dohoda
rovnéz ochraniuje prava duSevniho vlastnictvi (patenty, copyright a obchodni znacky) a
nastiiiuje odstranéni restrikci vramci tii c¢lenskych zemi. Dohoda je ve své podstaté
trilateralni; podminky jsou uplatiiovany vii¢i vSem stranam stejné a smluvni vyhrady, redukce
cel a ¢asovy horizont jejich odstranéni, rovnéz tak ochrana vybranych prumyslovych odvétvi
jsou projednavany na bilaterdlni bazi. Opatieni tykajici se ochrany zaméstnancii a zivotniho
prostiedi byly pfidany pozdéji jako vysledek dodatecnych dohod podepsanych v roce 1992.

5.2.4. Evropské sdruZeni volného obchodu (EFTA)

EFTA je mezivladni organizace vytvofend na prosazeni volného obchodu a ekonomické
integrace svych &tyi ¢lend: Islandu, Lichtenstejnska, Norska a Svycarska. Sdruzeni se fidi
Umluvou EFTA; EFTA mé celosvétovou sit’ dohod o partnerstvi a volném obchodu a jeji
Casti je rovnéz Dohoda o evropském hospodatském prostoru (EEA).
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Umluva EFTA byla vytvofena v roce 1960, aby nastavila podminky pro liberalizaci obchodu
se zbozim mezi ¢lenskymi zemémi, a poté byla doplnéna v roce 2001 (Vaduzska umluva).

Celosvétova sit” volného obchodu a partnerskych dohod organizace EFTA, skladajici se z
EFTA, EEA, Dohody o volném trhu a Spolecné deklarace o spolupraci spolecné s
pokracujicimi a potencialnimi dohodami o volném, tak vytvaii nejvétsi svétové propojeni
partnerti v oblasti volného trhu zajist'ujici pistup k trhiim s cca 440 miliony spotiebiteli.
Evropsky hospodaisky prostor, ktery vstoupil v platnost 1. ledna 1994, spojuje 27 cClenii
Evropské unie a tfi zemé EFTA — Island, LichtenStejnsko a Norsko — do jednotného vnitiniho
trhu oznac¢ovaného jako ,,Vnitini trh*. Dohoda o Evropském hospodaiském prostoru pocita s
uplatnénim legislativy EU pokryvajici 4 zékladni svobody — svobodu pohybu zbozi, sluZeb,
osob a kapitalu — ve vSech 30 signatarskych zemich. Navic, dohoda pokryva spolupraci v
dalSich dilezitych oblastech jako napt. vyzkum a vyvoj, vzdélani, socidlni politika, Zivotni
prostiedi, ochrana spottebiteld, turisticky ruch a kultura, coz je v§eobecné zndmo pod ndzvem
»paralelni a horizontalni“ politika. Dohoda zaruCuje rovna prdva a povinnosti v ramci
vnitiniho trhu pro vSechny obcany a ekonomické subjekty v Evropském hospodaiském
prostoru.

5.2.5. Ostatni integracni seskupeni

Dohoda o volném obchodu (AFTA) zemi ASEAN byla podepséna v Bangkoku v roce 1967
péti ptivodnimi ¢lenskymi zemémi, jmenovité¢ Indonésii, Malajsii, Filipinami, Singapurem a
Thajskem. Poté se ptipojily také Brunei Darussalam, Vietnam, Laos, Myanmar a Kambodza.
Deklarace ASEAN vyhlasuje tyto hlavni cile:

« Akcelerovat ekonomicky rist, socialni pokrok a kulturni vyvoj v regionu.

« Prosazovat mir a stabilitu v regionu cestou respektovani spravedlnosti a vlady prava
ve vztazich mezi zemé&mi; vérnost principim Charty OSN.
Stfedoevropska dohoda o volném obchodu (CEFTA) je jinym typem dohody existujicim mezi
zemémi atfedni a jihovychodni Evropy. Byla plivodné podepsdna v roce 1992 Polskem,
Madarskem, Ceskou republikou a Slovenskou republikou a vstoupila v platnost v roce 1994.
Smluvnimi stranami CEFTA dnes jsou: Albanie, Bosna a Hercegovina, Chorvatsko,
smlouvy odstoupily z divodd svého ¢&lenstvi v EU, jsou Bulharsko, Ceska republika,
Mad’arsko, Polsko, Rumunsko, Slovensko a Slovinsko.

Ve svéte existuje velké mnozstvi mezindrodnich integracnich seskupeni a dohod o volném
obchodu.' V&tsina z nich pasobi ve prospdch voln&jsiho obchodu a tudi? ekonomické
globalizace.

6. Budoucnost: Quo vadis?

I ptes veskera mirové snahy se po ukonceni druhé svétové valky dostal svét do faze valky
studené. Podstatou tohoto svaru, ktery zasdhl cely svét, byly dvé protikladné spolecenské
struktury — kapitalismus a komunismus. Dokonce 1 zemé, které nechtély patfit ani do jednoho
z obou blokd, byly zasazeny timto rozdélenim a ve svém vlastnim zajmu musely s obéma
bloky ur¢itym zplsobem spolupracovat.

At uz kapitalismus nebo komunismus, oba bloky se vyvijely riznymi sméry v souladu se
svymi idejemi a cili. Kapitalismus se vyvinul na zaklad¢ akceptace materidlniho uspéchu a
bohatstvi jako vSeobecného métitka a materidlniho uspokojeni ¢loveka jako hlavniho motivu.
Nakonec byl uspésny, ale materidlni Gspéch nebyl sdilen veskerou vetejnosti. Netuspésni
jedinci touzili po zachran€, méli pocit deprese a toho, ze je spolecnost ponechala stranou. Lidé
postizeni touto depresi se orientovali na jiné cile. Na druhé stran¢ merkantilistické vnimani

' For the list of free trade agreements please refer to
[http://en.wikipedia.org/wiki/List_of free trade agreements].
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statu, které bere stat jako zakladnu a akceptuje plnou odposvédnost stitu za zbytek
spole€nosti s cilem znovunabyti rovnosti pro piehlizené jedince. Vetejnost, utlaovana moci
staitu a neschopnd dosdhnout slibovaného réje, nakonec rezignovala na idealy a akc¢nost
komunismu. Proto po uplynuti vice nez pil stoleti oba zplisoby ekonomického nazirani na
sveét a jim odpovidajici soudrzné politické systémy rozeznaly nutnost zmén.

Prestoze globalizace tvori dualezitou cast téchto zmén, neexistuje vSeobecna shoda o jeji
definici jakozto konceptu a jejich dopadii. Vetfejny minéni o globalizaci je polarizovano
vzhledem k vyhoddm a nevyhoddm tohoto procesu. Globalizace je bud’ vnimana jako 1ék na
vSechny problémy, nebo naopak jako jejich pfi¢ina.

Globalizace neni ani magickym Iékem na problémy ndrodnich ekonomik ani spiknuti za
ucelem vykofistovani delniki nebo vyloupeni Zzivotniho prostfedi megakorporacemi.
Globalizace neznamena ani navrat kolonialismu ani nastup svétové vlady. Globalizace
jednoduse znamend expanzi fady moznych ekonomickych aktivit na nejzakladnéjs$i trovni.
Aktivity jako nékup, prodej, produkce, vyptj¢ovani a pljcovani, které byly diive omezeny
geografickymi, technologickymi nebo pravnimi bariérami, se staly vice praktickymi. Hledani
a tfidéni dalSich moznosti, které pfed nami oteviela globalizace, bude vyzadovat velké
mnozstvi Usili, flexibility a zmén, protoze globalizace ztélesiiuje nezmérnou fadu bajecnych
novych ekonomickych ptilezitosti.

Globalizace zasadhne pozitivné 1 negativné kazdou zemi a kazdého jedince. Zatimco pozitivni
dopady neznamenaji hrozbu a budou v§emi touzebné ocekavany, vSechny negativni dopady se
stanou ideovou platformou pro antiglobalizacni hnuti. Zakladni téma antiglobaliza¢niho hnuti
je postaveno na predpokladu, ze negativni dopady zasdhnou nejdiive nestabilni, slabé a chudé
zem¢ a jedince a poté celé lidstvo. Svét by se tedy mél zamyslet nad hrozbami, které
globalizace vytvaii a pokusit se fidit cely proces. Je zfejmé, Ze nejdulezitéjsi roli v tomto usili
budou hrat mezinarodni instituce.

Je-1i budoucnost globalizace analyzovana na zéklad¢ statistik a prodeji na svétovych trzich,
pak rozvijejici se zemé BRICS (Brazilie, Rusko, Indie, Cina a Jizni Afrika) maji nejrychleji
rostouci trhy informac¢nich a komunikacnich technologii (ICT) ve svété a rozvoj téchto zemi
ma dopad na region OECD. Mezi lety 2000 a 2005 vzrostly vydaje na ICT technologie ze 114
na 277 miliard USD a pramérny rocni rlst byl 19 %. Mezi lety 2000 a 2006 byl svétovy ro¢ni
rust vydaji za ICT 5,6 %, v regionu OECD dokonce jen 4,2 % a podil OECD na svétovém
trhu klesl z 89 % na 83 %.

Nejvetsi rust vydaji za ICT byl zaznamendn v rozvijejicich se zemich mimo region OECD.
ICT vydaje Ciny, které dosahly ro¢niho riistu 22 %, se nominalné odhaduji na 118 miliard
USD v roce 2005. Kromé Ciny dosahlo nejvétsiho ristu mezi lety 2000 a 2005 dalsich 9 zemi
mimo OECD jako napt. Rusko (ro¢né 25 %) a Indie (rocné 23 %). Do druhé skupiny zemi s
vysokym riistem pak patii Indonésie, Jizni Afrika a vychodoevropsti ¢lenové OECD.

Za téchto okolnosti Ize Fici, Ze poptavka po ICT v rozvijejicich se zemich jako je Cina bude
pokracovat, jejich naslednd integrace svétové ekonomiky se bude zvySovat a globalizace jako
takova nabere na intenzit¢.

Na druh¢ stran¢ je tfeba uvést, ze podle statistik roku 2000 praimérny Ameri¢an spotiebuje
2,1kréat vice energie nez Némec, 12,1krat vice nez Kolumbijec, 28,9krat vice nez Ind, 127krat
vice nez Haitan a 395krat vice nez Etiopan. Tato ¢isla zdlraziiuji nerovnost lidmi a tato
nerovnost ma podstatny vyznam pro budoucnost globalizace a Zivotniho prostredi.

Odlisnost v ptijmech pomahd vysvétlit polarizaci ve svéte mezi oblastmi miru a oblastmi
chaosu. Bohat¢ oblasti si uzivaji ekonomického ristu a republikanského potadku zalozeného
na liberélni toleranci a technologickych inovacich, které nahradi pfirozené pouziti kapitalu.
NasSe éra je v tomto sméru optimalni a nejvetsi Cast piijml je rozdélovana v prosperujicich
zemich. Na druhé ve stfednépiijmovych a nizkopiijmovych oblastech, zejména Afriky,
Stiedniho vychodu, ve stfedni Asii, Rusku a n€kterych ¢asti vychodni Asie, vykonnost statni

ey

moci stagnuje nebo dokonce eroduje. Lidem zijicim v téchto zemich se nedostava zakladnich
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potieb a ve stejném okamziku vidi v televizi, pokud ne pifimo pied vlastnimi okny, ¢lovéka
tfidiciho luxusni Mercedes.

Nové¢ informacni technologie produkuji nastroje ohrozujici spoleenskou stabilitu a vytvareji
skupinu nezaméstnanych a rozezlenych mladych lidi, ktefi se pak dokonce stavaji hrozbou
pro stabilitu prosperujici zony. Ekonomicky rist v chudych zemich mé casto za nasledek
drancovani pfirodnich zdroji a tudiz ohrozuje potencial budouciho rustu. Vice a vice lidi
pohlizi na migraci do prosperujici zony jako na jedinou cestu k ziachrané. Vyznam
»chybéjiciho stied™ spociva Castecné v tom, ze tfi Ctvrtiny svétové populace tietiho svéta se
musi dostat do prvniho svéta, aby zvysily své pfijmy. Mezi témito dvéma uz nezbyva pftili§
mnoho ,,prostiedniho svéta®“, do n¢hoz by mohli migrovat a v kazdém ptipadé primérny
pfijem v tomto prostiednim svété je Ctyfikrat vySsi nez pfijem ve svété tfetim, ale piijem v
prvnim svété je vyssi devétkrat.

Zavérem lze odpovédeét na otazku, zda globalizacni proces vytvori bohatsi svét pro vSechny
nebo zda se ve svété prohloubi rozdily mezi zemémi, a tudiz samotny proces vyvola neklid.
Dobr¢ tizeni procesu zvysi Sance na uplatnéni prvniho scénare, zatimco ignorance a odkladani
feSeni problémil zvysi rizika uplatnéni druhého scénare.
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