SMARTer - Méfitelny

Cil je definovin tak, aby bylo mozné
jednoznaéné rozhodnout, zda je splnény.

O Jak to poznate, Ze jste dosahl cile?
0 Jak to zméfite?
(Jak m&fit spokojenost/pocit $t&sti?)

SMARTer- Akceptovany

Klient je dostaten€ motivovany a ma
o splnéni cile zdjem

U Nakolik je pro vas cil
skutedng dilezity?

Q Vychazi cil z vasich
ptéani a potfeb?

SMARTer - Redlny

Klient ma vSechny zdroje, aby dokazal cil
splnit

0 Jaka je realita?

Q Nakolik je podle vas v soudasné situaci  realné
cil splnit? &




