Svetovy obchod
Produktivita prace a komparativni vyhody: rikardiansky model
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CAST 1 - OBCHOD
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Hranice a obchodni dohody
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OBCHOD: KDO S KYM A ZA KOLIK?

Nejvetsi obchodni partneri EU.
2707
Nejvetsi obchodni partneri USA (2005)

Kanada, Cina, Mexico, Japonsko a
Nemecko.

10 nejvétSich partneru tvofrilo 56% hodnoty
obchodu.



OBR. 2-1: OBCHOD USA V HLAVNIMI PARTNERY, 2006
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NA VELIKOSTI ZALEZi: GRAVITACNI MODEL

3 z 10 nejvétSich obchodnich partnert USA byly nejvétSi evropskeé
ekonomiky: Nemecko, VB a Francie.

Pro¢ USA nejvice obchoduje zrovna s témito zemémi?
Velikost ekonomiky je pfimo spojena s objemem importu a exportu

Velké ekonomiky produkuji vice zbozi a sluzeb, tzn. Mohou jich take
vice exportovatt.

Velke ekonomiky maiji vice lidi, takze maji vétsi poptavku po importu.



FIG. 2-2: VELIKOST VYBRANYCH EVROPSKYCH EKONOMIK A
HODNOTAJEJICH OBCHODU S USA
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GRAVITACNI MODEL

Mimo velikost hraji roli i dalsi faktory:

Vzdalenost — oviivnuje dopravni naklady a tudiz cenu.

Ovliviuje také osobni kontakt a komunikaci, coZz muaze ovlivnit
obchod

Kulturni blizkost: blizke kulturni vazby obvykle znamenaji
silné ekonomické vazby.

Geografie: pristavy, neexistence horskych prekazek Cini
dopravu snadnegjsi.



GRAVITACNI MODEL

Nadnarodni spolecnosti: korporace intenzivhé obchoduji
mezi svymi pobockami = narust obchodu.

Hranice: prekraCovani hranice znamena formality, ztratu
casu a Casto takeé penézni naklady (clo).
Tyto implicitni a explicitni naklady omezuji obchod.

Existence hranic = Casto odlisSny jazyk a/nebo ménu
DalSi omezeni obchodu.



GRAVITACNI MODEL

V zakladni formé je v gravitaCnim modelu zahrnuta pouze
vzdalenost a obchod:

e XY /Dij
kde
T; Je hodnota obchodu mezi zememij a j
A je konstanta
Y; je HDP zeme i
Y; je HDP zeme j
D; je vzdalenost mezija j



GRAVITACNI MODEL

Obecnégjsi, bézne pouzivana forma gravitacni modelu, je

Kde a, b, a ¢ mohou byt jiné nez 1.

Gravitacni model, navzdory sve jednoduchosti, velmi dobre
odhaduje obchodni toky.



VZDALENOST A HRANICE

Z gravitacniho modelu plyne, ze 1% narust vzdalenosti zemi snizuje
objem obchodu 0 0.7% az 1%.

Hranice navic zvySuji naklady a Cas

Obchodni dohody jsou uzavirany s cilem omezit formality a cla pfri
prekracovani hranic = podporit obchod.
Gravitacni model je schopen posoudit vliv obchodnich dohod.

Hraji obchodni dohody roli? Tj. je obchod mezi zemémi, které maji obchodni dohodu,
vetSi nez by vyplyvalo z odhadu na zakladé velikosti a vzdalenosti?



FIG. 2-3: VELIKOST EKONOMIKY A OBCHOD S USA
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FIG. 2-4: KANADSKE PROVINCIE A STATY USA,
KTERE OBCHODUJI S BRITSKOU KOLUMBIH
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TABULKA 2-3: OBCHOD S BRITSKOU KOLUMBII, %
HDP, 1996

USA a Kanada — navzdory dohod¢ o volném obchodu a stejnému jazyku
jsou hranice mezi USA a Kanadou piekazkou obchodu

U.S. State at

Canadian Trade as Trade as Similar Distance
Province Percent of GDP Percent of GDP from British Columbia
Alberta 6.9 2.6 Washington
Saskatchewan 2.4 1.0 Montana
Manitoba 2.0 0.3 California
Ontario 1.9 0.2 Ohio

Quebec 1.4 0.1 New York

New Brunswick 2.3 0.2 Maine

Source: Howard J. Wall, “Gravity Model Specification and the Effects of the U.S.-Canadian Border,”
Federal Reserve Bank of St. Louis Working Paper 2000-024A, 2000.



ZMENSIL SE SVET?

Negativni efekt vzdalenosti na obchod je podle gravitacniho
modelu vyrazny, ale v ¢ase se zmensuje z duvodu
modernich zpusobu dopravy a komunikaci.

Kolo, plachty, kompasy, Zeleznice, telegraf, parni pohon, automobily,
telefony, letadla, pocitaCe, faxy, internet, opticka viakna, mobilni
telefony, GPS, chytré telefony...jsou technologii, které prispely k
rustu obchodu.

Z historie vyplyva, ze politickeé faktory, jako valky, mohou
zmenit ,vzorce" obchodu vice nez inovace v doprave a
komunikaci.



ZMENSIL SE SVET?

Globalizace probéhla ve dvou vinach.

1840-1914: ekonomicky rozvoj zalozeny na parnim
pohonu, Zeleznicich, telegrafu a telefonech. Globalizace
byla prerusena valkou a ekonomickou krizi.

1945—soucasnost: rozvoj zalozeny na telefonech,
letadlech, internetu, optickych viaknech, osobnich
pocitacich, GPS...



ZMENSIL SE SVET?

Teprve v poslednich dekadach se obchod stal pro

v AL A 4

Dokonce dnes je pro USA obchod méné dulezity,
nez byl pro UK v roce 1910.



FIG. 2-5: VZESTUPY A PADY MEZINARODNIHO
OBCHODU, OD ROKU 1830
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ZMENY STRUKTURY OBCHODU

Zmenila se struktura obchodu?

Dnes tvofi vétSinu obchodu prumyslové zboZi (auta,
pocitaCe, oblecCeni, stroje...).

Sluzby jako doprava, pojisténi, poplatky a turistické vydaje tvori cca
20% obchodu.

Tezarstvi (napr. ropa, uhli, med) a zemédélstvi tvori jen malou Cast
obchodu.



FIG. 2-6: STRUKTURA OBCHODU, ROK 2005
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ZMENY STRUKTURY OBCHODU

V minulosti tvorily velkou Cast obchodu tezarske a
zemedelske produkty.

V roce 1910, Britanie importovala zejména zemédeélské produkty a
nerostné suroviny, export tvofily primarné priamyslové vyrobky

V roce 1910, USA exportovaly i importovaly zemeédélské produkty a
nerostné suroviny.

V roce 2002 prumyslové vyrobky tvori vétSinu obchodu vyspélych
zemi.



TABLE 2-4: PRUMYSLOVE VYROBKY A JEJICH PODIL
NA CELKOVEM OBCHODU

United Kingdom United States
Exports Imports Exports Imports
1910 75.4 24.5 47.5 40.7
2002 82.6 80.4 82.1 77.8

Source: 1910 data from Simon Kuznets, Modern Economic Growth: Rate, Structure and Speed. New Haven:
Yale Univ. Press, 1966. 2002 data from World Trade Organization.
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ZMENY STRUKTURY OBCHODU

Struktura obchodu se zménila i u nizko a stfredné
prijmovych zemi.
V roce 2001, 65 % exportu tvorily prumyslové vyrobky a
cca 10 % exportu byly zemedelske produkty.

V toce 1960, 58 % procent exportu nizko a stredné
prijmovych zemi tvorila zeméedeélska produkce a jen 12 %
tvofily prumyslové vyrobky.



FIG. 2-7: ZMENA STRUKTURY OBCHODU
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OUTSOURCING SLUZEB

Outsourcing sluzeb = firmy poskytujici
sluzby presunou jejich poskytovani do
zahranici.

Tyka se sluzeb které mohou byt vykonavany a
prenaseny na dalku (elektronicky).

Typicky priklad: telefonni call centra



OUTSOURCING SLUZEB

Sluzby zatim nejsou vyrazné outsourcovany, ale
cca 19 % sluzebnich postu je ,obchodovatelnych® a
potencialne outsourcovatelnych

Pro srovnani, cca 12 % prumyslovych pracovnich pozic
je ,obchodovatelnych™” a tudiz potencialne
outsourcovatelnych.

Vétsina pracovnich pozoc je neobchodovatelnych,
protoze musi byt vykonavany v blizkosti zakaznika.



FIG. 2-8: OBCHODOVATELNA ODVETVI, PODIL NA
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CAST 2 - KOMPARATIVNI VYHODY

Naklady prilezitosti a komparativni vyhody
Jednofaktorovy Rikardiansky model

Vyrobni moznosti

Zisky z obchodu

Mzdy a obchod

Omyly v chapani komparativnich vyhod
Dopravni naklady a neobchodovatelne zbozi
Empirie



UvoD

Teorie zabyvajici se duvody obchodu mohou byt rozdéleny do tfi
kategorii:

Velikost trhu a vzdalenost mezi nimi urcuiji, jak mocC spolu zeme
obchoduji. Prospech maji jak prodavajici tak kupujicici.

Rozdily v praci, pracovnich dovednostech, kapitalu, prirodnich
zdrojich a technologiich vytvareji komparativni vyhodu.

Uspory z rozsahu (vé&tsi je efektivngjsi) vytvareji prudukéni
vyhodu. The
Rikardiansky model fika, ze rozdily v produktivite prace mezi zememi,

zpusobené rozdily v technologiich, vedou k rozdilim v produkci a
produktivité a tim k ziskum z obchodu.

Heckscher-Ohlinlv model rozSifuje rikardiansky model o pracovni
dovednosti, kapital, pudu a jiné faktory



KOMPARATIVNI VYHODY A NAKLADY PRILEZITOSTI

Rikardiansky model vyuziva nakladu prilezitosti a
komparativnich vyhod

Nakladem prilezitosti produkce cehokoliv
predstavuji hodnotu produkce, ktera nebyla
vyprodukovana prave proto, ze zdroje byly vyuzity
na dany produkt.



KOMPARATIVNI VYHODY A NAKLADY PRILEZITOSTI

Zemeé celi nakladum prilezitosti pfi
zameéstnavani zdroju k vyrobe statku a
sluzeb.

Napfriklad omezeny pocet lidi muze byt vyuzit k vyrobé bud ruzi nebo
pocitacu
Nakladem pfrilezitosti vyroby pocitacl je mnozstvi ruzi, které
nemohly byt vyrobeny

Nakladem pfileZitosti vyroby razi je mnozstvi poditacu, které
nemohly byt vyrobeny.

Zeme cCeli volbé, kolik vyrobit pocitacu a ruzi s
omezenymi zdroji?



KOMPARATIVNI VYHODY A NAKLADY PRILEZITOSTI

Predpokladejme, Ze USA muZze vyrobit 10 mil. ruzi nebo 100
tis. pocitacu.
Ekvador muze vyrobit 10 mil. ruzi nebo 30 tis. pocitacu.

Délnici Ekvadoru jsou méné produktivni ve vyrobé pocitacu,
nez delnici v USA.

Kvizova otazka: jaké jsou naklady prilezitosti Ekvadoru na
vyrobu ruzi? Jaka jsou naklady prilezitosti USA na vyrobu
ruzi?



KOMPARATIVNI VYHODY A NAKLADY PRILEZITOSTI

Ekvador ma nizsi naklady prilezitosti pri vyrobe
ruzi.
K vyrobé 10 mil. rizi se musi vzdat 30 tis. pocitacu.
USA k vyrobé 10 mil. ruzi musi obétovat 100 tis.
pocitacu
USA maji nizsi naklady prilezitosti v produkci
pocitacu.
Ekvador muze vyrobit 30 tis. pocitacu, obétuje tomu 10
mil. ruzi.
USA mohou vyprodukovat 100 tis. pocitacu pfi obéti 10
mil. razi.
Pokud by USA vyrobilo 30 tis. pocitacu (stejné jako
FKV) mize vzda se ien 3.3 mil razi



KOMPARATIVNI VYHODY A NAKLADY PRILEZITOSTI

Zeme ma komparativni vyhodu v produkci zbozi,

pokud jsou naklady prilezitosti nizsi nez maiji jine

zeme

Zeme s komparativni vyhodou vyuziva své zdroje

nejefektivngji, pokud je pouziva k produkci statku v
niz ma komparativni vyhodu.



KOMPARATIVNI VYHODY A NAKLADY PRILEZITOSTI

Miliény i

Tisice pocitacu

U.S.A -10 +100
Ekvador +10 -30
Celkem 0 +70




JEDNOFAKTOROVY RIKARDIANSKY MODEL

Formalizujme ideje z vyse uvedeneho prikladu a

LD 4

zkonstruujme mirné komplexnegjsi, jednofaktorovy
rikardiansky model.

Uvazujme nasledujici predpoklady:
Prace je jedinym faktorem produkce.

Produktivita prace se liSi mezi zemémi, obvykle kvuli rozdilnym
technologiim, a je v Case konstantni.

Nabidka prace je v kazdé zemi konstantni.
Vyrabi se jen dva statky: vino a syr

Konkurence vede k tomu, Ze délnikim je placena konkurenéni mzda,
ktera je funkci jejich produktivity a ceny statku. Délnici mohou pracovat
v jakémkoliv odvéetvi.

Existuji jen dvé zemé: doma a zahranici



JEDNOFAKTOROVY RIKARDIANSKY MODEL

Protoze je produktivita prace konstantni, |ze definovat
potrebu prace na jednotku produkce (unit labour
requirement) jako konstantni pocCet hodin prace potrebnych
K vyrobe jedné jednotky vystupu

a, y Jsou potrebné jednotky prace k vyrobe vina doma. Napriklad je-
i a,,, =2, jsou doma potreba 2 hodiny prace k vyrobe litru vina

a, c jsou potrebné jednotky prace k vyrobé syra doma. Napriklad je-li
a, .= 1, pak doma trva jednu hodinu vyrobit 1 kg syra.

VySsSi potreba jednotek prace znamena nizsSi produktivitu
(pfevracena hodnota)

Protoze je nabidka prace konstantni, pak konstanta L znaci celkovou
nabidku prace



PRODUKCNiI MOZNOSTI

Hranice vyrobnich moznosti — maximalni mnozstvi zbozi, které
|ze vyrobit s dostupnym mnozstvim zdroju.

Pokud Q. je mnozstvi syra a Q,, je mnozstvi vina, pak hranice
PPF domaci ekonomiky ma rovnici:

a,cQct+ta Q=L

il

S

Celkové
mnozstvi zdroju

t LTI T et eeny

Prace potfebna na
jednotku syra

Celkova
produkce
syra

Prace potrebna k
vyrobé jednotky

vina

Celkova
produkce
vina




DOMACI PPF

Domaci produkce vina, v
litrech, Qw

L/’aLW

Sklon ktivky udava naklady
prileZitosti syra vyjadiené
vinem

F

Domaci produkce

UaLG syra, v kg, Qc



PRODUKCNiI MOZNOSTI

a,cQct+anQy=L
Qc =L/a,- pokud Q,, =0
Qy =L/a;,, pokud Q-=0

Qu =L/a,,—(a,c/a,,)Qc: rovnice PPF, sklon se rovna — (a, -
/a )

Pokud ekonomika pouziva vSechny sve zdroje, naklady
prilezitosti syra jsou vyjadreny mnozstvim vina, ktereho se
vzdame, kdyz Q. vzroste: (a,-/a, )

Pokud ekonomika vyuziva vSechny sveé zdroje, naklady
prilezitosti jsou absolutni hodnotou sklonu PPF, a jsou
konstantni, pokud je konstantni potfeba prace na jednotku
produkce (produktivita).



PRODUKCNiI MOZNOSTI

Vyroba dodatecneho kila syra vyzaduje a, - hodin prace.

Kazda hodina vénovana syru by mohla byt vyuzita k vyrobe vina,
formalné

1 hodina/(a, ,, hodin/litr vina)
= (1/a, ) litrd vina

Napriklad, je-li 1 hodina presunuta na produkci syra, tato dodatecna
hodina mohla vyrobit 1 hodina/(2 hodiny/litr vina) = 1/2 litrd vina.

Naruste syra vede k poklesu vyroby vina v poméru: a, -/a, -



PRODUKCNiI MOZNOSTI

Obecné jsou moznosti domaci ekonomiky
definovany jako

a,cQctanQys L

Rovnice popisuje moznosti ekonomiky, abychom
urcili skutecnou produkci, musime urcit ceny



PRODUKCE, CENY, MZDY

P budiz cenou syra, a P, cenou vina.

Jsme na konkurencnich trzich,tj.

Hodinova mzda vyrobcul syra = trzni cené syra vyprodukovaného za
hodinu: P./a, -

Hodinova mzda vyrobcu vina = trzni cené vina vyprodukovaného za
hodinu: Py, /a,

Pracovnici radegji berou vyssi mzdy, budou tedy pracovat v
odvetvi, kde jsou vyssi hodinove mzdy.



PRODUKCE, CENY, MZDY

pokud P./a,- > P,/a,,, bude se vyrabét pouze syr
Pokud P./P,, > a,-/a,;, bude se vyrabét pouze syr

Ekonomika se bude specializovat na vyrobu syra, pokud cena syra
relativné k cene vina presahne naklady prilezitosti produkce syra

Pokud P./a, - < P, /a;, bude se vyrabét jen vino.
Pokud P./P,, < a,-/a,;, bude se vyrabét pouze vino.
Pokud P,,/P- > a,,/a, - bude se vyrabét pouze vino.

Ekonomika se bude specializovat na produkci vina, pokud cena vina
relativne k cene syra prevysi naklady prilezitosti vina.



PRODUKCE, CENY, MZDY

Pokud chce domaci zemé spotrebovavat jak vino tak syr (a
neexistuje obchod),musi se relativni ceny pfizpusobit tak,
aby se mzdy ve vyrobe syra a vina rovnaly

pokud P./a, . = Py /a,, pracovnici nebudou mit duvod pracovat
vyhradne v produkci syra nebo vina, takze se bude vyrabet oboji.

P./Py=a,c/a;y

Vyroba (a spotfeba) obou statkll nastava v situaci kdyz se relativni
ceny rovnaji nakladum prilezitosti.



OBCHOD V RIKARDIANSKEM MODELU

Predpokladejme, ze domaci ekonomika ma komparativni
vyhodu v produkci syra: jeji naklady prilezitosti vyroby syra
Jjsou nizsi nez u zahraniCni ekonomiky.

aic/ay <a@ic/a iy

Kdyz domaci zemé zvysSi produkci syra, omezi produkci vina
meéné nez by tomu bylo u zahranici, protoze domaci
pozadavky na jednotku prace produkce syra jsou nizsi nez u
vina (a v zahraniCi pravé naopak)

“*” znaci zahrani¢ni proménné




OBCHOD V RIKARDIANSKEM MODELU

Absolutni vyhoda: domaci zeme
ac<acanday<a,y

Produktivita (absolutni vyhoda) neni determinantem
obchodu — zemé muze mit abs. vyhodu v obou statcich,
ale komparativni vyhodu jen v jedne.

| pfi abs. vyhodé muze mit zemeé zisk z obchodu.

Jak vsechny zemé ziskavaji z obchodu?

UrCeme relativni ceny pri existenci obchodu
Bez ochodu jsou relativni ceny rovny nakladam pfrileZitosti.

K vypoctu relativnich cen s obchodem urceme nejprve
relativni mnozstvi svetove produkce:

(Qc+ Q' )(Qy + Q')



RELATIVNI NABIDKA A RELATIVNI POPTAVKA

Relativni nabidka

Relativni nabidka syra: mnozstvi syra nabizené vsemi
zememi relativné k mnozstvi vina nabizené vsemi
zememi v zavislosti na relativni cene syra vzhledem k

cene vina (P./Py).



RELATIVNI NABIDKA

Relativni cena syra, P./P,,

a ayl---------- RS
a c/a w
|
1
1
Lac Relativni mnozstvi syra,
L/a Q.+ Q.

Q, +Q,



RELATIVNI NABIDKA A RELATIVNiI POPTAVKA

Relativni nabidka syra neexistuje, pokud relativni cena syra
klesne pod a,-/a; .
ProC? Protoze domaci zemé se bude specializovat na produkci vina,
kdykoli P./Py, < a,;-/a,y
Pfedpokladali jsme, ze a,. /a,,, < a’,c/a’,, takze zahranicni
pracovnici také nebudou chtit vyrabeét syr.

Pokud P./P,, = a,.-/a,;,,, domaci pracovnici budou
indiferentni k volbé mezi syrem a vinem, ale zahranicni
budou stale vyrabeét jen vino.



RELATIVNI NABIDKA A RELATIVNiI POPTAVKA

Pokud a Lc el ey dey >ac /a,,, domaci
pracovnici se budou specializovat na syr, protoze tam
mohou vydelat vice, zahraniCni pracovnici budou
nadale vyrabet vino.

Kdyz a’,./a’;,, = Pc/ Py, zahrani¢ni pracovnici budou
indiferentni mezi produkci vina a syra, domaci
pracovnici vyrabi jen vino.

Neexistuje zadna nabidka vina, pokud relativni cena
syra vzroste nad a’, - /a’,



RELATIVNI NABIDKA A RELATIVNiI POPTAVKA

Relativni poptavka po syru vyjadruje mnozstvi syra
poptavane vsemi zememi relativne k poptavanemu
mnozstvi vina ve vsech zemi pri vSech relativnich

cenach syra (P-/Py).

Pri rustu ceny syra relativne k cene syra,
spotrebitele ve vsSech zemich kupuji mene syra a
vice vina, takze relativni poptavane mnozstvi syra

klesa.



RELATIVNI NABIDKA A RELATIVNI POPTAVKA

Relativni cena syra

a ca .y RS
a,c/aw \\.\
1 | RD”
|
ﬁl.*r_ Relativni mnozstvi
L/a w syra, Q.+Q_

Qy+Qy



PRINOSY Z OBCHODU

Prinosy z obchodu prameni ze specializace na typ produkce
ve kterém vyuzivaji zdroje nejefektivnéji a vyuziti prijmu z
této produkce k nakupu téch statku, které potrebuje
Vyuziti zdroju nejefektivnéji znamena vyuziti na produkci statku ve
které ma zeme komparativni vyhodu.

Domaci pracovnici vydelavaji vice z produkce syra protoze
relativni cena syra pro ne s obchodem vzrostla.

Zahranicni delnici vydelavaji vice z produkce vina, protoze
relativni cena syra pro ne s obchodem klesla a relativni
cena vina tudiz vzrostla.



PRINOSY Z OBCHODU

Obchod Ize chapat jako neprimou metodu
produkce nebo novou technologii, ktera
konvertuje syr ve vino nebo naopak.

Hranice spotrebnich moznosti se v pripade
obchodu dostava nad uroven PPF

Bez obchodu je spotreba omezena PPF.
Obchod = specializace = vetsi produkce =
vetsi spotreba.



PRIKLAD

Potfeba prace na jednotku produkce pro domaci a
zahranicni ekonomiku

Syr Vino
Doma a, .= 1 hodina/kg |a,,,= 2 hodin/L
Zahranici a’ =6 hodin’kg |a’ ;.= 3 hodiny/L

aclay=12<a,./la;, =2




PRIKLAD

Domaci ekonomika ma absolutni vyhodu v
obou vyrobcich, komparativni vyhodu ve
vyrobe syru.

ZahraniCi nema zadnou absolutni vyhodu,
komparativni vyhodu ma v produkci vina.

Jake jsou naklady prilezitosti jednotlivych
zemi v produkci syra a vina?



PRIKLAD

S obchodem musi byt rovnovazna relativni cena
mezia,.la,,=1/2 and a’,./a,, =2

Predpokladejme, ze v rovnovaze P./P, = 1
Slovné, kilogram syra se obchoduje ze litr vina.



PRIKLAD

Pokud domaci ekonomiky neobchoduje, muze za hodinu prace vyrobit
1/a,,, = 1/2 litru vina.

Pokud domaci ekonomika obchoduje, muze pouzit praci na vyrobu syra,
vyrobit 1/a, . = 1 kg syra a prodat ji do zahranicCi za 1 litr vina.

Pokud zahrani¢ni ekonomika neobchoduje, muze za hodinu prace
vyrobit 1/a’, . = 1/6 kg syra.

Pokud zahranic¢ni ekonomika obchoduje, mize hodinu prace vyuzit k
produkci 1/a’,, = 1/3 litrd vina a prodat ji domaci ekonomice za 1/3 kg

syra.



RELATIVNiI MZDY

Relativni mzdy je pomér domacich a zahrani¢nich mezd.

Ackoliv z rikardianského modelu plyne, ze se ceny pri
obchodu vyrovnaji, o mzdach to neplati.

Rozdily v produktivité (technologické) zpusobuiji dle
ricardianskeho modelu rozdily ve mzdach.

Zemé s absolutni vyhodou bude dosahne zavedenim obchodu rustu
mezd.



RELATIVNiI MZDY

Pfedpokladejme, ze P, = $12/kg and P, = $12/L

Domaci pracovnici se specializuji na syr, jejich
hodinova mzda bude

(1/a,o)Ps = (1/1)$12 = $12
ZahranicCni pracovnici se specializuji na vino, jejich
hodinova mzda bude

(1/a’, )Py = (1/3)$12 = $4

Relativni mzda domacich pracovniku je tedy
$12/%4 = 3



RELATIVNiI MZDY

Relativhi mzda lezi mezi podilem produktivity zemi.
Domaci zemé je 6/1 = 6 krat produktivnéjsi v produkci syra, ale jen
3/2 = 1.5 krat produktivnéjsi v produkci vina.

Domaci zeme ma mzdy 3 krat vySsSi nez zahranici.

Z tohoto vztahu vyplyva, ze obé zeme maji nakladovou
vyhodu (cost advantage).
Naklad vysSich mezd muze byt kompenzovan vysSi produktivitou.
Naklad nizSi produktivity maze byt kompenzovan nizkymi mzdami.



RELATIVNiI MZDY

Protoze zahraniCni pracovnici maji mzdy pouze ve
vySi 1/3 domacich pracovniku, mohou mit
nakladovou vyhodu (v produkci vina) navzdory
nizké produktivite.

Protoze domaci pracovnici maji produktivitu 6 krat
vySSi nez zahranicCni (v produkci syra), mohou mit
nakladovou vyhodu navzdory vyssim mzdam..



ODRAZEJI MZDY PRODUKTIVITU?

V ricardianskem modelu odrazeji mzdy

reletivni produktivitu dvou ze
Je to spravny predpoklad?

Existuji argumenty, ze zeme
mzdami plati nizké mzdy i kd

mi.

S nizkymi
yz produktivita

roste, tim se zeme s vysokymi mzdami

dostavajl do nakladove nevy

nody

Z dat vyplyva, ze nizké mzdy jsou spojeny s

nizkou produktivitou.



PRODUKTIVITA A MZDY

Hourly wage, as
percentage of U.S.

120

® Japan
Germanye
100 - u.s.
80 1
® France
60
40 7 Koreae
20 1 chi
h
China @ Mexico
India
O T T T T T
0 20 40 60 80 100 120

Productivity, as
percentage of U.S.

Zdroj: International Labor Organization, World Bank, Bureau of Labor Statistics, and Orley Ashenfelter and Stepan
Jurajda, “Cross-country Comparisons of Wage Rates,” working paper, Princeton University



ODRAZEJi MZDY PRODUKTIVITU

Data také ukazuji, ze s rustem produktivity
rostou mzdy.

V roce 2000 byla produktivita prace v Jizni Korel
cca na 35% urovni USA, a mzdy byly na 38%
urovni.

Po valce v Koreji byla J. Korea jednou z
nejchudsich zemi svéta s velmi nizkou
produktivitou prace a jeji mzdy byly jen na 5%
urovni USA.



OMYLY V CHAPANI KOMP. VYHOD

Zemé muze tézit z obchodu, jen kdyz je v né€em
produktivnejsi nez ostatni

Zeme s nizkymi mzdami skodi zemim s vysokymi
mzdami.

Obchod muze snizit mzdy v nékterych odvétvich a vest k
redistribuci bohatstvi, ale zisky spotfebitelt a ostatnich vyrobcu
jsou vySSi nez pripadné ztraty.

Volny obchod vede k drancovani chudych zemi.

Pracovni podminky v nekterych zemich jsou horsi nez je
zapadni standard, ale takové by byly i bez obchodu.

Jsou vysoké mzdy alternativou k obchodu? Dusledkemmuze
byt vétSi chudoba a negativni socialni dopady (prostituce,

gangy).



KOMPARATIVNI VYHODA S VICE STATKY

Predpokladejm, ze vyrabime N druhu statku, index j =
Y1211/ N

Pozadovane mnozstvi prace na jednotku produkce pro
zbozi i je doma a,;, a v zahranici a’;

Zbozi bude vyrabeno tam, kde je levngjsi jej vyrobit.

w je uroven mezd v domaci ekonomice a w’ je Groven mezd v
zahranici.
Pokud wa, ; < wa’,, pak se bude zbozi 1 vyrabét pouze doma, protoze
celkove mzdové naklady jsou tam nizsi.
Stejné tak pokud a’,, /a,, > w/w’

Pokud je relativni produktivita zemé v produkci daného statku vyssi nez
relativni mzda, pak tato zemé bude vyrabét tento statek.



KOMPARATIVNI VYHODA S VICE STATKY

Predpokladejme, ze na svete o dvou statech
je produkovano jen pét statku:

™ _1_ a* - TW .

Statek Domaci potieba Zahrani¢ni potieba Relativni omaci vyhoda
prace na jednotku (a;; ) prace na jednotu (a*;;,) v produktivité (a* /a;))

Jablka 10 10

Banany 40 8

Datle 12 2

|
5
Kaviar 3 12 4
6
Kukuti¢né placky 12 0 0.75



KOMPARATIVNI VYHODA S VICE STATKY

Pokud w/w™ = 3, domaci zemé bude vyrabét jablka,
panany a kaviar, zatimco domaci zeme datle a
Kukuricne placky.

Relativni produktivita domaci zeme v produkci jablek,
bananu a kaviaru je vySSi nez relativni mzdy.



KOMPARATIVNI VYHODA S VICE STATKY

Pokud se kazda zeme specializuje na produkci ve kterem
uziva zdroje produktivneji a s temito produkty obchoduje,
obé zeme ziskavaji.
Pokud se zemé snazi vyprodukovat si vSe sama, dochazi k plytvani
zdroji.
Domaci zeme ma vysokou produktivitu a v jablkach,
bananech a kaviaru ma diky tomu nakladovou vyhodu
navzdory vysSim mzdam.

Zahranicni ekonomika ma nizké mzdy a tak ma nakladovou
vyhodu navzdory nizké produktivité v datlich a kukuricnych
plackach.



KOMPARATIVNI VYHODA S VICE STATKY

Statek Domaci potieba Zahrani¢ni potieba Relativni omaci vyhoda
jednotek prace (a; ) jednotek prace (a*|)) v produktivité (a*./a;;)

Jablka l 10 10

Banany 5 40 8

Kaviar 3 12 4

Datle 6 12 2

Kukuti¢né placky 12 9 0.75



KOMPARATIVNI VYHODA S VICE STATKY

Jak jsou urcCeny relativnhi mzdy?

Relativni nabidkou a relativni (odvozenou)
poptavkou po pracovnicich.

Domaci relativni (odvozena) poptavka po
praci klesa kdyz relativni mzdy w/w’ rostou, {j.
kdyz se domaci prace stava drazsi relativné k
zahranicni praci,

Statky vyrobené doma se stanou drazsimi, klesne
jejich poptavane mnozstvi a tim i poptavka po
praci.



KOMPARATIVNI VYHODA S VICE STATKY

Predpokladejme, ze w/w’ vzroste ze 3 na 3.99:

Domaci zeme by vyrabéla jak stale vyrabéla jablka, banany a
kaviar,ale poptavka po nich a po pracovnich je vyrabegjicich by s
rustem relativni mzdy klesala.

Predpokladejme, ze w/w’ vzroste ze 3.99 to 4.01:

Kaviar je nyni pfiliS drahy na to aby byl vyraben doma, kaviarovy
prumysl se presune do zahrani€i a zpusobi jednorazovy propad
poptavky po domacich pracovnicich.

Co by se stalo, kdyby w/w”vzrostlo z 0.75 na 107?



URCENI RELATIVNICH MEZD

Relative wage
rate, w/w*

10 7

0.75 7

RS

Apples

Bananas

Caviar

Relative quantity
of labor, L/L*



KOMPARATIVNI VYHODA S VICE STATKY

Predpokladame, ze relativni nabidka prace je
nezavisla na w/w" a fixni na Urovni determinované
velikosti populace obou zemi.



DOPRAVNI NAKLADY A NEOBCHODOVATELNE ZBOZI

Z rikardianskeho modelu plyne plna
specializace zemi.

V realném sveéteé se to stava velmi zridka z
duvodu:

Pfi existenci vice vyrobnich faktoru klesa
tendence ke specializaci (viz priste, kap. 4)

Obchodni politika (pres priste nebo za 3 tydny)

Dopravni naklady omezuji nebo zcela odstranuji
obchod.



DOPRAVNI NAKLADY A NEOBCHODOVATELNE ZBOZI

Neobchodovatelné zbozi a sluzby (holiCstvi,
opravna aut) existuji z duvodu vysokych
prepravnich nakladu.

Zeme utraceji velky dil HDP na neobchodovatelne zbozi
a sluzby.



TEORIE A PRAXE

Exportuji zeme ty statky ve kterych maji
relativne vysokou produktivitu?
V roce 1951 naznacovala studie zkoumajici

podil exportu USA/UK z 26 odvetvi a
produktivity v techto odvetvich, ze tomu tak je.

V té dobe mely USA absolutni vyhodu ve
vSsech 26 odvetvich, podil exportu byl tim



FIG. 3-6: PRODUCTIVITY AND EXPORTS

Ratio of
U.S./British
exports

Ratio of
U.S./British
productivity



CiNA VERSUS NEMECKO, 1995

Chinese output per worker Total Chinese output as %
as % of Germany of Germany
All manufacturing 5.2 71.6
Apparel 19.7 802.2

Source: Ren Ruoen and Bai Manying, “China’s Manufacturing Industry in an International Perspective:
A China-Germany Comparison,” Economie internationale, no. 92-2002/4, pp. 103-130.



SHRNUTI

Nejvétsi obchodni partnefi USA jsou Kanada, Cina,
Mexiko, Japonsko, Nemecko.

Gravitacni model predpovida, Zze obchod je primo
umerny velikosti ekonomik (HDP) a nepfimo Uumérny
vzdalenosti.

Vedle velikosti a vzdalenosti hraji roli: kultura,
geografie, korporace, hranice.

Moderni zpusoby dopravy a komunikace zvysSily
obchod, historicky mela vetsi vliv politika.

Dnes tvori vetsinu obchodu zbozi zpracovatiskeho
prumyslu, drive to byly zemédélské produkty a
suroviny.



SHRNUTI

Zemeé ma komparativni vyhodu v produkci statku, pokud jsou jeji
nakladyprilezitosti nizsi.
Zemé s komparativni vyhodou vyuziva sve zdroje efektivnéji, pokud vyrabi
statek ve kterem ma komparativni vyhodu.

Rikardiansky model se zameruje pouze na rozdily v produktivite zemi
a vysvetluje obchod pomoci komparativnich vyhod.

Kdyz se zeme specializuje a obchoduje podle rikardianskeno modelu,
relativni ceny produktu rostou, prijmy delniku kteri vyrabeji rostou a
dovazene zbozi je pro zakazniky levngjsi.

Na obchodu ziskaji jak vysoce produktivni, tak nizko produktivni
zemé, ackoliv obchod muze redistribuovat prijmy v ramci zeme.

Zeme s vysokou produktivitou nebo s nizkymi mzdami mayji
nakladovou vyhodu ktera jim umoznuje vyrabét efektivne.

Empiricka data %o’;vr,zgji vliv komparativnich vyhod na obchod, existuji
prekazky, které brani uplné specializaci.



SHRNUTI

Kdyz se zeme specializuje a obchoduje podle
rikardianskeho modelu, relativni ceny produktu rostou,
prijmy délniku ktefi vyrabéji rostou a dovazené zbozi je
pro zakazniky levneéjsi.

Na obchodu ziskaji jak vysoce produktivni, tak nizko
produktivhi zemé, ackoliv obchod muze redistribuovat
prijmy v ramci zeme.

Zeme s vysokou produktivitou nebo s nizkymi mzdami
maji nakladovou vyhodu ktera jim umoznuje vyrabet
efektivné.

Empiricka data potvrzuji vliv komparativnich vyhod na
obchod, existuji pfekazky, které brani uplné specializaci.



