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Stavebni spofreni zruste, lakaji poradci. Pak vam vysaji Uspory

Nékteti financni zprostfedkovatelé prisli na zplsob, jak obrat klienty o Uspory ze stavebniho spofeni.
A je to pritom legdlni. Jedinym podpisem smlouvy miZete pfijit o statisicové Castky.

Z uspor ve stavebnim spofeni ve vysSi 150 tisic korun mohou poradci a firma, pod kterou pracuiji,
ziskat na provizich az 135 tisic korun. "Celé je to zaloZené na tom, Ze zprostfedkovatel presvédci
klienta, aby vypovédél smlouvu o stavebnim sporeni a misto ni uzaviel smlouvu o investi¢nim
Zivotnim pojisténi, na kterou prevede nasporené penize," upozoriuje Petr Zdmecnik, odbornik na
investice ze serveru Hypoindex. cz.

Vse na prvni pohled vypada jako vyhodna investice, kterd pfinese tuény vynos. PotiZ je v tom, Ze z

uspor ze stavebniho sporeni nezlstane dlvérivému klientovi ani koruna, nebo jen par drobnych. Jeho
penize se legalné preliji ke zprostfedkovateli a jeho materské firmé, pod kterou pracuje.

- Na ¢em je tento legalni podvod zaloZzeny?

Finta je v tom, Ze poradce klientovi doporuci, aby na investi¢ni Zivotni pojisténi prevedl jednorazové
penize na dva roky sporeni. Zakaznik tim nabude pocit, Ze jde o jednorazovou investici. Domniva se,
Ze vlozi penize, o nic se jiz nemusi starat a prostfedky se mu budou po dva roky zhodnocovat.

v s wve

- To je ale mylny pocit, investicni Zivotni pojiSténi je dlouhodoby produkt.



Pfesné tak, uzavira se zpravidla na dvacet aZ tficet let. Za dva roky bude pojistovna vyzadovat dalsi
vklad na dalsi rok. Klient se v tu chvili za¢ne divit, protoZe to mu zprostiedkovatel zatajil. Navic s tim
nepocita, zZije v presvédceni, Ze si bude moci po dvou letech penize vybrat a pouzit je, na co bude
potiebovat.

- Reknéme, Ze mam na stavebnim spofeni 150 tisic korun, jaké argumenty na mé poradci pouiiji,
aby mé zlakali?

Vétsinou se oprou o psychologii ¢lovéka, se kterym praveé jednaji. Snazi se ho presvédcit, Ze stavebni
sporeni je Spatny produkt, protoZze ma ted snizenou statni podporu i dalsi nevyhody, cozZ je na jednu
stranu pravda. Argumentuji i tim, Ze se proslychd, Ze budou dalsi zmény ve stavebnim sporeni, o
kterych se zatim moc nemluvi. VSe prezentuji velmi presvédcivé. Jakmile se jim podafi klienta
"nahlodat", predstavi mu novy produkt — investi¢ni Zivotni pojisténi. Poukdzou na to, Ze ma statni
podporu formou danovych vyhod a dd se s nim dosdhnout vysoky vynos 12 az 15 procent roc¢né.

- To znamena, Ze maji pfedem pripravené modelové vypocty?

Ano. KdyZ je klientovi ukdzou, investi¢ni Zivotni pojisténi vypadd naoko vyhodnéji nez stavebni
sporeni.

- Proc lidi 1akaji pravé na tento produkt?

Financni zprostredkovatelé se snazi investicni Zivotni pojisténi prodat hlavné proto, Ze z néj maji
nejvyssi provize ze viech srovnatelnych produktl. Provize jsou placeny z penéz klienta a ten prvni dva
roky hradi pojistovné prakticky jen na to, aby zaplatila provizi zprostfedkovateli, ktery pojisténi
sjednal.

- Co dalsiho mi zprostredkovatel zataji, aby mé pfrimél podepsat smlouvu?

Kromé vysokého vstupniho poplatku jsou u investicniho Zivotniho pojisténi zpravidla i velké
spravcovské poplatky, které si spravce Uctuje za to, Ze investuje penize a jak. Ty ukrajuji z vynosu
investi¢niho Zivotniho pojisténi zpravidla vyrazné vice nez napfiklad u podilovych fondd.
Zprostfedkovatel také argumentuje, Ze je zde dafova vyhoda v podobé odpoctu od zakladu dané z
pfijm0. A to aZz 12 tisic korun ro¢né, coZ je pravda. Uz ale nezmini, Ze kdyZ klient penize vybere,
zaplati dan z vynosu.

- Pokud své uspory prevedu ze stavebniho spofeni na investicni Zivotni pojiSténi v presvédceni, Ze
jde o investici na dva roky, co to znamena?



Kdyz se klient nechd presvédcit, aby si predplatil dva roky investi¢niho Zivotniho pojisténi, je to totéz,
jako by penize vzal a odevzdal je finan¢nimu poradci jako dar. UZ je nikdy neuvidi, snad mozna jen
néjaké drobné. Pojistovny totiz maji nejCastéji dvouletou stornolhltu, po kterou zprostredkovatel
ruci za to, ze klient bude platit sjednané pojistné. Pokud by smlouvu zrusil nebo prestal platit, musi
zprostredkovatel vratit celou nebo vyznamnou ¢ast provize. Predplacenim na dva roky si tak
zprostiredkovatel zajisti, Ze o provizi nepfijde.

- Jak vysokou provizi zprostfedkovatel shrabne, kdyz vloZzim 150 tisic korun?

Provize u investi¢niho Zivotniho pojisténi se pohybuje radové od 140 do 180 procent z rocniho
pojistného. Pfi ro¢ni platbé ve vysi 75 tisic korun, coZ za dva roky déla 150 tisic, vyplati pojistovna na
provizich nejcastéji 105 az 135 tisic korun. Zprostfedkovatel pak inkasuje od 40 do 80 procent podle
toho, na jaké pozici v materské spolecnosti je. To znamend, Ze si na takovém obchodé vydéla
pfiblizné 42 az 108 tisic korun.

- Co se stane, kdyz se po dvou letech rozhodnu, Ze investi¢ni Zivotni pojisténi zrusim?

Odkupné byva po dvou letech zpravidla rovno nule. TakZe klient nedostane vétSinou ani korunu. U
nékterych produktl muiZe ziskat par tisic korun, ale rozhodné ne podstatnou ¢ast z plvodniho
150tisicového vkladu.

- Kdyz se nékdo necha napalit, jak se mlze branit?

Pokud klient naletél, doporucuji podat stiznost u spole¢nosti, pod kterou poradce pracuje. Zaroven je
dobré obratit se na Ceskou narodni banku, kterd ma dohled nad finanénéporadenskym trhem. Co
nejdrive zaénéte komunikovat s pojistovnou, u které je produkt sjednany, a hledejte feseni spolu s ni.
Pojistovny v téchto situacich velmi ¢asto vychazeji klientlim vstfic.

- Jestlize mi po par dnech dojde, Ze jsem udélala chybu, je moiné to néjak zvratit, nebo plati:
podepsal jsi, je to zadvazek?

U investi¢niho Zivotniho pojisténi je mozné smlouvu vypovédét, a to nejpozdéji do dvou mésicli ode
dne uzavfeni.

FAKTA Investicni Zivotni pojiSténi Je to Zivotni pojisténi s investi¢ni slozkou. Riziko nese klient. Lze
volit investicni strategie (dynamické, konzervativni). Co Fikd zakon o pojistné smlouvé § 22 Vypovéd
(2) Pojistitel nebo pojistnik mohou soukromé pojisténi vypovédét do dvou mésicli ode dne uzavreni
pojistné smlouvy. Dnem doruceni vypovédi pocind béZet osmidenni vypovédni l|hlta, jejimz
uplynutim soukromé pojisténi zanika.



