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Koordinaty prednasejiciho- vyucujiciho

Ing.Jaromir Skorkovsky, CSc.

* Department of Corporate Economy (5th floor) — katedra podnikového hospodarstvi
* miki@econ.muni.cz
 +420731113517

e Study material : will be updated regularly (is.muni.cz) — pro pfredméty BPH_PIS1 a BPH_PIS2

* Dochazka : povinna jak na prednaskach tak ve cviCenich. Letni semestr PIS1 2 hod prednasky a 2
hod cviceni, zimni semestr PIS2 4 hodiny cviceni

* Pozivana verze ERP : Microsoft Dynamics NAV 2018
* Planované rozsifreni ERP : MS Dynamics 365 Business Central a vyuzivani PowerBI

* Duvod predstaveni prednasejiciho a cviciciho : béhem dvou semestr bude predndset a cvicit ve
dvou predmétech BPH_PIS1 a BPH_PIS2 coz predstavuje minimalné 102 hodin



mailto:miki@econ.muni.cz

Praxe VyUéUj ICihO — davody->zkuSenosti z praxe

1994 — 2019: Odborny asistent, KPH-ESF, Masarykova univerzita, Brno

e 2004 — 2019: Smluvni manazer tréninkového ERP centra, Navertica a.s., Brno a
Navertica South Africa

e 2002 — 2004 : Obchodni reditel, Allium s.r.o., Brno

e 2001 - 2002: Obchodni reditel, Columbus IT Partner a. s., Praha

e 1993 - 2001: Konzultant ERP, FUTURE Engineering a.s, Brno — prejmenovano na
Navertica a.s.

e 1990 - 1993: Stfedoskolsky profesor Computer science (A-level London Examination Board),
E:)epartrR/clenlt of Education Valletta, Paolino Vassallo Upper Lyceum a Fellenberg Training
enter, Malta

* Drive : Vypocetni stfedisko, Kralovopolska strojirna, Brno — systémovy programator

* Drive : Vyzkumny pracovnik, Lékarska fakulta, Masarykova universita (pocitaCova simulace fizeni umélého srdce)



Vybrane Projekty —mimo univerzitu

* Vedouci projektu vzdélavani pro firmu Navertica South Africa

e Analytik firmy Navertica (implementace ERP MS Dynamics NAV)

* Vybrané projekty:
* Itec Johannesburg — fizeni servisu a sluzeb
* Peters Papers Johannesburg — velkoobchod s papirem
* William King West Bromwich — déleni oceli pro automobilovy primysl
* Adast Systems Adamov — vyroba benzinovych, naftovych a plynovych stojan(
* Miking Kolin - déleni oceli pro automobilovy priamysl
» Lokalizace produktu pro pokrocilé planovani vyroby na bazi APS (PlannerOne)
* Lokalizace produktu PrintVis (MIS) pro polygrafickou vyrobu



Oblasti zajmu

Prospektova teorie

Where Do Yoq Want to Go Skiing? The Effect of the Reference Point and Loss Aversion (2019)
GOCMANOVA, Zuzana, Jaromir SKORKOVSKY, Stépan VESELY a Jan BOHM

Teorie omezeni

Theory of Constraints and Its Application in a Specific Company (2014)
LINHART, Jakub a Jaromir SKORKOVSKY
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Get Set

For a dynamic future




Microsoft Dynamics in the Classroom

Customer Relationship

Financial Management Supply Chain Management Management

(Accounting Curriculum) (Operations Curriculum) (Marketing Curriculum)

Business decision support and
analysis

Planning and control activities
Purchasing

Budgeting

Invoicing

Forecasting

Bank reporting

Cash flow management
General ledger activities
Internal controls

Manufacturing processes
Product distribution
Inventory and order
management

Controlled and integrated
manufacturing environment
Reduced inventory holding
costs

Improved purchasing
Increased flexibility in
reporting

Increased ability to improve
accuracy in forecasts

Improved customer-centric
activities

Sales support

Customer service

Customer valuation analysis
Marketing analysis

Gross margin and ROI
analysis

Technology Stack (Management, Business, or Computer Information Systems Curriculum)
Business analysis, system design, data maintenance, linking disparate systems,

system installation and setup, business intelligence



MS Dynamics NAV 2018

m Zpracovatel prodejnich ebjednavek - Microsoft Dynamics

AV
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Ceny MNavigovat | Aktualizovat Denik Rédkové Zakaznik Prodej
prodeje slevy - -

Prodejni Prodejni’ B X Sesit
nabidka faktura PP’OdEJn'dOb"DP'S prodejni ceny

skurnent Cena Historie Stranka

Centrum rol Zpracovatel prodejnich objednévek
4 Prodejni objednavky

Dodano, nefakturovano Aktivity
Kompletné dodéno, nefakturovano
Ke schvileni ;(.* Mastaveni hromadek  Filtr Y,\ Vymazat filtr
Odsouhlasena

Prodejni objednavky - otevieno
Pripraveno k dodavece
Easteéné dodino MNova prodejni nabidka
7Pz ieny Movi prodejni objednavka
Prodejni ohjednavky - Microsoft Dynarics 365 for Sales
Prodejni nabidky

Hremadné objednavky prodeje

-

Prodejni faktury
Objednavky prodejni vratky
Prodejni dobropisy

38, 4 Navigovat
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dni zpoZdéni

- =

Prodejni zalohové faktury
Zboii

Zakaznici

Deniky zboi
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[
. 20
40
13
| 35
Bl 55 30
25
0 o
15
10
5
0
Plénovana
Pevné planovana
1001
Vydana 100
Mé zboii ~
= Spravovat seznam @ Oteviit ] Mowy % Majit  Filtr >
Cislo hoii . Popis Jednotkova cena
1000 Bicykl 4 000,00
1001 Cestovni bicykl 4 000,00
1100 Predni kelo 1000,00
1150 Prednindboj 500,00
1200 Zadni kolo 1 200,00




MS Dynamics NAV 2018 — Intelligent Coud Insight

Intelligent Cloud Insights

> You can include Cortana Intelligence capabilities in the cash flow forecast.  Enable Cortana Intelligence | Don't ask again

KPls
KPls 3 oA l... -
8 of your ...
15 invoic...
2invoice..
21 invoic...
(o) 71 22
0,5 36 062£ 3.
ofitability Met Income
Power Bl
P.. A P &
» 3
Get start... Get start...
Azure ML
Cash Flow Forecast
Chart Options ~ Manual Adjustment - £ Recalculate Forecast o Chart Information
‘CFTODOOT | Combined | Werking Date | Month | Source Type (Updated: 10:53:00) |
I Receivables WM Payables [ Liquid Funds [ Cash Flow Manual Expense [0 Cash Flow Manual Revenue Sales Order M Purchase Order [0 Service Orders [ Job M Tax [ Total
2000000
1500000
1000000
500000
-500 000
-1 000000

Jan 2021 Feb 2021 Mar 2021 Apr2021 May 2021 Jun 2021 Jul 2021 Aug 2021 Sep 2021 Oct 2021 Mov 2021 Dec 2021




MS Dynamics 365 Business Central

Dynamics 365 Business Central

CRONUS International Ltd. Finance Cash Management Sales Purchasing Setup & Extensions Intelligent Cloud Insights

Customers  Vendors  Items  Bank Accounts  Chart of Accounts

ACTIONS
+ Sales Quote  + Sales Order -+ Sales Invoice  + Purchase Quote  + Purchase Order + Purchase Invoice > New > Payments > Reports > Setup Excel Reports
Activities
Activities
INTELLIGENT CLOUD SALES THIS MONTH OVERDUE SALES INVOICE OVERDUE PURCH. INVOICE
AMOUNT AMOUNT
I I
Learn More Intelligent Cloud > See more > See mare >See more
Insights
ONGOING SALES ONGOING PURCHASES APPROVALS PAYMENTS

SALES QUOTES SALES ORDERS SALES PURCHASE ONGOING PUR... PURCH. INVOL...
INVOICES ORDERS INVOICES NEXT WEEK

0 2 27 |0 53

REQUESTS TO UNPROCESSED [QAJa iAW W OUTSTANDING..
APPROVE PAYMEN DAYS INVOICES

Specifies imported bank transactions for payments that are
nat yet reconciled in the Payment Reconciliation Journal

window,

> > >

INCOMING DOCUMENTS

PENDING USER MY INCOMING
TASKS DOCUMENTS

1




MS Dynamics 365 Business Central

CRONUS International Ltd. | Finance

Cash Management

Customers Vendors Items Bank Accounts  Chart of Accounts

INSIGHI FRUM LAST MUNIH

The largest posted sales
invoice was for 5 500 £

Cooe

Favorite Accounts~

Sales

ACCOUNT NO. NAME

2910 - Cash

2920 Bank, LCY

2930 Bank Currencies
2940 Giro Account
5310 Revolving Credit

Purchasing Setup & Extensions Intelligent Cloud Insights
Business Assistance ~
Top Five Customers by Sales Value
All Other Customers
Klubben
The Cannon Group PLC
Designstudio Gmunden
Hotel Pferdesee
Autohaus Mielberg KG
Trial Balance
BALANCE .
Description 01.01.20..31.01.20 01.02.20..29.02.20
99,01
Total Revenue 184 369,40 17 133,64
2 659,04
Total Cost -142 717,40 -1947,12
3 958,03
249 241.29 Gross Margin 41 652,00 15 186,52
-1 380 954,38 Gross Margin % 22,59 88,64
Operating Expenses 204403 -500,00
Operating Margin 39 607,97 15 686,52




ERP-benefity |

22.1.2020

Oblast

Eenefit

Operacni oblast

1. SniZeni naldadn

2. Zkraceni virobnich cykln

3. Zlepieni produldivity

4. Zlepieni kvality

5. Zlepiend sluzeb zikanilim

Ridici oblast

1. Zlepéeni fizeni zdroji

[

. Zlepéeni rozhodovani a plinovind

3. Zlepieni vhkonnost

Oblast

Benefit

Strategiclz oblast

1. Podpora st podnilon

]

. Podpora navazovind vetaln s jinymi podniloy

. Podpora podnikevich inovaci

i lad

. Budovani vedouciho postavend v oblasti nakiadn
5. Monost diferenciace produldi

6. Ulehfeni roziifeni do svita

. umoinéni eleltronického obchodu

8. umonéni nebo zachovani konlurenceschopnosti

Oblast IT infrastruldury

1. Pripravenost podnilm na aldndlni a budouei zmény
. SniZeni nikladi v oblasti IT

fd

3. Zlepieni IT mfrastrultury v oblast: stability a pruEnosti




ERP-benefity II

| Oblast I Benefir

Orzanizadni oblast 1. Zlepieni v oblasti koordinace, sladéni mezittvarovych procest

(=]

. Zjednodudeni uéend organizace a zaméstnanch
. VétE prostor pro zapojeni zaméstnanci

3
4. Budovand spoletné vize

uh

. Zaméfeni na dilefité price

6. ZvyEend moralky a spokojenosti zaméstnanc

Zdroj (benefity 1 a Il) : SHANG, Shari a Peter B. SEDDON. Assessing and managing the benefits of enterprise systems: the business
manager's perspective, 2002, str. 296-299 , pifeklad DP Lenka Hladka

22.1.2020



Vyhody a nevyhody ruznych reseni

fedeni

zdroji a mvestic

Z kxatkodobeho hlediska lacinéjsi
a rychlejii

Uspokojeni okamaitych potfeb

Varianty refeni IS Vvhody Nevvhody
Fozvoy existujiciho Maximalni vyuditi existujicich Nemmsi odpovidat viem budoucim

pozadavioim
Celkove naklady mohou byt vysii

Vysledoym produktem mmée bt
mené kvalitni systéem

Vvvo) noveho
Systémn na mim

Muze piesné odpovidat potiebam
podmikn

Celkové drazsi feSen

Casové narofne fedeni

Zamfena fonkénost a dald vyvog

Rizeny vyvoj Riziko negarantovaneho konecneho
produkiu a jeho dalsiho vyvoje
Nakup hotoveho £ dlovhodobeho hlediska mené Nemmsi piesné spliiovat viechny
softwaroveho systénm | finanéné narocny potfeby uzivatele
Eychlejsi zavedemi Zavislost na dodavatel

Zdraj: BASL, Josef a Roman BLAZICEE. Podnikové mformadni systemy: podnik v informadni spoleénoza, 2012,

str. 55

22.1.2020




Simplified schema of ERP usage

[ ]
ERP > g/ Transaction- entries- polozky
—
\ 4

Partners

A A

Informatlon
(trends)

1+'! J !

riip

A 4

l A

Knowledge of methods applied for process management

=+ Key decisions k Key knowledge
22.1.2020

Decision

A
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ERP

The main objective of Enterprise Resource Planning, or ERP, is to
integrate all departments and functions across a company into a
single system by using a common database, the value of which is to
be able to have only one correct set of data.

” pum.[mnq DISTRIBUTION
iﬁ\ | " ERP _

Sales

Representative data ba se

Warehouse
Manager



Steel Service Center Vertical

|Isolated Data Islands

Marketing

Management

Customer
Orders

= " Sales
, E !Ql ii Representatives

Customers Production

Planning

Quality Management Inventory and Production




Steel Service Center Vertical

One Solution e One Database e All Microsoft

Inventory and Production

r N
ﬁ?ﬁm 2

Sales
Representatives

T3

e
Lk




Objekty ERP

* Tabulky

* Okna (formulare)

* Reporty

* Programy (skripty, kédy, code units)
* Menu

* Datoveé porty



Snimek nutny k porozumeéni dalSich snimku

I 4

e ERP — vytvari se doklady ty se uctuji (registruiji)

* ERP — po registraci->transakce (polozky, angl. entries)
* Polozky hlavni knihy jak napr. 112|321 a 343|321

* Polozky zakaznik( a dodavateld (faktury, platby, dobropisy)
* Polozky zbozi (nakup, prodej, vydej, prijem, spotreba, vyroba a transfer)
» Kazda polozka predstavuje datovou vétu (zaznam, angl. record)
skladaji se z datovych poli rizného typu (Cisla, texty apod.)



Karta zakaznika- jeden z pohledu na data

10000 - BYT-KOMPLET s.r.o.

22.1.2020

Obecné
Cislo:
Mazev:
Registrovany nazev:
Adresa:
Adresa 2:
psC:
Mésto:
Kad zemé/oblasti:

Telefonni éizlo:

c. primarniho kontaktu:

Kontakt:

Komunikace
Fakturace
Platby
Dodavka

Zahraniéni obchod

|EYT-KOMPLET s.r.0.

|‘-frch|ickéhu:u 5

|59? 01

| Kyjow

|cz

|F'ar| Jonaz Brandel

Vyhledavaci nazew:

Saldo (LM):

Maximalni awér (L)
Saldo (LM) jako dodavatel:
Splatné salde (LM):
Zalohy (LM):

Kod prodejce:

Centrum odpovédnost:
Kdd zdny servisu:
Uzavieno:

Fménéno dne:

Karta zakaznika

Y

|EYT-KOMPLET 5.R.0. |
63219 507,25

| D,DD|

e
iy

6 319 597,25

-1210,00
f ]
|BLANSKO v|
M v|
| ]
|25. 8.2017 |

byt-komplet.sro@cronuscorp.net v

MARODMI | DOMAC
1M(ED) DOMACT
MODRY | Castefné

v
1,5 DOM. v
EXW | DHL v
v

Historie prodeje zaka... ~
Cislo zékaznika: 10000
Mabidky: 0
Hromadné objed... 0
Objednaviy: 4
Faktury: 0
Objednavky vratek: 0
Dobropisy: 0
Laictov. dodavky: 7
Zaictov., faktury: &
Zadctov. prijemk.., 1
Zaiétov, dobropi... 1
Statistika zakaznika A
Cislo zékaznika: 10000
Saldo (LM): 6319 597,...

Prodej
MNevyfizené obje... 1612,50
Dodéano, nefakt. ... 19 737,50
MNevyfizené faktu... 0,00

Servis
Nevyfizené servi... 250,00
Dodano - servis, ... 0,00
Ok




Polozky zakaznika(transakce, entries)

22.1.2020

Polozky zékaznika - * R Zuctovaci datum MA I
Filtr: 170000

Zictov.. . Typ dokladu Cislo Zilo.. Typ platby Cislo . Zprava pro pfijemce Popis Kad Plivodni
datum dokladu predem/zal... zakaz.. mény Castka

8.1.2017 Faktura 103016 ] 10000 Objednavka 107001 310614,38
15.1. 2017 Dobropis 104001 | 10000 Dobropis 104001 -10996,25
15.1. 2017 Platba 2596 1 10000 Platba 2017 -953 835,14
15.1. 2017 Platba 2596 1 10000 Platba 2017 -1807 670,28
15.1. 2017 Platba 2596 1 10000 Platba 2017 -2 543 560,38
18.1. 2017 Faktura 103029 1 10000 Objedndvka 6003 154 125,00
23.1.20M7 Faktura 103001 O 10000 Faktura 103001 303 050,00

Falktura

Navigace




Relace mezi tabulkami — priklad

22.1.2020

1972-W - Panel SAPPORQ, ¢erny
Obecné 3 oa
Cislo: 1972- Vyhledavaci popis: PANEL SAPPORD, CERNY | L
Uplny popis: | | Lasoby: 11
Popis: |Panel SAPPOROQ, cemy | MnoZna nék.cbjedndvee: 0
) i . Mnoz na vyr.zakdzce: 0
Zakladni mérna jednotka: |KS v| v
MnoZ.na fadcich komponent: U] _J
y
PO|Ofky zbo#i - Typ filtrovani (F3) Zictovaci datum | 3| v
Filtr: 1972-W
Zictovaci  Typ Typ Cislo Cislozbo#l  Popis Kéd lokace MnoZstel Fakturované Zistatek &
datum polozky dokladu dokladu mnozstel (mnozstwi)
31.12.2016  Piijem POCATEK  1972-W | wmoorv | 4 4 4 |
31,12, 2016  Pijem POCATEK  1972-W CERVENY 5 5 5
31.12.2016  Pfijem POCATEK  1972-W ZELENY 2 2 2
. v
MODRY - Modry sklad
Obecné A
Nazev: Kéd zemé/oblastis cz -
Adresa 2: Oblast:
psC: Pouzit jako Na cesté:
Komunikace +420 000 456 789 v

Sklad

>

Tabulka
(okno)

Polozky
~ (transakce)

Skladové
_ misto




Relace mezi tabulkami (datovy model) |

s svim s s
VN0 W B8 L RN L

22.1.2020



Relace mezi tabulkami (datovy model) |l

s svim s s
VN0 W B8 L RN L

22.1.2020



Jedna tabulka a jeji relace |

=
- =
=




Jedna tabulka (prodejna radek) a jeji relace |l

1PYO Breacra e 7 s EMTED Bt b Ty trarmarte b FAE LTty iz 3 | A

Sakes Ling

Dacaman. Type

Szl C wstamar Ha,
Dacumant Ha.

Lima Ha,

Typa
ha

Lacatlan Cade P
Pzt mg Graup
Shigmen, D3z
Duzzcrlplian
Dezzrlglhan 2

Unk ol Wesura

Oy ERP MS Dynamics NAV

Iterm Infor mation

Purch... Drop LOCAton Reserved |
Type Mo Code  Shipment Description Code Quantity  Quantity  F * Item Card rd
| b [Mtem 1980-5 MOSCITW Swivel Chair, red ZELENY & k - Availability @)
1 « Substifutions (1)
1 - Sales Prices ()
| < » - Sales Line Dis... (L)
oder v [ e v [ Functions  w| [ Postng v [ Bt ] [ mel |

22.1.2020



Main forms (card, list, form->sub-form)
Hlavni typy oken (karta, seznam, hlavicka dokladu — hlavni okno, radky dokladu-
podokno)

Zbo3i - )
Cislo Popis Kuso.., Zakladni Makl... Pofizovaci Jednotkova  Cislo
Mon..  mMerna .. JE0U... cena cena dodavatele
1908-5 Otoéna Zidle LOMDYM, mo...  MNe KS O 3 610,00 4 630,00 30000
1920-5 Konferencni stdl ANTVERPY  Me KS O 12 320,00 15 790,00 20000
1924-W Zakladnr skith CHAMONIX ~ Ano KS O 3 070,00 5130,00 20000
1928-5 Lampa AMSTERDAM Me KS O 1040,00 1340,00 10000
1928-W Skiii SV. MORIC se zasuvka... Ano KS O 7210,00 12 850,00
1936-5 Kieslo BERLIM, luté Me KS O 3 660,00 4700,00 20000
1932-W Skin s policemi OSLO Ano KS O 3 520,00 5950,00
1960-5 Kieslo RIM, zelené Me KS O 3 660,00 4700,00 20000
1964-5 Zidle pro hosty TOKIO, mod... Me KS O 3 660,00 4700,00 20000
1964-W Skiin INMSBRUCK se skl.dvif... Ano KS O 6 460,00 10 970,00 —— Sez Nnam
1968-5 éOtoEna’ Zidle MEXIKO, €erna Me KS ] 3 610,00 4 630,00 30000
1968-W Panel GRENOBLE, cerveny Ano KS O 26 620,00 36 620,00
1972-5 Otoéna Zidle MMICHOV, Zlutd Me KS O 3 610,00 4 630,00 30000
1972-W Panel SAPPORO, cerny Ano KS O 26 620,00 36 620,00
1976-W Skiin INMSBRUCK s dfev.dvr... Ano KS O 5 680,00 9 620,00
1980-5 Otoéna Zidle MOSKVA, cerv... MNe KS O 3 610,00 4 630,00 30000
1984-wW Panel SARAJEVO, modry Ano KS O 26 620,00 36 620,00
1988-5 Kreslo SOUL, €ervené MNe KS O 3 660,00 4700,00 20000
1988-W Panel CALGARY, Zluty Ano KS O 26 620,00 36 620,00
1992-wW Panel ALBERTVILLE, zeleny Ano KS O 26 620,00 36 620,00
1996-5 Panel ATLANTA, zaklad MNe KS O 26 570,00 34 060,00 30000
2000-5 Otoéna Zidle SYDMNEY, zelenda  MNe KS O 3 610,00 4 630,00 30000
70000 Bocni deska MNe KS O 590,00 1150,00 10000 _

22.1.2020



Hlavicka (header)

Main forms (card), list, form->sub-form)

22.1.2020

104013 - UNIVERSAL-TREND a.s.

Obecné

Zakaznik-¢islo:
Zakaznik-¢islo kontaktu:
Zakaznik-nazev:
Zikaznik-adresa:
Zakaznik-adresa 2:
Zikaznik-PSC:
Zakaznik-mésto:
Zakaznik-kontakt:

Potet archivovanych verzii
Kod textu polozky:

Text polozky:

Zitovaci datum:

Datum DPH:

Radky

[30000

[ioooute v
[UNIVERSAL-TREND 3

[Lesni14

\

|eeTon v
[Bojeovice v

‘SIe(‘naJuIie Bankertova

=
<

|Objednavia 104013

18.1.2017 v
18.1.2017 w

[ fadek - © Funkee - [1] Objednavka = | Novy i Majit

Typ Cislo Popis

~ L§-815  Stojan pro reproduktory LS-150

Kad lokace

BiLY

Filtr Vymazat filtr

Datum ebjednavky:

Datum dokladu:

18.1.2017 ~
18.1.2017 v

Poiadovane datum dodavky:

Piislibené datum dodavky:

Cislo nabidky:

Cislo externiho dokladu:

Kéd prodejee:
Cislo kampané:

Cislo piileditosti

Centrum odpovédnosti:

Piifazené ID uzivatele:
Stav fronty dloh:
Stav:

Mnozstvi  Rezervované Kod mémé Jednatkova cena

mnozstvi jednotky

12

bez DPH
79,00

PK v
\ ]
\ ]
‘\fyda'no v
Castkanafadku  Rédkovasleva% Kdodéni  Dodané K Fakturov..
bez DPH mnofstvi  fakturaci  mnoZstvi

048,00

Obchodni
partner

Mnoz.k

> What (Co)

Doklad



Microsoft Dynamics NAV ,sexy stranky”

* Windows compatible (menu, command, mutual relations to MS Office,..) — navazané na MS Office
» Security (ID, passwords, roles, protocols) — vysokd bezpecnost

* Menu and basic modules — modularita

e Shorthand keys and HELP — vyuzivani klavesovych zkratek a velmi rozsahla napovéda

e Multilanguage — vicejazyénost

* Navigate and calculation (flow) fields, finding the reason why any document was created — funkce nazyvana Navigace ( z
transakce se dostanete na vSechny doklady a zaznaky, které k vybrané transakco patfi)

* Workflow — (nastaveni korektni sekvence operaci ve vSech procesech, schvalovaci fizeni, atd.)
* Vypocditavana pole

* Reports — kvalitni reportovaci systém

* Entries, dimensions — polozky (transakce) a vyuzivani dimenzi (vazba na BI)

* Vazba na Azure (bude prezentovano pozdéji)

* Propojeni s Power Bl (Business Intelligence) ->Viz dalsi snimky

* Poutiti roli (Role Tailored Client-> koncept RTC ) ->Viz dalsi snimek



RTC koncept

Profily -

D
profilu

ADMINIST...
CLEN TYMU
DISPECER

DODAVKY ..
DODAVKY ..
GEMERAL...
HLAVNI U...
MANAZER...
MANAZER...
NAKUPCT

OBCHOD...
OBSLUHA ...

s

PRACOVNI...
PRACOVMI...

REDITEL - ...
SLUZBY R...
SPRAVCEIT

SPRAVCE P...
SPRAVCE Z...
SPRAVCE Z...

TECHMIK ...
UCETNI
UCETNI SL...
UCTARNA
VEDOUCI ...
VEDOUCI ...
VEDOUCI ...
VYROBNI ...
ZPRACOV...
ZPRACOV...

Popis

Administrace ufivateld, ufivatelsk...
Clen tymu

Dispecer - servis zakaznika
Dodavky a pfijmy - Zakazka-na-z...
Dodavky a pfijmy - systém spravc...
Generalni feditel

Hlavni Géetni

Manazer prodeje

Manazer prodeje a vztahi

Makupél

Obchodni feditel

Obsluha stroje - dplna vwroba
Pracovnik pokladny

Pracovnik skladu - systém spravc...
Reditel - mala spoleénost
Implementator sluzeb RapidStart
Spravece T

Spravce pohledavek

Spravce zavazki

Spravee zdrojd

Technik vystupni kontroly - servis...
Uetni

Manazer outsoursovaného Géetni...
Ugetni

Vedouci dilny - dplnd vyroba
Vedouci dilny - zaklad vyroby
Vedouci projektu

Vyrobni planovaé

Zpracovatel prodejnich chjednavek

Zpracovatel prodejnich chjednav...

Rozsah

System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System
System

s

MNazev rozéifeni ID centra
roli

9024
9028
9016
9008
S000
9019
9001
9005
9026
9007
9022
9013
11750
9009
9020
s021
9018
9003
9002
9014
9017
G004
9023
%027
9012
9011
9015
9010
9006
9006

Vyc...
cent...

0dRO0OO0OOOOoOOoOOooOooOoobooboOoboooooooog

Disa...
Pers...

0doodooOooOooobOOooooDoobogobooboooooooog

Use

Rec...

O0OdOoooo0oooobooOooooooooooooooooon

A 4

UPRAVY - MA NASTAVENI

Centrum roli Hlavni ucetni

Spoleénost MNavertica DEMO a.s.

Pracovni datum 10.12.2019

OBLAST & JAZYK

Oblast Czech (Czech Republic)

Jazyk Czech (Czech Republic)

Casové pasmo (UTC+01:00) Amsterdam, Berlin, Bern. Ro...
Upozornéni Zménit, pokud se zobrazl oznamen.

Vase posledni pfihlaSen( bylo na 06.12.19 10:14.




Business funkce — Business Intelligence

e Ziskate prehledy o vykonu svych obchodnich aktivit prostrednictvim
rozpocCtd, planu uctl a zobrazeni analyz.

FORUMS

ey
Pﬂwer B‘ I I- : 9 Wirlit th Posvier 81 Fosum 10 85K glasshons.

Ht
of ndracl with otfer wers in the Povwer
BY oy

ES ktD p I:I = r d F:_%%\, D = mmnfﬁjrm.nﬁ

: IJ :‘:} IE: - - KREp

| & pup fo date with the Extest news
P L f o - " v [, oy "
. Gt Data % | Pttnsibd. and upditic fom R Power B
%Msf team

..;. Hecent Sources

TUTORIALS

Analyzing Sales Data

Faoebcok Araktic

Irrsperling Aalh e B Wieh pace

@ Open Other Repoits
i s Getting started with Power 81 Desktop
b |

':'H ] — ,"_'“xll
=2 1OR €

Bunlghng ruports BBy WHIW CONCEEAS Uplcadang your rppoits

T

Wi Al vl

+ Show this page on startup




Business funkce — Business Intelligence

* Analyzujte skutecné castky versus
rozpocCtované castky

* Pripravuje financni vykaznictvi s plany

"
Discount Band  Manth Na it before tax
[} [} /7 Vv o P High Apl  Amarills
a kategoriemi uctu G o m
High April Montana
High il Pasas 1
NORTH ,_.E_‘F:}RO?’E ..i.g,h cen Velo )
AiﬁEQICA U High Ausgust Amarilla 8,194,
August  Carretera (S541875)
_ prisi :
August  wIT s
by~ o SN S S December  Mmarilla 359456
Decambar Carrataea 1539,421.9)
High December Monta na
AFRICA High December  Pas o
High December

e T

Poznamka autora : obrazovka je generovana nejnoveéjsi verzi MS Dynamics Business Central



Business funkce — Business Intelligence

]
5 E = Vychozi rozloZeni Nézev pohledu
REKMNETE MI. CO CHCETE UDELAT /‘ X Nézew 1 Popis sloupce analjey
B ANALYZA % | i Struktura kapitalu
| <] :
CA-PROF Souhrn nakladovych Gétd DB na CC/CO
Na aktualni strance (Uc'tama} CASHFLOW V}?poﬁet Cash Flow CASHFLOW
CA-STAFF Nakladowvy Gfet:0Osobni ndklady
B Ucetnischéma CA-TRANS Nakladovy tfet: Transfer
Oteviit Vase Géetni schémata pro analyzu &isel na Gétech hlavni knihy nebo pro porovnani... "
I_CACYCLE Data pro graf Hotovostni cyklus CBDOEBI
Piejit na stranky a dlohy |_CASHFLOW Data pro graf Cash flow CBDOEBI
I_INCEXP Data pro graf Vynosy & Naklady OBDOBI
> Ugetni schéma webové sluzby KPI Administrace I_MINTRIAL Info ¢ast pro data pro redukovanou zkus... OBDOBI
. A - . - KAMPAR Analyza kampané AMNALYZROZP KAMPAR
> Nastaveni webové sluzby KPI Géetniho schématu Administrace ——
M-CASHFLOW Vykaz cashflow M-CISTYPOH
M-NEROZDEL Nerozd&lény zisk M-CISTYPOH
Prejit k sestavam a analyzam
M-ROZVAHA Rozvaha M-ROZVAHA
Bl Uéetni schéma Sestavy a Analyzy M-VYSLED Vysledovka M-CISTYPOH
- TRZBY Triby ANALYZROZP TRZBY
B Utetnischémata Sestavy a Analyzy UROVEN Vypodet Cash Flow Ratio UROVER
- - ) VYCHOZI Standardni schéma
Menaili jste, co jste hledali? Zkuste prozkoumat

Pfinos pro obchodniky : neni potreba generovat nasledujici zpravy, ale zakaznik by mél védét, ze existuje nastroj
ktery umoznuje generovat Siroké spektrum finanénich analyz bez zdsadu dodavatele a jeho programatord. Jde

o rychly pfistup ke zpravam umoznujicich lepsi rozhodovani s tim, Ze naklady na vytvareni téchto zprav

jsou v podstaté nulové.



Business funkce — Business Intelligence
1.

&« UCETNI SCHEMATA | PRACOVNI DATUM: 28.01.2021 " ULOZENO
O Hledat -+ Nowy B Upravit seznam lif Odstranit  Proces  Tisk/Odeslat
[& Nahled... # Upravit Uéetni schéma s Nastavit rozloZeni sloupci... E® Kopirovat Géetni schéma
) Zdrojovéa
Cislo fady Popis Typ souétu tabulka Soucet Typ fady
- [ ]: Trzsy Uty Pohyb
Uéty Pohyb
Prode) maloobchod Uéty Pohyb
11 Prodej, maloobch. - tuz. Uéty 602110 Pohyb
12 Prodej, maloobch. - EU Uéty 602120 Pohyb
13 Prodej, maloobch. - export Uéty 602130 Pohyb
14 Trzby z projektd, maloobch. Uéty 602130 Pohyb
15 Prode] maloobchod, celkem Vzorec T1+12+13+14+15 Pohyb
Uéty Pohyb
Triby v oblasti 10..30, celkem Uéty 602110..602130 Pohyb
Trzby v oblasti 40..85, celkem Uéty 602110..602130 Pohyb
Triby, bez kédu oblasti, celkem  Uéty 602110..602130 Pohyb
Vynosy, celkem Uéty 602110..602130 Pohyb




Business funkce — Intelligence

n
Proces Sloupec Obdobi Wice moZnosti
Obecné
Mazev Géetniho schématu TRZBY Zobrazit podle Rok ~
MNazev rozloZeni sloupce ANALYZROZP Filtr data 01.01.21..31.12.21
Filtl‘y dimenzi Zobrazit vice
Oblast Filtr Projekt Filtr
Stiedisko Filtr Filtr finanéniho rozpoétu
Cislo fady Popis Pohyb Rozpodet % odchylloy
----- T — — —
11 Prodej, maloobch. - tuz. -1 188 780.00 -1116 380,00 6,49
12 Prodej, maloobch. - EU -15 048 150,24 -14 596 700,00 3,09
13 Prodej, maloobch. - export -627 810,40 -602 700,00 417
14 Triby z projekti, maloobch. -627 810,40 -602 700,00 417
15 Prodej maloobchod, celkem -17 492 551,04 -16 918 480.00 3,39
Triby v oblasti 10..30, celkem -10 563 425,92 -10 210 390.00 346
Trzby v oblasti 40..85, celkem -688 000.40 -660 480.00 417
Trzby, bez kédu oblasti, celkem -5 613 314,32 -5 444 910,00 3.09
Vynosy, celkem -16 864 740,64 -16 315 780,00 3,36




ERP konzultant a jeho potrebné znalosti

 Computer Science — minimalné zaklady
e Teorie algoritmu
e Zaklady programovani
* Databaze

e Rizeni financi (pohledavky, zavazky, rozpoéty, Fizeni nakladd)
e Rizeni prodeje a nakupu

* Logistika

* Rizeni a planovani vyroby

* Rizeni servisu

* Rizeni projekt



Programator/ Programatorka Microsoft Dynamics NAV -
pozadavky

« VS vzdélani nejlépe se zaméfenim na informatiku
* Al (alespon Cist technickou dokumentaci)

» Zaklady objektového programovani

« Zakladni znalost databazovych systému

« Z3akladni znalost podnikovych procesu

e Znalost Microsoft Dynamics NAV vyhodou

e Znalost technologie MS SQL vyhodou

* Iniciativni a dynamicky pristup k reSenym ukoliim
* Kreativita, komunikativnost, samostatnost

* Schopnost tymové prace

* Ochota ucit se novym vecem



Konzultant/ Konzultantka Microsoft Dynamics NAV-pozadavky

« SS/VS vzdélani technického sméru

* Praxe konzultanta / obchodnika

* Dobra az konzultacni znalost Microsoft Dynamics NAV, AX, CRM, SharePoint - vitana
* Aktivni znalost AJ, NJ — vitana

* Schopnost individualniho pristupu v komunikaci se zakazniky

e ZkusSenosti s jednanim s vrcholnym managementem

 Cestovani v ramci CR, SK — ob¢as i zahranici

* Reprezentativni vystupovani

* Samostatnost, sebekontrola

« Casova flexibilita



Zamereni prednasek (BPH-PIS1 -2
hodiny )

*  OMe-intro - Uvod to Rizeni operaci

* Real project-South African client (wholesale) — Realny projekt v Jizni Africe — velkoobchod s papirem a soucdstkami pro tiskafskou branzi

* Theory of constraints — Teorie omezeni (TOC) - jeden z diagnostickych nastroja — viz dalsi snimky

Critical chain and project management — Rizeni projektd s pomoci metody kritického Fetézce (srovndni s agilni metodou SCRUM)

+ Quality management I. (Pareto+ Ishikawa) — Rizeni kvality-diagnosticka nastroj FBD a jeho vazba na TOC a nastroj pro vyhodnoceni priority (vah)

+ Quality management Il. (Six Sigma, Kaizen, Poka Yoke) — Rizeni kvality — koncepty |I

*  Business metrics (use of matrices — Boston, Gartner MQ) — Vybrané metody metrik organizovanych v maticich a pouZivané ve vyhodnocovani kvality podnikovych procest
* Balanced Score Card - planovani rozvoje spole¢nosti s pomoci metody vyvdzenych méritek

* DBR, CONWIP — Drum-Buffer-Rope — metody fizeni vyroby s pomoci taktu izkého mista a metody udrzeni pritoku za pomoci udrZeni konstantni nedokoncéené vyroby
* Decision making (Kepner-Tregoe methodology,..) — Nastroj pro diagnostiku a analyzu proces(

+  P&Q analysis (mix of products) — Re$eni maximalizace priitoku pro produktovy mix (2 a 4 produkty)

* Business Intelligence — intro and concept - Business Intelligence a dimenze

e Little's law - LittlGv zakon o relacich mezi pratokem, nedokoncené vyrobé a ¢asem

* Yield management — intro to concept — Rizeni vynostl ve vybranych typech spoleénosti

* Linear programming — concept and use - Optimalizace procesu

* Decision trees — Rozhodovaci stromy- zdkladni koncept



Studijni materialy BPH_PIS1

Cislo pFikladu Nazev

1

O 00 N O U1l B WN

L =
A W N FRLP O

15

Studijni materialy budou zavedeny pro prednasce a seminafri do slozky v is.muni.cz.

Uvod do ovladani systému

Nakupni objednavky

Prodejni objednavky

Transfery zboZi-zaklad (v PIS2 spojeno se Sarzemi a naklady)
Vyuzivani finan¢niho deniku -zaklady

Vyrovndvani-pevné vyrovnani a FIFO pfiklad |

Slevy (cena, radkova sleva, fakturacni sleva)

Jednoduchy ptiklad na slevy-zadani domaciho ukolu

Ucetni schémata - (ptiklad na DPH) a rozpocet |

Dimenze a jejich vyuZivani (pro RIOP a PIS1) - analyzy dle dimenzi
Prodejni analyzy

CRM - Paretova analyza, obchodni pfileZitosti
Vyrovnavani-pevné vyrovnani a FIFO priklad Il (vyuZziti deniku zboZi)
Rozpocty

Vyroba |

75

Stranky

8

Datum
18.2.19
25.2.19
4.3.19
13.3.19
18.3.19
11.3.19
11.3.19
12.3.19
15.4.19
6.5.19

8.4.19
13.3.19

24.4.19

UloZeno
A
A
A

A (PWP)

> > > > >

A

PWP

Ano
Ano
Ano
Ano
Ano
Ano
Ne
Ano

Ano

Ano
Ne

Ano

191

PWP stranky

23
33
14
18
15
12

26
19

31



StUdenl’ materiély BPH_P'SZ (pouze pro studenty PIS2 — ne studenty
RIOP)

189 253
Cislo pikladu Nézev Stranky Datum UloZzeno PWP PWP stranky
1 KFizové reference, texty a substituce 6 16.9.19 Ano Ano 14
2 Hromadné objednéavky 4 17.9.19 Ano Ano 25
3 Skladové jednotky 10 17.9.19 Ano Ano 12
4 Doplnéni pfikladu o skladovych jednotkach 1 23.9.19 Ano
5 Vyrovnani metody ocenéni FIFO_Primér 8 23.09.19 Ano Ne
6 Davky a sériova Cisla 12 30.09.2019 Ano Ano 32
7 Doplnéni davek ptikladu na expiraci a hlavni PWP 3 30.09.2019 Ano Ano 13
8 Sledovdéni zboZi (Item tracking) 4 30.09.2019 Ano Ne
9 Kombinované dodavky (Combined shipmnet) 4 07.10.2019 Ano Ano 14
10 Upominky a penale 10 07.10.2019 Ano Ano 33
11 Pfifazeni vedlejsich nakladd (Item charges) 6 07.10.2019 Ano Ano 4
12 Pfimé dodavky (Drop shipment) 5 14.10.2018 Ano Ano 26
13 Adjustace
14 Dobropisy 6 14.10.18 Ano Ano 21
15 Ocekavané naklady (expected costs) 5 07.10.2019 Ano Ano 12
16 Rezervace 4 22.10.18 Ano Ne
17 Priklad Sarze_Expirace_Transfery_Vedlejsi naklady 6 29.10.18 Ano Ne
18 Detailni polozky 5 22.10.18 Ano Ano
19 Vratky 9 22.10.18 Ano Ano
20 Metody ocefovani
21 Neskladované zbozi 0 30.09.2019 Ano Ano 16
Financni denik - pokrocila varianta- upravit RIOP a PIS1- prevody mezi Uty a vyuZziti periodického

22 el 6 15.10.18 Ano Ano
23 Warehouse 12 29.10.18 Ano Ano
24 Rozpocty 3 05.11.18 Ano Ano
25 ATP_CTP 4 22.10.18 Ano Ano
26 Vyroba 9 12.11.2018 Ano Ano
28 Sesit vyrovndni-Application worksheet 3 22.10.2018 Ano
29 Ugetni schémata 10 19.11.2018 Ano Ano
30 Cost accounting 7 28.11.18 Ano Ano
31 Priklad na Assembly (Montéz) 5 12.11.2018 Ano Ano
32 Periodické deniky
33 Standardni deniky
34 Analyzy prodeje a dle dimenzi 8 26.11.2018 Ano Ano
35 Dimenze-zaklad vyuzivani Il (pro PIS2- rozsifeni PIS1|RIOP) 05.12.2018 Ano
36 Rozpocty -podrobnéjsi varinta ve spojeni s uéetnim schématem
37 Uvod do MS Dynamics NAV- za&tek vyuky PIS2 Ano 31
38 Piklad na expiraci a davky - semindf 20191007 2 07.10.2019 Ano
39 Priklad na upominky a pendle - seminar 20191014 4 14.10.2018 Ano
40 Pfiklad na vedlej$i naklady a transfery - semindf 20191014 6 14.10.2018 Ano
41 Piklad na pfimé dodavjky a expirace - semindf 20191014 2 14.10.2018 Ano






