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Male a stredni podniky (MSP)

Silné stranky Slabé stranky

- "lehka" fondove - obtizny pristup ke
nenarocna struktura zdrojum
zajistujici vyssi flexibilitua - finanénim
akceschopnost - lidskym

- tésny kontakt s trhem - technickym
(vyznamnymi klienty) — - informacénim

duslednéjSi vyuzivani
trznich prilezitosti



ypy preshranicni spoluprace MSP

oblast spoluprace stupen rozvétvenosti spoluprace

obchodni zastoupeni kiiZové zastoupeni
distribuce kiizova distribuce
franchising ucast na veletrzich
marketing exportni klub

kombinované nakupy
prizkumné mise
spolecna publicita a nabidka

finan¢ni pujcky vymeéna akcii
akvizice finan¢ni participace
joint-ventures

technicka poprodejni sluzby subkontrakty
spole€na vyroba

technologicka technologickeé transfery spole¢ny vyvoj
vyzkumne a vyvojove
programy



Struktura podnikatelskeho planu

- Uvod

- Souhrn

- Profil firmy

- Trzni produkty

- Vyrobni proces

- Personalni obsazeni
- Kapitalove vydaje

- Financni rozvaha
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KliCové otazky k navazani spoluprace

- typ spoluprace

- cilovy trh

- idealni lokalizace budouciho partnera

- profil partnera — napft. velikost, zaméreni, struktura aktiv

Navazani kontaktu — letter of intent

- seznam bodu k projednani

- seznam priorit jednani

- operacni Casovy plan

- stupen duvérnosti informaci

- zvlastni opatfeni (napf. preklad do jazykl zucastnénych stran)
- vysledky, které by mely byt jednanim dosazeny
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Smlouva o spolupraci

- vnitfni uctovani mezi smluvnimi partnery (transferoveé ocerovani)

- rozdéleni pfijmu i ztrat vzniklych plnénim smlouvy

- opatfeni na feSeni sporu (arbitraze)

- feSeni smluvnich otazek v pripade nepredvidatelného vyvoje

- feSeni otazek spjatych s pripadnym rozsirovanim spoluprace

- zabezpeceni ochrany primyslového ¢i intelektualniho vlastnictvi
(v€etné sankci zaméfenych proti unikim informaci)

- kontrolni mechanismy v€etné zpracovavani hodnoticich zprav (report)
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Zkusenosti s mezinarodni spolupraci MSP

1. Zabuduj spolupraci do strategie firmy.

2. Priprav peclive vSechny etapy spoluprace.

3. Dodrzuj Casovy plan.

4. Usiluj o doplnkové aktivity (napf. rozSifeni nabidky vyrobkl a

sluzeb).

Usiluj o rovnhovahu v rozdélovani pfinosu spoluprace (tyka se

predevsim spoluprace MSP s velkymi firmami).

Striktné dodrzuj smluvni zavazky.

Péstuj dobré osobni vztahy.

ZabezpecC dobrou vnitrni komunikaci.

Usiluj o co nejvysSi profesionalitu za¢astnénych pracovniku.

10. Je-li nutna externi spoluprace, usiluj o ziskani co nejvice
kompetentniho experta.
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STRATEGIE PODPORY MALYCH A STREDNICHPODNIKU V
GESKE REPUBLICE PRO OBDOBI 2021-2027 (MPO, 2021)

Poskytovat poradenské sluzby pro MSP (ve vSech fazich jejich rozvoje) usnadnujici vstup a pusobeni na
zahraniCnich trzich Ci expertni sluzby v oblasti obchodni a marketingové strategie, designu, optimalizace
materidlového ekodesignu vyrobkd a dalSich podpurnych nastroju pro vstup a pusobeni na zahraninich
trzich. Dale poskytovat bezplatné oborové zamérfené exportni poradenstvi a konzultace s odborniky pUsobicimi
v zahraniCi (Meeting Point CzechTrade, Konzultaéni dny, Design Centrum aj.), v€etné zprostfedkovani pravniho
poradenstvi.

Podporovat u€ast MSP na zahraniénich veletrzich a vystavach vcetné organizace a ucasti na dalSich
zahranicnich akcich, sympoziich, seminarich a dalSich akcich.

Posilovat horizontalni spolupraci, synergie a pfedavani informaci mezi slozkami statu, resp. institucemi, a aktéry
na urovni EU, a posilovat princip ,no wrong door” pfi realizaci sluzeb podporujicich internacionalizaci MSP.

Posilit Ceské MSP v ochrané a vymahani prav duSevniho vlastnictvi na trzich tretich zemi.
Podporovat propagaci MSP v ramci projektu ,The Czech Republic: The Country for the Future® a usilovat o
jednotnou podobu expozic CR na mezinarodnich akcich v&. vytvofeni Manualu pro jednotnou prezentaci.
Prostifednictvim projektd ekonomické diplomacie poskytovat ¢eskym firmam, které v pfislusném teritoriu plsobi
nebo se na vstup na cilovy zahraniéni trh pfipravuji, sluzby akreditovanych mistnich experti s podporou
zastupitelského ufadu v teritoriu, ktefi jim pomohou zajistit obchodnich styky a feSeni logistickych a jinych
problémda.

Podporovat zapojovani dalSich resortl a aktérl do nastroje Projekty ekonomické diplomacie s cilem posilovani
moznosti nabidky sluzeb statu v novych perspektivnich sektorech.
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Kategorizace regionu NUTS 2

Investment for jobs and growth goal (ERDF and ESF+) eligibility, 2021-2027
Categories of regions
[ Less developed regions (GOPMead (PPS) less than 75% of the £U-27 average)
[ Transition regions (GOPMead (PPS) Detween 75% and 100% of the EU-27 average)
| More deveioptd regns (GOPEd (PPS) above 100% of the EU-27 average)

GOPMead average 2015-2016-2017 ° 00 um




