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Uvod

Tato seminarni prace na téma ,,Analyza bankopojisténi finanénich skupin“ by méla ctenafi

pomoci pochopit problematiku bankopojisténi.
Prvni Cast je zaméfena na teorii bankopojisténi. V této Casti je objasnén pojem bankopojisténi,
vysvétlena ¢innost bankopojistoven, popsan vyvoj bankopojisténi a jeho vyhody.

V praktické Casti se zamétujeme na konkrétni bankopojistovaci produkty, které se objevuji na

eském trhu. Uvadime zde produkty Postovni spofitelny poskytované ve spolupraci s CSOB.



Teoreticka ¢ast

Bankopojisténi
Nejjednodussi definici je prodej pojistnych produkt na obchodnich mistech bank.

Musime od sebe ovSem odlisit bankopojisténi a ,,cross-selling*.

Pojmem cross-selling oznaCujeme prodej raznych druhi pojistnych produktii soucasnym
klientiim banky nebo jiné financ¢ni instituce patfici do stejné financni skupiny.
Bankopojisténi je tady prodej finan¢niho produktu, kterym muze byt napfiklad osobni
pujcka, revolvingovy uvér ke kreditni karté, finanCni leasing, hypoteCni uvér nebo
spottebitelsky uvér, do néhoz je integrovan pojistny produkt, ktery je vnitiné propojen
s produktem finan¢nim a pfinasi dodatecnou uzitnou hodnotu koncovému klientovi finanéni

instituce.

Pojistné produkty museji byt velmi jednoduché pro prodej v obchodni siti finan¢ni instituce,
protoze je prodava personal, ktery je Skolen nikoliv na prodej pojistnych produktt, ale na
prodej financnich produktii. Prodej pojisténi je pro né€ pouze dopliitkovou Cinnosti.

Pojistny produkt proto neni nabizen na individualni bazi, ale jako tzv. skupinova pojistka.
Znamena to, ze mezi pojiStovnou a finan¢ni instituci je uzaviena skupinova pojistna smlouva,
ktera presné specifikuje podminky pojisténi a jejiz ptilohou jsou i1 VSeobecné pojistné
podminky pojistovny. Klient poté v ramci procesu uzavieni smlouvy na nakup finan¢niho
produktu podepiSe prihlasku k pojisténi, kterou pristupuje k podminkam skupinové pojistné
smlouvy uzaviené mezi pojistovnou a finan¢ni instituci. Tim je klient poji§tén. Pojistné plati
klient bud’ pfimo pojistovng, nebo castéji spolecné s thradou za financni sluzbu. Finan¢ni
instituce nasledné odvede pojistné pojistovne za vSechny klienty.

Za produkty bankopojisténi nepovazujeme pojistné produkty na individualnim principu, které

nemaji zadnou vnitini provazanost s finanénimi sluzbami nabizenymi finan¢ni instituct.



Bankopojistovny

Definice bankopojistovny neni jednoznacna, objevuji se rizné koncepty a formy, které
vymezuji odli§né ramce pro zahrnuti ¢i nezahrnuti pfislusnych finan¢nich instituci pod tento
pojem. Nejznaméjsi a nejuzsi pojeti predstavuje integraci banky a pojisStovny do jedné
skupiny, kde holdingova spolecnost kontroluje jak banku, tak pojistovnu. Kapitalové vazby
mezi bankou a pojiStovnou mohou byt jednak pfimé, jedna nepiimé prostfednictvim matetské

spolecnosti. Dalsi moznosti jsou partnerské modely dvou nezavislych subjektt.

Na ¢eském financnim trhu figuruji v soucasnosti jak struktury holdingového typu, tak
strategiCti partnefi. Dal§i domaci bankopojistovny pak predstavuji rizné kombinace
kapitalového propojeni a smluvnich vztaht. Najdeme zde banky vlastnici majoritni podily
pojistoven Ci pojistovny, které vlastni banky, stejn€ jako banky s minoritnimi podily na

pojistovnach a pojistovny s minoritnimi podily na bankach.

V soucasnosti jsou charakteristické 3 modely miry integrace vzajemnych operaci:

e separatni reSeni — existuji dvé samostatna, nezavisla odvétvi (bankovnictvi a
pojistovnictvi)

e kooperativni FeSeni — variace od volnych zajmovych sdruzeni az po organizovana
pracovni seskupeni, pfiCemz ob€ strany si zachovavaji suverenitu svych produktt

e koncernové reseni — tzv. podilovy model, kdy jsou zakladany vlastni dcefiné spolecnosti

nebo je zakoupen majoritni podil jiz existujici spolecnosti.

DalS§i mozné strategie:

e zalozeni nové filialky

e zalozeni spole¢ného podniku

e zalozeni spolecnych holdingovych spole¢nosti

e strategie majoritniho podilu

e strategie dobrovolnych fuzi

e strategie kombinované ucasti a distribuce

e strategie kooperace v distribuci produkti — komercni strategie, jejimz cilem je zvySeni
rentability distribucni sité jednoho z partnert tim, ze ji zpfistupni druhému partnerovi.

Pozitivni je Gspora provoznich nakladu.



Hloubku propojeni mezi bankou a komer¢ni pojistovnou je mozné rozlisit na 3 zakladni faze:

V prvni fazi je pozice banky témér stejna jako v pipade€, kdy funguje jako pojistovaci
zprosttedkovatel. Rozdilem je to, ze distribuuje produkty své komerc¢ni pojistovny.
Jde pfevazné o produkty zivotniho pojisténi. V této fazi je vyznam prodeje pojisténi
omezen na to, ze klienti davaji prednost bance pro vétsi Sifi jejich sluzeb. Prode;j
pojisténi je doplitkovou Cinnosti banky. Banka konkuruje spolupracujici komeréni
pojistovné hlavné svou vlastni distribu¢ni siti. Pro klienta banky je vyhodnéjsi
vyuzivat jeji nabidky pojisténi, protoze je po n€j vyrazn€ pohodIngjsi a rychlejsi, nez
kdyby se mél vyhledat jinou komer¢ni pojistovnu a jeji vhodny produkt.

Pro druhou f4zi je charakteristicka rozsahlejsi kooperace banky s komercni
pojistovnou. Oba subjekty hledaji odstranitelné duplicity v fizeni a distribuci,
moznosti sjednoceni marketingové politiky, spravni ¢innosti apod.

Ve tieti fazi bankopojistovna analyzuje potieby svych klientd a vytvari nové pojistné
produkty. Distribucni sit€ produktd a operaci se zcela propojuji. V této fazi komercni

pojistovna vystupuje jako jedno z oddéleni nového subjektu.

Duvody propojovani sektoru

Mezi nej¢ast€jsi davody vytvareni bankopojistovacich struktur patii predevsim snaha o

dosaZeni rustu vynosu, diverzifikace tokt ptijmu a také usili dosahnout uspory nakladd, coz

souvisi s vys§i efektivitou vyuziti pracovist’ a personalu 1 s moznosti vyuziti distribucnich

kanalt partnerské instituce. Nékteré bankopojistovaci struktury v CR zadaly vyuzivat

spolec¢ny marketing a profiluji se pfed vetfejnosti jako jedna firma pod spole¢nym obchodnim

nazvem. Piikladem mdZe byt ING CR, ktera kromé& banky a pojistovny zahrnuje dalsi typy

finan¢nich instituci. Pojistovny vlastnéné Ceskou spofitelnou a Komeréni bankou nesou ve

svych nazvech jména matefskych spolecnosti a mohou proto tézit ze spolecného marketingu.

V podobné vyhodné situaci je také CSOB pojistovna.

Banky a pojistovny jsou schopné spolecné ve vzajemné spolupraci rychle reagovat na menici

se potfeby a pozadavky klientt.



Jednotny trend tvorby univerzalnich financnich ustavii, které operuji napfic Sirokym spektrem
aktivit s rozhodujicimi slozkami v bankovnictvi a pojisStovnictvi je typicky pro celou Evropu.
Pivodni koncept bankopojisténi, znamy pod nazvem ,,bankassurance®, ktery predstavoval
vazbu mezi bankami a pojistovnami nabizejicimi produkty zivotniho pojisténi, byl pfekonan
a podstatné roz§ifen na stav, kdy se kombinuji bankovni sluzby se sluzbami zivotnich a

nezivotnich pojistoven.

Vaha jednotlivych typa finan¢nich instituci ve skupin€ métfena velikosti jejich aktiv hovori
velmi asto ve prospéch bank. Bankovni sektor CR v souasné dobé disponuje aktivy, ktera
tvoti asi desetinasobek aktiv sektoru pojistoven. Tato prevaha bank nad pojistovnami je
viditelna i v nejvétsich bankopojistovacich strukturach v CR. Ve skupiné 3 nejvétsich
zietelné dominuji skupiny zastfeSené bankami. Pfi bliz§Sim pohledu je vSak patrné, Ze tyto tf1
struktury sice disponuji vice nez 50 % trznimi podily v oblasti aktiv bankovniho sektoru a
kumulovanych aktiv obou sektord, na pojistovacim trhu jsou vSak zastoupeny mnohem mensi
podily. Teprve Sest nejvétsich bankopojistovacich struktur ziskava nadpolovicni postaveni i
mezi pojistovnami. Vyjimkou zistava predepsané nezivotni pojisténi, kde se tato skupina
nejvetsich hract na trhu pouze blizi 50 %. Z pohledu trzniho podilu panuje tedy mezi

bankopoji§tovnami nejvetsi konkurence na trhu nezivotniho pojisténi.

Prehled nejvvznamnéjSich bankopojisSt’ovacich skupin v CR

1. Ceskoslovenska obchdni banka/Ceskomoravska hypoteéni
banka/Ceskomoravska staveni spofitelna/CSOB pojistovna

2. Ceska spofitelna/Stavebni spofitelna Ceské spofitelny/Pojistovna Ceské
spofitelny

3. Komer¢ni banka/VSeobecna stavebni spofitelna Komeréni banky/Komercéni
pojistovna

4. Ceska pojistovna/eBanka/Prvni méstska banka

5. Raiffeisenbank/Raiffesen stavebni spotfitelna/UNIQUA pojistovna

6. ING Bank N. V./ING Nationale Nederlanden zivostni pojistovna/ING Nationale
Nederlande pojistovna

7. Ceska exportni banka/Exportni garan&ni a pojistovaci spole¢nost

8. Allianz pojistovna/Dresdner Bank



9. Waiistenrot stavebni spofitelna/Wiistenrot hypote¢ni banka/Wiistenrot zivotni

pojistovna
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Charakteristickym rysem soucasného vyvoje je stale vetsi provazanost bankovnich a

pojistnych produktd. Prvni rovinou, ve které mizeme sledovat tuto provazanost je pojisténi

bankovniho produktu, naptiklad bankovnich Gvért ¢i platebnich karet. DalSim pfipadem je

naptiklad zadost o hypotecni uvér nebo vetsi uver stavebni spofitelny, kdy bankovni instituce

pozaduje uzavieni zivotni pojistky dluznika a pojisténi majetku, ktery slouzi jako zastava.

Dal§im prikladem je naptiklad vinkulace zivotniho poji§téni v prospéch banky v ptipadé€, kdy

klient neplni své zavazky z uvéru Cerpaného kreditni kartou. Ukazkou kombinace obou druht

jsou balicky sluzeb.

Cilem kombinace produktt bank a pojistoven mize byt také soustiedéni vyhod pivodnich

jednodussich produktt do produktu finalniho s kombinovanymi rysy. V soucasné dobé se




v CR diky moznosti snizovani dafiovych zakladt DPFO o uréity podil z &astky vlozené do
zivotniho pojisténi dafi velmi dobfe novym formam zivotniho pojisténi, z nichz nékteré
minimalizuji pojistnou ochranu a bliZi se spiSe terminovanym spoficim uétim. Investiéni ZP
pak dokonce kombinuje prvky investi¢nich instrumentt v ramci penézniho a kapitalového
trhu s prvky zivotniho pojisténi. Pro klienta ziistava zachovana danova vyhoda souvisejici

s ZP a sam rozhoduje o stupni rizikovosti svych investic. Vétsinou viak spofici a investiéni
slozka pojistovaciho produktu stale predstavuje spise ur¢itou nadstavbu nad jadrem, kterym

je ochrana proti riziku.

Regulace

Ackoli bankovni a pojistovaci cinnosti jsou od sebe odde€leny a spadaji do pravomoci
odlignych regulatort a organt dohledu (CNB, Utadu statniho dozoru v pojistovnictvi a
penzijnim piipojisténi MF), vzniklé vazby jsou natolik silné, ze mohou generovat nova rizika
a také snaze prenaset rizika objevujici se v bankovnim sektoru do sektoru pojistoven a
naopak.

Propojenost finan¢nich instituci je jednim z hlavnich divodu zintenzivnéni vzajemné
spoluprace regulatort, jejichz zastupci jiz v roce 1998 podepsaly trojstrannou dohodu o
spolupraci, ktera byla zacatkem roku 2003 zasadnim zptisobem novelizovana praveé smérem
k vytvoreni predpokladi pro provadéni ucinného dohledu nad financnimi skupinami.

V soucasné dobé se ptipravuje zdkonna uprava doplitkkového dozoru nad finan¢nimi
konglomeraty — skupinami majetkové a personalné propojenych osob, v nichz jsou vyznamné

zastoupeny banky a pojistovny.



Hlavni formy nejvyznamnéjsich
bankopojist'ovacich struktur v CR z pohledu
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Vyvoj

Dnesni podoba bankopojisténi v CR se zalala formovat jiz v poloving 90. let 20. stoleti a
banky 1 pojistovny, které byly u vzniku, dnes maji na tomto trhu kli¢ové postaveni. Jako
prvni zacala na svych pracovistich nabizet pojiStovaci produkty jiz v roce 1994 Investi¢ni a
postovni banka (dnesni CSOB). O rok pozdgji ji nasledovala Ceska spofitelna a Komeré&ni

banka, ktera zahajila prodejem zivotnich pojistek.

Velké Ceské banky v minulosti reagovaly na moznosti, které nabizela vyhodna spoluprace
s pojistovnou pfimo ve vlastni skuping, a to bud’ zfizovanim vlastnich dcefinych pojistoven
(KB a IPB), nebo koupi existujici pojistovny (Ceska spofitelna a CSOB. Zahraniéni subjekty
vstoupily na Cesky trh predevs§im prostiednictvim nakupu majoritnich podilt a Casto zastfesuji

holdingové struktury.



Dnes banky a pojistovny pusobici v CR do zna¢né miry vlastni zahrani¢ni majitelé a veskeré
strategické a obchodni zalezitosti ovliviiuje pfedev§Sim déni v zahrani¢nich matefskych

spolecnostech.

Vvhody bankopojiSténi

a) pro klienta

Jednou z vyhod bankopojisténi je jednoduchost produktu pro klienta. Pojistny produkt je ity
na miru nabizenému finanénimu produktu a chrani osobni rozpocet klienta v okamziku
nepiedvidatelnych udalosti z pohledu jeho sjednanych zavazkd. Dalsi vyhodou je rychlost,
kdy klient sjedna pojisténi pfimo pfi nakupu financni sluzby na jednom misté, Casto podpisem
jediného integrovaného dokumentu, bez dalSich formalit (Iékafské prohlidky, potvrzeni,...).
Dalsi vyhodou je obvykle niz§i cena produktu nez u individualné nabizenych produkti

obdobného typu na trhu.

b) pro finan¢éni instituci

Vyhodou pro finan¢ni instituci je, rozsifuje paletu svych sluzeb a operaci bez vyznamnéjsich
dodate¢nych naklada. Pojistovna obvykle plati finan¢ni instituci urCitou ¢astku jako thradu
za administrativni a obchodni C¢innosti vykonavanou za ucelem sjednani pojisténi
k finanénimu produktu. Dals§i vyhodou pro finan¢ni instituci je dal§i vyuziti soucasné
obchodni sité. Dalsi je sniZeni rizikovosti portfolia klienti v pfipadé nenadalych okolnosti.
Diky vnitfni propojenosti pojisténi s finan¢ni sluzbou je pojisténi Sité na miru marketingové

strategii finan¢ni instituce, coz umoziuje dosahnout komparativni vyhody oproti konkurenci.

¢) pro pojistovnu
Pro pojistovnu je nejvétsi vyhodou to, ze nemusi vytvaret vlastni obchodni sité, nebot
produkty jsou prodavany prostfednictvim finan¢ni instituce. Rovnéz se podstatné zjednodusi

administrativa spojena zejména s uzaviranim smluv a ptijmem pojistného.



Prakticka ¢ast

Provazanost ¢i vzajemnou podminénost bankopojistovacich produktd Ize nalézt v nékolika
rovinach. Prvni je moznost pojisténi bankovniho produktu - naptiklad bankovnich aveéra ¢i
platebnich karet. S dalsi formou se klienti setkavaji v ptfipadé zadosti o hypotecni uvér nebo
veétsi uveér stavebni spofitelny, kdy bankovni instituce pozaduji uzavieni zivotnich pojistek
dluznikt a pojisténi majetku, ktery slouzi jako zastava. Podobnym pfipadem je i vinkulace
zivotniho pojisténi ve prospéch banky pro ptipad, kdy by klient neplnil své zavazky z Gveéru
Cerpaného kreditni kartou. Balicky sluzeb jsou dalsi ukazkou kombinace obou druht
produktd.

Na poli bankopojisténi tuzemské banky nejcastéji spolupracuji se svymi matefskymi nebo

sesterskymi pojistovnami. To je ptipad CSOB, Ceské spofitelny ¢ Komeréni banky.

A nyni jiz ke konkrétnim produktim. Zpracovaly jsme materialy ziskané na internetovych
strankach Postovni spofitelny a CSOB. Postovni spofitelna ve spolupraci s CSOB nabizi 4
zakladni produkty z oblasti bankopojisténi. Jde o

- cestovni pojistenti,

- postovni pojistny certifikat,

- pojisténi domacnosti,

- CSOB Spofici program.

Jednotlivé produkty nejdiive charakterizujeme a v posledni ¢asti pfiblizime jednu z variant
CSOB Spoticiho programu (Optimal Profit). Jak jsme zjistily, produktdi na poli
bankopojisténi existuje cela fada a jejich pocet stale roste. Piesto neni bankopojisténi v Ceské
republice na takové urovni, jako v ostatnich zemich Evropské unie, alespori co se tyce
rozsifenosti a povédomi o téchto produktech. Nebudeme srovnavat produkty riznych
finan¢nich skupin, ale zaméfime se spiS na to, jak vlastné takovy produkt vypada. Kde je

mozné ho sjednat a za jakych podminek.

Cestovni pojisténi
Jde o pojisténi 1écebnych vyloh pro cestu do zahrani¢i s moznosti sjednani dalSich druht

pojisténi. Je urceno fyzickym osobam, majitelim postzirovych ucta.



Predepsané pojistné je zuctovano automaticky z postzirového uctu. Podminky pojistného
vztahu upravuji VSeobecné pojistné podminky , dale jejich zvlastni ¢asti pro jednotlivé druhy
pojisténi a doplitkové podminky pro pojisténi asistencnich sluzeb a pro typ pojisténi
"nebezpetné sporty" CSOB Pojistovny.

Klient m& moznost sjednat si dale pojisténi tirazu, odpovédnosti za Skodu ¢i pojisténi

zavazadel. O zfizeni pojisténi se zada na kterémkoliv obchodnim misté PoStovni spofitelny.

Postovni pojistny certifikat

Postovni pojistny certifikat je produkt ke spofeni pfi vyuziti legislativy platné pro zivotni
pojisténi. Je urcen fyzickym osobam (tuzemciim i cizinciim), majitelim postzirovych actt
(pro bezhotovostni prevod) i nemajitelim (hotovostni vklad).

Jedna se o Zivotni pojisténi sjednavané s CSOB Pojistovnou na pojistnou &astku 100 000,- K&
a bézné rocni pojistné 12 000,- K¢ pti délce spoteni alespori 5 let.

Podminky produktu vymezuji Vieobecné podminky CSOB Pojistovny pro Zivotni pojisténi +
podminky Dopliikové + tiskopis Navrhu smlouvy.

Produkt je mozné sjednat na kterémkoliv obchodnim misté Postovni spofitelny pfi sou¢asném

predlozeni dokladu totoznosti a thradé pojistného (hotovostné ¢i bezhotovostng).

Pojisténi domacnosti STANDARD

Pojisténi domacnosti Standard je uréeno zletilym fyzickym osobam - ob&antim CR i
cizincim, majitelim postzirového uctu nebo postkonta (fyzicka osoba - podnikatel).
Jedna se o zakladni pojisténi domacnosti, které se vztahuje na:
e véci movité tvorici zafizeni domacnosti a slouzici jejimu provozu nebo uspokojovani
potieb pojisténého nebo spolupojisténych osob (Clenti pojisténé domacnosti),
e véci, které se staly soucasti souboru véci domacnosti po vzniku pojisténi,
e opravnéné uzivané cizi veéci (napf. pofizené na Multiservis),
e stavebni soucasti bytu pofizené pojisténym - napf. pfepazka ze sadrokartonu, plovouci
podlaha aj. (pouze u byt nachazejicich se v domech, k nimz pojistény nema
vlastnické ¢i spoluvlastnické pravo - tj. byty druzstevni a statni),

e véci umisténé v prisluSenstvi domacnosti (sklep, komora, garaz) v témze objektu.



Pojisténi domacnosti Standard zahrnuje 2 varianty pojisténi:

e A - pojiSténi domacnosti Standard

e B - pojisténi domacnosti Standard + pojisténi odpovédnosti z bézného

obéanského zivota

Pojistné je hrazeno ro&né prostiednictvim trvalého piikazu k Ghradé. Uroveii sazeb je na
urovni "zvyhodnénych sazeb" pro klienty PoStovni spofitelny. Nékteré zmény v pojisténi
(rozsah pojisténi, zména prijmeni, adresy, zptsob placeni pojistného, Cislo uctu, ze kterého je
hrazeno pojistné) je mozno realizovat na pobocce Postovni spofitelny prostfednictvim
dokladu Zadost 0 zmény - pojistné produkty. Ostatni zmény lze zajistit pouze na pobo&kach
CSOB Pojistovny. Podminky pojistného vztahu upravuji vieobecné a doplitkové podminky

CSOB Pojistovny, které klient obdrzi na obchodnim miste.

Tabulka 1: Pojisténi domdcnosti - ro¢ni pojistné

Pojistna Roc¢ni pojistné dle varianty pojiSténi a umisténi domacnosti (v K¢)
Castka Varianta pojiSténi A Varianta pojiSténi B
v K& Byt Rodinny diam Byt Rodinny diam
150 000 431 301 735 695

200 000 575 522 879 826

250 000 718 653 1022 957

300 000 862 784 1166 1088

350 000 1 006 915 1310 1219

400 000 1150 1045 1454 1349

450 000 1293 1176 1597 1480

500 000 1437 1307 1741 1611

600 000 1725 1568 2030 1872

700 000 2013 1830 2317 2134

800 000 2300 2 091 2605 2395

900 000 2 588 2353 2892 2657

1 000 000 2 876 2615 3180 2919




CSOB spofrici program

CSOB Spotici program je uréen fyzickym osobam - ob&antim ve véku od 18 do 65 let (do 59
let v ptipadé, ze klient voli kryti rizika).
Jedna se o produkt zivotniho pojisténi poskytovany ve ¢tyfech zakladnich variantach:

e (CSOB Spofici program Maximal/Maximal 60/Maximal 60Z,

e (CSOB Spotici program Optimal/Optimal 60/Optimal 60Z,

o CSOB Spotici program Optimal Profit,

o CSOB Spofici program Maximal Invest.

Tabulka 2: CSOB Spotici program - varianta OPTIMAL PROFIT

Komu je produkt urcen: Fyzickym osobam ve véku od 18 do 95 let, obdantm CR i
cizozemcum.
Jaké vyhody vam prinese: |- Moznost dlouhodobého zhodnocovani investovanych

prostfedkd s minimalnim garantovanym vynosem 2,5%
ro¢né po celou dobu,

- dostupnost finanCnich prostiedkt v pripadé€ potieby,
- moznost dodate¢nych vkladu,

- v pripadé¢ invalidity nebo vazné nemoci dostane klient
vyplacenu aktualni naspofenou ¢astku bez odpoctu
srazkové dané,

- moznost samostatné si zvolit ,,opravnénou osobu -
obmySleného“, tj. ptimého dédice, ktery dostava vyplatu
ptimo (bez dédického fizeni) a bez odpoctu srazkové a
dédické dane.




Popis produktu: - jde o produkt s jednorazovym vkladem v min. vySi 100
000 K&,

- garantovany minimalni vynos je ve vysi 2,5 % ro€né, a to
po celou dobu 5-ti let,

- kdykoliv behem doby spoteni 1ze provadét mimoradné
vklady jiz od 10 000 K&,

- pojistna doba je S let, poté moznost smlouvu automaticky
prodlouzit,

- ve smlouvé neni stanovena zadna pojistna ¢astka a nejsou
uctovany zadné poplatky za pojiSténi,

- produkt neni urcen pro danovou optimalizaci (tj. pro
odpocty zaplaceného pojistného ze zakladu pro vypocet
dan€) — pro tyto ucely je dobré vyuzit produkt Optimal 60,

Tvorba kapitalové hodnoty pojisténi: Kapitalova hodnota
pojisténi se tvori z vloZenych prostiedkt pojistného a je
ovliviiovana urokovou sazbou a vysi poplatkt (viz Sazebnik).
Urokova sazba, jiz jsou zhodnocovany investované
prostfedky, je stanovena pro produkt Optimal Profit ve vy$i
minimalné 2,5 % rocn¢.
Podminky poskytovani: Klint je fyzick4 osoba, ob&an Ceské republiky nebo
cizozemec, ve veku 18 az 95 let, pti podpisu navrhu pojistné
smlouvy predlozi doklad totoznosti (obCansky prukaz obCana
CR, cestovni pas cizozemce) je schopen a ochoten sloZit
penézni vklad v den podpisu navrhu pojistné smlouvy zaloZeni
bézného ¢i jiného 1ic¢tu v CSOB nebo Postovni sporitelné neni
odminkou
Kde je produkt dostupny: [Pobockova sit CSOB v Ceské republice, Pobocky Postovni
spofitelny

Tabulka 3 - Cenovy sazebnik - CSOB Spofici program Optimal Profit

CSOB Spofici program Optimal Profit

Operace sazba v K¢(popr. protihodnoté K¢)

2.1 Ztizeni smlouvy
IPoznamka:

'VySe techncké tirokové miry je 2,5% p.a.

IDoba platnosti technické urokove miry je po dobu platnosti pojistné
smlouvy.

2.2 Caste¢na vyplata z hodnoty pojisténi
2.2.1 - v prvnim pojistném roce 5% z hodnoty vyplaty
2.2.2 - ve druhém pojistném roce 4% z hodnoty vyplaty




2.2.3 - ve tfetim pojistném roce
2.2.4 - ve ctvrtém pojistném roce
2.2.5 - v patém pojistném roce
2.2.6 - zkraceni lhity pro vyplatu

3% z hodnoty vyplaty
2% z hodnoty vyplaty
1% z hodnoty vyplaty
zdarma

Poznamka:

Minimalni zastatek po vyplaté z hodnoty pojisténi je 10
000,- K&.

Minimalni castka jedné vyplaty je 4 800,- K¢.
Maximalni poCet vyplat v pojistném roce neni omezen.
2.3 Zanik pojisténi s vyplatou odbytného/odkupného (tzv.
stornovaci poplatek)

2.3.1 - v prvnim pojistném roce

2.3.2 - ve druhém pojistném roce
2.3.3 - ve tfetim pojistném roce
2.3.4 - ve ctvrtém pojistném roce

2.3.5 - v patém pojistném roce

5% z hodnoty pojisténi pred
uplatnénim srazkové dané
4% z hodnoty pojisténi pied
uplatnénim srazkové dané
3% z hodnoty pojisténi pred
uplatnénim srazkové dané
2% z hodnoty pojisténi pred
uplatnénim srazkové dané
1% z hodnoty pojisténi pred
uplatnénim srazkové dané

Poznamka:

Pti zaniku pojisténi dozitim je vyplacena aktualni hodnota
pojisténi ke dni sjednaného konce pojisténi snizena o
srazkovou dan.

2.4 Spréava pojisténi

2.5 Inkasni poplatek pfi zptisobu placeni
2.5.1 - v hotovosti/slozenkou

2.5.2 - jednorazovym piikazem
2.6 Alokacni poplatek (podle vyse jednorazového

pojistného v K¢)
2.6.1 100 000 - 499 999,-

2.6.2 500 000 - 1 999 999,-
2.6.3 2 000 000,- a vice

240,-/rocné

20,-/pti platbe
10,-/pti platbé

4% z jednorazového pojistného
3% z jednorazového pojistného

2% z jednorazového pojistného

IPoznamka:

Minimalni vySe jednorazového pojistného je 100 000,- K¢.

2.7 Alokaéni poplatek z mimotadného pojistného

IPoznamka:

Minimalni vySe mimotadného pojistného je 10 000,- K¢.

2% z pojistného

2.8 Zména v pojistné smlouve zdarma



Z.Aavér

Zeptame-li se ve svém okoli, co pojem bankopojisténi znamena, uslySime pravdépodobné
nékolik riznych verzi, popiipadé neuslysime nic. Kazdy si pod timto pojmem predstavuje
néco jiného, pokud ho vibec zna. I kdyz tyto produkty u nas zatim nejsou pfili§ rozsifené,
sméfuje financni trh k nabizeni komplexnich balickt sluzeb, kdy klient namisto mnoha
produktd od riznych finan¢nich instituci ziska jeden univerzalni produkt pofizeny na jednom
misté. Takovyto kombinovany produkt Setfi Cas 1 penize. Tedy alespoit by mél. V mnoha
ceskych bankach je opravdu mozné jiz dnes koupit zivotni pojisténi nebo povinné ruceni.
Nékteré banky se dokonce chlubi, ze prodej zivotniho pojisténi tvoii na jejich obchodnich
mistech polovinu nového obchodu.

Moc dobfe totiz védi, ze prodej ostatnich finan¢nich produktl na vlastnich ptepazkach neni
Spatny byznys. Vzdyt jenom provize pii prodeji kapitalovych zivotnich pojistek dosahuji
leckdy vySe rocniho pojistného a klient da s radosti pfednost feSeni svych finan¢nich otazek u
jediné instituce pred kazdodennim obihanim nejriznéjsich bank a spofitelen po pracovni

dobé. Je to tedy vyhoda jak pro nas klienty tak pro banky.
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