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1.

Deset principt ekonomie

V této kapitole:

Dozvite se, Ze v ekonomii se jednd o alokovéni vzécnych zdrojb.

Budete zkoumat nékteré z alternativ, mezi kterymi musi lidé volit.

Pochopite smysl nékladd pfilezitosti,

Dozvite se, jak pfi rozhodovani pouzivat meznich veligin.

Pochopite, jaky vliv na rozhodovani maji pobidky.

Dozvite se, pro¢ mize byt obchodovdni mezi lidmi &i zemémi prospéiné pro kazdého.

Budete rozebirat, pro¢ jsou trhy dobrou, nikoliv viak dokonalou cestou alokovéni zdrojd.

Dozvite se, co podmifiuje nékteré tendence v ekonomice jako celku.

Slovo ekonomika pochdzi z feckého slova oznacujictho ,toho, kdo spravuje doméc-
nost®. Na prvni pohled se plivod tohoto slova miiZe zddt podivny. Ve skutecnosti viak maji
domadcnosti a ekonomiky mnoho spoleéného.

Kazdd domdcnost ¢eli nutnosti ¢init mnohd rozhodnuti. Musi se rozhodovat, kdo
md co v domdcnosti na starost a jak kdo bude za tyto tikoly odméiovdn: Kdo bude varit
vecefir Kdo bude prit pridlo? Kdo po veceri dostane zbyly dezert? Kdo bude mit posledni
slovo pfi rozhodovdni, ktery televizni program se bude sledovat? Zkrdtka, dand domadc-
nost musi alokovat vzicné zdroje mezi své ¢leny, pficemz bere na védomi schopnosti, vy-
kon a priani kazdého jednotlivého ¢lena domdcnost.

Podobné jako domdcnosti i spole¢nost musi ¢init riznd rozhodnuti. Spole¢nost se
musi rozhodovat, jakd price je potiebnd a kdo ji bude vykondvat. Potfebuje lidi na pésto-
vani plodin, dal3i lidi na vyrobu obleéeni ¢ poéitadovych programii. Poté co spolenost
takto alokuje lidi (stejné jako pozemky, budovy a stroje) do riznych zaméstndni, musi také
alokovat vyrobené statky a sluzby. Je tieba rozhodnout, kdo bude jist kaviir a kdo bram-
bory, kdo bude Fidit Porsche a kdo bude jezdit autobusem.

Hospodateni se spolecenskymi zdroji je dilezité proto, Ze jsou vzdcné. Vzacnost
znamend, 7e spole¢nost nemftiZze kaZzdému poskytnout vie, co by si pidl. Stejné tak jako se
v domdcnosti nedostdvd kazdému vie, co by chtél, ani spolecnost nenf s to kazdému do-
prdt takovou Zivotni troven, po které touzi.

Ekonomie se pak zabyva studiem, jak spolecnost své vzdcné zdroje obhospodatuje. Ve
vétsiné spolecnosti nejsou zdroje alokoviny rozhodnutim jednoho centrdlniho planovace, ale
kombinaci jedndni miliontt domdcnosti a firem. Ekonomové tedy studuji, jak se lidé rozho-
duji: kolik hodin budou pracovat, co si koupi, kolik uSetii a jak budou své uispory investovat.
Ekonomové také studuji, jak na sebe lidé vzdjemné piisobi a jaky je vysledek této interakce.
Kupfikladu zkoumaji interakei velkého poétu kupujicich a proddvajicich, kteii ovliviiuji cenu,
za kterou se statek proddvd, a mnoZstvi, které se prodd. V neposledni fadé analyzuji ekono-
mové také tlaky a tendence, které ovliviiuji ekonomiku jako celek. Sem spada kupiikladu rast
prumérného piijmu, zkoumani ¢dsti populace, kterda nemuize nalézt prici, ¢i tempo riistu cen.

Ackoliv md studium ckonomie mnoho forem, tento obor sjednocuje nékolik tstred-
nich myslenek. Zbytek této kapitoly vénujeme deseti principniim ekonomie. Tyto principy se bu-
dou objevovat v celé knize a seznamujeme vas s nimi zde proto, abyste si ujasnili, o ¢em

vlastné ekonomie je.
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Jak se lidé rozhoduiji

Co znamend slovo ,ekonomika®, neni zidnym tajemstvim. A mluvime o ekono-
mice Los Angeles, Spojenych stithi nebo celého svéta, ekonomika je jednoduse skupina
livet, kteff danou ekonomiku tvofi, nase studium ekonomie za¢ne ¢tyfmi principy indi-

vidudlniho rozhodovdni.
Prvni princip: Lidé voli mezi alternativami

Prvni lekce o rozhodovini je shrnuta v prislovi: Nic neni zadarmo.” Chceme-li zis-
kat véc, na které ndm zdlezi, oby¢ejné se musime vzddt jiné véci, na které ndm oviem také
zale7i. Proces rozhodovani vyzaduje sménu jednoho cile za druhy.

Vezméme si studentku, kterd se musi rozhodnout, jak alokovat sviij nejcennéjsi sta-
tek — sviij cas. MiiZe veikery sviij ¢as vénovat studiu ekonomie; nebo miize viechen svi1j cas
vénovat psychologii; miZe také sviij ¢as rozdélit mezi tyto dva obory. Kazdou hodinou, kdy
studuje jeden predmét, se vzdavd moznosti studovat predmét druhy. Kazdou hodinou,
kdy studuje, se vzdavd hodiny spanku, hodiny jizdy na kole, sledovini televize nebo ho-
diny brigddy, kde by si mohla vydélat trochu kapesného navic.

Nebo si vezméme rodice, ktefi se rozhoduiji, jak utratit sviij rodinny piijem. Mohou
si koupit jidlo, oble¢eni nebo zaplatit rodinnou dovolenou. Mohou také &ist rodinného
piijmu Setfit na diichod nebo mohou spory pouzit na vzdélani svych déti. Rozhodnou-li
se utratit jeden dolar navic za nikup jednoho druhu zbo7i, maji o jeden dolar méné a ne-
mohou jej utratit za jiné zbozi.

Jsouli lidé seskupeni ve spolecnosti, ¢eli jinému druhu alternativnich rozhodnuti.
Klasickym prikladem je volba mezi ,zbranémi a maslem®, Cim vice budeme investovat do
obrany nasich hranic pred nepfatelskou agresi (zbrané), tim méné prostiedki ndm
zbude na vydaje na osobni spotiebu a na zvySeni nasf Zivotni virovné (maslo). Dalsi diile-
zitou alternativni volbou v moderni spole¢nosti je rozhodovani mezi ¢istym ovzdusim a vy-
sokou urovni pifjmu. Zikony, které po firmach poZaduji omezeni emise zplodin, zvySuji
cenu produkce zboZi a sluzeb. Kwiili témto vy&§im ndkladiim vyroby budou mit firmy niz§i
zisk, budou platit nizsf mzdy, 1ic¢tovat vys3i ceny nebo néjakou kombinaci téchto i vari-
ant. A tak, i kdyZ ndm zakony regulujici znecisténi prirody poskytuji ¢ist3{ Zivotni prostiedi
a spotiebitelti.

Dal3i alternativou, pred kterou je spole¢nost postavena, je rozhodovani mezi efek-
tivnost a rovnosti. Efektivnost znamend, ze spole¢nost maximalné vyuzivd své vzicné
zdroje. Rovnost znamend, Ze prospéch plynouci z téchto zdroji je spravedlivé rozdélovin
mezi ¢leny spole¢nosti. Jinymi slovy, efektivnost popisuje velikost ekonomického koldce
a rovnost popisuje, jak je tento kold¢ rozdélen. Pfi tvofeni vladni politiky se ¢asto stava, 7e
si tyto dva cile vzdjemné odporuji.

Vezméme si napiiklad politiku zaméfenou na spravedlivéjsi rozdéleni ekonomic-
kého blahobytu. Nékteré takové programy, jako jsou napiiklad systém socidlniho zabez-
peceni nebo pojisténi v nezaméstnanosti, se snazi pomoci tém ¢lentim spole¢nosti, kteif
to nejvice potrebuji. Jiné programy, jako je napiiklad dan z pfijmu jednotlivce, pak po fi-
nancné uspésnéjsich pozaduji, aby prispivali na podporu vlidy vice nez ostamni. A¢koliv

takovéto programy jsou z hlediska rovnosti skuteéné vyhodnéjsi, jejich cena spoéiva ve



zmenSeni efektivnosti. Pokud se vldda rozhodne prerozdélovat piijem od bohatych k chu-
dym, redukuje tim odménu za pilnou prici; takovy program md pak za ndsledek, Ze lidé
pracuji méné a vytvireji méné statki. Jinymi slovy, pokousi-li se vlida rozdélovat ekono-
micky kold¢ blahobytu na spravedlivéjsi kousky, kold¢ se tim zmen3uje.

Samotné uvédomeénti, Ze lidé voli mezi alternativami, nam jeité nesta¢i k tomu, aby-
chom byli schopni fici, jakd rozhodnuti lidé ucini nebo jakd by uéinit méli. Naje stu-
dentka by neméla zanechat studia psychologie pouze proto, Ze toto rozhodnut by ji
umoznilo vénovat vice ¢asu studiu ekonomie. Spole¢nost by neméla pfestat chranit své
prostiedi pouze kviili tomu, Ze regulace v zdjmu ochrany Zivotniho prostiedi sniZuji Zi-
votni droven. Chudi by neméli byt zapomenuti jen proto, Ze pomoc chudym umen3uje
pracovni pobidky. Nicméné uzndni role volby mezi alternativami je dilezité, nebot lidé se
budou snadnéji rozhodovat, budou-li rozumét moznostem, které se jim nabizeji.

Druhy princip: Cena véci se rovnda tomu, éeho se vzdate pro jeji ziskani

ProtoZe lidé musi ¢elit volbdm mezi alternativami, rozhodovani zahrnuje porov-
ndni ndkladi a uzitku alternativnich moznosti. V. mnoha pfipadech viak cena jedné moz-
nosti neni vzdy tak ziejmd, jak se mtiZe na prvni pohled zdat.

Vezméme si napiiklad rozhodovdni o tom, zda studovat na vysoké skole. UZitek ze
studia na vysoké $kole je intelektudlni obohaceni a Zivotni drdha s mnohem lep$im pra-
covnim uplatnénim. Jakd je vSak cena? Pri hleddni odpovédi na tuto otizku byste mohli
byt v pokuseni odpovédét tak, Ze seltete penize, které vydavite na studia, knihy, kolej
a stravné. Tato agregace viak ve skutecnosti vérné nereprezentuje viechny véci, kterych se
vzddvite v disledku jednoho roku studia na vysoké skole.

Prvni problém s touto odpovédi spocivd v tom, Ze zahrnuje polozky, které ve sku-
tecnosti nejsou cenou studia na vysoké Skole. I kdybyste piestali studovat, i nadale byste
museli mit misto, kde byste mohli pfespat, a i nadile byste museli platit za stravu. Ubyto-
vdni a strava by byly cenou za studium pouze v piipadé, Ze by byly na vysokoskolské pudé
drazsi nez kde jinde. Ve skutecnosti to viak ¢asto byva tak, Ze ndjemné za kolej a stravné
na vysoké skole byva levnéjsi nez ndjemné a strava mimo kolej. V takovém piipadé tspory,
které uSetiite na ndjemném a stravé, jsou jednim z uzitki studia vysoké skoly.

Druhy problém s touto kalkulaci spocivd v tom, ze prehlizi nejnakladnéjsi véc spo-
jenou s navitévovanim vysoké skoly — vas ¢as. Budete-li travit rok chozenim na predndsky,
¢tenim ucebnic a psanim praci, nemuZete stejny ¢as stravit praci v zaméstndni. Pro véiinu
studentti je mzda, které se vzdali, aby mohli studovat, nejvétsi nakladovou polozkou bé-
hem jejich studia.

Naklady prilezitosti urcité véci se rovnaji tomu, ¢eho se vzdite pro jeji ziskdni.
Kdykoliv se nékdo rozhoduje, napiiklad o tom, zda navitévovat univerzitu, mél by brat
v uvahu ndklady piileZitosti, které doprovizeji kazdé mozné rozhodnuti. Vétsinou si viak
toho védom je. Nadani atleti, ktei'i si mohou vydélivat miliony, pokud by pfestali studo-
vat a zacali profesiondlné hrit, si jsou dobie védomi toho, Ze jsou pro né naklady piilezi-
tosti studia velice vysoké. Neni proto prekvapivé, Ze se Casto rozhodnou, Ze uZitek ze stu-
dia neni dostate¢né velky na to, aby prevazil ndklady.

naklady prilezitosti

ceho se vaddte pro ziskdani dané

veCt
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Treti princip: Racionalni lidé mysli v meznich veli¢inach

Mnoho z Zivotnich rozhodnuti v sobé obsahuje malé dodateéné prizptisobovani jiz
naplanovanych krokii. Ekonomové je nazyvaji meznimi zménami. V mnoha situacich se
budou lidé rozhodovat nejlépe, budou-li uvazovat v ramei téchto meznich velic¢in.

Vezméme si napriklad situaci, kdy se vds vas piitel zeptd na radu ohledné toho, jak
dlouho md jedté studovat. Zaénete-li pred nim porovnavat Zivotni vyhlidky ¢lovéka s titu-
lem PhD a ¢lovéka s nedokonéenym zakladnim vzdélanim, vas pritel si velice brzy za¢ne
stézovat, Ze mu v jeho rozhodovanf{ pfilig nepomibhite. Je pravdépodobné, 7e vas pritel uz
néjakym vzdélinim prosel a 7e se tedy nyni rozhoduje, zdali studiem stravi jeden ¢i dva
roky navic. Aby se mohl dobfe rozhodnout, potiebuje mit informace o dodateénych pii-
nosech, které by mu poskytl rok studia navic, a o dodate¢nych ndkladech, které by to ob-
ndselo. Teprve porovnanim téchto meznich pifnosti a meznich niklada maze posoudit,
zdali dal3i rok studia za to stoji, ¢i nikoliv.

Jako dalsf piiklad toho, jak lidem uvazovani v meznich veli¢indch pomdha pfi roz-
hodovini, mizeme uvést chovinfi leteckych spolecnosti pii urcovdni ceny leti ,na posledni
chvili. Predpoklddejme, Ze let dvousetmistného letadla z jednoho pobfezi Ameriky na
druhé stoji leteckou spole¢nost 100 000 dolarii. V takovém pripadé je pramérnd cena
Jedné letenky 100 000/200, coz je 500 dolarti. To by nis mohlo svadét k zavéru, ze by dana
leteckd spole¢nost neméla nikdy prodat letenku za méné nez 500 dolart.

Leteckd spole¢nost viak miize zvySit své zisky, bude-li uvaZovat v meznich veliéi-
ndch. Predpokladejme, ze letadlo je tésné pfed odletem a na palubé je stile deset volnych
mist. Na letisti je cestujici, ktery je za letenku ochoten zaplatit 300 dolarti. Md mu ji le-
teckd spole¢nost prodat? Samoziejmé ie ano. Jsou-li v letadle volnd mista, nartist niaklada
na jednoho dodate¢ného cestujiciho je minimdlni. Prestoze frimérné ndklady na jednu le-
tenku jsou 500 dolart, mezni ndklady se rovnaji jednomu sicku ofiski a plechovee coca-
coly, které dodatecny pasazér zkonzumuje. Staci, aby dodatec¢ny cestujici zaplatil vice, nez
Jsou mezni ndklady, a spolecnosti se vyplati mu letenku prodat.

Jak ukazuji tyto priklady, jednotlivei i firmy se rozhoduji Iépe, premy&leji-li v mez-
nich veli¢inach. Raciondln{ subjekt krok provede tehdy a pouze tehdy, kdyZ mezni piinos
prevysi mezni ndklady.

Ctvrty princip: Lidé reaguji na pobidky

JelikoZ se lidé rozhoduji na zdkladé porovnavani nikladi a prinosi, jejich chovani
se muZe zménit, zméni-li se naklady & pifnosy. To znamend, 7e lidé reaguji na pobidky.
Stoupne-li napiiklad cena jablek, lidé se rozhodnou jist vice hrusek a méné jablek, protoze
cena jablek je nyni vys3i. Na stejnou zménu reaguiji vlastnici Jjableénych sadi tak, Ze naji-
maji vice pracovnikl na sklizen jablek, protoze prodavat Jjablka je nyni vynosné&jsi.

Klicova role pobidek jako determinanty rozhodovani je dilezitd pro ty, ktef Vytvi-
feji vefejnou politiku. Vefejné politiky ¢asto méni ndklady a piinosy jednotlivych soukro-
mych rozhodnuti. Opomenou-li politici vivah u, jaké dopady miize mit zména pobidek na
chovini lidi, vysledek jejich politiky maze byt uplné jiny, nez jaky zamyzleli.

Jako piiklad takovychto nezamy&lenych diisledka si uvedme verejnou politiku tyka-
Jici se bezpe¢nostnich pdst a bezpeénosti automobild. V roce 1950 mélo bezpecnostni pasy
Jjen malo automobilit. Dnes je maji viechny a divodem této zmeény je verejnd politika. Na
konci Sedesdtych let vyvolala kniha Ralpha Nadera Nebezpecné za kazidé rychlosti vefejny zdjem



o problematiku bezpe¢nosti automobilii. Kongres na tuto situaci reagoval tak, Ze po vyrob-
cich automobilti pozadoval, aby prijali fadu bezpeénostnich opatieni, z nichz jednim bylo
zavedeni povinnosti umistit bezpe¢nostni pasy do viech nové vyrobenych automobilii.

Jak ovlivituje zdkon o povinnych bezpecnostnich pasech bezpeénost automobili?
Primy dopad je ziejmy. Budou-li v autech bezpeénostni pisy, bude je pouzivat vice lidi
a pravdépodobnost pieziti automobilové nehody bude vyssi. Bezpecnostni pasy chrini
nase Zivoty. Tento piimy dopad bezpe¢nostnich pdsti na bezpecnost silni¢niho provozu
motivoval Kongres, aby takovy zikon zavedl.

Avsak abychom si pIné uvédomili dopad takového zdkona, musime mit na mysli, 7e
lidé méni své chovini na zdkladé pobidek, které se naskytaji. V tomto pripadé je rele-
vaninim chovdnim rychlost a opatrnost, se kterou fidi¢i svd vozidla fidi. Jezdit pomalu
a opatrné je ndkladné, protoze to vyzaduje vice ¢asu a energie. Kdyz se lidé rozhoduji, jak
bezpeéné budou jezdit, raciondlné porovndvaji mezni piinos z pomalé jizdy s meznimi na-
klady. Budou fidit pomaleji a opatrnéji, pokud bude prospéch ze zvySené bezpecnosti
velky. To vysvétluje, proc lidé jezdi opatrnéji na namrzlé vozovee nez na vozovee suché.

Nyni zvazme, jaky vliv bude mit zikon o bezpecnostnich pdsech na raciondlniho ii-
dice, ktery zvazuje ndklady a piinosy. Bezpe¢nostni pdsy vedou k tomu, Ze nehody jsou
pro fidice méné ndkladné, protoze snizuji pravdépodobnost smrtelného irazu. Tim zd-
kon o bezpecnostnich pdsech zmensuje vvhody pomalé a opatrné jizdy. Lidé budou rea-
govat na bezpecnostni pdsy stejné, jako by reagovali na vylepseni povrchu vozovek — bu-
dou jezdit rychleji a méné opatrné. Koneénym vysledkem zikona o bezpeénostnich
pdsech je tedy vySai pocet silni¢nich nehod.

Jak tento zikon ovliviluje pocet smrtelnych nehod? Ridici, kteii se piipoutaji,
s véBi pravdépodobnosti nehodu preziji, ale s vétsi pravdépodobnosti havaruji. Koneény
efekt je tedy nejasny. Mimo to, sniZeni bezpecnosti v fizeni ma ziejmy negativni dopad na
chodce (a na ridice, ktefi se pfi jizdé nepoutaji). Jsou timto zdkonem vystaveni vétsimu
nebezpedi, protoze pravdépodobnost nehody je nyni vyssi, ale jejich Zivot neni chranén
bezpecnostnim pdsem. Zikon o bezpe¢nostnich pasech meél tedy za ndsledek vétsi imrt-
nost chodcii pii automobilovych nehodach.

Na prvni pohled se cely nds vyklad o pobidkich vyplyvajicich z bezpecnostnich pisi
muiZe jevit jako pouhd spekulace. Aviak ¢linek ekonoma Sama Peltzmana, publikovany
v roce 1975, poukazuje na to, 7e bezpecnostni zikony skuteéné piinesly mnoho z vyse po-
pisovanych disledki. Podle Peltzmanovych fakt mély tyto zikony sice za ndsledek méné
smrtelnych havirii, ale celkové havirii pribylo. Kone¢nym vysledkem byla nepatrnd zména
v dmrtnosti fidic¢h a narist poctu chodct, kteif zemfeli pii srdzce s automobilem.

Peltzmanova analyza bezpecnosti automobilli je pouze jednim pfikladem prin-
cipu, Ze lidé reaguji na pobidky. Mnoho pobidek, kterymi se ekonomové zabyvaji, jsou
jednodussi neZ pravé probrané zikony o bezpecnosti silni¢niho provozu. Napiiklad ni-
koho nepiekvapi, 7e vysledkem zvySeni dani uvalenych na jablka je, 7e lidé kupuji méné
jablek. Nicméné, jak jsme vidéli v piikladé s bezpe¢nostnimi pdsy, ne viechny programy
maji predem ziejmy tcinek. Pri analyze jakéhokoliv politického programu musime brat
na védomi nejen piimé dopady, ale i dopady nepiimé, které se projevuji v reakcich na po-
bidky. Pokud dand politika zméni pobidky, bude mit za nasledek i zménu chovani lidi.

Maly test

Struéné vyjmenuijte a vysvétlete étyfi principy individudlniho rozhodovaciho procesu.
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Jak probihaiji interakce mezi lidmi

Prvni €tyri principy, které jsme rozebirali vySe, se zabyvaly tim, jak se lidé rozhoduji.
V priibéhu naseho Zivota poznivime, Ze mnoho nasich rozhodnuti ovliviiuje nejen nas, ale
i jin€ lidi. Ndsledujici tfi principy se zabyvaji tim, jak mezi lidmi probihaji interakce.

Paty princip: Obchodovanim si mohou polepsit obé strany

Jisté jste se jiz doslechli, Ze Japonci jsou z hlediska svétové ekonomiky konkurenty
Spojenych statd americkych. Z jistého hlediska je to tak, nebot mnoho stejnych statki vy-
rdbéji americké i japonské firmy. Ford a Toyota soupefi o stejné zikazniky na trhu auto-
mobili. Compaq a Toshiba soupefi o stejné zakazniky na trhu osobnich poéitaét.

Presto lze snadno upadnout v omyl, pfemyslime-li o konkurenci mezi zemémi. Ob-
chodovini mezi Spojenymi stdty a Japonskem neni jako sportovni klanf, kde jedna strana
vyhrdvi na tkor strany druhé. Ve skute¢nosti opak je pravdou: tim, 7e dvé zemé spolu ob-
choduji, mize si polepsit kazda z nich.

K pochopenti tohoto principu je dobré si uvédomit, jak obchodovani ovlivituje vasi
rodinu. Hledai ¢len vasi rodiny zaméstnani, konkuruje jinym ¢lentim jinych domdcnosti,
ktefi také hledaji prici, a ti zase konkuruji jemu. Rodiny spolu také soupefi, kdyz naku-
tedy kaZdd rodina v dané ekonomice soutézi s ostatnimi rodinami.

Pres viechno toto soutézeni by nebylo vadi rodiné lépe, kdyby Zila v izolaci od ro-
din ostatnich. Kdyby to ucinila, musela by si péstovat své vlastni potraviny, it si vlastni ob-
leceni a sama si postavit dim. Je tedy ziejmé, Ze na tom vase rodina bude lépe, kdyz s ji-
nymi obchoduje. Obchod umoziuje specializaci kazdého jednotlivce v ¢innostech, které
dovede nejlépe — at je to zemédélstvi, 8iti nebo stavebnictvi. Obchodovdni s druhymi
umoznuje lidem nakupovat vétsi §kdlu zbozi a sluzeb pfi niz§ich cendch.

Zemé, podobné jako rodiny, jsou na tom l1épe, kdyz spolu navzdjem obchoduji. Ob-
chodovini zemim umoziiuje, aby se specializovaly v tom, v ¢em jsou nejlepsi, a uzivaly
vetsi mnoZstvi statki a sluzeb. Japonci stejné tak jako Francouzi, Egyptané ¢i Brazilci jsou,

v rameci svétové ekonomiky, stejnou mérou nasimi partnery jako soupefi.

Sesty princip: Trhy jsou obvykle dobrym zpisobem organizace
ekonomické aktivity

Pad komunismu v Sovétském svazu a v zemich vychodni Evropy se dd povazovat za
nejdileZit€jdi zménu ve svété v druhé poloving 20. stoleti. Komunistické zemé fungovaly
na zikladé premisy, Ze centrdlni planovac¢i méli nejlepsi dispozice k tomu, aby fidili eko-
nomickou aktivitu zemé. Tito planovaci rozhodovali, jaké zboZi se bude vyrdbét a jaké
sluzby poskytovat, jaké mnoZstvi zboZi se bude vyribét, kdo je bude vyribét a kdo spotie-
bovivat. Teorie stojici za centrdlné planovanou ekonomikou byla takovd, ze pouze vlada
Je s to organizovat ekonomickou aktivitu tak, aby rostl ekonomicky blahobyt zemé jako
celku.

Dnes vétSina zemi, které kdysi byly centrdlné fizené, tento systém opustila a snazi
se transformovat v trzni ekonomiky. V trini ekonomice je rozhodovini centrdlniho pld-
novace nahrazeno rozhodovinim miliont firem a domdcnosti. Firmy se rozhodujf, koho
zameéstnat a co vyrabét. Domdcnosti se rozhoduji, pro jaké firmy budou pracovat a co si



za sviij pifjem koupi. Tyto firmy a domdcnosti vstupuji do interakce na trhu, kde je jejich
rozhodovini vedeno cenami a individudlnimi zdjmy.

Na prvni pohled je tispéch trznich ekonomik zaraZejici a piekvapivy. Zddlo by se,
Ze decentralizovana rozhodnuti milionti domdcnosti a firem, které sledujf sviij vlastni za-
Jjem, musi vyustit v chaos. Pfesto tomu tak neni. Trini ekonomiky se ukdzaly byt neoby-
¢ejné uspesné ve schopnosti organizovat ekonomickou aktivitu zptsobem, ktery zvysuje
vieobecny ekonomicky blahobyt.

Ve své knize Bohatstvi ndrodil, vydané v roce 1776, u¢inil ekonom Adam Smith nej-
vyznamnéjsi objev v celé ekonomii. Domdcnosti a firmy se ve vzdjemné interakci na trzich
chovajf tak, jako by byly vedeny ,neviditelnou rukou®, kter4 je vede k zddoucim vysledkiim
fungovani trhu. Jednim z nasich cilt v této knize bude porozumét tomu, jak tato nevidi-
telnd ruka provadi své kouzlo. Pii daldim studiu ekonomie se nauéite, 7e ceny jsou na-
strojem neviditeln€ ruky, kterym fidi ekonomickou aktivitu. Ceny odrazeji jak hodnotu,
kterou spole¢nost v daném statku vidi, tak ndklady, které spole¢nost musi vynalozit, aby
statek vyrobila. Jelikoz domacnosti a firmy pfi rozhodovini, co koupit a co prodat, hledf
na cenu, berou tim v tvahu, aniz by si to uvédomovaly, spole¢ensky prospéch a ndklady
svého rozhodnuti. V disledku toho ceny vedou rozhodnuti jednotlivet k dosazeni vysled-
ki, které v mnoha piipadech maximalizuji blahobyt spole¢nosti jako celku.

Ze schopnosti neviditelné ruky usmérniovat hospodaiskou aktivitu vyplyva zavazny
disledek: kdyz vlada brdni cendm, aby se pfirozené piizptisobovaly nabidce a poptivce,
zabranuje tim schopnosti neviditelné ruky trhu koordinovat miliony domacnosti a firem,
Jjez spole¢né vytvifeji ekonomiku. Tento disledek vysvétluje, pro¢ dané negativné ovliv-
fiuji alokaci zdrojit: dané deformuji ceny a tim rozhodnuti domécnosti a firem. Rovnéz
s pfimou regulaci cen, jako je regulace nijemného. A vysvétluje rovnéz selhani komu-
nismu. V komunistickych zemich nebyly ceny determinoviny na trhu, ale byly diktovany
centralnimi planovaci. Tito pldnovaci postradali informace, kieré se odrazeji v cenach,
kdyz mohou ceny svobodné reagovat na trzni sily. Centralni planovaci selhali, protoze se
snazili ridit ekonomiku s jednou rukou svizanou za zidy - s neviditelnou rukou trhu.

Sedmy princip: Vlady mohou nékdy zlepsit vysledky fungovani trhu

PiestoZe trzni systém oby&ejné byvd dobrym zpilisobem organizace ekonomické ak-
tivity, md toto pravidlo nékteré vyjimky. Vlida md dva dobré diivody k zasahovini do eko-
nomiky: podporu ekonomické efektivnosti a podporu rovnosti. To znamend, 7e vétiina
politickych programii se zaméiuje bud na zvétieni velikosti ekonomického kolice, nebo
na zménu jeho rozdélovani.

Neviditelnd ruka vétsinou vede trhy tak, aby alokovaly své zdroje efektivné.
Nicméné se z riiznych divodii stivd, Ze neviditelnd ruka obcas nefunguje. Ekonomové
pouZivaji k popisu situace, ve které trhy samy o sobé& nejsou schopny zdroje efektivné alo-
kovat, termin selhdni trhu.

Jednim z moZnych piicin selhdni trhu jsou externality. Externalita je ti¢inek jed-
nani jedné osoby na blahobyt druhé neziicastnéné osoby. Klasickym piipadem je znedis-
téni vzduchu. Neponese-li chemicka tovarna veskeré naklady spojené s koufem, ktery vy-
pousti, bude ho pravdépodobné emitovat pfili§ mnoho. V tomto ptipadé muze vlida
zvySit ekonomicky blahobyt regulaci ochrany Zivotniho prostiedi.

Dalsi z moznych pfi¢in selhdni trhu je trzni sila. TrZni sila oznacuje schopnost jedné

selhéni trhu
situace, pii niE trh ponechany
sam sobé nedokdze alokovat

zdroje efekiiuné

externalita
ucinek jedndni jedné osoby na bla-

hobyt druhé nexicastnéné osoby
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trzni sila

schopmost jednoho ekonomického
aktéra (nebo malé skupiny ak-
terit) podstainé ovlivnil trini

ceny

38 1. &ast Uvod

osoby (nebo malé skupiny) nezidoucim zplisobem ovliviiovat trzni ceny. Piedstavte si si-
tuaci, kdy v jednom mésté je pouze jedna studna, ale vodu z ni potiebuijf viichni obyvatelé.
Vlastnik studny ma trini silu — v tomto piipadé monopol — na prodej vody. Vlastnik studny
neni subjektem tvrdé konkurence, jejimz prostiednictvim neviditelna ruka v normdlnich
situacich drzi individudlni zdjmy aktér na uzdé. Naudite se, Ze se v tomto piipadé muze
potencidlné zvysit ekonomickd efektivnost regulaci cen, které si monopolista ti¢tuje.

V otdzce rozdélovani ekonomické prosperity je neviditelnd ruka jesté méné schopna
zajistovat spravedlivy vysledek. Trzni ekonomika odménuje lidi podle jejich schopnosti vy-
rabét statky, za které majf ostatni lidé zdjem platit. Nejlepsi svétovy hria¢ basketbalu si vydéla
vice neZ nejlepsi $achovy hric jednoduse proto, Ze lidé jsou ochotni platit vice za sledovani
basketbalového turnaje nez Sachového. Neviditelnd ruka nezaruc¢uje kazdému dostatek
Jidla, decentni obleceni a adekvatni zdravotni péci. Cilem mnoha vefejnych politik, jako je
napiiklad dan z prijmu nebo systém socidlniho zabezpecenti, je dosihnout rovnéjsiho roz-
déleni ekonomického blahobytu.

Rekne-li se, 7e viady mohou zlepsit vysledky fungovani trhu, nemini se tim, 7e to vla-
dy tak vidy éini. Vefejnd spriva neni spravovina andély, ale politickymi procesy, které maji
k dokonalosti daleko. Ob¢as jsou politické programy vytvareny tak, aby odménily politicky
mocné. Nékdy jsou déldny s nejlepsimi timysly lidmi, ktefi viak nejsou dostateéné infor-
movini. Studium ekonomie vim kromé jiného pomtize posoudit, kdy je vlddni politika
ospravedInitelnd podporovanim efektivnosti nebo rovnosti a kdy tomu tak neni.

Maly test

Vyjmenuijte a struéné vysvétlete ffi principy popisujici ekonomické interakee.

Jak funguje ekonomika jako celek

Zacali jsme vykladem toho, jak se rozhoduji jednotlivei, a poté jsme se zaméfili na
Jejich vzajemné interakce. Veskerd tato rozhodnuti a interakce dohromady tvoii ,ekono-

miku®. Posledni tii principy se zabyvaji fungovinim ekonomiky jako celku.

Osmy princip: Zivotni Grovei zemé zavisi na jeji schopnosti vyrabét
statky a sluiby

Rozdily v zivotni tirovni riiznych zemi svéta jsou ohromujici. V roce 1996 byl roéni
piijem primérného Ameri¢ana zhruba 25 000 dolarti. Ve stejném roce si pramérny
Mexi¢an vydélal zhruba 7 000 dolarii za rok. Obyvatel Nigérie vydélal 1 500 dolarti. Neni
piekvapujici, Ze tyto velké rozdily v pramérnych piijmech se rdznym zpiisobem odrazeji
na zivowni trovni. Obyvatelé zemi s vysokym pfijmem maji vice televizi a aut, lepsf stravu
a zdravi a delsi ocekdvanou délku Zivota nez obyvatelé zemi s nizkym pifjmem.

Zmény v zivotni drovni v pribéhu ¢asu jsou také obrovské. Ve Spojenych stitech
rostly prijmy zhruba o 2 % roéné (po tipravé o zmény Zivotnich nidkladi). Timto tempem
se zdvojndsobi primérny piijem kazdych 35 let. V nékterych zemich byl ekonomicky rist
Jesté rychlejsi. Napiiklad v Japonsku se priimérny pifjem zdvojndsobil za poslednich dva-
cet let, v Jizni Koreji za deset.

Cim lze vysvétlit velké rozdily v Zivotni drovni mezi zemémi a v pribéhu casu?
Odpoved je prekvapivé jednoducha. Témér veskeré rozdily v Zivotn{ trovni lze piiéist roz-



diltiim v produktivité — to znamend v mnozstvi statkl a sluZeb vyrobenych za hodinu pra-
cavniho ¢asu. V zemich, kde pracovnici vyrabéji velké mnozstvi statki a sluzeb za jednot-
ku ¢asu, si miize vétsina lidi uzivat vysokou Zivotni troven; v zemich, kde jsou pracovnici
méné produktivni, musi vétdina obyvatel Zit ve skrovnéjdich podminkdch. Podobné tempo
rustu produktivity zemé urcuje tempo ristu pramérného pifjmu.

Zakladni vztah mezi produktivitou a Zivowni virovni je jednoduchy, ale ma daleko-
sihlé dusledky. Je-li vykonnost primdrni determinantou Zivotni tirovné, jiné vlivy musi mit
aZ druhoradé misto. Mohli bychom napfiiklad byt v pokuseni pripsat rist Zivotni drovné
americkych pracovniki za posledni stoleti odborafiim nebo zdkonu o minimdlni mzdé.
Opravdovym hrdinou americkych pracovniki viak je jejich rostouci produktivita. Jako
dalsi piiklad mizeme uvést tvrzeni nékterych komentdtort, ze zvySend konkurence
Japonska a jinych zemi vysvétluje pomaly rast diichodii v USA v poslednich letech. Pravym
nepf‘ftelem viak neni konkurence ze zahranic¢i, ale stagnace rustu produktivity ve
Spojenych stdtech.

Vztah mezi produktivitou a Zivotni vrovni md také viiny dopad na vefejnou poli-
tiku. Pii dvaze, jak mutZe politicky program ovlivnit Zivotni troven, se stava klicovou otdzka,
jak bude tento program ovliviiovat schopnost vyrabét statky a sluzby. Aby Zivotni droven
rostla, musi se politici snaZit zvySit produktivitu tim, Ze zajisti pracovnikim dobré vzdélani,
kvalitni ndstroje k vyrobé statka a sluzeb a pfistup k nejlepsi dostupné technologii.

Napriklad v poslednim desectileti se ve Spojenych stitech hodné diskutovalo
o schodku vlddniho rozpocétu —vlddni vdaje prevladly nad vlddnimi prijmy. Jak uvidime
pozdéji, nejvice znepokojeni ohledné rozpoctového schodku plyne z nepfiznivého do-
padu na produktivitu. Potiebuje-li vlida financovat rozpoc¢tovy schodek, piijéuje si na fi-
nané¢nich trzich, podobné jako si ptijcuje student, ktery potfebuje zaplatit vydaje na stu-
dium na vysoké Skole, nebo firma, kterd si plijcuje, aby zaplatila za novou tovarnu. Vladni
pujcky, které slouzi k zaplaceni rozpoctového schodku, redukuji mnozstvi penéz, které
byly k dispozici jinym vyptijcovateliim. Rozpoctovy schodek tim snizuje investice jak do

lidského kapitdlu (studentovo vzdélani), tak do fyzického kapitilu (vybaveni firmy).

Co na tom, Ze to stilo 68 centil, kdyz jste se postavil do fronly — ted' to stoji 74 centil,

produktivita
mnoistvi stathi a stuzeb vyrobe-

nych za hodinu p:m;ovnﬂm casu
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nomice

Phillipseva kfivka

krdtkodobd volba mezi inflaci

a nezamésinanosti
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Devaty princip: Tiskne-li viada pFilis mnoho penéz, ceny stoupaiji

Vlednu 1921 stdly v Némecku noviny 0,30 marky. Za necelé dva roky, v listopadu
1922, staly stejné noviny 70 000 000 marek. Veskeré ostatni ceny v ekonomice rostly po-
dobnym tempem. Tato epizoda je historicky jednim z nejdramatic¢téjsich piikladi inflace,
vzriistu celkové hladiny cen v ekonomice.

PrestoZe Spojené stity nezazily inflaci ani zdaleka podobnou té, kterd nastala ve
dvacitych letech v Némecku, byla inflace ¢as od ¢asu i zde ekonomickym problémem.
Napfiklad v pribéhu sedmdesdtych let se celkovd hladina cen vice nez zdvojnisobila
a prezident Gerald Ford ji nazval ,vefejnym nepfitelem ¢islo jedna“. Naopak v devadesa-
tych letech byla inflace okolo 3 % ro¢né; timto tempem by trvalo dvacet let, nez by se ceny
zdvojndsobily. ProtoZe inflace pfinasi spolecnosti riizné naklady, udrzovani nizké miry in-
flace je cilem politikti na celém svété.

Co zptsobuje inflaci? Ve vétsiné pfipadi pietrvavajici inflace se nakonec ukaze, ze
inflace md stejného vinika — rast mnozstvi penéz. Vytvaiili viida velké mnoZstvi narodni
mény, hodnota penéz klesd. Ve dvacitych letech v Némecku, kdyz se ceny kazdym mési-
cem ztrojndsobovaly, se i mnoZstvi penéz mési¢né ztrojndasobovalo. Piestoze ve Spojenych
stitech byl vyvoj méné dramaticky, vedl ke stejnym zavértim: vysokd inflace v sedmdesa-
tych letech byla doprovazena rychlym ristem mnoZstvi penéz a nizka inflace devadesa-
tych let byla doprovdzena pomalym riistem mnoZstvi penéz.

Desaty princip: Spoleénost je vystavena kratkodobé volbé& mezi inflaci
a nezaméstnanosti

Je-li inflace tak jednoduse vysvétlitelnd, pro¢ maji politici takové starosti, kdyz se
snazi ekonomiku inflace zbavit? Jednim z divod je pievlddajici domnénka, Ze snizeni in-
flace zptlisobuje docasné zvySeni nezaméstnanosti. Tento alternativni vztah mezi inflaci
a nezameéstnanost se nazyvd Phillipsova kiivka, po ekonomovi, ktery tento vztah zkoumal
jako prvni.

PrestoZe mezi ekonomy zastiva Phillipsova kfivka kontroverznim tématem, vétiina
ekonomtu dnes myslenku kratkodobého alternativniho vztahu mezi inflaci a nezaméstna-
nosti pfijimd. Podle béZného vysvéteni tento alternativni vztah vznikd z pomalého pii-
zpusobovdni nékterych cen. Pfedpoklidejme napiiklad, Ze vlida se rozhodne sniZit
mnozstvi penéz v ekonomice. V dlouhém obdobi bude jedinym vysledkem této politiky
snizeni celkové hladiny cen. AvSak ne viechny ceny se pfizptsobi okamzité. MtiZe trvat né-
kolik let, nez se podafi vem firmam vytisknout nové katalogy, nez se odbory dohodnou
na ustupcich a vSechny restaurace vytisknou nové jidelni listky. V tom piipadé se tik4, ze
ceny jsou v kritkém obdobi nepruiné.

JelikoZ jsou ceny nepruzné, mnoho opatieni vlddni politiky md kriatkodobé do-
pady, které se lisi od dopad dlouhodobych. Snizi-li napiiklad vldida mnoZstvi penéz, snizi
tim také mnoZstvi pencz, které lidi utrati. Nizsi spoteba, kombinovand s vysokou ne-
pruznosti cen, snizuje mnozswi proddvaného zbozi a sluzeb. NiZsi triby pak vedou firmy
k propousténi pracovniki. Tak se tedy sniZenim mnozstvi penéz docasné zvySuje neza-
méstnanost, dokud se ceny plné nepfizptisobi zméné.

Volba mezi inflaci a nezaméstnanosti je sice kratkodobd zileZitost, ale presto mtze
trvat nékolik let. Phillipsova krivka je proto diileZitd pro pochopeni mnoha vyvojovych
tendenci ekonomiky. Zejména mohou z tohoto alternativniho vztahu politici tézit pouzi-



tim riiznych nastroju, které jsou ekonomickym politikdm k dispozici. Zménou vySe mnoi-
stvi vladnich vydaji, dani a mnozstvi penéz, které vlada vytiskne, mohou politici kritko-
dobé ovlivnit kombinaci inflace a nezaméstnanosti v redlné ekonomice. Jelikoz jsou tyto
ndstroje velice u¢inné, je pfedmétem neutichajici diskuse, jak, a zdali vitbec, je maji poli-
tici pouzivat k fizeni ekonomiky.

Maly test

Vyimenujte a struéné vysvétlete ffi principy, které popisuii, jak se chovéa ekonomika jako celek.

LAavér

Nyni jiz tusite, o ¢em ekonomie vlastné je. V nasledujicich kapitolich budeme roz-
vijet mnoho specifickych ndhleda na lidi, trhy a ekonomiky. Ovlddnuti téchto ndhledi
bude vyZadovat jisté usili, ale neni to problém nepfekonatelny. Studium ekonomie je za-

lozeno na nékolika zdkladnich myslenkdch, které Ize aplikovat na mnoho rozli¢nych pii-

padi.
Tabulka 1-1
JAK SE LIDE ROZHODU]JI 1. Lidé voli mezi alternativami. Deset principni ekonomie
2. Cena véci se rovnd tomu, ¢eho se vzdite pro jeji
ziskani.
3. Raciondlni lidé mysli v meznich veli¢indch.
4. Lidé reaguji na pobidky.
JAK PROBIHAJI INTERAKCE 5. Obchodovdnim si mohou polepsit obé strany.
MEZI LIDMI 6. Trhy jsou obvykle dobrym zptisobem organizace
ekonomické aktivity.
7. Vlidy mohou nékdy zlepiit vysledky fungovani
trhu.
JAK FUNGUJE ERKONOMIKA 8. Zivotni droven zemé zdvisi na jeji schopnosti
JAKO CELEK vyrdbét statky a sluzby.
9. Tiskne-li vldda pfili§ mnoho penéz, ceny stoupaji.
10.  Spolec¢nost je vystavena kratkodobé volbé mezi %
inflaci a nezameéstnanosti.
V celé knize se budeme odvoldvat na deset principii ekonomie, které jsme rozebrali I
v této kapitole a shrnuli v tabulce 1-1. Kdykoliv tak u¢inime, ikonka ,vykii¢niku* se ukize H

na okraji stranky, tak jako je tomu nyni. Avsak i na mistech, kde tato ikonka nebude, byste e

méli mit vykfi¢nik stile na mysli. I nejsofistikovanéjsi ekonomickd analyza je postavena na
deseti principech, které jsme vim pravé predstavili.

Shrnuti

*  Zakladni ponauceni tykajici se rozhodovaciho procesu e Zikladni pouceni o interakcich mezi lidmi spo¢ivd v tom,

je, Ze lidé celi volbé mezi alternativnimi cili, Ze cena ja- Ze obchod mize byt prospésny pro obé strany, Ze trhy jsou

v

kéhokoli rozhodnuti se méfi piilezitosti, které jste se obvykle dobrym zptisobem, jak koordinovat obchod mezi

vzdali, 7e raciondlni lidé se rozhoduji porovnavanim
meznich ndkladii a meznich piinost a Ze lidé méni své
chovini v reakci na pobidky, se kterymi se setkaji.

lidmi, a Ze vlddy mohou potencidlné vysledky fungovini
trhu zlepit, vyskytne-li se néjakeé selhani trhu, nebo je-li vy-
sledek fungovani trhu rozdélen nespravedlivé.

1. kapitola Deset principd ekonomie 41



Zakladni pouceni o ekonomii jako celku je, Ze pro-
duktivita je rozhodujicim zdrojem Zzivotni urovné, zZe

rust penéz je rozhodujicim zdrojem inflace a ze spo-

Klicové pojmy

le¢nost je vystavena krdatkodobé volbé mezi inflaci

a nezamestnanosti.

vzAacnost
ekonomika
efektivnost

rovnost

ndklady prilezitosti
mezni zmény

trzni ekonomika

Otézky k opakovani

selhdni twhu
externalita
trzni sila
produktivita
inflace

Phillipsova kiivka

1. Uvedte tii priklady dilezitych alternativnich vztahu, 6. Co déla ,neviditelnd ruka® trhu?
se kterymi se v zivoté setkavite, 7. Co je .efektivnost a ,rovnost” a co maji do &inénf
2. Co je ndkladem prileZitosti navitiveni kina? s vlddni politikour?
3. Voda je nezbytnd k Zivotu. Je mezni uZitek ze sklenice 8. Proc je produktivita dileZitd?
vody velky nebo maly? 9. Co je to inflace a co ji zpusobujer
4. Proc¢ by méli politici myslet na pobidkyr 10. Jaky je kritkodoby vztah mezi inflaci a nezaméstna-
5. Pro¢ neni obchodovini mezi zemémi podobné hre, nosti?
ve které jsou vitézi a porazeni?
Pfiklady a aplikace
1. Popiste nékteré z alternativnich vztaht, kterému celi: banky na 5% urok. Jaké budou vase ndklady, rozhod-
a) rodina rozhodujici se o koupi nového auta, nete-li se 100 dolart utratit nynir
b) ¢len Kongresu, ktery se rozhoduje, zda zvysit 5. Spolecnost, kierou vedete, investovala 5 miliont do-
vlddni vydaje na didrzbu ndrodnich parkii, lartt do vyvoje nového produktu, ale vyvoj jesté nent
c) prezident spolecnosti, ktery se rozhoduje o otev- zcela u konce. Na neddvné schuzi vim obchodni po-
feni nové tovarny, radci sdélili, Ze se na trhu vyskyd konkurent, ktery
d) profesor, ktery se rozhoduje, zda se pfipravit snizi vase ocekdvané trzby na 3 miliony dolarti. Kdyby
na vyuku. dokonéeni projektu stdlo 1 milion dolar(i, mél by se
2. Pokousite se rozhodnout, zda si vzit dovolenou. Vétsi- dokon¢it? Jakd by byla nejvyssi ¢dstka, kterou byste byli
na ndkladii na dovolenou je méfitelnd v dolarech (le- za dokonceni projektu ochotni zaplatit?
tenky, hotel, usld mzda), ale vwwhody dovolené jsou 6. Systém socidlniho zabezpeceni poskytuje pifjem li-
piedeviim psychologické. Jak porovnat ndklady a pii- dem stariim 65 let. Lidé s vy$§imi piijmy z jinych
nosy? zdrojii obdrzi podporu nizsi (po zdanéni) nez lidé
3. Planovali jste, Ze stravite sobotu praci na brigddé, ale vas s nizdim piijmem z jinych zdrojt.
pritel vas pozval lyzovat. Jak vysoké jsou opravdové ni- a) Jak bude tento systém socidlniho zabezpeceni
klady takového lyzaiského wyletu? Nyni predpoklddejte, plisobit jako pobidka na iniciativu Setiit si na di-
Ze jste se chystal ten den studovat v knihovné. Jaké jsou chod v dobé, kdy lidé jesté pracuji?
ndklady lyZovdni v tomto piipadé? Vysvétete. b) Jak bude ptisobit snizeni dichodové davky (po
4. Vyhrajete v loterii 100 dolarii. Mdte moZnost si vybrat zdanéni) pfi vysSich pifjmech na motivaci lidi
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mezi okamZitou spotiebou nebo uloZenim penéz do

1. &ast Uved

pracovat v diichodovém véku?



7.

10.

Nékteré€ staty v neddavné dobé zménily své zakony tak,
ze se socidlni davky po dvou letech zastavuji tém li-
dem, ktefi jsou schopni pracovat.

a) Jak tato zména zdkona ovlivni motivaci pracovat?

b) Jak mohou tyto zikony reprezentovat alterna-
tivni vztah mezi rovnosti a efektivnosti?

Vas spolubydlici je lepsi kuchai nez vy, ale vy zase umite
uklizet rychleji nez on. Kdybyste si prdci rozdélili tak,
7e by vafil jen vas spolubydlici a vy byste uklizel, zabraly
by vaim domdci prace méné casu, nez kdybyste si po-
vinnosti rozdélili rovnomérné? Uvedte podobny pfi-
pad, jak specializace v obchodu muze prinést prospéch
obéma zemim.

Predpoklidejte, Ze Spojené stity pfevezmou systém

centrdlniho plinovini a vy se stanete hlaynim pldno-

vacem. Mezi miliony jinych rozhodnuti se musite roz-
myslet, kolik kompaktnich disk vyrobite, které
umélce nahrajete a kdo disky obdrzi.

a) Jaké informace byste o tomto pramyslu potiebo-
val, aby vaSe rozhodnuti mohlo byt rozumné?
Jaké informace byste potireboval o kazdém obyva-
teli Spojenych stat?

b) Jak by vafe rozhodnuti o CD nosic¢ich ovlivnilo
nékteré z vasich dalsich rozhodnud, jako napri-
klad kolik vyrobit CD piehrava¢t nebo kolik vy-
robit piehravaca kazet? Jak by mohla nékterd
jind rozhodnuti o ekonomice ovlivnit vase ni-
zory na produkci CD nosica?

Vysvétlete, zda je kazdd z nasledujicich vladnich aktivit

motivovina zdjmem o rovnost nebo efektivnost. V pii-

padé efektivnosti rozeberte typ selhdni trhu, o ktery
jde:

a) regulace cen kabelovych televiznich prenaostl.

b) darovani poukdzek na potraviny chudym lidem,

11.

12

14,

¢) zdkaz koufeni na vefejnych prostranstvich,

d) rozdéleni telekomunika¢niho monopolu (AT&T)
do nékolika mensich spole¢nosti,

e) uvaleni vétsi dané z piijmu na lidi s vyS§im piij-
mem,

f)  zavedeni zdkont zakazujicich poZivani alkoholu
pied jizdou autem.

LRaidy ¢len spole¢nosti by mél mit zaruc¢enu nejlepsi

moznou zdravotni péci.” Diskutujte o této vété z hle-

diska rovnosti a efektivnosti.

Jakym zplsobem se lisi vase Zivotni droven od Zivotni

tirovné vasich rodicii a prarodica, kdyz byli ve vasem

vékur Proc¢ k témto zméndm doslo?

Predpoklddejte, ze se Americané rozhodli usetfit vetsi

¢dst svych prijmi. Pokud penize banky puhjcuji fir-

mdm, které tyto penize pouziji na vystavbu novych to-

varen, jak muze toto zvy$eni tispor vést k rychlejsimu

rastu produktivity? Kdo si myslite, ze z vy3si produkce

té7i? Dostdvd se spoleénosti ,néco zdarma*?

Predpokladejte, Ze se rano vsichni probudi se zjisté-

nim, ze vldda kazdému darovala ¢dstku penéz, kterd

se rovna jejich dosavadnim dspordm. Vysvétete, jaky

asi bude mit dopad toto zdvojndsobeni penézni zd-

soby na:

a) celkovou ¢astku utracenou za zbozi a sluzby,

b) mnozstvi zbozi a sluzeb, které se nakoupi, bu-
dou-li ceny nepruzné,

c) ceny zbo#zi a sluzeb, pokud jsou ceny schopny
rychle se prizpiisobit.

Predstavte si, Ze jste politik, ktery se snaZf sniZit inflaci

ve Spojenych stitech. Co byste potfeboval védét o in-

flaci, nezaméstnanosti a alternativnim vztahu mezi

nimi, abyste byl schopen ucinit rozumné rozhodnuti?
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