ALTERNATIVNI ZDROJE FINANCOVANI

1. Faktoring

Definice: Prodej pohledavek podniku faktorovi (banka ¢i specializovana instituce), ktery se tak stava fakticky

realnym véfitelem U

spojovano obvykle s kratkodobym financovanim (s kratkodobymi zdroji).

Technika:
a) faktor nakupuje pohledavky pted jejich splatnosti (resp. ihned pfi jejich vzniku)

b) mize jit o (tzv. pfedmét faktoringu)

- jednotlivé pohledavky (zvl. vétsi)
- v§echny pohledavky (zpravidla)
- objemov¢ vymezeny rozsah pohledavek
¢) z hodnoty pohledavek si faktor srazi
- urok za dobu od nakupu do doby splatnosti (vynos faktorova kapitalu - diskont)
- rezie (naklady na spravu, evidenci, inkaso atd.)
- rizikovou provizi - odménu (pro ptipad nedobytnosti pfevzatych pohledavek - tzv. delcredere)
- ptipadné dalsi naklady dalsich sluzeb, spojenych s faktoringem

d) pii splatnosti faktur inkasuje pohledavku od dluznika

zisk faktora = INKASO - niklady niakupu pohledavky a naklady souvisejici

Vvhody a nevyhody faktoringu

a) prodavajici podniky

O rychlé ziskani platebnich prostiedkt
O vyhnou se péci o inkaso, v¢. vydaju s tim spojenych
— vysoké naklady faktoringu (obé&tujeme rentabilitu likvidit€) v¢. Casového rozlozeni plateb

b) nakupujici organizace (faktor)

[0 zisk faktora

— pftebirdni rizika nakupovanych pohledavek = vybér podnikti i vybér pohledavek

2. Forfaiting

Definice: Zvlastni forma stfrednédobého a dlouhodobého tveérovani investic, nakupovanych v zahranici.
U

Faktoring v souvislostech zahrani¢né-obchodnich vztahti = FORFAITING.
U

Hlavni rozdily proti faktoringu:

— rizika trokovych zmén [0 dlouhodoby charakter pohledavek

— rizika kurzovych zmén O dlouhodoby charakter pohledavek + zahrani¢né-obchodni vztahy



— zaruky tfeti osoby na stran¢ dovozce

— horizont delsi nez 1 rok (stroje, zafizeni, investi¢ni celky)

Technika:
a) dodavatel (vyvozce) doda investi¢ni majetek dovozci na tvér (dodavatelsky)
b) pred lhitou splatnosti pieda vyvozce pohledavky forfaitrovi, ktery ji proplati
c¢) forfaiter z objemu pohledavky srazi

— trok

— rezijni naklady (a zisk)

— rizikovou pfirazku
to vSe velmi individualné€ podle

— teritoria

— zajisténi pohledavky

— atd.

Vyhody a nevvhody forfaitingu

a) pro vyvozce
O rychla thrada pohledavky
O preneseni rizika (nezaplaceni, urokova, kurzova) na forfaitra
— naklady (,,dodatecné” a vysoké)
b) pro forfaitra
O zisk forfaitra

— pfebirani rizika

3. FranS$iza

ZaloZeno na principu licenci, a to ve sféfe nehmotnych aktiv.

Obvykle v oblasti sluzeb
— obchod (McDonald’s)

— vzdélavani atd.

FranSizor (poskytovatel licence) ziskava:

— mozZnost expanze na uréitém teritoriu (v ur&ité lokalit) - to PREDEVSIM
— dobfe motivované manazerské lidské zdroje, disponujici

* podnikatelskym duchem

* touhou po uspéchu

* schopnosti jednat s lidmi (podiizenymi)

Fransizant (provozovatel) ziskava:

— prévo podnikat pod dobrou obchodni znackou (goodwill)
— firemni know-how (v systému $koleni, i dlouhodobym)

— systém matefské spole¢nosti (organizace, fizeni, sprava a administrativa, atd.)



— sit’ dodavatell / odbérateld (méné Casté)
— distribucni systém

to obvykle obligatorné

a fakultativné pfipadné i:
— financovani rozjezdu francizy (vybaveni)
— garanci véri

— tiché spolecenstvi matefské firmy

Varianty koupé fransizy

a) koupé za hotové

b) leasingova smlouva

¢) kombinace
* koupé za hotové (zdroje fransizanta) a
* bankovni uvér

I zde existuje potencialni moznost ziskani vyhod pro francizanta.

4. Projektové financovani
Urceni: rozsahlé, kapitaloveé naro¢né (extrémné) investicni akce, napf-.
— tézba a zpracovani nerostl (nejstar$i forma)
— energetika
— vodni a zelezni¢ni doprava
Charakteristiky:
a) mimotadné vysoké riziko investice (spolu s extrémni kapitalovou naro¢nosti a rozsahem profilujici
charakteristika) U
b) slozita organizace a koordinace ucastnikl projektového financovani
i) sponzofi projektu (akcionafi) - vkladaji do projektu kapital
— matefsky podnik
— stavebni firmy / dodavatelé technologii
— dodavatelé
— odbératelé
— provozovatel
— stat
i) projektova firma, zajistujici
— kapital
— technicko-ekonomickou ptipravu
— dohody se stavebni firmou, dodavateli a odbérateli, provozovateli atd.
— pujcky ajisténi (vici bankam)
iii) stavebni firma = dodavatel (dodavatelé, hlavni dodavatel) investice
— stavebni Cast

— technologicka cast



iv) provozovatel (uzivatel investice)

— smlouva o provozovani a udrzb¢ investice

v) banky (konsorcia bank) - nositelé hlavniho zdroje financovani
vi) budouci dodavatelé a odbératelé

vii) pojistovaci spolecnosti

viii) nezavisli experti na

— marketing

— pravni vztahy a

— finan¢ni hodnoceni projektu

¢) projektové financovani vychazi z podrobného investiéniho projektu; obsahuje

— projektovou dokumentaci
— finan¢ni dokumentaci, véetné

» technického a

* finan¢né-ekonomického ohodnoceni nezavislymi experty
d) financovani projektu je oddéleno od stavajicich aktivit podniku (matetské firmy)

U
— zalozeni specialni projektové firmy
e) vefitelim projekt nabizi i hmotné zaruky
— zasoby surovin (ropa, plyn, atd.)
— smlouvy o stalém odbéru produktt projektu
stejné jako zaruky smluvni napf.

— kompletacni zaruka (zaruka za zpozdéni ¢i piekroceni nakladit); poskytuji sponzofi bance ¢i konsorciu bank
— zaruky stavebnich firem (poskytovana bankou stavebni firmy projektové firmé), napf.

» zaruka za prevzeti kontraktu (po vitézstvi ve vybérovém fizeni)

» zaruka za provedeni stavby

» akontaéni zaruka (vraceni zaloh v ptipadé nezahdjeni stavby) atd.
Vyhody:
a) rizika projektu jsou z velké Casti pfenasena na banky
b) v bilanci matefské firmy se neobjevi dluhy vii¢i bankam
c) ziskani tivéru na projekt byva snazsi nez ziskani uvéri pro fadu firem (vystupujicich samostatng)

d) zivotaschopnost projektu je podporovana i rezimem splatek uvérd, ktery se poskytuje bud’

— formou normalni pijc¢ky (matefskému podniku)
— formou pijcky zprostiedkujici organizaci, ktera
» poskytne vlastnikovi projektu zalohy na budouci dodavky produktu (suroviny, energie atd.)

* proda produkt a z vynosu splaci bankam uveér



