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Důvody nasazení
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AdministrativaTransakceInformace
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Možné přístupy k mobilnímu obchodu?
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Dostupná zařízení pro mobilní 
obchodobchod
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Pocket PC
efektivní přístup k prodejiefektivní přístup k prodeji
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Time Management prodejního týmu

• Naplánování 
obchodní schůzky obchodní schůzky 
na základě 
telefonického telefonického 
rozhovoru

• Práce obchodníka • Práce obchodníka 
s naplánovanou s naplánovanou 
aktivitou
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TM - založení schůzky
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Příjem naplánovaných schůzek

www.allium.cz



Vytvoření objednávky

• Výběr zákazníka
• Výběr požadovaného zboží• Výběr požadovaného zboží
• Výpočet ceny objednávky
• Odeslání objednávky• Odeslání objednávky
• Vyřízení a potvrzení vyřízení objednávky
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Vyhledání zákazníka
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Vyhledání požadovaného zboží
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Vytvoření a kalkulace 
objednávkyobjednávky
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Odeslání objednávky
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Vyřízení objednávky a její 
potvrzenípotvrzení

www.allium.cz



Návratnost investic proti tradičním  
papírovým formulářůmpapírovým formulářům

• Automatické 
fakturováníPokles nákladů

35%

fakturování
• Eliminace 
zdvojeného 

Pokles nákladů

zdvojeného 
prodeje

• Rychlejší dodávky

65%

• Rychlejší dodávky
• Dosažitelnost
• Více návštěv65% • Více návštěv
• Rozšířené • Rozšířené 
informace
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Návratnost investic proti 
terminálovým přístupůmterminálovým přístupům

Terminál/Tenký klient*
• Připojení terminálů  

Kapesní počítač*
• Cena GPRS • Připojení terminálů  

~ 20.000,- měsíčně
• Připojení Back-endů 

• Cena GPRS 
připojení pro 
20 Pocket PC ~• Připojení Back-endů 

24x7 ~ 15.000,-
měsíčně

20 Pocket PC ~
20.000,- měsíčně

• 24x7 není měsíčně
• Serverové zajištění  
24x7 ~ 5.000 ,-

• 24x7 není 
vyžadováno

• Posílení výkonu 24x7 ~ 5.000 ,-
měsíčně

• Posílení výkonu 
serveru ~ 3.000,-
měsíčněměsíčně

www.allium.cz*20 uživatelů



Závěr

• Zdárné uzavření obchodní transakce • Zdárné uzavření obchodní transakce 
přímo u zákazníka vytváří dobrý dojem 
a přináší konkurenční výhodua přináší konkurenční výhodu

• Kompletní integrace s back-end • Kompletní integrace s back-end 
systémy zvyšuje přizpůsobivost, snižuje 
operativní náklady a zvyšuje pracovní operativní náklady a zvyšuje pracovní 
uspokojení

• Možnost práce off-line snižuje 
operativní náklady a zvyšuje operativní náklady a zvyšuje 
použitelnost a výkon
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Otázky

???
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