
 

KLÍČ ke vzorovému testu MKJ_JRJ2 

A – GRAMATIKA  

1.  

a) -ое  Скажите, пожалуйстя, где здесь справочное бюро? 

б) -ый  Я не очень люблю черный кофе. 

в) -ый/-ая На работе ко мне подошел новый коллега. 

г) -а  На столе лежит Ваша телеграмма. 

д) -яя  Какая сегодняшняя дата? 

е) -ий  Экономический кризис в нашей стране волнует каждого гражданина. 

ж) -ая  Он поменял мобильник, потому что у него была старая модель. 

з) -ий  Я открыл счет в коммерческом банке. 

и) -я  Секретарь отправил договор без моей подписи. 

й) -ий  В Росии высокий уровень обучения. 
 

2. 

а) занять 

б) на предприятии 

в) пригласят 

г) банком 

д) пришли 
 

3. 

а) хожу, ехать 

б) летаю, лечу 

в) ездить 
 

4. 

а) к 

б) в/около 

в) по 

г) на/через 

д) за 
 

5. 

а) два ноых компьютера 

б) два года назад 

в) на четыре процента 

г) семи разных фирм 

д) на первом этаже 
 

6. 

а) предложение  Пришлите ваше предложение электронной почтой. 

б) заказывать/заказать Мы хотим заказать 1 000 штук карандашей. 

в) требовать   Начальник требует у меня объяснения. 

г) поставщик/поставлять Предприятие-поставщик осуществляет поставку машин. 

 



 

7. 

а) -его, -ам, -ой 

б) -ь, -и, -ов 

в) -а, -а, -и 

г) -т, -ой, их 

д) -ю, -ов, -ый 

е) -ой, -ии, -ей 

ж) -о, -и, -я 

з) -ом, -их, -ов 

и) -ы, -ь, -е 

й) -ы, -ям, -у 
 

B – SLOVNÍ ZÁSOBA 

8. 

а) Я приехал от имени ф-мы «АЛТА», с Украины. 

б) Я хочу работать в крупной фирме на руководящей позиции. 

в) Я говорю свободно по-французски и немножно по-испански. 

г) Нашу группу заинересовали стенды и прейскуранты италянской фирмы. 

д) Он выразил свою готовность подготовит новый договор с партнером. 
 

9. 

а) Rádi bychom Vás pozvali, abyste si prohlédl náš závod. 

б) Rádi se setkáme s Vašimi zástupci. 

в) Nevyhovuje mi datum schůzky a téma předběžných jednání. 

г) Co si o této věci myslíte? Jaký máte na tuto věc názor? 

д) Budeme se těšit na další plodnou spolupráci. 
 

10. 

а) Я рад, что Вы приехали.    Jsem rád, že jste přijel. 

б) Завтра лучше поедет кататься на лыжах. Zítra raději pojede lyžovat. 

в) Мы бoльше всего любим ходить в зоопарк. Nejraději chodíme do ZOO. 

г) Они с удовольствием пойдут на ярмарку. Rádi půjdou na trh.    

д) Летом предпочитает ходить на концерты. V létě preferuje chodit na koncerty. 
 

11. 

а) платежа  Platební podmínky se sjednávají individuálně. 

б) прейскуранта Ceny zjistíte v našem ceníku. 

в) представителем Problémy můžete projednat se zástupcem naší společnosti. 

г) груза  U nás si můžete objednat dodání nákladu. 
 

12. 

а) подробности предоставления кредита 

б) но мы настаиваем на нашем первоначальном предложении 

в) приобретение квадратных метров материала 

г) одноместный номер в гостинице «Ялта» 

д) ваши документы – паспорт и таможенную декларацию 
 



13. 

1 в (importní – exportní)  

2 а (pohyblivá – závazná) 

3 г (zvýhodněná – zaručená)  

4 б (maloobchodní – velkoobchodní) 

5 д (konečná – základní) 

 

а) Отправьте бланк заявки на лучшую гарантированную цену он-лайн! 

б) На импортные цены воздействуют факторы национальных цен. 

в) Направляем вам справку о розничных ценах на товары широкого потребления. 

г) Твердая цена устанавливается при заключении договора. 

д) Для торговли представляют проблему цены, изменяющиеся под воздействием 

спроса.  
 

C – ČTENÍ  

14. 

1) б 

2) б 

3) б 

 

15. 

В московском торговодом доме «Центрум» можно приобрести офисные 

принадлежности, а также все, что необходимо для  школьников. Фирма ориентируется 

не только на европейский рынок и во время производства своего товара следит за 

экологией. Товар хранится на складе, можно сделать также заказ. 

 

D – PSANÍ 

16. 

ООО «Офис-Маркет»                                                               Генеральному дир-ру 
Кремлевский пр-т,                                                                    фирмы «Сиб-Граф» 

Москва, 165895, Россия                                                           Сергееву П. В. 

тел.: 266-54-76                                                                            
эл. почта: ofis@market.ru                                                           

 

02. 05. 2013 г. 
 

Уважаемый Петр Владимирович! 

 

Благодарим Вас за Ваше письмо от 25 марта 2013 г. Мы принимаем во внимание затронутый 
Вами вопрос. 

 

Надеемся вскоре связаться с Вами по вопросу о назначении встречи для более подробного 
обсуждения этого предмета. 

 

Искренне, 

 
Менеджер по сбыту                                 Поляков           Поляков И. И. 

 


