Beskydska mlékarna:

Podnik zpracovava syrové kravské mléko a vyrabi z néj konzumni mléko, jogurty a maslo. — zde
pozor na to jakym zplsobem budete fesit odbytovou funkci u riznych druhl vyrobkd, obaly,
skladovani, distribuci, doddvky. Zda budete mit jednotnou odbytovou politiku, pro viechny druhy
produktl nebo budete produtky fidit jako samostatné SBU. Pfi analyze prostredi je tieba dbat na
legislativni Upravu potravinarskych provozu.

Chmeldk a.s.

Vyrobni program: lahvové i sudové pivo,spodné kvasena piva vyCepni a lezaky (svétlé i
tmavé),pasterizované i nepasterizované pivo - zde pozor na to jakym zplsobem budete fesit
odbytovou funkci u rdznych druhl vyrobk, obaly, skladovani, distribuci, dodavky. Zda budete mit
jednotnou odbytovou politiku, pro vSsechny druhy produkt nebo budete produkty fidit jako
samostatné SBU.

Crustufit, s.r.o.

Neni uveden tutvar, ktery se bude zabyvat odbytem a vystupni logistikou. Jedna se o vyrobu se
specidlnim rezimem.

Dobrd pekarna Budulinek, s.r.o.

Jedna se o rychloobratkovy sortiment, je tfeba tomu uzpUsobit distribuci. Pozor na to do jaké
vzdalenosti budete schopni pecivo distribuovat, jak a kym.

EKRPlast, s.r.o.

Mate pomérné sSiroky sortiment, ktery je urcen rlznym segmentim. Zde bude nutné odbyt fidit jako
samostatné SBU. Jednotlivé nastroje odbytové politiky budou muset byt pfizplsobeny kazdé SBU.
Pozor na to jaké funkce a ¢innosti v ramci odbytu budete slu¢ovat ¢i centralizovat, a které budete
fidit samostatné. Pozor na distribucni cesty — bude ¢i nebude vyuzit velkoobchod?

GRU,s.r.o0.

Ztejmé pujde i o zakazkovou vyrobu, zde bude tfeba dobfe zpracovat nastroje odbytové politiky
v oblasti ceny a distribuce. Kdo to bude zdkazniklim vozit, zda zapojite i velkoobchod atd.

Guggle,s.r.o.

Matrace, pefiny i pfikryvky budou mit podobné segmenty, ale zamyslete se nad tim zda je budete
fidit jako samostatné SBU, nebo spole¢né. Ndastroje odbytové politiky by mély byt pfizplsobeny pro
kazdou SBU zvast.

Vinafstvi Havran, s.r.o.

Neni uvedeno, zda budou vina distribuovéna 1 v lahvich. Pro rizné typy obalti je tfeba volit
jiné distribu¢ni cesty a vystupni logistiku. Pozor na problematiku odbytu v oblasti B2B trhu
piip. B2C. trhu .

Medkov, s.r.o.



Pozor na specifika B2B trh( v ramci odbytové funkce, neni jasné zda bude podnik dodavat pouze na
tzemi CR, nebo i do zahranici. Otazkou je i kone¢nda podoba distribuénich cest.

Miracle muffin a.s.

Jde o rychlobratkové zbozi, zde je tfeba brat v Gvahu kam a jak budete vyrobky dodavat . V zadani je
uvedend prodejni cena — neni ale jasné, co vSe cena zahrnuje a komu je uréena. Pro produkt bude
tfeba hledat rlizné odbytové cesty a cenova politika se bude zfejmeé lisit dle segmentd.

PrintAll s.r.o.

Pozor na fizeni procesu od objednavky zbozi pro prodej, kdo kde jak bude odpovédny. Také
neni jasné jak budete darkové predméty opatfovat v jaké kvalit€¢, mnozstvi atd. Pozor na
odbytové trhy a vyuziti push a pull strategie.

R@pe a.s.

Zadani je velmi strohé, neni jasné, k jakému uziti bude produkt urc¢en. Podle toho je tfeba
vyuzivat nastroje odbytové politiky. Je tieba specifikovat odbytové trhy a cilové skupiny. Je
tteba také zvazit podobu distribucnich cest a zapojeni velkoobchod.

Saveur,

Neni jasné a jaky typ produktu jde a komu je primarn€ urcen. Je potieba zvazit odbytové trhy
a cilové segmenty a po té rozhodnout zda produkty fidit jako oddélené SBU nebo
centralizovang. Je tieba zvazit celkovou strategii podniku, a dale specifikovat jednotlivé
procesy v ramci odbytové funkce.

Snowman

Mate pomérné Siroky vyrobni sortiment. Je tfeba zhodnotiti zda budete portfolio Fidit jako
samostané SBU nebo spolecné a uvést jaké strategie budete v rdmci SBU uplatriovat. DUllezZité je
vymezeni cilovych segmentd. Z distribuce uvadite pouze e-shop, stoji za zvazeni i vyuZiti
maloobchodni sité. Pozor na nastaveni cenové politiky. Neni jasné co vSe se mysli servisem vasich
produktl. Do jaké miry jej budete nabizet a komu.

Vestem

Uvddite, Ze budete obleky proddavat ve vlastnich podnikovych prodejndach, coz je pomérné nakladné
reSeni. Také odhadované trzby jsou pomérné nadsazené. Je tfeba si pro podnik zvolit strategii,
kterou bude uplatfiovat a té pfizplsobit sortiment. Neni také jasné jaké budou odbytové trhy a komu
je sortiment primarné urcéen. Uvedené ceny vyrobk( jsou pomérné nizké, bude tfeba vénovat vétsi
pozornost cenové politice produkce. V soucasné podobé se mi jevi zadané Udaje jako neredlné. Stalo
by za zvaZeni zda za danych okolnosti spiSe, nevyuzit jinou formu distribuce.



XY, a.s.

Zadani je pomérné strohé, bude vhodné zvazit, jaké budou odbytové trhy podniku, a tomu
prizplQsobit jednotlivé zaméreni odbytovych funkci. Je tfeba zohlednit specifika B2B trh(, ddraz bude
kladen spisSe na logistiku a skladovani a hledani odbytovych cest.



