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Bohatstvi znamena vic nez jen penize. Bohatstvi je cestou k zabezpeceni urcité
kvality Zivota, cestou ke svobodé. Jsme-Ili bohati, miZzeme délat skutecné jen
to, co sami chceme. Tem, kdo maji v umyslu byt bohati, nebo tém, kdo si své
bohatstvi preji zachovat, mizete pravé vy pomdhat s naplriovanim jejich predstav.

Co vam prinese znalost poradenskych principt?

Metodika vdm umozni nabidnout klientovi kva-
litni financni reSeni a zaroven dosahnout lepsich
obchodnich vysledkd.

Jiz v prlibéhu prvniho setkani, béhem 40 az
50 minut, budete schopni dovédét se o klientovi
vice informaci nez drive. Diky ziskanym infor-
macim a spravnému pouziti metodiky FP bude-
te moci pfipravit pro klienta rychle a efektivné
vhodné feSeni.

Spravny zplsob prezentace navrhovanych
feSeni, vam umozni motivovat klienta k jeho rea-
lizaci, tedy k uzavreni pro néj vhodnych produktd.

Tento material vas provede jednotlivymi pora-
denskymi principy tak, aby vase navrhy (financni
plany) mély pro klienty smysl.

Kazdy finan¢ni plan musi obsahovat tri zakladni slozky:

1. Zajistit prijem i majetek klienta (oSetrit rizikové situace v zivoté klienta)

2. Najit vhodnou formu financovani cilu

3. Vytvorit pozadovanou (dustojnou) Zivotni troven v obdobi finanéni

nezavislosti (penze)
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OsSetreni rizikovych situaci je prvot-
nim ukolem financ¢niho poradce. Po-
kud klient nema dostatecné zajisténi,
vystavuje se nebezpedi, Ze v pfipadé
nenadalé udalosti nebude schopen
dale odkladat své financni prostfedky
na splnéni cilt a zaroveri bude muset jiz
odloZené finance spotrebovat. Jinymi
slovy nebude moci naplnit své finanéni
cile.

RUzné udalosti maji rizny dopad na
Zivotni droven rodiny a tudiz rozdilnou
dulezZitost v zajisténi. A to bez ohledu
na to, zda mluvime o Zivotni urovni (pfi-
jmech) nebo o majetku a odpovédnosti.



1.1ZAJISTENI ZIVOTNIi UROVNE

Zivotni Urovni v tomto pfipadé rozumime vydaje nutné pro b&zny chod domacnosti, nebo pifjem
klienta. Pro spravné zajisténi si musime uvédomit, ktera rizika nas ohrozuji a jak. Pro objasnéni si
mUzeme pomoci jednoduchym obrazkem

Zivotni troven
y o8

|
Kratkodobé dopady i i
J Dlouhodobé / trvalé dopady

>

Situace spojené s propadem Zivotni Grovné jsou téméF vzdy spojené s NEMOCI nebo URAZEM.
Onemocnéni je pfitom 9x ¢astéjsi nez Urazy, proto je dllezité vzdy zvolit zajisténi, kryjici klienta na
nemoc i Uraz.

Pri¢iny umrti

nemoci travici

soustavy 4,6 % nemoci travici

i 10.2.% soustavy 3,7 %
ostatni 10,2 %
ostatni 11,2 %

nemoci dychaci nemoci dychaci
soustavy 5,9 % soustavy 4,9 %
vnéjsi pficiny vnéjsi pfiginy
7,4% 3,5%
zhoubné nemoci obé&hové zhoubné nemoci obéhoveé
novotvary 27.5% soustavy 44,3% novotvary 23% soustavy 53,8 %
Muzi Zeny

Zdroj dat: Ustav zdravotnickych informaci a statistiky CR / www.uzis.c:
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Nejcastéjsim feSenim v téchto pfipadech byva pojisténi. Zakladnim parametrem pojisténi je pojistna
Castka. V této souvislosti je také duleZité se rozhodnout, zda budeme klientovi zajiStovat propad pfijmd,
Ci nutné vydaje souvisejici s [éCbou.

Obecné pri vypoctu pojistnych ¢astek vychazime z nutnych vydajl rodiny, nebo z pfijmd klienta.
A zaroven zohledrujeme dalsi finance, které ma klient k dispozici.

Pojistna potreba

Ostatni finan¢ni pfijmy

Prijem partnera
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Mezi ostatni financni prijmy radime

e Socialni davky, v tomto pfipadé nahradu mzdy pfi pracovni neschopnosti. OvSem pozor, vyplata
socialnich davek se obecné Fidi legislativnimi podminkami, které se mohou v ¢ase velmi vyrazné ménit,
a jejich vypocet byva dosti slozity.

* Hodnota finan¢niho a nefinanéniho majetku. Tedy hodnota vSech financnich prostfedkd, které ma

klient k dispozici (Uspory). Nebo hodnota jiného majetku, jenz je klient v pfipadé potfeby ochoten prodat.

¢ Nezavisly pfijem, myslime tim pfijem pobirany i v pfipadé, Ze nevykonava vydéleénou cinnost:
pronajem nemovitosti, vysluhova penze, alimenty, tantiémy, ...
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1.1.1 KRATKODOBE DOPADY

Kratkodobymi dopady myslime udalosti, kdy rodina (klient) pfichazi o ¢ast svych pfijmd na omezenou
dobu. Typickym pfikladem tohoto dopadu je pracovni neschopnost.
Kratkodobé dopady muze klient fesit jiz vytvofenou likvidni rezervou nebo pojisténim.

Kratkodoba likvidni rezerva

Kratkodobou likvidni rezervou rozumime finan¢ni prostfedky ur€ené primarné na zmirnéni situaci,
jez nelze paoijistit (ztrata zaméstnani, ...). Likvidni rezervu Ize vyuzit i na zmirnéni pojistitelnych udalosti
tam, kde by bylo pojis§téni neefektivni, nebo jako pokryti spoluucasti (karencni doby u pojisténi pracovni
neschopnosti, ...).

Tyto finanéni prostredky doporu€ujeme ulozit na konzervativni produkty s nizkym rizikem a vysokou
likviditou, tedy produkty typu spofici ucet, konzervativni oteviené podilové fondy... Pfi planovani feSime
likvidni rezervu jako kombinaci bankovnich a investi¢nich produktt. Do bankovnich produktl ukladame
cca 1/3 likvidni rezervy z dlivodu snadné dostupnosti (rychly vybér z bankomatu). Do investi¢nich
ukladame zbyvaijici 2/3 z divodu zhorSené moznosti snadného utraceni klientem. Zjednodusené
feCeno, aby ji klient mél k dispozici, az ji bude opravdu potrebovat.

Doporucéena velikost likvidni rezervy
e Minimalni = 3x mésicni vydaje
e Optimalni = 6x mésicni vydaje

¢ Maximalni = 12x mésic¢ni vydaje

L4

Pojisténi a pojistné ¢astky

Poijisténi pro pfipad kratkodobych dopadl volime, pokud klient nema vytvofenou dostate¢nou
likvidni rezervu, nebo je-li pro klienta pojisténi finan¢né ,,zajimavé”.

Pfi volbé parametr( u téchto pojisténi vychazime z nastaveni pojistné ¢astky, ktera odpovida vysi
skody, ktera mi mdze vzniknout. A to ztratou/snizenim prijm0 nebo naopak zvysenim vydaji v disledku
zmény zdravotniho stavu

GENERALI Generali
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Pojistné riziko Nemoc Uraz Prijmy Vydaje na lécbu
Pracovni neschopnost # # X

Doba nezbytného léceni # X
Hospitalizace v 1é¢. zafizeni X X X
Hospitalizace Urazem # X
Zavazna onemocnéni X X
Zavazna poranéni # X

Idealnim zajisténim pro kratkodobé dopady je pojisténi pracovni neschopnosti (PN), zajistuje
klienta v pfipadé nemoci i Urazu.

Pojistnou ¢astku stanovime dle konkrétni rodinné situace klienta a také podle toho, zda zajistuje-
me zivotni Uroven na prijem nebo vydaje. U pojisténi PN uvadime vzdy denni davku, proto mésicni
POJISTNOU POTREBU délime 30.

Doporuceni Doporuceni Doporuéeni bez
B Nemocen- (DOP = max.) - (DOP = min.) - vyda- primérenosti
Kdo tvori Status ska pfijmova metoda jova metoda 1
domacnost |
(od statu)
uvedeno v pomocnych vypocétech, popf. uvedeneno v tabulce
v textaci Doporuceni / Rady na konci
. ZAM / Prijem* - (nemocen- | (Vydaje - nemocenska | PFijem* - (nemocen-
(single nebo 0OSVE ano s . o
o ska davka) / 30 davka) / 30 ska davka) / 30
samozivitel)
i osve ne Prijem / 30 Vydaje / 30 Prijem / 30
ydaje domacnost
(Vydaje domacnost (Vyw. J
0 i - - pfijem [ostatni] -
L] ZAM / PFijem* - (nemocen- | - Pfijem [partner + L
. ano/ ano . , | Nemocenska davka
(partnei) OSsvC ska davka) / 30 ostatni] - Nemocenska .
dévka) / 30 - Nemocenska davka
[partner]) / 30 **
L 3 Vydaje domacnost
. daje d t
ii osve/ ne/ano | Pfijem - 30 (Vgﬁiﬁ [o;ticenrof - Prijem [ostatni] -
ZAM . . P - Nemocenska davka

ostatni]) / 30

[partner]) / 30 **

* PRIJEM = VSECHNY PRIiJMY OSOBY (ZAMESTNANI{ + PODNI-
KANI + DUCHODY)

** ¢astka (Vydajova metoda 2) - proporciondlné rozdélena mezi
oba partnery

Vydajova metoda 1: Pfijmy - vydaje < 5 000 K&
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PRIKLAD Prijem klienta = 22 000 K¢

K|ient 35 |et Vydaje domacnosti = 33 000 K&
Prijem partnerky = 13 000 K&

S partnerkou Nemocenska = 15000 K¢
Pfijem z prongjmu bytu = 3000 K&

Pojisténi pracovni neschopnosti

P - OSVC bez nemocenské: 22000/30 = 750 Ké denni davka

V - ZAM s partnerkou:

(33000 - 15000 -13 000 - 3 000) / 30 = 67 K¢ denni davka

P: pfijmova varianta V: vydajova varianta

Kromé vyse pojistné ¢astky u PN mohu v souvislosti s vysi likvidni rezervy nastavit karen¢ni dobu
(od 29., resp. 57. dne).

Pojistné ¢astky rizik uréenych pro kryti vydajl za Ié¢bu (Hospitalizace, Zavazna onemocnéni nebo
Zavazna poranéni) stanovujeme dle odpovédi klienta v Analyze potieb.

Ceska
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OTAZKY WEPOS

Chtél byste mit v pfipadé
zdravotnich problémt:

Penize na Uhradu zvy$eného
komfortu v pfipadé hospitali-
zace v nemocnici?

ANO

Penize na pobyt s nim v ne-
mocnici v pfipadé hospitaliza-
ce ditéte?

ANO

Penize na Ghradu nakladi za
Uginnéjsi formy lécby zavaz-
nych nemoci nebo uraz(?

ANO

Zajisténi nazoru léceni od
kapacity v oboru v pfipadé
zavazné nemoci nebo Urazu?

ANO

Zajisténi odborné péce v re-
nomovanych zdravotnickych
zafizenich?

ANO

Penize na Ghradu doplikd
stravy, 1ékd, zakrokl, kompen-
zacnich pomUcek nehraze-
nych pojistovnou?

ANO

Odskodnéni v pfipadé urazu

(bolestné)? ANO

Mate nékoho, kdo se

v pfipadé vasi nepfitomnosti

v disledku nemoci nebo Urazu NE
mUze postarat o chod doméc-

nosti, déti, zvifata atd.?

Na které z téchto nakladu
chcete mit v pfipadé trvalé-
ho poskozeni dost penéz?

Uprava vozidla, bydleni ANO
Zajisténi nakladt na péci /
kompenzace ztraty pfijmu ANO
pecujici osoby

Na kompenzaéni pomUcky po

vazném urazu nebo nemoci ANO

(inv. vozik, polohovaci postel,

)

Zavazna

Hospitali-
onemoc-
zace L
néni
800
1000
500 000
300 000
200 200 000
1000

Zavazna
poranéni

100 000

300 000

100 000

. Ztrata
Navrat do DNL sobéstaé-
zivota )
nosti
ANO
ANO
300
200
500
1000 000
RENTA
100 000

1.1.2 DLOUHODOBE DOPADY

Situace, pri kterych doméacnost prichazi o ¢ast svych pfijml na dlouhou nebo neomezenou dobu,
nazyvame dlouhodobymi dopady. Typickym pfikladem téchto dopad( je napf. invalidita a trvalé na-
sledky urazu. Dlouhodobé dopady musi klient fesit vyhradné pojisténim. Likvidni rezervu by klient pro
tyto pfipady potfeboval v fadech milionl korun, coz neni pfili$ efektivni.

10

TNU

300 000

200 000
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Pojisténi a pojistné castky

| zde vychazime z vySe popsanych obecnych principu.

Pojistné riziko Nemoc Uraz Pfijmy Vydaje na Ié¢bu
Invalidita I. - Ill. stupné X X X X
Trvalé nasledky Urazu # X

Idedlnim zajisténim pro dlouhodobé dopady je pojisténi invalidni renty nebo invalidity pojistnou
castkou.
Pojistnou ¢éastku stanovime jednim z nasledujicich zpUsobd.

Doporucéeni Doporuéeni Doporuceni bez pfimeé-
(DOP = max.) - pfijmo- | (DOP = min.) - vydajova renosti
Kdo tvori Status va metoda metoda 1
domacnost
uvedeno v pomocnych vypocétech, popf. v textaci uvedeno v tabulce na
Doporuceni / Rady konci
. “ Pfijem - invalidni P Lo - . L e
L ZAM / OSVC . Vydaje - invalidni dichod Pfijem - invalidni dichod
duchod
. L Vydaje domacnost - Pfijlem | Vydaje domacnost -
L. . PFijem - invalidni . . " . S
(R ] ZAM / OSVC . [partner + ostatni] - invalid- | Pfijem [ostatni] - invalidni
dichod ;o o
ni duchod duchod **
* PRIJEM = VSECHNY PRIJMY OSOBY (ZAMESTNANI + PODNIKANI Vydajova metoda 1: Pfijmy - vydaje < 5 000 K&
+ DUCHODY)
** ¢astka (Vydajova metoda 2) - proporciondlné rozdélend mezi oba
partnery
Invalidita: Renta (vzdy s valorizaci) s rozloZzenim stupnt podle invalidniho déichodu od statu
l. stupen celkem = 1/3 doporuceni I. a vySSi stupen = 1/3 doporuceni
II. stupen celkem = 1/2 doporuéeni Il. a vySSi stupen = 1/6 doporuceni
Ill. stupen celkem = doporuéeni lll. stuper (samostatné) = 1/2 doporuceni

Y= GENERALI General
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PRIKLAD Pfijem klienta = 23 000 K&

Klient 35 let Vydaje domacnosti = 33 000 K&
Prijem partnerky = 13 000 K¢&
s partnerkou Invalidni déichod — 14 000 K&
Prijem z pronajmu bytu = 3000 K&

Pojisténi invalidity - renta

P - OSVC: 23 000 — 14 000 = 9 000 Ké& (1:3000, 11:1500, 111:4500)

V - ZAM s partnerkou:

33 000-13000-3000-14000 = 3000 K¢ (1:1000, 11:500, 11:1500)

P: pfijmova varianta V: vydajova varianta.

Klesajici pojistna ¢astka (v pripadé tvéru)
= PC IIl. stuperi = nesplacena hodnota tvéru, pojistna doba = zbyvajici doba tvéru, anuitni

klesani s urokem uveéru

=» O splatku uvéru se snizuje doporuceni pro rentu lll. stupné invalidity

Trvalé nasledky urazu

= PC az 500 000 K& podle odpovédi v analyze potfeb (tabulka Otazky Wepos), doporugend varianta
od 0,01 %

Vydaje spojené s lé&bou dlouhodobych onemocnéni &i Urazd, Ize také fesit vytvorenim STREDNE-
DOBE REZERVY. Wi této rezervy doporuéujeme 10x mésiéni pfijiem rodiny, ulozenych ve vyvazenych
investi¢nich portfoliich.
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1.1.3 TRVALE DOPADY

Trvalym, tedy nezvratnym dopadem je v nasem pripadé smrt jednoho ¢i obou partnerd. Vzdy rfeSime
pojisténim, a NE rezervou.

Pojisténi a pojistné ¢astky

| zde vychazime z vySe popsanych obecnych principu.

Pojistné riziko Nemoc Uraz Pfijmy
Smrt z jakychkoliv pfic¢in # # X
Smrt nasledkem Urazu X X

V idealnim pfipadé vzdy pouzijeme pojisténi smrti z jakychkoliv pFicin.
Pojistnou ¢astku stanovime jednim z nasledujicich zpUsobi:

Smrt: PG (1. krok: vyporadani zavazku - klesajici PC, 2. krok: zaji$téni partnera a déti - pevna PC)

Doporuceni (= max.) — pfijmova metoda Doporuéeni bez pfimérenosti (pevna PC)
Kdo tvori
domacnost
d 3 vypoct f. v textaci
uvedeno v pomocnevvy;’)oc y popr. v textaci uvedeno v tabulce (na konc)
Doporuceni / Rady
f (single) Pfijem 1000 K& /10 000 K¢
i e (PFijem - vy$e zavazku) x 12 x (Po&et let zajisténi
PFijem - vySe zavazku i .
(partnefi) rodiny z analyzy)
N Pfijem - vy$e zavazku - Sirot&i diichod) x 12
T PFijem - vyse zévazku - Sirotéi dichod (Prijem - vySe zavazku - Sirotci dichod) x 12 x
(rodina) (Pocet let zajisténi rodiny z analyzy)
Vydaje [domacnost] - (Pfijem [ostatni] + Pfijem
.. Vydaje [domacnost] - (Pfijem [ostatni] + Prijem ydaje | v,_] (Prijem [ ]v { -
Thé~ artner [ZAM] + Pijem partner [OSVC] + Pfijem partner [ZAM] + Pfijem partner [OSVC] + Pfijem
(rodina) P jem p : partner [Dichod] - Sirot¢i diichod x 12 x (Pocet

partner [Dlchod] - Sirotéi diichod e i
let zajisténi rodiny z analyzy)

Smrt: PC klesaijici (v pfipadé avéru)
PC = nesplacena hodnota tvéru, pojistna doba = zbyvajici doba tvéru, anuitni klesani s irokem tvéru
O splatku uvéru se snizuje doporuceni

Smrt: renta (rodina s détmi)
Renta pro rodiny na studium (5 000 K& pro kazdé dité* do jeho 26 let)
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PRIKLAD Prijem klienta = 22 000 K¢
K|ient 35 |et Pfijem partnerky = 13 000 K&
Vydaje domacnosti = 33 000 K¢
s partnerkou Sirot&i diichod = 8000 K&
+ 1 dite Doba zajisténi rodiny = 3 roky
Prijem z pronajmu bytu = 3 000 K¢&

Pojisténi smrti
P - OSVC single: 1 000/10 000 nebo 100 000 na zaji$téni nakladd pohibu
V - ZAM s partnerkou: 33 000 - (13 000 + 3 000 + 8 000) x 12 x 3 = 324 000

P: pfijmova varianta V: vydajova varianta

1.1.4 ZAJISTENI DETI

Bohuzel nepfijemné zivotni situace se nestavaji jen dospélym, ale ¢as od ¢asu i détem. Déti obvykle
nemaji svUj vlastni pfijem a mohlo by se tedy jejich zajiStovani zdat nesmysiné. Na tyto pripady vSak
nahlizejme z jiného uhlu.

V situaci, kdy bude dité vazné nemocné nebo zranéné, bude nutné, aby se jeden z rodi¢l o néj
staral. Rodina pak zakonité pfichazi o pfijem tohoto rodi¢e, ¢imz nastava dopad na jejich zivotni Uro-
ven, stejné tak pfijdou nutné vydaje spojené s I1éCbou. Déti tedy pojiStujeme stejné jako rodice, ktery
se 0 né bude starat.

Osetrovani ditéte:
* Doporucuje se do 12 let véku ditéte, pojistna doba do 15 let ditéte

» PC =z doporugeni pro PN vydajovou metodou (mensi z doporu&eni obou partner)

Z dalsiho Uhlu pohledu se mizZeme zabyvat tim, Ze o dité po vazném Urazu, nebo se zavaznym
onemocneéni, bude mit v dospélosti problém zajistit si odpovidajici pfijem. Méli bychom tedy myslet
i na zajisténi jeho budouciho pfijmu, zvlasté u starSich déti.

PFi vybéru pojistnych rizik nezapomenme na skute¢nost, ze déti jsou mnohem vice ohrozeny Urazem
nez nemaoci.
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1.2 ZAJISTENI MAJETKU
A ODPOVEDNOSTI

| ztrata nebo poskozeni majetku mUlze mit zasadni dopad na nasi zivotni Uroveri a na spinéni nasich
cild. Jedna se o Skody na nasem vlastnim majetku, ¢i Skody zplsobené nami nékomu jinému. Tyto
situace maji také rlizné dopady na nase finance. Podle toho bychom méli zvolit spravné zajisténi —
likvidni rezervu nebo pojisténi.

1.2.1 ZAJISTENI MAJETKU

Chceme-li spravné zajistit majetek, musime nejprve spravné stanovit jeho cenu.

Velmi ¢asto se setkate s rliznymi typy cen:

* Cena pofrizovaci = cena, za kterou jsme danou véc pofridili

e Cenanova = cena, za kterou Ize v daném misté a v daném Case poridit
véc stejnou nebo srovnatelnou, a to jako véc stejnou
nebo novou stejného druhu a ucelu

» Casova cena = cena, kterou méla véc bezprostfedné pred udalosti,
s pfihlédnutim k opotfebeni nebo jinému poskozeni

Spravné zajisténi by tam, kde je to mozné, vzdy mélo odpovidat NOVE CENE majetku. Dal$im ddlezitym
aspektem je mozna vyse Skody, tedy zda hrozi ztrata, poSkozeni nebo UplIné zniceni.

Typ majetku Poskozeni Uplné znidéeni Ztrata
Auto 10 000 - 100 000 100 000 100 000
Vybaveni domacnosti 10 000 - 100 000 100 000 100 000
Nemovitost 10 000 - 100 000 100 000 - 1000 000

10 000 - VySe skody se obvykle pohybuje v desetitisicich K&.
100 000 - Vyse Skody se obvykle pohybuije ve statisicich K&.
1 000 000 - VySe skody se obvykle pohybuje v milionech Ké&.

LIKVIDNi REZERVA

| u zajisténi majetku hraje likvidni rezerva dllezitou roli. Slouzi predevsim na zmirnéni nepojistitelnych
udalosti (napf. vyluky z pojisténi, opotrebeni, ...) nebo na pokryti spoluti¢asti. Jeji pfitomnost pak mdze
ovlivnit nastaveni pojistnych Castek i nékterych pfripojisténi. Néktera rizika vztahujici se konkrétnim
vécem, situacim pak mohu i nepojistit.
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POJISTENI

Pojisténi volime hlavné tam, kde mozné Skody presahuji nase volné finan¢ni rezervy. Cenu majet-
kovych pojisténi mizeme zmirnit vhodné zvolenou spoluli¢asti.

Pojisténi s vyuzitim spoluucasti Moznosti spoluucasti
Pojisténi stavby

Pojisténi domacnosti 0, 1000, 3000, 5000 a 10 tisic
Pojisténi obéanské odpovédnosti

Havarijni pojisténi 1%, 5%, 10%, HAV6+

1.2.2 ZAJISTENI ODPOVEDNOSTI ZA
ZPUSOBENE SKODY

Jedna se o Skody zplsobené dalsSim osobam. Vyse zplsobenych skod mize byt pomérné vysoka.
Predstavme si napfiklad situaci, kdy zplsobime dopravni nehodu jako chodec, ¢&i cyklista. Proto
pfi zajisténi odpovédnosti pracujeme radéji s pojisténim a likvidni rezervu vyuzivame jen na pokryti
spoluucasti.

* Skody zplisobené zaméstnavateli pfi vykonu povolani
vySe Skody je stanovena zakonikem prace

* Skody zptisobené v bézném zivoté
vySe Skody je stanovena soudem (viz NOZ)
obvykle Ize zajistit vSechny &leny domacnosti v¢. déti do urcitého véku

* $kody zpusobené provozem motorového vozidla
jedna se o povinné smluvni pojisténi

* §kody profesni zpisobené p¥i vykonu podnikatelské éinnosti
obvykle se jedna o dobrovolné pojisténi, ale existuji profese, kde jde o pojisténi povinné smluvni

PFi sjednavani pojisténi odpovédnosti, jakéhokoliv druhu, vzdy klienta seznamte se vSemi vylukami
v pojistnych podminkach. Stanoveni miry odpovédnosti za zplsobenou $kodu byva jednim z nejslo-

vvvvvv
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Zajistit zivotni Uroven je sice prvoradym ukolem finan&niho poradce, ale klient primarné oCekava
radu, jak efektivné financovat své cile.

Poradenské principy v oblasti financovani cill fesi dvé zakladni oblasti, které se mohou ale vzajem-
né prolinat, jedna se o zavazky (dluhy) a investice (sporeni). Vétsina klientll bohuzel postupuje podle
,osvédceného“ vzorce:

Spofi na jeden cil, ktery posléze
pofidi. Finan¢ni rezerva je opét
0 a klient zaCne spofit na dalsi cil.
Cela situace se v pribéhu zivota
nékolikrat opakuje. Bohuzel tento
vzorec nedovoli klientovi splinit fi-

Y

NEBO

V tomto pfipadé se jedna o velmi
podobny vzorec chovani. S tim roz-
dilem, ze klient nespofi, ale naopak
si na spInéni cile pljci a poté splaci.
Riziko tohoto chovani spociva v tom,
Ze se klient kvili neschopnosti spla-
cet mlze dostat do dluhové pasti.

\

Chceme-li postupovat z poradenského pohledu spravné, meéli bychom si naplanovat vSechny
ddlezité cile co nejdfive a zadit sporit (investovat) na vSéechny najedou. Tento zplsob umozriuje vyuzit
vyhody dlouhodobé investice.

Y
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Investicni teplomeér

Ukolem finanéniho poradce je tedy klientovi spravné poradit, kdy spofit (a kam) a kdy
si pljcit. K odpovédi na tuto otazku si opét pomUzeme jednoduchym obrazkem.

Sporeni / Investice Zavazky / Dluhy

® MikropUijcky
® Nebankovni uvéry

® Kreditni karty

® Kontokorent

® Bankovni spotrebitelsky

* Akcie ucet

® Penzijni sporeni
dynamické

® Dynamické fondy

® Penzijni sporeni
vyvazené
® \Vyvazené fondy
® Americka hypotéka
® Nemovitosti

® Uvér ze stavebniho

® Dluhopisy sporeni

® Dluhopisové fond
P y ® Spotrebitelsky uvér na

bydleni, tzv. Hypotéka

® Konzervativni fondy B USSR _ _ _ _ _ _ _ . inflace

® Spofici ucet

® Bézny ucet



Na investiénim teploméru vidime dal$i ,,osvéd&ené” klientské chovani. Uspory nechavaiji vétsinou
na bankovnich produktech, jako je bézny, &i spofici ucCet, stavebni spofeni a penzijni pfipojisténi. Tedy
na produktech, kde se vynos pohybuje max. do 2 %. A naopak, pokud si chtéji spinit néjaky cil, radi
si pUjcuji na kreditnich kartach, kontokorentech nebo spotrebitelskych Uvérech. Jinymi slovy, klient
své Uspory nechdva v bance za 1-2% zhodnoceni, a na druhé strané si mnohdy v penize pUjcuje i za
tisice % RPSN (ro¢ni procentni sazba nakladu).

Z ekonomického hlediska by pro ného bylo mnohem vyhodnéjsi vyuzit takzvany ,,dobry dluh®, tedy
situaci, kdy si pUjc¢i za nizsi RPSN (napt. hypotéka s RPSN 2-4 %) a své finan¢ni prostredky investuje
do produktu s vy8§Sim vynosem (napf. Dynamické fondy s vynosem 7-8%).

Pravidlo dobrého dluhu nam tedy pomaha rozhodnout, kdy si pUjcit a kdy investovat.

Finan¢ni paka (neboli kdyz dluh vydélava)

Investor pouziva cizi kapital (pUjci si s nizSim RPSN)
na financovani své investice (investuje do portfolia s vy$Sim vynosem).

RPSN
dluhové

sluzby
Vynos
vlastnich

prostredk

urokovy diferencial
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2.1 TYPY CiLU

Nyni uz vime, jakych chyb se klienti financovani svych cil dopoustéji. Moznych feseni je cela rada.
Abychom mohli vybrat to opravdu spravné, je nutné rozdélit si cile do nékolika kategorii, které nam
vyrazné pomohou. Vhodnym kritériem pro takovéto rozdéleni je Cas, za ktery ma byt cil napinén.

Kratkodobé Cile Strednédobé Cile Dlouhodobé Cile

S8 L & 3 L

a

-+ Finanéni nezavislost —-

-+ Start déti do zZivota ---

T Refinancovani pljcek --
—+ Pofizeni bydleni ------
+ Studium déti ---=-----

—+ Rekonstrukce

T Rezerva ——==----------
4 Auto =mm=mmmmmmmmmm

Kratkodobé cile

Obvykle se jedna o cile spojené s bydlenim (rekonstrukce, nové) nebo koupé automobilu (neza-
pomindme odecist hodnotu starého auta). Tyto zdleZitosti vétSinou chtéji klienti resit velmi rychle,
maximalné do 2-3 let.

Vétsinou jiz védi, jak budou cil financovat, a maji k tomuto ucelu sjednané produkty, prfedevsim
Stavebni sporeni nebo uvazuji o Spotrebitelském uvéru na bydleni, tzv. hypotéce.

Pokud klienti planuji pofizeni nového bydleni, ¢asto premysli pouze o pofizovaci cené bydleni a za-
pominaji na financovani vybaveni. Resime to tak, Ze navy$ime hodnotu cile nebo vytvofime cil novy.

Doporucené financovani bydleni je Spotrebitelskym uvérem na bydleni, tzv.
Hypotékou (80 %) v kombinaci s vlastnimi prostredky (20 %).

Ceska

21 Bk CESKA POJISTOVNA  distibuce

&f ‘E:' GENERALI Generali



Ostatni kratkodobé cile doporuCujeme financovat pokud mozno vlastnimi prostredky. V pfipadé,
Ze to nelze, musime zvazit uvér.

V souvislosti s kratkodobymi cili nezapominejte na LIKVIDNi REZERVU. Lze ji pouzit na dopla-
ceni akontace nebo na vybaveni nemovitosti. V pfipadé jejiho spotfebovani ji budeme muset znovu
naplanovat a vytvorit.

Strednéedobé cile

Mezi stfednédobé cile patfi predevSim ,penize pro déti“ (at uz na vzdélavani, ¢i start do zivota),
pofrizeni auta, dovolena, ... Pracujeme s cili, které klient o¢ekava v horizontu 5 az 10 let.

U téchto cilll lidé celkem problematicky stanovuji finanéni hranici a uz viibec nemaiji pfedstavu, jak
je financovat. Cile se jim zdaji prilis daleko, aby o nich takto premysieli.

Doporucené financovani sttednédobych cilll je vhodna investice v kombinaci dluhopisovych a ak-
ciovych fondu (dle investi¢niho horizontu a rizikového profilu klienta).

V souvislosti se stfedn&dobymi cili je potfeba poéitat i s tzv. ,STREDNEDOBOU REZERVOU*.
Vétsina klientl potfebuje Casem vyménu zarizeni domacnosti, nebo vétsi opravu auta, tyto véci se
vSak v cilech klientl pfili$ neobjevuiji. Méli bychom na né ale myslet. Doporuc¢eny ¢asovy horizont je
5 az 10 let a investice do dluhopisovych a smisenych fondd.

Dlouhodobé cile

kapitole. Obecné ale mluvime o cilech v horizontu del§im nez 10 let.
Predstavy klientl o financovani dlouhodobych cili jsou mihavé a velmi ¢asto az naivni.
Doporucené financovani dlouhodobych cild je investice do akciovych fond s tzv. investi¢ni brzdou.

e menr . Casovy Finanéni Doporuéené
Nejcastejsi cile Typ cile horizont naro¢nost financovani
Nové bydleni Kratkodoby 1-3 roky 0,5-5 mil. Uvér
Vetsi rekonstrukce sk adoby 3-5 let 300-800 tis. Uvér

bydleni

Mensi rekonstrukce Konzervativni

bydleni Kratkodoby 1-3 roky 10-100 tis. investice / Gv&r
Vzdélani pro déti Stiednédoby 5-15 let 500 tis. Vyvazena inves-
. . B . . Vyvazena inves-
Auto Kratkodoby 1-5 let 300-800 tis. tice / Gver
Rekreacni nemovi- . . Dynamicka
tost na penzi Dlouhodoby 10-30 let 0,5-2 mil. investice
Penze / Finan¢ni . , Dynamicka
nezavislost Dlouhodoby 10-30 let 2-10 mil. investice
Jakeé jsou konkrétni investice a uvéry, se dozvite v nasledujicich kapitolach.
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2.2 INVESTICE

Jako INVESTICE se v ekonomii oznacuje ta cast prijmu (diichodu), ktera je
vloZena do kapitalu. Tedy do dlouhodobych statkd, které neprinaseji okamzity
prospéch, ale umozni zvyseni produkce statki v budoucnosti. Ekonomicky sub-
jekt (stat, podnik, jednotlivec) tak odlozi cast své soucasné spotreby (uspor) za
ucelem ziskani budouciho uZitku. Budouci uZitek ¢i vynos mize byt penézniho
nebo nepenezniho charakteru. Investice Ize pfirovnat ke konzervovani masa Ci
ovoce za ucelem odkladu na pozdéjsi uZiti, tak rikajic ,,na horsi ¢asy”, aby o né
lidé neprisli. Podobné v pripade poZzadavku na jakykoli budouci cil, ktery nelze
poridit z béZného objemu prostiedku (,z jedné vyplaty”), je nutné si odkladat
penize stranou; v takovém pripadé se hovori o usporach.

(zdroj: cs.wikipedia.org)

Castsji se v Zivoté setkate s pojmem SPORENI, ktery ma velmi podobny vyznam:
Spofeni je &innost, kterou vznikaji uspory. Clovék spofi, pokud odkldda spotfebu
a ¢ast svych cistych prijm( neutrati. Sporenim vznika majetek, pripadné kapital.

(zdroj: cs.wikipedia.org)

V obou pfipadech tedy lidé odkladaji své financni prostredky do rdznych finan¢énich produktd za
ucelem vytvoreni kapitalu potfebného pro napinéni cild. Rozdil je v tom, do jakého finanéniho produktu
jsou prostfedky ulozeny:

Investice / .
Typ produktu spofeni Poznamka
Bézné a sporici Ucty, stavebni sporeni, terminované
Bankovni produkty Sporeni P ¥ P
vklady, ...
Dluhopisy Investice Cenny papir vyjadiujici zavazek emitenta vici vériteli
Cenny papir pfedstavujici majetkovy podil na majetk
Akcie Investice . y papirp vaiermay vy pod Jeted
emitenta

&f ‘it. GENERALI Generali
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Pro zjednoduseni budeme v této kapitole pouzivat pojem investice. Kazdou investici je potrfeba
hodnotit ze tfi zakladnich pohledu:

yn
vynos RIZIKO (VOLATILITA) = stupef nejistoty oce-

kavanych vynosl (moznost ztraty)

LIKVIDITA = rychlost, jakou pfeménime inves-
tici zpét v penize

riziko likvidita VYNOS = pFijmy z investice

Je velmi dullezité si uvédomit, Ze neexistuje investice, ktera by byla z hlediska vynosu —

rizika — likvidity, idedlni. Cim vy$si vynos, tim vy$si riziko a zarovef n

Dluhopisy

Penézni trh

Produkt

Vynos

Riziko

Likvidita

Bézné a spoici ucty

5 — velmi nizky

1 — velmi nizké

1 — velmi dobra

Fondy penézniho trhu 4 — nizky 2 — nizké 1 — velmi dobra
Dluhopisové fondy 3 - primérny 3 — primérné 2 — dobra
Zajisténé fondy 3 - primeérny 2 — nizké 4 — Spatna

Smisené fondy

2 — nadprimérny

4 — nadpriimérné

3 - prdmérna

Akciové fondy

1 — vysoky

5 - vysoké

4 — Spatna

Kapitalové ZP (a IZP
konzervativni strategie)

4 — nizky

1 — velmi nizké

5 - velmi Spatna

Investiéni ZP (dynamické
strategie)

2 - nadprdimérny

5 - vysoké

5 - velmi Spatna

Stavebni sporeni 2 — nadprlimeérny 1 — velmi nizké 4 — Spatna
Doplnkové penzijni : o . LA o .
spofeni 2 — nadprumérny 2 — nizké 4 — Spatna
Nemovitosti 3 - prdmérny 3 - prdmérné 5 - velmi $patna

Skolni znamkovani: 1 - nejlepsi, 5 - nejhorsi

24
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PFi volbé investice vzdy volime kompromis mezi likviditou, vynosem a rizikem. Nikdy nenajdeme
investici, ktera by byla uplné idealni ve vSech parametrech.
Abychom co nejvice mirnili riziko investice, musime pracovat s pojmy:

DIVERZIFIKACE = rozlozeni (rozdéleni) investice

Nikdy nedoporucujeme klientovi investovat pouze do jediného investi¢niho instrumentu. Bylo by to
velmi rizikové. Ani to, ze je firma nyni jedni¢kou ve svém oboru, nam nic nezaruc€uje. O tom by nam
mohli vypraveét investofi do akcii firem Nokia nebo Eastman Kodak Company. U investic se drzime
Siroké geografické, sektorové a oborové diverzifikace, kterou nam nabizeji oteviené podilové fondy.

Informacni technologie / 11 %
Zbozi dlouhodobé spotieby / 11 %

Zbo3{ krétkodobé spotieby / 11 % Petrochemie /9 %

Zdravotnictvi/ 9 %

Finanéni sluzby / 16 %
Primysl /7 %

Suroviny / 6 %

\
Ostatni/ 13 % | Telekomunikace / 4 %

Energetika / 3 %

INVESTICNi HORIZONT = doba, po kterou ma investor v daném investiénim produktu ulozeny své
penize. Pfi doporuceni vhodné investice bereme vzdy v Gvahu, za jak dlouhou dobu bude klient sv{j
cil realizovat a také jeho tolerance Kk riziku.

INFLACE = narlst ceny zbozi a sluzeb, v urcitém ¢asovém obdobi. Vzhledem k dobé investovani
musime také brat v uvahu pravdépodobné zvyseni ceny daného cile, pravé s ohledem na inflaci.
Pro planovani uvazujeme inflaci 2 %, dle dlouhodobého inflaéniho cile CNB.

120000
100000
80000
60000

40000

95648 /2,5
92970/ 2,8
87113/6,3
86242 /1
84949 /1,5
83335/1,9
80585/3,3
79457 /1,4
791401 /0,4
78903/0,3
78351/0,7
76392 /2,5
74788 /2,12
72694 /2,8
70368/ 3,2

o)
—
~
o
o
—
[<¢]
()

20000

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

inflaéni ztrata: 29632 primér: 2,3
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INVESTICNI BRZDA = postupné prevadéni (s ohledem na snizujici se investiéni horizont) investo-
vanych prostfedkl z dynamickych do konzervativnéjSich investi¢nich instrumentd. Vyuzivame dosta-
teCného Casového horizontu na pocatku investice a na jeho konci se snazime investované prostredky
a dosazené vynosy ochranit prfed neoCekavanym propadem na finan¢nich trzich.

100 %

80 %
konzervativni

60 %
dluhopisy

40 % smigené

20 % akcie

0%

Vice nez 4 roky 3 roky 2 roky 1 rok
8 let

Ve finan&nim poradenstvi musime vzdy brat ohled na nasledujici:

¢ Financni situace klienta
* Investi¢ni horizont
e Investicni profil klienta a tolerance k riziku

FINANCNI SITUACE KLIENTA
Stav volnych financi (cash-flow) a jiz sjednané produkty. Reseni cil musi byt pro klienta
vzdy finan¢né dosazitelné. V pfipadé, ze klient nema dostatek financi k naplnéni véech cild,

je nutné zaméfit se predevsim na cile s vySSi prioritou.

INVESTICNI HORIZONT
Investi¢ni horizont, tedy doba, za kterou si chce klient cil splnit. Neni ddlezity jen pro
volbu spravné investice, ale také pfi rozhodovani, zda budeme investovat, nebo zda bude

nutné si pdjcit.

INVESTICNi PROFIL KLIENTA A TOLERANCE K RIZIKU
Ne vzdy klient unese riziko spojené s danou investici. Rada klientd se radgji spokoji s nizsim
vynosem, za cenu vetsi ,jistoty“. Rizikovy profil klienta zjistite pomoci investi¢niho dotazniku.

26 5:;1' GENERALI G

ELro>oh CESKA POJISTOVNA  Distribuce



2.2.1 OTEVRENE PODILOVE FONDY

S ohledem na diverzifikaci doporu¢ujeme klientdim investovat do OPF (otevienych podilovych fondd).
V ramci podilového fondu totiz klient nakoupi vice cennych papir(i, nez by mohl nakoupit individualné.

Individualni investice Investice do OPF

Y 2% 4% 3%
Q5% @ 4%
34 %

Telefonika Y 5% % 3%

23 % y ®@5% @ 4%

CEZ /

43 % 4% {///25%
4% @ 6%

V OPF ziskava podilnik za vloZzené penize tzv. podilové listy, jejichz hodnota odpovida podilu inves-
tovanych prostredkd na vlastnim jméni fondu.

Majetek podilnikd je zcela oddélen od majetku investi¢ni spole¢nosti, ktera fondy spravuje. Vyhody
OPF: pestra nabidka, snadna dostupnost (investovat Ize fadové stokoruny), Siroka diverzifikace, nizké

naklady a danové vyhody.

Orco

Princip podilového fondu

Investor

Ke
Podilové listy

. Podilovy < > Statut <Ce----3= Obhospo_dar"ovatel
Depozitar fond < (Administrator)

K‘ joenné papiry

Financni trhy

Ceska
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Typy fondu

Minimalni | /o - tilita
Typ fondu investicni . Jak investu;ji? Mozny vynos
h (riziko)
horizont
.y , nejméné 80 % aktiv trvale na ,
Ak f let k k
ciové fondy 8le vysoka akciovém trhu vysoky
e . jak do akcii, tak i do dluhopi- stfedni az
Smisené fond 5 let vysSSi o » . .
i y su a dalSich aktiv vysoky
nejméné 80 % aktiv trvale nizky a5
Dluhopisové fondy 3 roky nizka na dluhopisovém trhu; nesmi N y ,
. stredni
akcie
Imi trval trhu dluhopist neb
Konzervativni fondy 1 rok v<’a m,l rvavevnfa rhul dinopIst nEbo nizky
nizka penéznim trhu
Fondy penézniho 0,5 roku V(’alm,i trvalvevnta trhu dluhopisli nebo nizky
trhu nizka penéznim trhu

2.2.2 OSTATNI TYPY INVESTIC

Kromé investic do OPF mohou klienti investovat tzv. individualné do celé fady alternativnich inves-
tiCnich instrumentd.

Cenné papiry

O akciich a dluhopisech jsme jiz mluvili, nutno dodat, Ze dluhopisy mohou byt korporatni ¢i statni.
Mimo to Ize investovat do cennych papirli penézniho trhu. Dluhopisy s krat$i dobou splatnosti (max.
1 rok), pokladni¢ni poukazky a depozitni certifikaty.

Komodity
Zbozi obchodovatelné na trzich. Napfiklad zlato, drahé kovy, zemédélské produkty...

Nemovitosti
Kryptomény
Umélecka dila, starozitnosti, veterani, vino...
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2.3. DLUHY

Pokud nema klient dostatek zdrojl na splnéni svych cill, musi fesit jejich financovani pljckou (Uvé-
rem). Tuto variantu by mél volit az v nejnutnéjSim pripadé. Jedinou vyjimkou je financovani bydleni,
nebo situace, kdy maze klient vyuzit finan¢ni paku.

2.3.1. Spotrebitelsky uver na bydleni, tzv. Hypotéka

Hypotéka je obvykle u&elovym uvérem, kromé tzv. Americké (bezucelné) hypotéky. Typickym znakem
hypotecnich Uvérd je nutnost zajisténi zastavnim pravem k nemovitosti. Doba splatnosti byva od 5 do
30 let a Urokové sazby se v priméru pohybuji kolem 2-4 %.

Dalsi typickou vlastnosti hypoték je tzv. fixace. Fixace je ¢asové obdobi, po které banka nem(ze
klientovi zménit smluvenou Urokovou sazbu, obvykle byva 1, 3, 5 nebo 10 let. Po tomto obdobi mize
banka zménit Urokovou sazbu. Klient mize dluznou ¢astku splatit, nebo prevést hypotéku k jiné bance.
Klienty nejCastéji vyuzivana fixace je 5 let.

Hypotecni uvéry jsou splaceny anuitni splatkou. To znamena, Ze splatka je po celou dobu stejna,
ale méni se pomér mezi splatkou jistiny (Umor) a splatkou uroku.

Splatka
hypotec¢niho
uveru

uamor

urok

Pro financovani bydleni doporuc¢ujeme, s ohledem na poskytované podminky, vyuzit Hypotéku
na 80 % potiebné hodnoty a 20 % financovat z vlastnich prostiedku.
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Cesi vyuzivaji hypotéky pomérné &asto, ale i zde délaji zasadni chybu. Snai se splatit hypotéku co
nejdrive, aby méli takzvaneé klidné spani. Délka splaceni ma vyrazny vliv na vysi splatky. Pokud hypo-
téku vhodné zkombinujeme s dynamickou investici, pak z nasleduijici tabulky vyplynou dvé zajimavé
skute¢nosti:

1. hypotéka na del$i dobu zatizi rozpocet rodiny méné
2. pokud klient uSetfené penize ze splatky investuje, ziska vyssi financni majetek

5 10 15 20 25 30 VysSe majetku
A Splatka hypo = 4200 4200 4200 4200 4200 4200
Investice 2700 2700 2700 2700 2700 2700 3 800 000
B Splatka hypo = 6900 @ 6900 6 900
Investice 6 900 6 900 6 900 2 300 000

A - hypotéka 1 000 000 na 30 let + investice 30 let
B — hypotéka 1 000 000 na 15 let + investice dalSich 15 let

Klient s delSi hypotékou zvolil bezpecnéjsi feSeni, protoze v pfipadé kritické Zivotni situace ma
rodinny rozpocCet zatizeny nizsi splatkou a zaroven jiz ma finanéni rezervu.

2.3.2 Uvér ze stavebniho sporeni

Takeé uvér ze stavebniho sporeni je ryze ucelovym Uvérem ai zde je nutné zajisténi zastavnim pravem
k nemovitosti. DalSi podminkou Cerpani tohoto Uveéru je nasporeni min. 40 % cilové ¢astky a splnéni
tzv. hodnoticiho Cisla stavebni spofitelny.

Pokud klient tyto prostfedky nasporené nema, mize vyuzit preklenovaci Uvér. Na nasledujicim grafu
vidite, jak probiha splaceni preklenovaciho a fadného uvéru.

Spinéna podminka 40 % cilové
Castky
Splaceni ¢asti uvéru

Sporent / Prechod na fadny Gvér

Anuitni splaceni radného uveéru

Preklenovaci uvér
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2.3.3 Ostatni uvery

Kreditni karty, kontokorent, bankovni a nebankovni spotfebitelské Gveéry, jiné nebankovni pUjcky...

Z hlediska definice ,,dobrého dluhu“ klienttim na pInéni cilé nedoporuc¢ujeme. Obvykle maji vysokou
urokovou sazbu nebo vysoké naklady pfi sjednavani uvéru.

Vlyjimkou muze byt kreditni karta s vyuZitim bezdro¢ného obdobi. Spravné vyuzivani tohoto produktu
v8ak vyzaduje u klienta velkou disciplinu. Nebo spotrebitelsky uvér na dofinancovani napf. koupé
automobilu. V takovém pfipadé preferujeme bankovni Gvéry.
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Cile a plany

~—~——~—— Zivotni uroven

co, kdy, kolik?

~N

pfijem

Vlastni renta
kolik, jak dlouho?

Penze / nezavislost

Statni penze

65 let &as

Financni nezavislost mnohdy zaménujeme za penzi. Penze je ovSem pojem trochu zavadéjici, byva
spojovan s dlichodovym vékem, tedy obdobim po Sedesatce. Pro penzi feSime vytvoreni co nejvétsiho
vlastniho majetku, ktery ndm zvysi Zivotni Uroven nad vyplaceny statni dlichod.

V nasem pojeti znamena finan¢ni nezavislost obdobi, kdy ma klient dostatek financ¢nich prostredkd
na to, aby mohl zit bez vydélecné €innosti, coz nema s vékem nic spole¢ného. Naopak pokud zacneme
na finanéni nezavislost myslet véas, mizeme si zaslouzeného odpocinku uzivat mnohem dfive, nez
stanovi legislativa. Financné nezavislému klientovi se obvykle fika rentiér.

Jak jiz bylo re€eno vyse, finan¢ni nezavislost je typickym dlouhodobym cilem. Bohuzel cilem, na ktery
dnes témér nikdo nemysli. Vétsina lidi se mylné domniva, Ze nemaji Sanci ovlivnit svou zivotni uroven
v penzi. Tento omyl vyplyva z toho, Ze na diichod zacinaji myslet pfili§ pozdé, ptitom ¢as v takovémto
pfipadé byva hlavnim faktorem uspéchu.

Ale pojdme od zacatku. Dfive nez zacneme feSit, kolik bude potfeba na finan¢ni nezavislost odkladat
a kam, je nutné stanovit zacatek a konec vyplaty nezavislé renty a jeji vysi. Z vySe mésicni renty
pak spocitame celkovou hodnotu finanéniho majetku potfebného k vyplaté renty.

Potrebny majetek si mizeme spocitat dle vzorct finanéni matematiky. Druhd o néco méné presna,
ale jednodussi a rychlej$i moznost je vyuzit tzv. Nobelovo pravidio.

Vychézime z toho, Zze vytvoreny majetek bude uloZen na investi¢ni portfolio s primérnym vynosem
6 %. Takto vznikly ro¢ni vynos muze klient spotfebovavat postupné jako mésicni rentu. Slozeni tohoto
investi¢niho portfolia vypada nasledovné:
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Dluhopisova

investice L,
Konzervativni

investice

40 % akciové investice s vynosem 8-10 %
40 % dluhopisové investice s vynosem 3-5 %
20 % konzervativni investice s vynosem 2 %

Primérny vazeny vynos = 6 %

Akciova
investice

Budeme-li pocitat napfiklad s ¢astkou 1 000 000 uloZenou na portfolio s 6% vynosem, mizeme
ocekavat kazdoro¢ni zhodnoceni o 60 000. Klient tedy m{ze pravidelné ¢erpat 5 000 mésicni rentu.
Z tohoto jednoduchého vypoc&tu vychazi nase ,,Nobelovo pravidlo®:

Potrebna mésicni renta * 200 = jednorazové vyrovnani
5000 * 200 = 1 000 000

Toto pravidlo nazyvame Nobelovo proto, Ze pravé Alfréd Nobel v roce 1895 investoval svij majetek
do podobné sloZeného investi¢niho portfolia, ze kterého se dodnes vyplaceji znamé Nobelovy ceny.

V nasledujicim pfikladu vidime, jak Ize pomoci Nobelova pravidla jednoduse stanovit hodnotu majetku
pro finanéni nezavislost a jak budouci skute€ny vynos portfolia ovlivni délku Cerpani renty.
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PRIKLAD

Klient 35 let VySe mésicni spolecné renty = 30 000 K&
S partnerkou Pocatek pobirani renty =55 let

o Hodnota majetku potrebného k vyplaté renty
30 000 * 200 =6 000 000 K¢
Pozadovana renta * koeficient (Nobelovo pravidlo)

e Pocitame, ze klient bude rentu pobirat po dobu 25-30 let. V pripadé, ze by
klient chtél pobirat rentu delSi dobu, musime pouzit presnéjsi vzorec z finan-
¢ni matematiky

Délka pobirani renty dle vynost Nobelova portfolia:

® VWNOS T % vovviiiiiiiiiiic e renta 19 let

® VYNOS 2 Y0.uineiiiiiiiiiiiiii e renta 22 let

® VYNOS 3 %0 cevneiiiiiiii i renta 25 let

® VYNOS 4 %0 e renta 30 let

® VWNOS 5 % wovvieiiiiiiiiii e renta 35 let

® VYNOS 6 %0 «uvneiiiiiiiiiiiiei e renta nekone¢na

® VYNOS 7 %0 woueiieiiiiii e renta nekonec¢na s rlistem majetku

Nyni uz vime, jakou hodnotu by mél mit klientlv finanéni majetek, aby mohl ¢erpat pozadovanou
rentu. MUZeme tedy prejit k financovani. Jak jiz bylo nékolikrat feceno, finanéni nezavislost je cil

, v oz

definovany ¢astkou i €asem. Z logiky predchozi kapitoly vyplyva, ze k financovani finanéni nezavislosti
pouzijeme nejlépe dlouhodobou investici. V nasleduijici tabulce si ukazeme, jak dllezitym faktorem je

Cas, ale takeé rizikovy profil klienta.
Predstavte si situaci, kdy klient pozaduje ve svych 65 letech ¢astku 1 000 000 K&

Cerna &isla predstavuji potfebnou mésiéni investici
Cervena &isla znamenaji celkovou investici zaplacenou klientem

Zacatek Konzervativni Vyvazena Dynamicka
investice 2% p. a. (v KS) 4% p. a. (v K¢) 8% p. a. (v KS)
v 50 letech ( 4768 ) 4 064 2 890
858 240 731 520 520 200
v 35 letech 2029 1441 671
730 440 518 760 241 560
ve 20 letech 1143 662 190
617 220 357 480 102 600
v 0 letech 625 269 38
487 500 209 820 29 600
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Z tabulky jasné vyplyva, ze klient s dostatkem Casu a s dynamickym profilem ma vétsi Sanci cil
naplnit, nez konzervativni klient, ktery dlouho ¢ekal.

K zajisténi financni nezavislosti klienti vyuzivaji nejriiznéjsi financni produkty, které povazuiji za vice-
méné vyhodné. Pokud budeme posuzovat vyhodnost finanénich produktl, pak vynos byva jen jednim
z mnoha kritérii. Neméli bychom zapominat také na vysi poplatkd, dafiovou vyhodnost ¢i dostupnost

financi (likviditu).

Statni . . - -
Produkt podpora Dané Naklady Likvidita Urok
Doplrikové Odpocet Klient S e deli Nejdrive dle zvolené
. . O Vynos v 60 letech, -
penzijni ANO z danoveho .. N strategie
L . S penzijni vzdy
spofeni zakladu y , L 1-8 %
spolecnosti celou Castku
Investicni Odpocet . Nejcvlrlye d dle zvolené
iy . Ny Naklady Doziti PS, -
zivotni NE z danoveho oii&tovn vidv celou strategie
pojistani zakladu pojistovny ay 1-8 %
Castku
_y Poplatky za Kdykoliv,
Sporici NE vedeni & jakoukoliv 0,1-1,5 %
ucet «
transakce Castku
Poplatek za -\ i ifive po
Stavebni Sjednani 6 letech
L ANO smlouvy + . ’ 0,54 %
sporeni vzdy celou
poplatky za Y 2
s Castku
vedeni uctu
Vynos je Poplfeltek za Kdykoliv, ]
osvobozen nakup . . zvolené stra-
OPF NE y o jakoukoliv .
od dané podilovych . . tegie* 1-8 %
v o o Castku
Z pfijmu ™) listu
Vydaje Najemné, '
SDOIENé nebo prodej
Nemovitosti NE p Jv nemovitosti 3-15%
s udrzbou .
o vzdy celou
nemovitosti 2
Castku

*) zvolenou strategii je mySlena investi¢ni strategie zalozena na otevrenych podilovych fondech:

- konzervativni - urok cca 1%
- vyvazena - urok cca 4%

- dynamicka - urok cca 8%

**) vynos je od dané osvobozen v pfipadé, Ze klient neodkoupi podilové listy dfive nez za 3 roky,
nebo neodkoupi vice nez 100 000 za kalendarni rok
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Zlata pravidla jsou shrnutim pred-
chozich kapitol. Jejich dodrzovani je
nezbytné pro spravné sestaveni financ-
niho planu.
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Analyzujte portfolio a sestavte finan¢ni plan

Ve finanénim planu respektujte sou¢asné portfolio, jeho slaba a silna mista. Ve finanénim
planu vychazejte z priorit a cilll, kterych chcete dosahnout, zohlednéte investi¢ni horizonty, ve
kterych chcete cild dosahnout, a rovnéz vychazejte z ceny investi¢nich cild.

Pojisténi

Cim slabéi je vade finanéni pozice (vzdalenost od finan&ni nezavislosti), tim vice potrebujete
pojisténi. Pojisténé osoby, pojistné Castky, pojistnou dobu a pojistné produkty odvozuijte od
dlsledkd pojistnych udalosti a finanénich moznosti rodiny.

Preferujte pojisténi bez ,,sporeni, kde presné vite, kolik za jakou pojistku platite. Maxima-
pfipad tézké invalidity).

Po vytvoreni dostatecné financni rezervy ruste nepotrebna pojisténi (napf. pracovni neschop-
nost, drobna pfipojisténi, asistence...). Uvolnéné finan&ni prostredky investujte.

Dluhy
Zbavte se ,$patnych® dluhd. Dluhy splacejte v poradi dle jejich Urokové sazby.

Restrukturalizujte aktiva

Zbavte se nevydéle¢ného majetku (terminované vklady, hotovost) a finance pouzijte zaprvé
na splatky ,$patnych® dluhd, zadruhé na nakup majetku pfinasejiciho vynosy (budujte pasivni
prijmy, tj. dividendy, najemné, pravidelné renty). Po dosazeni finan¢ni nezavislosti opét restruk-
turalizujte portfolio — uberte plyn a jesté konzervativnéji stabilizujte portfolio.

Pravidelné investujte

Odkladejte minimalné 10 % svych pfijmd do investic. Nespekulujte, pravidelné investujte,
at se na trhu déje cokoliv. Pfi mimoradnych propadech trh(i zvyste své investi¢ni Usili, nebot
je mozné, Ze za lepsi cenu uz v pribéhu Zivota nenakoupite. Pro dlouhodobé cile vyuzivejte
investice s vysokym oCekavanym vynosem (oteviené podilové fondy akciové).

Zivotni rezervy
Rozkladejte finance na operativni (cca 3mésicni rezerva), taktickou (cca 6meésiéni rezerva)
a strategickou rezervu (rezerva na cca 1-3 roky Zivota). Rezervy diverzifikujte dle likvidity.

Diverzifikujte portfolio

Z rGznych pohledd diverzifikujte portfolio — diverzifikace dle spravce, diverzifikace dle likvi-
dity, diverzifikace dle tfidy aktiv a investi¢nich nastrojl, diverzifikace dle mén, diverzifikace dle
strategii, vase portfolio bude odoInéjsi vi¢i vykyvim a panikam na rliznych trzich.

Investicni prilezitosti hodnotte podle rentability
Jsou-li dvé investice stejné rizikove, vyberte tu s vysSi rentabilitou (samozrejmeé pfi respek-
tovani dalSich pravidel, napfiklad diverzifikace).

Vyuzivejte financ¢ni paku
Dobry dluh vam mdze pomoci nastartovat akce, které jsou rozumné a ¢asoveé limitované bez
ohledu na vasi sou¢asnou hotovost (napfiklad zvySeni vzdélani, atraktivni nemovitost atd.).
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Odkladejte pInéni cild
Nezijeme sice proto, abychom Seffili, na druhé strané spinéni nevynosového cile (napfiklad
bazénu) v brzkém véku oddaluje dosazeni financni nezavislosti o nékolik let.

Nevyuzivejte drobné investi¢ni prilezitosti
Nestavte své portfolio na nepravdépodobnych vyhrach, jako je sportka, atd. To vas prav-
dépodobné za vodu nedostane.

Pribézné vyhledavejte informace
Konzultujte kroky s odborniky a finanénimi poradci.
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Akcie
cenny papir reprezentujici podil na podniku. Majitel akcie je spolumajitelem pfislusného podniku.

Anuitni splatka

anuitni splatka je druh splatky Uvéru nebo pUjcky. Pfi splaceni Gvéru je tfeba splatit pljcenou ¢astku
a smluvené Uroky. Anuitni splaceni je splaceni pravidelnymi splatkami, kde kazda splatka obsahuje
Cast splaceni jistiny a &ast splaceni uroku.

Cenny papir
instrument, ktery zachycuje majetkové a finanéni naroky vici néjakému subjektu, napf. akcie, obli-
gace, podilovy list, sménky atd.

Dluhopis (obligace)

cenny papir, reprezentujici zavazek emitenta splatit urCitou ¢astku a urcity urok. Majitel dluhopisu je
véritelem emitenta. S delsi splatnosti nebo rizikovosti emitenta roste pozadovana rizikova prémie nad
bezrizikovou sazbu, a tim padem i kupdnova sazba. Vyvoj ceny dluhopisti v obdobi pfed splatnosti je
nepiimo Umérny pohybu Urokovych sazeb, tzn. pro majitele dluhopist je vyhodné snizovani Urokovych
sazeb. Dluhopisovy (obliga¢ni) fond.

Diverzifikace
rozloZeni investic v portfoliu za i¢elem rozlozeni rizika mezi vice cennych papir(.

Depozitar
banka, ktera pribézné kontroluje, zda nakup, prodej a ocenéni cennych papiri spravcem fondu jsou
v souladu se zakonem. Kontroluje také dodrzovani zakonnych i statutem danych investi¢nich limitg.

Emitent
spole¢nost nebo verejna korporace (napf. podniky, banky, stat) vydavajici akcie, obligace, podilové
listy, popt. jiné druhy cennych papir.

Finan¢ni majetek
penize na hotovosti, penize na bankovnich a pojistnych produktech, cenné papiry a podobna aktiva.

Investicni riziko
mira pravdépodobnosti, ze se snizi hodnota investice. Nejvétsi investiCni riziko maji akciové fondy,
nejmensi naopak fondy penézniho trhu.

Investi¢ni horizont
doba, na kterou je investice planovana. S vétsim rizikem se investi¢ni horizont prodluzuje, a naopak.

Inflace
rlst cenové hladiny. Vede ke znehodnoceni redlné hodnoty penéz v ¢ase.

Likvidita

mira rychlosti, pfi které mdze byt aktivum sménéno za penize. Cim vy$§i likvidita, tim rychleji Ize
investici proménit na hotové penize. Oteviené podilové fondy maji relativné vysokou likviditu. Zakon
u nich povoluje maximalné 15 pracovnich dnd, v bézné praxi je obvykle mozné ziskat za podilové listy
penize do 5 dnd.
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Nefinan¢éni majetek
nefinanéni aktiva — hmotny a nehmotny majetek.

Otevieny podilovy fond
podilovy fond, u kterého neni pocet podilovych listd limitovan a podilnik méa pravo na odkoupeni
svych podilovych listll investi¢ni spole¢nosti za aktualni trzni hodnotu ke dni uplatnéni prava na odkup.

Podilnik
majitel podilovych listd.

Podilovy list

cenny papir vyjadfujici podil na majetku fondu. Mize byt vydan na jméno nebo na dorucitele a sou-
¢asné mUze mit papirovou (listinnou) podobu, nebo dematerializovanou (zaknihovanou) podobu, coz
je prevazuijici feSeni u Ceskych investi¢nich spole€nosti. Podilovy list musi mit vzdy stanovenu svoji
jmenovitou hodnotu.

RPSN - roéni procentni sazba nakladt
RPSN udava procentualni podil z dluzné ¢astky, ktery musi spotfebitel zaplatit za obdobi jednoho
roku v souvislosti se splatkami, spravou a dalSimi vydaji spojenymi s ¢erpanim uveéru.

Volatilita
kolisavost kursu cenného papiru. Cim vétsi volatilita, tim vétsi rozpéti, ve kterém kurs kolisa.
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Na zavér si pfipomerfime, ze vySe uvedené poradenske principy
jsou predevsim shrnutim odbornych kurzd, které jste jiz absolvovali.

Na tyto technické (hard) dovednosti, budete posléze navazovat
neméné dllezitymi obchodnimi (soft) dovednostmi.

A nyni uz mi nezbyva nez poprat hodné Uspéchd,
nebot

Uspéch je souéasti
kazdého z nas. Staci jen
najit v sobé k nému cestu.



