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Sebevédomi presvédéovaného
Sebevédomi nebo sebehodnoceni ma téz vliv na persuabilitu jedince. Dle Matouskové jedinci
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s nizkym nebo naopak vysokym sebehodnocenim jsou vice odolni viéi ovliviiovani.™

Vék presvédéovaného

Také vék mize zasadné souviset s postoji a jejich pfipadnou zménou. Cim je ¢lovek starsi,
tim vice ma zazité a osvojené ur¢ité postoje a o to tézsi je piimét ho ke zméné postoje, ktery
se stal jiz stereotypem. Vlastné je tézké urCit veék, ktery by byl vhodny k GspéSnému
piesvédcovani; urcité to bude leh¢i u mensich déti, pokud zrovna neprochéazi obdobim vzdoru,

nez u adolescenta, ktery bude zrovna prozivat pubertu a bude a priori proti viemu.”’

Pohlavi presvéd¢ovaného

Galik ve své knize Psychologie presvédcovani poukazuje na vyzkum vedeny Eaglim a Carlim
zroku 1981, podle kterého rozdilnost ovlivnitelnosti jednoho ¢i druhého pohlavi je
zanedbatelna.™

Oproti tomu Matouskova argumentuje, Ze vétsi presvédcitelnost je u Zen, kterd je
vysvétlovana vetsi flexibilitou, lepsi percepci, tim, Ze vice podléhaji dojmu vyvolanému
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osobnosti persuadéra.



