


 Efekt prvního dojem 
 Atraktivita 

 Spokojený život 

 Inteligence 

 Trvanlivost 
 Na základě zevrubných poznatků 
 Předsudky 
 Edward Thorndike 

 



 Týmový sport 
 Individuální sport 



 Jak lidé připisují příčinnost chování druhých lidí a 
vlastnímu chování 
 Vnitřní, vnější 

 Příklad s kaluží 
 
 Základní atribuční chyba 
 

 Proč lide atribuují? 
 Porozumění světu 
 Kontrola 
 Predikce chování 
 Fritz Heider (1958) 



 Kdy lidé atribuují? 

 Běžné situace  

 Nečekané situace 

 Nepříjemné situace 

 Neobvyklé situace 

 Složité situace 

 Významné situace 



 Hádka s partnerem 
 Chyba ve sportu 


