12.TK a ekonomika
Ekonomický systém se nutně dotýká všech ostatních systémů, na nichž je každá společnost postavena. Jeho charakteristika a základní principy jsou v souladu především s typem společenského a politického systému. Existují tedy těsné vazby mezi ekonomikou, politikou a odpovídajícím společenským systémem. 

Z obecného pohledu ekonomický systém vyjadřuje „…způsob uspořádání institucí, hybných momentů a mechanismů, ovládajících a řídících hospodářskou činnost. Tyto jednotlivé prvky v systému tvoří poměrně koherentní celek, ve kterém jsou však kodifikovány antagonistické rozpory. V důsledku toho ekonomické systémy vykazují vždy určité prvky nestabilnosti, vykazují však vysokou míru adaptability. Formy ekonomického systému se tedy mění v závislosti na čase a místě. Rozlišujeme např. liberální kapitalizmus a neokapitalizmus a zdůrazňujeme přitom významné rozdíly, které je odlišují, pokud jde o formy konkurence, úlohu státu, strukturu výrobního aparátu, atd.…“ (Echaudemaison, 1995). 
Specifickou součástí ekonomie je veřejná ekonomie. Veřejná ekonomie využívá i společného pojmového aparátu v označení „tělesná kultura“ (viz terminologické problémy). Veřejný sektor lze členit podle různých kritérií, z nichž inspirující je právě kriterium dělení podle potřeb. Veřejný sektor je v tomto případě rozdělen do šesti bloků (Strecková, Malý, 1998):

· blok společenských potřeb,
· blok odvětví rozvoje člověka,
· blok poznání a informací,
· blok technické infrastruktury,
· blok privátních statků,
· blok existenčních jistot.
Z názvu jednotlivých bloků je zřejmé, že mezi nimi existují vazby. Blok odvětví rozvoje člověka, který patří do oblasti našeho hlavního zájmu, tak vykazuje zřejmé vazby na bloky ostatní.

Do bloku odvětví rozvoje člověka je zařazeno:

· školství,
· kultura,
· tělesná kultura, 

· zdravotnictví,
· sociální služby.
Ke stejným vazbám dochází pochopitelně i v tomto případě, jednotlivé bloky nestojí zcela izolovaně vedle sebe. Tělesná kultura se tak váže jak na kulturu obecně, tak vykazuje těsné vazby na školství, zdravotnictví i sociální služby. 

Bohužel, těchto vazeb, v obou případech existujících, si není plně vědoma nejen veřejnost jako taková, ale ani politická reprezentace a dokonce ani odborníci, v rámci tělesné kultury pracující. Nutně potom dochází k podceňování významu tělesné kultury, která tak stojí často jakoby mimo ostatní „významnější“ sféry, a je považována pouze za osobní zájem jednotlivců – a zabezpečovat osobní zájmy přece „nepatří“ ke stěžejním činnostem vedení společnosti.

Ekonomické zkoumání systému TK


                                                                                                        Zkoumá:  ekonomiku TJ,SK,

                                                                                                         ekonomiku sportovních

                                                                                                        a tělocvičných zařízení, atd.                                           

                                                                                                         Zkoumá: domácí produkt,

                                                                                                         saldo obchodní bilance,

                                                                                                         zaměstnanost, atd.…

                                                                                                         Se zabývá:

                                                                                                         institucionálním rámcem,

                                                                                                         podporou, dotacemi, atd.…

Význam ekonomiky, vyplývající ze zpětné vazby ekonomika – politika – společnost, se projevuje na různých úrovních a různým způsobem ve všech oblastech společenského života. Vzhledem k této základní roli, i k výše uváděným souvislostem je zřejmé, že se ekonomika významně dotýká i celého systému tělesné kultury. Bohužel je ale tento vztah chápán převážně v hledání odpovědi na otázku „kolik je nutno do systému tělesné kultury ze státního rozpočtu vložit?“ Takový přístup je ale zcela zavádějící a odporuje skutečnosti.  Máme-li hledat vztahy mezi ekonomikou a tělesnou kulturou, musíme zvolit postup zcela opačný.

Ekonomický význam systému tělesné kultury může být prokazován mnoha způsoby. Hovoříme v těchto souvislostech především o subsystému tělocvičné aktivity, tedy o tělesné výchově, sportu a tělocvičné rekreaci, ale jak uvidíme dále, svůj ekonomický význam mají i některé ostatní subsystémy tělesné kultury, a některé z nich mají „pouze“ podmiňující funkci. Význam některých oblastí, jež reálně ovlivňují národní hospodářství jednotlivých zemí, lze dokumentovat na příkladech jejich podílu na HDP, na pořadí mezi různými odvětvími ekonomiky, na úrovni zaměstnanosti, kterou vyvolává, počtem tělovýchovných a sportovních organizací, počtem aktivních „sportujících“, výdaji domácností na sportovní a rekreační produkty a služby, výdaji státního rozpočtu na potřeby celého systému tělesné kultury, atd.  

    
Paralelu hospodářství a tělesné kultury znázorňuje Heineman (1995) takto: 

Vztah hospodářství a tělesné kultury


                                                       hodnotové znaky


                                                   kooperativní vztahy             
    hospodářství                                                        tělesná kultura                                    transfery

                                                     regulační vztahy

(Zdroj: Heinemann,K.:  Einfuerung in die Oekonomie des Sports, 1995, s.248)

Nepřehlédnutelné nepřesnosti při výpočtech skutečného ekonomického dopadu tělesné kultury do národního hospodářství se můžeme dopustit tehdy, pokud vliv tělesné kultury nezvažujeme komplexněji, tj. včetně iniciačního impulsu tělesné kultury na ekonomiku země. S neustálým rozvojem jednotlivých sportovních disciplín, s novými sporty, jsou spojena nová nářadí a náčiní, nové materiály, technologie, výzkum, vývoj, výroba, distribuce, obchod, média, atd… Takto komplexně však prozatím není započítáván vliv žádného sektoru na národní hospodářství, tělesná kultura tedy není výjimkou.

Jestliže je realizace potřeby spotřebou, potom je nutno si také uvědomit, že spotřeba je uskutečnitelná dvěma způsoby:

a) užívání zhmotnělého výsledku snažení (užívání a zužitkování produktu, tedy užívání všech výrobků, které jsou pro činnosti v rámci tělesné výchovy, tělocvičné rekreace a sportu nutné),

b) vlastním průběhem spotřeby (funkce služeb, které jsou nabízeny v souvislosti s realizací tělocvičné aktivity).    
Oba druhy spotřeby se projevují na různé úrovni a existují v různých vzájemných vztazích. Obecně se dá ovšem říci, že funkce služeb se s rozvojem úrovně společnosti neustále zvyšuje.

Vzhledem k tomuto členění lze konstatovat, že činnosti v rámci systému tělesné kultury realizované, zprostředkovávají tvorbu produktu, který spotřebovávají a vytvářejí vlastní produkt. Mezi nimi ovšem dochází ke vzájemně se podmiňujícím vztahům. 

 Tělesná kultura jako zprostředkovatel tvorby produktu

            Úroveň tělesné výchovy, tělocvičné rekreace i sportu je mimo jiné závislá i na materiálním vybavení (viz subsystém systému tělesné kultury – materiální zabezpečení). Čím dokonalejší je vybavenost, tím je větší šance dosažení vysoké úrovně procesu. (Pozor! Je to jedna ze základních podmínek, ale nepostačující.) Úroveň a rozsah oné vybavenosti se mezi uvedenými druhy tělocvičné aktivity různí. Nejnižší úroveň asi najdeme v tělesné výchově, mnohem vyšší úroveň v tělocvičné rekreaci a nejvyšší úroveň ve vrcholovém, především profesionálním sportu. 

Tělesná kultura jako tvůrce produktu 

Zprostředkování tvorby produktu je jistě jedním ze základních předpokladů vysoké úrovně činností tělocvičného charakteru. Hovoříme-li ovšem o „produktivní povaze“ tělesné kultury, nutně se nabízí otázka, zda také tyto činnosti samy o sobě nějaký produkt vytvářejí.  Odpověď zní, že ano.  

Ten produkt je ovšem  jiného charakteru a lze ho vidět ve dvou rovinách.

První rovina navazuje do určité míry na produkci předcházející a týká se organizace velkých, zejména sportovních podniků – různé úrovně náborových podniků, propagačních podniků, soutěží, mistrovství, pohárů, olympijské hry apod. Zde je produktem to „sportovní představení“, událost sama o sobě, jejíž úroveň je podmíněna velkým množstvím různorodých podmiňujících činitelů. Patří mezi ně nejen celková logistika zabezpečovaná příslušným personálem, ale i vazba na ostatní spolupracující oblasti národního hospodářství, vybudování příslušné infrastruktury, odpovídajících podmínek, nároky na obslužný personál (nejen z oblasti tělesné kultury) atd. 

Druhá rovina se týká člověka. Člověk jako produkt. Všechny činnosti v rámci systému tělesné kultury realizované jsou zaměřeny na člověka a jeho zdokonalování v oblastech, které jsou jinými činnostmi nedosažitelné. Dá se tedy říci, že hlavním produktem všech těchto činností je člověk. Vnímáme přitom rozdíly na této „produkci“ mezi tělesnou výchovou, tělocvičnou rekreací a sportem, vyplývajících ze smyslu těchto aktivit (vit 1. díl).  

Jestliže v této souvislosti vnímám člověka jako „produkt“, musím dodat, že z hlediska celkového zaměření celého systému tělesné kultury se mi jeví ve dvou rovinách, a to:

· člověk-občan,
· člověk-sportovec.

Mezi oběma úrovněmi jsou pochopitelně těsné vazby, přičemž za primární považují člověka-občana, ovšem v konečné fázi jsou mezi nimi určité rozdíly.

Jak se tedy realizovaná tělocvičná aktivita podílí na tvorbě tohoto „produktu“ a jaký je následně ekonomický efekt?

Z toho, co bylo řečeno o „smyslu“ tělocvičných aktivit (1. díl), lze vyvodit v tvorbě zmiňovaného „produktu“ určité rozdíly mezi 

a) tělesnou výchovou, b) tělocvičnou rekreací a c) sportem. 

Mikroekonomie:


Ekonomika sportu





Systém tělesné kultury





Makroekonomie:


Ekonomie sportu





Veřejná ekonomie








