1) znalost, 2) dovednost, 3) postoj
FREELANCING
Vsechny lidské vytvory okolo tebe byly kdysi snem v né¢i hlavé.
Co znamena podnikani na volné noze?

e Neni jedna definice = nezavisly odbornik, ktery umi n¢jakou dovednost, pro kterou si
ho lidé najimayji
e Vlastni jméno, vlastni zodpovédnost a jasn¢ deklarovand odbornost
e Pievazuje zivnost, ale i OSVC autorska &innost // s.r.0. / jednorazové smlouvy o dilo
// ptijmy pies online platformy
e Nejcastéji freelanceii — IT, weby, design, PR, copywriting, jazyky, konzultanti,
femesla
e Proc¢ se podnikani na volné noze tak rozmaha?
o Lidé chtéji svobodu
o Projektové€ orientovana prace, technologie, svét se zrychluje
o Zaméstnavatelé nechtgji platit — Svarc systém, gig economy
o USA
e VydrZet 2 roky znamend zdolat to nejkriti¢téj$i obdobi — freelancer zraje vékem,
nema cenu se nikam hnat
e Na volné noze, blog Freelancers Union

Jaké jsou vyhody a nevyhody freelancingu?
+

Svoboda, flexibilita, zajimavé projekty, vic penéz, délas, co té bavi,

Osameélost, workholismus, finan¢ni nejistota, dovolend, slab4 podpora v nemoci/rodi¢ovstvi,
produktivita, papirovani, absolutni zodpovédnost (vSechno si musis zjistit sdm), ¢im vice
vydélavas, tim vice platis, neustale se vzdelavat

Vie jde vyFesit!! MUSI VAM TO DAVAT SMYSL

Proc€ je reputace tak dilezita?

® Dobré jméno
O je to nejdulezitejsi a nejcennéjsi, co na volné noze mate. (odbornost,
spolehlivost a dobré jméno) — nové ptilezitosti a zakazky
je, kdyz klienti nepoptéavaji sluzbu, ale pfimo vas osobné
je, kdyz se jini lidé dlouhodobé¢ bavi o vas a vasi praci.
Na zacatku ho nepocitite — postupné vytlaci reklamu
Je, kdyz dlouhodobé¢ de€late kvalitni praci v jednom oboru a lidé si na to
zvyknou (Jednooborovy vs. multioborovy odbornik)

e Osobni brand

0000



o Mluvite sami o sobé, je to cilené, marketing, stoji usili a penize, bez péce
uvada, neni duvéryhodny (Standa Lhota: korporace), boom

Jak podnikat na volné noze

1. Méjte jasno v tom, co chcete délat.

JEDNOOBOROVY VS. DVOUOBOROVY profesional.

#1 PRAKTICKE CVICENI (5 min): ,,CO MUZU DELAT NA VOLNE NOZE?¢

definujte vasi odbornost a jadro podnikéni, co v§echno byste mohli a chtéli délat a to si
napiste na papir

2. Rozhodnéte se, jakou formou budete pracovat

Vétsina lidi zacind bokovkami pfi praci a Skole, a pak se to prelije. Je ale dobré to mit legalné
spravn¢ od zacatku.

Zivnost: zivnostensky urad, soc./zdr., pfiznani k dani, finan¢ni trad, faktury

#2 PRAKTICKE CVICENI (10 min): ,,JAKOU FORMOU BYCH TO CHTELA
DELAT.“

e Co by vam nejvice vyhovovalo? Co byste stihali?

e Zivnost: projdéte si formulaf a vyplite si, co byste mohli délat

e jaky je rozdil mezi DPP a DPC a autorskou smlouvou (kaZdy student vyhleda
jeden typ smlouvy a pak to Fekne nahlas ostatnim)

e co se na vas jako na studenty vztahuje

e BusinessInfo.cz

e JakPodnikat.cz

e Penize.cz

Tip: mit smlouvy se zadkazniky
3. Najdéte si prvni zakazniky

e Redakce
e PR agentury
¢ Firmy se zajimavymi blogy

#3 PRAKTICKE CVICENI (5 min): ,,KOHO MUZU OSLOVIT.“

a) reSerSe: najdéte si 1 redakce/firmy/lidi, které byste oslovili a jejich kontakty
(email/telefon)

b) email: napiSte jim email se svym navrhem.

Co si pamatujete z hodiny o networkingu? Jak byste je oslovili? Jakou byste méli
strategii?

Predstavte se v par vétach. Co jim miiZete nabidnout? UkaZte svou praci/reference.

e Nejlépe funguji doporuceni (Filip, David a Honza), fyzické setkani a LinkedIn



4. Stanovte si cenu a vyjednejte si podminky

KdyzZ jdete na schiizku, méli byste mit jasno v tom, jaka je vase cena a Kkolik hodin
realné muzete pro né délat.

Cena = odbornost, naklady, sebehodnotu, produktivitu
o Cena vypovida o vasi odborné tirovni a stanovuje ocekavani zdkaznikt
o Cena funguje jako filtr poptavek.
o Vypovida o tom, jak si sami sebe vazite.
o Cena obsahuje: soc./zdr, najem, pausal, doprava, bydleni, splatky, marketing,
zébava, vzdélani, technika, dovolena apod
5 vyfakturovanych hodin denné
Nacenéni
o Hodinovka
Ukolovka (normostrana)
Clovékoden
Prodejni cena
Pausal
o Nejde o téch par hodin, ale o ty roky praxe predtim
Zdrazovani:
o Vétsina lidi to dé€la, az je nad 100% vytizena
Finan¢ni rezerva
Prace zadara: ,,Zadavatel, pro kterého pracujete zadarmo, neni vas zdkaznik, ale
prijemce vasi dobroc¢innosti, i kdyby stokrat tvrdil, ze vas plati nabytymi zkuSenostmi,
zviditelnénim, odkazem na web, nehynouci slavou, co ja vim... (Robert Vlach)

@)
@)
@)
@)

#4 PRAKTICKE CVICENI: Cevelova.cz/hodinova-sazba

#5 PRAKTICKE CVICENI: Odargumentuj si svou &¢astku. Vyjednavej.

5. Odvadéjte zatracené dobrou praci a vzdélavejte se

Co od vas zakaznik ofekava: stabiln¢ kvalitni praci, spolehlivost, rychla
komunikace, ml¢enlivost
O ¢em sni: zazitek, zajem, pruznost, myslet na né
Berte v§eobecné rady o byznysu s rezervou. Ucte se od lidi z vaseho oboru, ktefti
praci uz délaji roky a zazili risty 1 pady.
Dobrého podnikatele nepoznate podle toho, jak se mu dati, kdyZz jde cely trh nahoru,
ale podle toho, jak zvlada nejkriti¢téjsi obdobi. ,, Teprve az opadne pfiliv, zjistite, kdo
plaval nahy.“ (Waren Buffet)
V ¢em?

o Ve vaSem oboru

o Vyjednavani

o Ucetnictvi a pravo

o Marketing
Blogy, knihy, Skoleni

6. Méjte webovku/blog/portfolio



e Portfolio — webovka, Behance, Dribble
e Weby — Upwork, Fiverr, Freelancer.com, ProZ

e LinkedIn
7. Networkujte

e Coworking

e Komunita Na volné noze, Nau¢me se
e Konference

e Univerzita

e (Oborova asociace

POSTOJ

Jak jste vnimali freelancing p¥edtim? Jak ho vnimate ted’? Co jste si uvédomili? Sli
byste do toho? Zménil se vlivem téchto cvi¢eni néjak vas postoj?

#6 PRAKTICKE CVICENI:

e Vymyslete si dvé otazky, na které se zeptate Fecnikii.
e Projdéte si je s kolegy, at’ nemate ty stejné.
¢ Rozhodnéte se, kdo piijde prvni a povedete diskuzi.



