HLAVNI FAKTORY OVLIVNUJICI EFEKTIVITU
PRESVEDCOVACIHO AKTU

1/ KREDIBILITA ZDROJE

2/ PRITAZLIVOST ZDROJE

3/ UZITI MOCI

4/ ZASTRASUJICI KOMUNIKACE

a/expertnost
b/spolehlivost

demograficka
a/podobnost / ideologicka

b/dobra znalost komunikitora
c/sympati¢nost, obliba

d/ blizkost

e/ kooperace

f/ fyzicka atraktivita

a/ percipovana autorita
b/ percipovany zajem

¢/ percipovany dohled
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SPACSKY EFEKT L.

ZDROJ S NIZKYM KREDITEM

. ZDROJ S NIZKYMKREDITEM

I I
Po expozici po Ctytech tydnech

SPACSKY EFEKT 1L

I I
Po 5 dnech po 9 tydnech
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