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Zadost o grant

Metoda fundraisingu




1. Pruvodni dopis

|dentifikuje vasi organizaci (pripadne |
vasi partnerskou organizaci, se kterou
Zadate o grant.

Jasne rika, co posilate, komu a proc

(napr. se muzete odvolat na vyhlaseny
grantovy konkurs).

Dopis je podepsan koordinatorem nebo
vykonnym vedoucim organizace.




2. Souhrn

Neni delsi nez 1 strana.
Nastinuje problem, ktery chcete resit a
navrhovane reseni.

Udava celkove naklady projektu a
castku, o kterou sponzora zadate.




3. Predstaveni

Strucne popisuje organizaci.

Vyzdvihuje uspechy dosazene vasi
organizaci.

Vysvetluje, jake mate financni zdroje pro vase
dalsi programy a projekty.

Uvadi seznam dalsich instituci, ktere jste
zadall o podporu na tento projekt.
Presvédcuje o zpusobilosti, duvéryhodnosti a
odpovednosti vasi organizace.




Mise — poslani organizace

CO A
PRO KOHO NABIZIME

Podavame pomocnou ruku
neziskovym organizacim, aby tu svou
mohly podat vam.




Cile organizace

S pecific

M easurable

A chievable

R esult oriented
T Ime determined




Vize organizace

Dlouhodobe platne tvrzeni, strategie.

® Spolecnost Neziskovky.cz je uznavanou a
ekonomicky zdravou organizaci,
poskytujici vzdelavaci, informacni a
poradenske sluzby pro nekomercni a
komercni subjekty v oblasti rozvoje
neziskoveho sektoru a filantropie.




4. Definice problemu

Udava, v cem dany problém spociva.
Popisuje priciny vzniku problému.
Poukazuje na jeho zavaznost a na mozne
nasledky, nebude-li resen.

Ukazuje na jeho rozsireni a Cetnost vyskytu.

Obsahuje zakladni data o danem problemu
(vC. zdroje techto informaci)

Uvadi, kolika postizenym osobam projekt
pomuze a jakym zpusobem.

Definice problemu ukazuje, jak vase
organizace problem chape.




5. CIil

Logicky vyplyva z definice problemu.
Stanovuje v sirsim meritku, ceho chce
organizace dosahnout.

Uvadi, jak dosazeni tohoto cile zmensi
Cl zcela odstrani dany problem.

Je realisticky.




Logicky navazuji na stanoveny cil.
Jsou specifické a zahrnuiji jiz konkretni
aktivity.

Za kazdy dilci cil je nekdo zodpovedny,
stejne jako za dodrzeni jeho Casoveho
ramce.

Uspéchy i chyby jsou méfitelné.

Je mozne jich dosahnout ve stanovenem
ramci a case.




7. Metody

Logicky souvisi s dilCimi cili.

Popisuiji, jak bude jednotlivych dil€ich cilu dosazeno.
Vysvetluji, pro€ byly dane metody vybrany a uvadi, které dalsi
metody byly zvazovany a nakonec zamitnuty.

Vyjmenovavaji potrebne odborniky, jejich odbornost, kvalifikaci
a kompetence.

Dale jsou zde vyjmenovany materialy, zarizeni a prostory
potrebne pro realizaci projektu.

Je zde treba mimo jiné uvest, jak bude projekt koordinovan.

Vysvetlete, jak mohou projekt ovlivnovat vasi klienti, tedy
prijemci poskytovanych sluzeb.




8. Hodnoceni

Uvadi, jak budete merit uspech projektu.
Metody pro hodnoceni.

UrCete, co bude hodnoceno prubézné a co az
na zaver projektu.

Uvedte, kdo bude hodnoceni provadet.

Popiste zpusob, jak se budou na hodnoceni
podilet vasi klienti.

Vysvetlete, jak budou vyuzity vysledky
projektu, jak a s Kym se o ne podelite.




9. Rozpocet

Odpovida dil¢im cilum a vybranym metodam
projektu.

Musi byt srozumitelny.

\/sechny polozky rozpocCtu jsou opravnene.
Obsahuje oCekavané naklady a predpokladane
prijmy.

Uvadi vyCet nefinanénich daru a prijmu (napf.
material nebo sluzby poskytnuty zdarma pro tento
projekt).

Vyhyba se chybnym kalkulacim.

Je srovnatelny s rozpocty podobnych projektu.




10. Minule a budouci
financovani projektu

Uvadi zdroje, kterymi byl projekt
financovan v minulosti.

Stanovuje, jak velkou financni
podporu (a z jakych zdroju) musite
zajistit pro pokracovani projektu

vV budoucnu.

Vysvetluje, jaka je pravdepodobnost
ziskani financnich prostredku

z techto zdroju.




11. Materialy podporujici

organizaci
Doporucujici dopisy od klicovych osob a
organizaci.
Zivotopis kliovych pracovnika.
Zahrnuje podporujicich materialy jako napr.
novinove clanky, brozury, programove
prirucky.
Posledni vyrocni zprava.
Prilozte zapis ze schuzek, kde byl projekt
projednavan a odsouhlasena jeho realizace.




