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Jedno semestralni studium bude probihat jako prednaska, potom
od treti prednasky také jako prezentace jednotlivych studentskych
seminarnich praci.

Jednu praci muze vytvorit jeden nebo dva studenti spolecné.
Podminkou uznani predmeétu je vyroba jakékoliv datové prezentace
dle zvolenych (nebo podobnych) namétu a fyzické prezentovani
pred spoluzaky.

Prezentujici je (jsou) vyrobci, ostatni studenti jsou nakupci, které je
nutné presvedcit o vyhodach prevzeti vyrobku do maloobchodni
sité. Po kazdé prezentaci (v délce 5-10 minut) nasleduje diskuse,
kde se budou snazit studenti otazkami nejak zaskocCit prezentéry.




Prezentace (navrhy témat)

1 Cokoladdova ty¢inka Veverka ve které jsou misto ofikd mini hracky
2 Bumbej — limonada bez cukru, light, mimoradné vonava

3 Meganuk — nejvéetsi na sveté ktery mohou misat dva, ze dvou stran
4 Bumbac — buble gum udéld bublinu s primérem jeden metr

5 Milacek-Pacholicek, détsky smetanovy krém se zpivajicim vickem

6 Vonito — ovocné ¢ajové smésy s darkovou sadou svicek a hrnickau.

7 TyCinka UNI — ochrana rtd, ale i lizatko a zvykacka a voniava tycinka
8 Mlsadlo — kakaovy krém a také pletova maska pro starnouci plet

9 Bombagule — cokoladové bonbdny s likérovym prekvapenim.

10 NEVONI vodka - alkoholicky napoj, ktery nezanechava pach v ustech
11 UniGumi — univerzalni pneumatiky, na kterych se sam meéni dezén
12 Lestifurt — krém na obuv odpuzujici necistoty, se zarukou deseti let
13 Bing-pong, nova sportovni hra, jakysi pingpong s velkym mickem.



14 Night optik — dioptrické bryle s nocnim vidénim pomoci
infraCerveného zareni

15 Tell Weight — osobni vaha, kterou lze nastavit, aby vas pochvalila
nebo vynadala

16 Alkotester — méri stav alkoholu v organizmu, prekroci-li se
hodnota,nedovoli majiteli mluvit.

17 Neuroblbin — |ék zvysujici pozornost, |€Cici sklerozu, pomaha
zapomenout

18 Fit-lit — zazracny prasek na hubnuti, pusobi vSak také jako odpuzovac
mravencu

19 Sklerofon FOX — Klicenka - mini zaznamnik Po stlaceni nahrajete az
10 minutovych vzkaz(

20 Gramofofon — Navraj k vynilovym deskam, které si muzete vytvorit
sami doma

21 Floravital Maxi — lahvicky s vyzivou pro masozravé rostliny. Nahrada
za krmivo - mysi a plazy



22 Lechtikal — elektricky broucek, kdyz je dité dlouho samo a chce se
mazlit.

23 Vlasovy fén LUFT. Pomoci pridavné lahvicky takeé vlasy ovoni
parfémem

24 Hopsasa — pruzinoveé skakadlo, boty jako ke bruslim, pod tim
ucinné pruziny

25 English infotainment — Mluvici medvidek, ktery nauci anglicky
lehce a rychle

26 Bigl-bagl, novy sportovni ruksak ktery Ize nekolika pohyby upravit
na motokaru

27 Hodinky Ultramix, ukazuiji ¢as, vyskomer i krokomér, kompas, je

v nich internet.

28 Hubnouci Cip Ouha! Implantaci pod kuzi vytvori nechutenstvi

29 Kravadava — mlécna tableta nahrazujici vypiti litru mléka.

Naméty jsou jenom inspirujici — vymyslete COKOLIV, jenom at to
ma v napadu i trochu humoru.



Prezentaéni techniky - Uvod GG

RETORIKA
A KOMUNIKACE

14. VYDANI

Proc se snazit?
e Zaplava informaci a Casova tisen
* Prezentace jako komplexni dilo. Audické, vizualni, divadelni

predstaveni



7 kroku prezentace:

1, Strategicka koncepce, analyza cilovych skupin.

2, Strategicka koncepce, struktura prezentace

3, Vizualni koncepce

4, Vytvareni napadu, vizualnich pomucek

5, Spravni pouziti prezentacni techniky. Od folii k inteligentnimu
datovému prenosu

6, Optimalizace osobniho vystupovani

7, Strategicka interakce — priprava na diskusi, rusivé momenty



10 typu prezentace

* Neformalni pracovni porada

* Interni, externi porada o projektu
* Formalni prezentace pro firmy

* Externi — odborna prednaska

* Interni motivacni konference
 Externi prodejni prezentace

* \Verejné stanovisko (politika

* Informacni akce (PR)

* Prezentace na plakatech, panelech
« Skoleni (vyuka)




Analyza publika a prizplisobeni se cilové skupiné

Co zajima posluchace?
Hledacek zdjmu, systém trianglu
Analyza publika — dvodni otazky, klicova slova




Stanoveni cile

Co chci dosahnout?

Zapamatovani firmy, znacky, konkrétni sluzby, vyrobku?
Vyhnout se otazkam?

Vyvolavat otazky?




Zahajeni prezentace

Prvni sekundy jsou kritické

Vas vstup pred publikum musi byt distojny, razny, pratelsky. Vypada
to jako protimluv. Ale Ize se to naucit. V prvnich vterinach divak
ziska vase sympatie, antipatie.

Idealni je uvést sebe, situaci, jemnym vtipem. Usmév je kouzlo.



Po 30 vterinach dostane prezentujici nalepku.
Kdo je prednasejici?

OC mu jde?

Vyplati se davat pozor?
Jsem zde spravnée?

Jakou ma naladu?
Nebude nudny?

Dozvim se néco nového?




Jak si pokazit start pri prezentaci

Nasilny nebo nevhodny vtip

Prihledné lichotky

Negativni vyroky : ,Mame malo casu...” , Nestihneme to...“ ,Pro
pochopeni této prezentace nam nezustava moc ¢asu..”

Omluvy ,,Bohuzel jsem nestihl inovovat tuto starou verzi
prezentace...”

Uvod nesmi trvat déle ne? 10% celkového &asu prezentace

Kdyz si spleteme energickou prezentaci s hektickou.



Jak usporadat celou prezentaci

* Titulek: O co v jednotlivych ¢astech prezentace jde.

* Jasné, srozumitelné, vtipné, (ne vtip za kazdou cenu)
* Logicka kontrola: Je poradi v prezentaci sprave?

* Od obecného ke konkrétnimu (a zpatky).



Vizualizace
Jak funguje mozek?

Leva hemisféra: verbalni, logicky, exaktni a analyticky projev a viem.
Prava hemysfara: neverbalni, kreativni emocionalni projev a vjem.

Leva hemisféra Prava hemisféra

CELO

System
tridani

ZATYLEK
ANALYZA SYNTEZA




Svét je pestry, proto nesmi byt prezentace nudna. Vytvarné reseni,
napadité obrazky pomahaji predevsim tém, kteri maji obrazovou

pameét.

Lide s dominantni levou hemisférou maji radi:
...fakta a logickeé myslenl, jazyky, exaktni vady, matematiku,
prakticnost, analytickeé mysleni, organizovani, psy.

- Davaji prednost klasicke hudbé.
- Radi ctou.

- Maji radeji realne pribehy.

- Delaji veci systematicky,

- Daleko lepe se jim
premysli veedé.

- Maji proto daleko vetsi
uspechy ve skole, protoZe ta
dnes upfednostriuje

lejich styl chovani

a dugevni prace.
Nejvhodnéjsi povolani:
matematik, vedec, pravnik,
finanénl Feditel

Lide s dominantni pravou
hemisférou maji radi:
...pocity, predstavivost,
Umeni, sport,

syntetickeé mysleni, kocky.

- Maji radéji

soucasnou hudbu,

- Dava|l prednost tajemnym,
fantastickym pribéhurm.
- Maji lepsi imaginaci

a8 prostorovol
predstavivost.

- Jsou Easto spontanni
a nepredvidatelni.

- Mysli filozoficky.

- Snaze znervozni.

- Daleko lépe se jim
premysli vieze nebo

za chlze.

Nejvhodnéjsi povolani:
malir, muzikant, politik,
architekt



Proc obrazky? (3xP)
Pochopeni

Posileni

Prizdobeni




Texty

Srozumitelné obsahove
Citelné velikosti a barvou

Pozor na tvorbu u PC, vysledek z datové projekce je jiny, méné

ZAPLAGENO
DOPORUCENE

STORNO
IEXPRES!

KOPIE
ORIGINAL

DOBIRKA

DANOVY DOKLAD

NEJSME PLATCI DPH

2 ZARUKA!
¢ MESIiCU,

Citelny (hlavné v osvétlené mistnosti, ve dne)

ZAPLACENO
DOPORUCENE

STORNO
TEXPRES!

ZALOZIT
VYRIZENO
ZAUCTOVANO
PROPLATIT

ZAPLACENO
V HOTOVOSTI

DATUM US’KUTEéNENE
ZDANITELNEHO PLNENI



Tabulky s Cisly

Cas prezentace neni dostateény
na to, aby se recipient zamyslel,
sSe vstrebal, srovnal, vracel je.
Je nutné mu v tom verbalné a
ukazovanim pomoci.
ZdUraznéni ma smysl

Cim méné ¢&isel, tim lépe.
Tabulky jsou vhodnéjsi ke cteni
nez k prezentaci.

Zvolme barevné grafy (kolace,
sloupce 3D) ve kterych
vizualizace pomaha

k pochopeni.

Chci si zvolit obor patfici do skupiny
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10,00%
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12,50%
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O Spolecenskeé wady
B E konom icky akor
O Managem ent

O Technicky okor

B Medicinsky obor
OF firodovédny obor
B F ravnicky obor
OUcitelsky obor

B Jazykovadny obor
B Inform atika

O Umé&lecki akor

O S portoyvni

B Matem aticko-fyzikalni obor
mJing

6. Vpripadé, ie jste né&jaky kurz absolvovali / absolvujete, co bylo
/ je pro Vas jeho nejvetsim pfinosem?
jine
piilelitost k diskusi o novych tematech =

moinost pomoci druh\m ‘ =754
W 70-74
aktualizace poznatki E |
65-69
osobnost piednasgiciho h ‘ = G0-64

m-59

spoledensky kontakt s ucastniky =
obohacenivedomosti = '
0% 20% 40 607 800 10094




Jak je na tom posluchag, ucastnik prezentace???

Prichazi neprepraven, musi byt nejdriv treba jenom slovné uveden
do problematiky. Predstaveni prezentéra, uvodni slovo — pro¢ a o
cem to bude.

Pokud jde ,,jenom* o &teni, kazdy ma jiné tempo a styl. (Cteni po
slovech, globalni ¢teni) Proto nesmi byt prezentovany text dlouhy a
je lépe kdyz jsou podrobnosti doplnény prezentérem.

Dulezitéjsi nez datova prezentace je vidy prezentér.

Pohyb a jeho priorita. Fyzicka prezentace nesmi byt staticka
Obrazek sam za sebe nema mit uplnou vypovéd, tlou se stabne
obrazek, kdyz k nému pridame vyklad.

Nic neni samozrejmé. Nesmi se precenovat znlosat publika, nesmi se
podcenovat inteligence publika.



Pozice prezentéra

Nestat na jenom misté u PC
VétsSina postoju ma byt zleva
od promitaciho platna.
(piSe se také zleva doprava)
Kdyz se prochazite, pri
Zmene smeru se obracejte
tvari k posluchaclim, ne
zady.

Co s rukama — pouzivejte
nastroje. Tuzka, ukazovatko,
nejlépe laserove.

Ruce do kapes nepatri,
stejné jako postoj se
zkrizenim rukou na hrudi.




Pohledy do publika, princip trianglu

Nesnazte se pohledem obsahnout vsechny posluchace. Divate-li se
na vsechny najednou, jako byste se divali ,,nikam®.

Zvolte si hned v uvodu tri tvare, jedna vlevo vepredu, druhja vpravo
vzadu, treti nékde ve stredu. Jim vénujte pohledy. Ty tvare lze
stridat, vybirejte si pohledy a jejich mista v prostoru, takové, které
s vami treba prikyvovanim souhlasi. To zvysuje sebevédomi.




Jazyk prezentace
Mala vsuvka: Nazor predniho jazykovedce dr. Karla Olivy zverejnéno
v deniku Lidové noviny z ledna 2013.




LN: Mluvilo se pred padesati lety spisovnéjsi cestinou?

Vic se dbalo na formalni stranku pfri oficialnich prilezitostech, to urcité.

LN: Kdy se zacala zvétSovat propast mezi spisovnou cestinou a béznym mluvenym
slovem?

Je treba fici, ze propast tam byla od zac¢atku. Nasi obrozenci, a ted pouziji obecnou
cestinu, to zkratka zvorali. V pocatku narodniho obrozeni mluvily ¢esky spise socialné
slabsi vrstvy, jak na venkové, tak ve méstech, a tento jazyk byl proto — asi ne Uplné
spravné — pokladan za pokleslejsi. A tak se zacala hledat ceStina vzneSena. Tehdy se
sahlo k jazyku z obdobi Bible kralické. Takze se vznesena cestina konstituovala na
tomto zakladé, coz v jazykovém vyvoji znamenalo posun o dve ste let zpét. Jenze zivy
jazyk byl uz nékde jinde. A nikdy se to nepodarilo vratit. Samozrejmeé i spisovna
cestina se od zacatku devatenactého stoleti proménila, nepouzivaji se treba uz
infinitivy koncici na -ti, ale vyvijel se i bézny jazyk, a tak ta propast zlstala.

LN: Kdy potom nastal ten nejvétsi ziom?

Ja si myslim, Ze velice dllezity byl zlom po roce1989, kdy nastoupila neformalnost.
Za Rakouska-Uherska, za prvni republiky i béhem komunistického rezimu se
dodrzovalo vymezeni formalnich a neformalnich situaci. A prave v reakci na
strnulost, vSeobecnou i jazykovou, se v prvni poloviné devadesatych let zacala bofit
hranice mezi formalnim a neformalnim. Rada jevll z obecné ¢estiny se zadala
pouzivat i pri formalnich prilezitostech. Coz by nebylo myslitelné v komunistickeé
dobé, ¢imzZ si komunisty nechci v zadném pripadé idealizovat. A uz vibec by to
nebylo mozné za prvni republiky.



LN: Posouvaji pomysinou hranici i vulgarismy politiku, tfeba ty, které pronesl
nedavno Milos Zeman?

Myslim, ze ne. Nechci ho za to v zadném pripadé chvalit, ale Milos Zeman nam dal
jasny negativni vzor burana a myslim si, ze si rada lidi uvédomila, ze takhle vypadat
nechteéji. Zatimco predchozi posuny k horsimu byly hodné neznatelné, ted udélal
Zeman razantni predél, diky kterému si kulturni lidé uvédomili: ,,Pozor, takhle my
dopadnout opravdu nechceme.” Proto Zeman nema rad kulturni lidi a nazyva je
lumpenkavarnou.

Pane prezidente, my jsme
Vas slyseli nadavat.

Ale déti, to bude
nejspis néjaka pi*ovina.

S
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Jak a s kym komunikovat: Cestina

Spisovnou cestinou pfi oficialnich prilezitostech. V prezentaci napriklad
pri vedeckeé konferenci.

Hovorova cestina patfi napriklad mezi studenty, maloobchodniky,
Zasadné do prezentace nepatri nareci (leda kdybychom propagovali
valasSskym narecim mistni slivovici). Kalk, vulgarismy do prezentace
nepatri nikdy.

Prejimanim cizich slov do Cestiny se nevyhneme. Ovsem pokud je to
mozné, nedélejme meetingy, ale porady, schlizky, setkdni. To plati
obecné, nékdy je anglictina presnéjsi. ( ,,chatovat” misto ceského
,dorozumivat se elektronicky®)

-

And these are supporters of National Revival

who are to blame that we now have problems with foreign languages.



Jak se vyhnout nevhodnému tvrzeni

Urcité by v prezentaci nemélo zaznit:

Moc vam toho nemohu nabidnout

Ted tato cast neprinasi nic nového, stejné si ji zopakujeme
Nasledujici informace se vas vlastné netykaiji...



Nékdy je vhodné zmirnit, relativizovat tvrzeni, hlavné kdyz pocitate
s tim, ze ne vSichni posluchaci s vami budou souhlasit.
Podminovaci zpusob: ,To by znamenalo...”

Trpny rod: ,Bylo zjisténo....”

Neosobni tvrzeni: , K tomu se da fici toto...”

Oslabujici slova: pravdépodobné...“ ,mozna...” ,,snad...”

UL R

Pozor, abychom opatrnymi a zevseobecnujicimi vyrazy neoslabili
nase puvodni tvrzeni a presvedcovani.




Nehody v prezentaci

Technické. Vypadne PC, spojeni, prosté néco nefunguje. Nrejlepsi je
mala pauza a oprava odbornikem.

Technické, nenapravitelné. Kolabuje USB flash, prosté nasi
prezentaci nemame. VZDY bychom méli jako nahradni zdroj mit nasi
prezentaci vytisténou. Nepriznavejme nasi chybu, neomlouvejme se.
LepsSi je zaCas s prezentaci burz datového projektoru, obcas graf,
obrazek ukazat v tisténé podobe.

Cim vetsi chyba v prezentaci, tim vétsi naroky na prezentéra, Uspésné
vse zvladnout.

Pokud poruchu dokazeme sami zvladnou, mlcky vse napravime a
pokraCujeme.

Prereknuti, vynechani obrazku, nesoulad obrazku s tim o cem
mluvime. VSe se mUzZe stat, staci se vratit, napravit vse, kdyz je
omluva nutn3, tak velice strucneé. Nic nerozmazavat, k omylu se
nevracet.



Cim je lépe prezentace pfipravena,
tim vétsi je nadéje, ze se nehodé
vyhneme. Ale i ten nejzkusenéjsi
profesional v oboru nehod se muze
stat obéti nehody.

Bod prvni: Za vSechno muze prezentujici
Bod druhy: Pokud za to nemluize, stejné plati bod prvni.



Diskuse
Ne vzdy pocCitame v prezentaci s diskusi. Pokud ani, mame dveé

moznosti:

A/ Ex post — diskuse, odpovédi na otazky po prezentaci

B/ Sub sisto — v pribéhu trvani prezentace

Zavérecna diskuse (A) ma smysl, prezentér odpovi na jednotlivé ¢asti
problematiky.




Diskuse, kterou je prezentace prerusovana (B) klade velké naroky

| QQ?»”?
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* Prerusovani prezentace musi byt predem dohodnuto.

* Prezentace se prerusi diskusi jenom v tom pripadé, pokud bude
problematika zajimava pro vSechny.

* Osobni problémy, zkusenosti odkladame na diskusi ,,ex post”

* Nedopustme, aby se diskuse stala nefizenou a misto dialogu
nastal ,multidialog” vSech se vSemi. V takovém pripadé se
doporucuje udélat prestavku, 5-10 minut a potom pokracovat
rizenou diskusi.



Zaver

Ukonceni prezentace by mélo obsahovat
shrnuti:

* Co jsme se dozvedeéli

e Kjakym zavérum jsme dosli

Jak k tomu prispéla diskuse

Kdy a jak se bude realizovat
pokraCovani prezentace, co lze

v budoucnu ocekavat, jakym zplsobem
lze na dané téma dale diskutovat,
komunikovat.

* V datové prezentaci by na konci neméla
chybét doporucena literatura a
komunikacni kanaly, spojeni na
prezentéra.

* Uplny zavér datové prezentace je
podékovani za pozornost, kterou divaci
prezentaci a jejimu prezentérovi
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