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1. Uvod a zakladni pojmy

Existuje tada obchodné financ¢nich operaci, které mohou
byt alternativou k tradic¢nimu uGvérovému financovani. Mimo to
nabizeji tyto obchodni operace Jjesté celou radu dalsich
vyhod, jako napriklad dohled nad spravou a inkasem
pohledavek, celkoveé niZsi urokové sazby, vSeobecné nizZzsi
poZzadované zajisténi a predevsim pak rychlost a flexibilitu.
K nejvyznamnéjsSim a nejvice pouzivanym nastrojum patti
faktoring a také forfaiting.

Faktoring, Jjako obchodné financ¢ni operace, Jje moderni
forma bezhotovostniho financovani, ktera spociva ve smluvne
sjednaném odkupu kratkodobych pohledavek faktoringovou
spolec¢nosti - tzv. faktorem. Faktorem mizZe byt i banka. Je
idedalni metodou k =zajisténi inkasa pohledavek a ke kryti
rizik s nimi spojenych.

Mezinarodni faktoring, v némZ jsou prodavany pohledavky
z dodavek zboZi nebo sluzeb prechazejicich hranice,
predpoklada obvykle existenci ¢&ty?r respektive tri stran:
vyvozce-dodavatele, vyvozniho faktora, dovozniho faktora a
dovozce-odbératele. Faktoring primého vyvozu Jje schématem
bez dovozniho faktora.

Z pravniho hlediska 1ze konstatovat, Ze faktoringova
smlouva zpravidla =zahrnuje mezinarodni prvek. Proto Jje
dilezitd otéazka kolizni uUpravy. Existuje unifikovana uprava
tzv. Umluva o mezinadrodnim faktoringu, kterd byla navrZena
organizaci UNIDROIT a schvalenad na konferenci v Ottawé.
AvsSak pocet smluvnich stran Jje stale nizky, proto vyznam

této Umluvy je dosud pomérné omezeny.



2. Mezinarodni faktoring

Pri faktoringu Jjsou kratkodobé pohledavky, obvykle se
splatnosti 1 aZz 3 mésice, prubéZné odkupovany faktoringovou
spolec¢nosti v souladu s ©predem sjednanou faktoringovou
smlouvou. Dodavatelé zboZi nebo sluZeb prevadeéji na faktora
pohledavky wvzniklé pri prodeji na fakturu. Faktoringova
spolec¢nost se tak stava véritelem a obvykle také prebira od
dodavatele vesSkeré riziko, Ze kupujici nebude schopen ¢&i

ochoten =zaplatit.

2.1. Druhy faktoringu

e Faktoring bezregresni znamena, Ze rucCeni =za pripadné
neplnéni ze strany dluZnika (odbeératele-dovozce) v
disledku Jjeho platebni neschopnosti uhradit svoje
finan¢ni zavazky prebira v plné mire faktoringova
spolec¢nost (banka). Podnik Jje tak zcela mimo Jjakékoliwv
nebezpeci vzniku nedobytnych pohledavek, nebot Jjejich
inkaso od dluZnika Jje vyhradné starosti faktoringové
spolecnosti.

e Faktoring regresni znamena, Ze rucCeni za pripadné
neplnéni platebni povinnosti odbératele zustava v plné
resp. Castecné mire na podniku jako dodavateli. V tomto
pripadé ma faktoring pouze formu preklenovaciho nebo
kontokorentniho uvéru a dodavatel 1 nadale zodpovida za
zaplaceni pohledavky dluZnikem.

e maturity faktoring znamena, ze neplni funkci
profinancovani, pohledavky Jjsou dodavateli proplaceny aZz
k datu jejich splatnosti.

e duavérny (confidential) faktoring =znamena, Ze odbératelé

nevédi o postupovani pohledavek.
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2.2. Predpoklady faktoringu
K vyuziti vyhod a moZnosti, které faktoring nabizi, byva

nezbytné, aby podnik a charakter Jjeho obchodni ¢&innosti

splnoval urcita kriteria:

° Podnik ma pravidelné a dlouhodobé se opakujici prodeje
vybranému kupujicimu (odbérateli).

° Podnik je wvuc¢i tomuto kupujicimu primym prodavajicim, tj.
mezi néj a kupujiciho JiZ nevstupuji zadné  jiné
distribuc¢ni kanaly.

e V pripadé mezinarodniho faktoringu Jje Uhrada faktur
kupujicim provadéna tzv. hladkou platbou.

e Dohodnuta smluvni doba splatnosti faktur se vétsSinou
pohybuje v intervalu 14 aZ 90 dni.

° Ze strany kupujiciho nedochazelo a nedochazi k
podstatnému prodleni v Uhradé faktur.

e Obrat vzajemného obchodu mezi prodavajicim a kupujicim
pravidelné dosahuje urc¢itého objemu. Konkrétni vysSe se u
jednotlivych faktoringovych spolec¢nosti 1isi a pohybuje

se od dolni hranice 100 tis. az 1 mil. K& mésicné.

2.3. Proces faktoringu

Faktoring obvykle probiha v nékolika  fazich, které
ukazuje obr.1l:

1) Zddost dodavatele o faktoring pohledavek. V Z&adosti
musi podnik specifikovat predmét kontraktu, druh vyrobku
nebo sluZby, dodaci a platebni podminky planovaného obchodu,
jeho predpokladanou vysi, termin apod. Stejné tak musi
podrobné specifikovat 1 odbératele, Jjeho platebni moralku,
objem pohledavek a tadu dalsich, dle moZnosti dostupnych,

ekonomickych udajt.



2)Vyhodnoceni bonity odbératele. Faktoringova spolecnost
vyhodnoti bonitu odbératele jako svého potencialniho
dluZznika. Banky se snaZzi mj. zajistit si bankovni informace
a dotazuijl se primo i1 odbératele samotného.

3)Uzavifeni smlouvy o faktoringu. V pripadé kladného
vyhodnoceni bonity odbératele uzavira faktoringova
spolec¢nost smlouvu s dodavatelem o faktoringu pohledavek.
Vzdy byva specifikovano, =zda se Jjednad o faktoring bez
regresu nebo s regresem, vy3e faktoringového poplatku a
urokové sazby a obdobi, na které se faktoring sjednava,

spolu s presnym vymezenim obchodniho pfripadu a subjektu

odbératele.
4)Dodavka zboZi a vystaveni  faktury. Po podepsani
faktoringové smlouvy je zboZz1i dodano odbérateli S

upozornénim, Ze do data splatnosti faktury je treba zaplatit
nikoliv dodavateli, ale faktoringové spolecnosti.

5)Cese (postoupeni) pohledavky. Faktura spolu s ostatnimi
dokumenty Jje dodavatelem postoupena na faktoringovou
spolecnost.

6) Predfinancovani. Po postoupeni pohledavky byva
dodavatel faktoringovou spolecnosti promptne predfinacovan
(vétsinou uz do 2 dnua) tzv. zalohovou platbou, jejiZz vySe se
u Jjednotlivych spolec¢nosti 1i31 a pohybuje se v rozmezi 75
az 95% hodnoty obchodniho kontraktu.

7)Platba odbératele. Ve 1huté dohodnuté v obchodnim
kontraktu a wuvedené na fakture plati odbératel na uucet
faktoringové spolecnosti.

8)Uhrada zbylé &asti pohledavky. V zavislosti na objemu
zalohové platby doplaci faktoringova spolecnost zbylou cast

objemu dodavky (5 aZ 25%) na ucet dodavatele.



DODAVATEL i >| ODBERATEL

FAKTORINGOVA SPOLECNOST

Obr. 1 Schéma prubéhu faktoringu

2.4. Vyznam a vyhody faktoringu
Faktoring pohledavek je vyhodny ve vSech ptripadech, kdy

dodavatel ke svoji dalsi <Cinnosti potfebuje rychlou a

stabilni hotovost a kdy Jje schopen takto ziskané prostredky

znovu 1investovat a zhodnotit.

Vyhody faktoringu:

e Rychlé inkaso pohledavek - dodavatel obdrZzi vétsinou jiZz
do dvou dnu az 95% hodnoty postoupenych pohledavek.

e Urychleni  podnikového cash flow - dodavatel nema
podstatnou ¢ast svych prosttedkl vazanou v pohledavkach,
dochazi u néj ke zrychleni obratu provozniho kapitalu a
toku penéZni hotovosti.

¢ Ochrana pred platebni neschopnosti odbératele - v pripadé
bezregresniho faktoringu prebira faktoringova spolecnost
na sebe vSechna rizika vyplyvajici =z 1insolventnosti
odbératele. Mnoho podnikd dnes voli faktoring Jjako
financ¢ni néastro]j pravé z tohoto duvodu.

° Flexibilni financovani - se zvysSujicim se objemem prodeje

roste 1 objem disponibilnich financ¢nich zdrojt, které méa



podnik k dispozici. To umoZnuje dalsi zvysSovani prodeje
nebo dalsi investice.

° 7z4dné dodatecdné zaruky - provérenim odbé&ratele a jeho
precizni bonitaci na sebe faktoringova spolecnost prebira
rizika pripadné platebni neschopnosti. VétsSina
faktoringovych spolec¢nosti u standardnich pfripadd Jiz
nevyzaduje zZadné dals3i zaruky.

° Kompletni vedeni statistiky - ©pro prehlednost v3ech
operaci zabezpecuji faktoringové spolec¢nosti vedeni
tydennich i mésicnich analyz prodeje, statistiku
splatnych faktur, on-line zpravy o doslych platbach apod.

Nevyhody faktoringu:

U financ¢ni naklady na odménu faktoringové spolecnosti.

° zastava mu odpovédnost za vady na zboZi, musi fesdit

reklamacni spory.

3. Zaver

Mezinarodni  faktoring pattri k pomérné frekventovanym
operacim v oblasti mezinadrodniho obchodu.

V soucCasné dobé popularita této moderni formy financovani
exportu roste. Faktoring Jje vyznamnym teSenim financovani
exportu zejména pro malé a stfedni podniky. Konkrétné& v CR
podle informace Asociace factoringovych spolecnosti CR
dosahl objem pohledavek postoupenych v r. 2004 k financovani
jeho Sesti ¢lenum 82 mld. Kc.

Mezinarodni faktoring hraje rovnéZ vyznamnou roli pri
prekonavani odlisnosti, které tvori bariéry v mezinarodnim
obchodé. V mezinarodnim méritku proto wvznikaji faktoringové
Yetézce, tedy uskupeni, ktera si wvytyc¢ila za cil propagaci
faktoringu a Jjeho roz3ifeni po celém svété. Postupné také

nartistd vyznam unifikace - Umluvy o mezindrodnim faktoringu.
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