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FAKTORING

Faktoring je prevzeti a odkup kratkodobych pohledavek bankou =z
iniciativy majitelll pohledavek (véritelll)-bez Jjejich zpétného

postihu.

Faktoring se vyvinul z eskontu smének a cese pohledavek, kdy v
podstaté jde rovnéZ o odkup nebo o postup (prevod) pohledavky
bankou. Stacilo domyslet, ze banka mazZe tento obchod
zdokonalit. Vznikla mySlenka odkoupit ¢&i prevzit pohledavky
véritele bez zpétného postihu, pokud by dluZnik projevil
nevlli k zaplaceni nebo nemohl zaplatit, to znamend prevzit za

vétritele vSechna uvedend rizika.

Véritel (prodejce pohledéavky) odpovidd =za pohledavku pouze v
pripadé, Ze porusi smluvni podminky (dodd nesjednané zboZi, s

vyrobni vadou apod.).

Na rozdil od tohoto pravého faktoringu se v praxi pouzZivad také
tzv. nepravy faktoring, pf¥i némZ riziko nezaplaceni nese

nadale komitent.

Podle obsahu faktoringové smlouvy se mohou podminky =znacné
1i3it a v nékterych pripadech se faktoring blizi ¢&i dokonce

prekryva s uvérem na pohledavky.

Nova sluZba se ujala, postupné doSlo ke znacnému rozvoji
faktoringovych obchoddi a k Jjejich roz$Sireni v mezindrodnim

meéritku.

Rozvoj faktoringu byl doprovazen zdokonalovanim jeho technik,
coZz opét vedlo ke zpétnému pozitivnimu vlivu na Jjeho

rozSitrovani.



Faktoring lze znazornit takto:
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Mezi komitentem (prodavajicim) a faktorem (bankou, financéni
spolec¢nosti) musi byt nejprve uzavrena taktoringovd smlouva.
Soucasné s odeslanim zbozi a faktury (1) pfimo odbérateli
predava komitent (prodéavajici) kopie faktur faktorovi, ktery
mu pripisuje vynos ve prospéch béZného uc¢tu (2). Poté
nasleduje inkaso pohledavek, pfipadné jejich vymadhani (3). Po

Uhradé pohledavky faktoringova operace konci.

V uvedeném schématu byl zndzornén postup, ktery Je obvykly
predevsim u domdciho faktoringu (domestic factoring), pri némz
maji byt faktury =zasilané tuzemskému odbérateli zpravidla
zaplaceny bez odkladu nebo jen s kratkym c&asovym odklademn,

napt. do 30 dnt.

Zadlezi v3ak na uzaviené faktoringové smlouvé. Faktor mazZe
prebirat od klienta postoupené faktury a Jejich vynos
poukazovat na DbéZny ucet klienta aZ wve 1haté splatnosti
pohledavek. Pritom prirozené nese riziko za nezaplaceni

pohledavek, které upominéd a vymdhad na svij ucet.



Klient a faktor se také mohou dohodnout, Ze v prfipadé
neuspésného inkasa pohledavek ve 1hltité splatnosti poukézZe
faktor hodnotu pohledédvly na ucet klienta s kratkym respirem,

napf, deset dni po terminu splatnosti faktury.

Individuadlni podminky faktoringu (stejné Jjako tzv. nepravé a
davérné faktoringy) Jjsou ochotny sjedndvat s klienty spise

banky.

Faktoringové spolec¢nosti se sousttfediji na standardizované
faktoringové obchody v réamci mezindrodnich dohod. Posledni
zku3enosti naznacuji, Ze také banky pfechazeji na obchodni

formy faktoringovych spolecnosti.

Odkup pohledédvek podle revolvingové smlouvy

Faktor mtazZe byt pozaddadn o odkup Jjedné pohledavky. Tato praxe
je vSak dnes zcela vyjimec¢na. Faktor odkupuje od klienta
zpravidla vSechny pohledéavky vaci urcitym dluZniktm na zadkladé

dlouhodobé faktoringové smlouvy.

Pred uzavienim faktoringové smlouvy musi klient (dodavatel)
faktorovi sdélit vSechny potfebné udaje tykajici se kupnich
smluv a uUplny presny seznam odbérateld, na které bude

vystavovat faktury a poZadovat jejich fakturovéani.

Ve smlouveé se klient =zavazuje postupovat faktorovi v3echny
pohledavky, které vznikaji ve vztahu k dohodnutym odbératellm

(nebo v dojednanych zemich u vyvozniho faktoringu).

Faktofi maji =zajem na dlouhodobéjsi platnosti faktoringovych
smluv, nebot ziskani informaci o dluZnicich a vybudovani
faktoringové sité u vyvozniho faktoringu Jje dlouhodobd a

nadkladnéd zalezitost.

Odkupovany Jsou pohledavky do urcité maximalni lhaty

splatnosti, napf. do 30, 90 a jednotlivé do 180 dni.



Faktoringova spolecCnost (nebo  banka) vymezuje klientovi
uvérovy ramec, do JjehoZ vy3e prebira postupované pohledéavky.
Uvérové ramce Jjsou stanoveny jednotlivé pro kaZdého odbératele
na zakladé hodnoceni jeho bonity. Uvérovy ramec Jje
revolvingovy, tzn. Ze se platbou odbératele uvoliuje a kaZdou

postoupenou pohledavkou opét vyplnuje.

Vedle uvérového rémce muZe byt sjednédn zvlastni 1limit pri
sezbdnnim nahromadéni pohledavek nebo pri Jjednorazovych

pohledavkéach.

Postupovani pohledavek se uskutecnuje pisemné na kaZdé

pohledavce (faktufre), zpravidla s pruvodnim dopisem.

Uplny faktoring
Nejsirsi formou faktoringu je uplny faktoring (main-Iine

factoring).

Vedle toho, Ze faktor prebird od dodavatele vsechny pohledéavky
za urc¢itymi dluZniky, provadi 1 dalsi spojené sluzby (full-

service):

* vede potrebné ucetnictvi a vykaznictvi o pohledavkach,
e zajidtuje pojisténi,

e pri zahranic¢nich dodavkach za*izuje celni projednani a

placeni poplatkd apod.

JestliZe dluZnik nezaplati pohledavku ve 1hUté splatnosti, Jje
podle mezindrodnich dohod wuzavrenych mezi faktoringovymi
spolecnostmi faktor povinen provést (garancni) Uhradu
dodavateli, kterd nemd& pfesdhnout 90. den po splatnosti
pohledavky. Mnohé  faktoringové spoleCnosti tuto dobu =z
konkurenc¢nich dtGvodd =zkracuji. Obvyklou sluZbou u tohoto

faktoringu Je vSak proplédceni pohledavek dodavateli pred



lhtitou jejich splatnosti. Odtud Jje faktoring charakterizovéan

jako odkup pohledavek.

Vyvozni faktoring
Jak napovidé naézev, u vyvozniho faktoringu (export factoring)
jde o odkup pohledadvek vUc¢i zahrani¢nim odbérateltm. Tento

faktoring navic:

* umoznuje preklenout dodavatelovu neznalost podminek na

zahrani¢nich trzich (mistni predpisy, uvérové podminky atd.) a

e eliminuje rizika plynouci z pohybu devizovych kurst, které
nese faktor. Faktor naopak mlZe ziskat, jestliZe dojde k

priznivému pohybu kursu.

Vyvozni faktoring vyznamnym zpusobem zlepSuje postaveni
dodavatele. Toto zvvhodnéni se opird o skutecnost, Ze
faktoring umozZnuje vyvozci nabidnout dovozci nekryty uvér, coz

Jje vyznamné zvyhodnéni odbératele.

Pri faktoringu v tomto pfipadé odpadad nutnost otevirat
akreditivy, vystavovat zaruky, akceptovat ¢&i svalovat sménky
atd.

Platba ze zahranic¢i je tak velmi zjednoduSena a je Uspornéjsi,
nebot odpadaji vylohy spojené s dokumentdrnimi platbami a

doprovodnymi sluZbami.

Do vyvozniho faktoringu mlZe byt zapojen Jjeden nebo dva
faktori.

. Systém jednoho faktora-veskera rizika nese naprt.
faktoringova spoleCnost dodavatele. Pri provadéni faktoringu

se opirda o vlastni sit dcefinych spolecCnosti.

e Systém dvou faktorti-vystupuje zde faktoringovd spolecnost

vyvozce a faktoringova spolecnost dovozce.



Faktoringovéa spolecnost dodavatele postupuje pohledavky
importnimu faktorovi, ktery ptredtim provéril bonitu dluZnikd a
stanovil uvérové ramce.

Rizika se rozdéluji mezi obé faktoringové spolecnosti.

Davérny faktoring

U davérného faktoringu (confidential factoring) se faktor
omezuje na financovani vybranych pohledavek. Odmita pohledavky
na zboZi, u kterého hrozi nebezpec&i Castych reklamaci, a
pohledavky vuci opakované neplaticim odbératelim, resp.
odbératellim s horsim ratingem, pohledavky pfesahujici urcitou

lhitu splatnosti apod.

Faktor prebird (odkupuje) Jen Cca&st pohledavek dodavatele,
napt. 50 procent, a neposkytuje doplikové sluZby.

Evidenci pohledéavek nékdy vede nadale sam komitent.

U davérného faktoringu si klient musi financovat ¢éast
pohledavek =z vlastniho kapitdlu. JestliZe vSak disponuje
dostatecnymi vlastnimi zdroji, umozZznuje mu castecny odkup
pohledavek vyuZit vlastni financni zdroje a uSet?it provizi

faktora.

Tichy faktoring

Duvérny faktoring byva tichy (zastfeny). U tichého faktoringu
neni postoupeni pohledavky na fakture vyznac¢eno a dluZnici
uhrazuji své zavazky plvodnimu vlastniku pohledavky

(dodavateli) .

Zjevny faktoring
U zjevného faktoringu Jje postup na pohledavkach vyznacen a
nékdy Jje oznadmen plétcim pisemné s pokynem, aby pohledavky

hradili primo faktorovi.



Uloha banky

Uloha banky pfi faktoringu spociva v tom, Ze:

e sama faktoring primo provozuje jako béZny bankovni obchod,

*podili se SVym kapitalem na zalozZeni dcefinych
specializovanych faktoringovych spolec¢nosti a financuje Jje

uvérem.

Mezi tradicéni obory faktoringu ©patrily zpocatku obory
spotfebniho primyslu od textilu aZ po sklo a biZuterii, a déale
rizné obory potravina¥ského prumyslu. Dnes vSak faktoring

pronikl do vsech oborl hospodatrské &innosti.

Cena faktoringu

Cenu (naklady) faktoringu zejména ovliviuje:

* pocet a prumérnd hodnota faktur ve wvztahu k Jjednotlivému
komitentu (prodavajicimu). Z hlediska pracnosti Jje pri stejném
obchodnim obratu rozdil mezi tfemi stovkami pohleddvek po
tisici a tremi tisici pohleddvek po stu;,

e rizika, kterd Jsou spjata s pohledadvkami s prihlédnutim k
bonité kupujiciho a prodavajiciho a k zemi, kde se obchoduje.
Tato rizika konkrétné =zahrnuji riziko uUplného nezaplaceni
Casti pohledavek, déale rizika vyloh s upomindnim a pripadné s

vedenim soudnich sporu.

Komitent (prodavajici) hradi bance:

e rizikovou provizi (poplatek, delcredere), kterd se v praxi
pohybuje od 0,5 do 4,0 procent hodnoty pohledavek. Zakladem
pro vypocet Je dlouhodoba pramérna vySe neuhrazenych
pohledavek a vylohy na upomindni a na soudni spory. Vypoclty se

upfesnuji pri zméné obchodnich partneri;

e poplatek za vylohy spojené s evidenci a inkasem pohledavek,

nap¥ 30 DEM za jednu pohleddvku.



Faktor si pfirozené uctuje dalsi platby, které JjiZ nejsou v
uzsSim smyslu vylohami spojenymi s faktoringem, a to:

e diskont,

e vylohy druhu celnich poplatkia, pojisténi a Jjiné, které by
musel dodavatel vynalozit 1 tehdy, kdyby faktoring nepouzil.
Delcredere, ostatni poplatky a vylohy mohou byt sdruZeny v
provizi faktorovi, kterd mé formu procenta zZ hodnoty
faktorovanych pohledédvek. Ta se mlUZe u jednotlivych komitentua
a pripadné pohledavek 1i3it podle druhu, splatnosti a mnoZstvi

faktur a druhu vyloh, které nejsou u vSech pohleddvek stejné.

Vyznam faktoringu

Faktoring plni prfedev3im vyznamnou financ¢ni ulohu tim, Ze
vytvari nové moZnosti pristupu dodavatele k financ¢nim zdrojum.
e Dodavatel nemusi vazat svaj kapitdl v pohledavkach. Po
postoupeni pohledédvek Jje mu zpravidla vyplacena Céastka
pohledavek, <&¢imZ se urychluje Jjejich inkaso a zlepSuje cash

flow dodavatele.

e Faktoring urychluje uzavirani hospodafskych smluv. Tim, Ze
banka financuje pohledavky dodavatele, usnadnuje mu poskytovat
dodavatelsky nekryty uvér. Tato moZnost dodavateli usnadnuje

pozici vic¢i konkurenci.

* Faktoring zajistuje dodavatele tim, Ze faktor na sebe bere
rizika z nezaplaceni zé&vazkl, =ze zmén kurst a zmén urokovych

sazeb.

. Zaroven komitenta (dodavatele) zbavuje rozséahlé
administrativy spojené s vedenim saldokonta, upominanim atd.

Obchodnik se mlZe soustfedit na prodej zboZi a odména, kterou
za faktoring zaplati, se mu v celkovém hodnoceni vyplati. Musi
prfirozené provést prislusné kalkulace, nebot prfi malém
obchodnim obratu se faktoring nemusi viZdy projevit Jjako

vyvhodna sluZba.

Pri odkupu pohledavky (pred lhUtou splatnosti) vyplati faktor

dodavateli 80 aZ 90 procent pohledédvek po sraZce diskontu



ihned a zbytek mési&né anebo po splatnosti pohledavek po

zuCtovani provize.

Spolu s tim =zasila faktor wvyrobci zpravy o stavu uhrady
pohledavek. Tyto zpravy majil informativni vyznam, nebot
neuhrazené pohledavky vyjadfujili redlnost delcredere a soucasné

informuji prodédvajiciho o bonité jeho obchodnich partnert.

Faktoring v nasi praxi
V nasi praxi se faktoring =zacal pouzivat v poloviné 70. let
pri dovozu. Koncem 70. let se =zacCaly rozvijet vyvozni

faktoringy a jejich obrat se rychle zvétsoval.

V soucCasné dobé ma cesky vyvozni faktoring vyznamnou pozici v
mezindrodnim vyvoznim faktoringu a poptavka po ném se v
tuzemsku stédle =zvysSuje, nebot vzrastd pocet podnikl, které
samostatné vyvaZeji a maji zadjem timto zplusobem zrychlit a
usnadnit inkaso svych pohledavek a zlep3it svoji konkurencni

pozici.

Vyvozni faktoring dnes nabizi rada nasich bank a byly také
zaloZeny specializované faktoringové spolecCnosti. Ze strany
zahraniénich vyvozcl Jje =zaédjem také o dovozni faktoring, tzn.
odkup pohleddvek zahranic¢niho vyvozce do tuzemska nasimi

faktory.

Prechodem k trZni ekonomice a prenesenim platebnich podminek
na dohodu mezi obchodnimi partnery vznikajili predpoklady 1 pro

rozvoj domaciho faktoringu.

Provize nasSich faktord se pohybuje mezi 1 aZ 3 procenty podle
prevzaté miry rizika. Je mirné nizsi u faktoringovyeh

spolecnosti a mirné vy33i u bank.

Vétsi vyuziti domaciho faktoringu v3ak omezuje prilis wvelka

rizikovost téchto obchodld. V tom se vyuziti faktoringu u nés
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1isi od

Zzahrani¢ni praxe, kde se pod faktoringem rozumi
predevSim domaci faktoring, ktery Jje podstatné roz3irfenéjsi
nez faktoring mezinarodni.
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