VI.Dispozice s pravy z duSevniho
vliastnictvi

Prava z duSevniho vlastnictvi, resp. jejich vyuzZivani, mohou byt sama pfedmétem
mezindrodni transakce. Utelem tohoto pfehledu neni podat vyCet vSech existujicich
smluvnich typl, ale poukdzat na ty, které jsou v mezindrodnim obchod¢ nejCastéisi:
smlouva licenéni a smlouva franchisingovd.

1, LICENCNI SMLOUVA

Licence obecn€ v prdvu znamend dovoleni, a to Cinnosti, kterd je za jinych
okolnosti zakdzand (z latinského licere = dovolit). Licenéni smlouvu je moZno
struéné¢ vymezit jako smlouvu o svoleni k uziti pfedmétu licence, tedy vyndlezu
chranéného patentem nebo jiného chranéného tvirCiho prumyslového prava, tedy
nehmotného statku. Je tedy smlouvou o vyuZiti pfedmétu prdva (nikoli o pfevodu
prava samotného) .

Zejména po druhé svétové vdlce dochdzi k prudkému rozvoji mezindrodniho transferu
technologii. Licence je vlastné nejstar8$i formou, JiZ se projevuje délba prdce ve
veédé a technice. Puvodné se licence tykaly pfedevSim vyuziti vyndlezl chranénych
patenty, zatimco v soufasné dob& jsou pifedmtem licenci rovnéZ vyrobni zkuSenosti,
zajisténi strojili, surovin apod. Pfiblizné¢ 10% sv€tové vyroby vysp€lych zemi se tak
uskutelfluje na zdklad¢ licenci. Ndkup licence umoZiluje mimo jiné vyuziti zndmky a
dobrého jména zahraniéni firmy, roz§ifeni zkuSenosti v oboru a sniZeni rizika
prumyslové pravnich kolizi.

a) Patentové licence

POJEM

Patentové licence jsou dvojiho druhu: nucené a smluvni.

Nucend licence je vyjimelnym opatfenim, ke kterému za uritych podminek sahd stdt,
aby donutil majitele patentu vyndlez vyuzZivat (viz kapitola IV).

V mezindrodnim obchod€ vSak maji prakticky vyznam licence smluvni. Licenéni smlouva
zaklddd vztah mezi vlastnikem technologie, chranéné patentem, a jejim
potenciondlnim uZivatelem. Majitel patentu vé€t§inou z nejriznéjSich divodl svij
vyndlez nevyuziva sam. Bud k tomu neni zplsobily (nemd potfebny kapitdl) nebo to
pro néj neni ekonomicky vyhodné. Casto vynalez vyuZivd v jednom misté, kde mé
vyrobni zdvod, avSak k jeho vyuziti v mistech jinych je pro néj vyhodn&jsi sveéfit
vyrobu €i distribuci patentovaného vyrobku jinému subjektu. Pohnutkou je snaha
dosdhnout realizace vyndlezu za co nejvyhodnéjSich podminek. Na stran€ nabyvatele
licence je fasto zdjem na ekonomicky vyhodnéjs§i vyrob€ chrdnéného zbozi na urfitim
lUzemi nez jeho dovoz odjinud. Prdvnim ndstrojem k tomu je licencni smlouva.
Nezbytnou podminkou pro poskytnuti licence je vplucné prdvo poskytovatele licence
naklddat s jejim predmétem. Poskytnutim licence dochdzi k tomu, Ze poskytovatel
licence konstituuje na zdklad@ svého prdva a v jeho ramci pro nabyvatele pravo
nové (tzv. konstitutivni pfevod). Po poskytnuti licence trvd prdvo poskytovatele
licence naddle, avSak jeho vykon je po dobu trvani licentni smlouvy omezen.

DRUHY LICENCE A JEJI oMEZENI

Licence se z hlediska okruhu svych subjektl vyskytuje ve tfech formach:



a) vylulni, kterd je poskytnutd pouze jedinému nabyvateli a nesmi byt poskytnuta
dalSimu; z licence je vyhat i1 sam jeji poskytovatel,

b) samostatnd, kterd se od vylutné 1iSi jen tim, Ze pravo vyuzZivat patentovany
vynalez si majitel patentu ponechavi,

c) nevylufna, kterou miZe majitel patentu ud€élit komukoli, tedy paralelné i vice
nabyvatelim.

Vylunost licence musi byt ve smlouvé pfesné vymezena. Je vSak tfeba si uvédomit,
7Ze vzhledem k teritoridlnimu omezeni plUsobnosti patentu se vyluCnost vaze vzdy jen
k uritému stdatu a nevztahuje se na patenty ud€lené na tyz vyndlez v jinych
statech. Lze si ovSem pfedstavit vyluCnou licenci pokryvajici vS8echny takové
patenty. Pak by 8§lo o sv€tovou exkluzivitu nabyvatele licence na vyuziti takto
patentovaného vyndlezu.

V praxi je licence vZdy omezend, a to n€kolikerym zplUsobem:

a) Vécné omezeni znamend, Ze licence je udélena bud na vyrobu, nebo na distribuci
(prodej), ¢i na uzivani vyndlezu. Uvedena kritéria mohou byt rlizné¢ kombinovana.
Omezeni muZe byt i uz8i, napf. povoleni se udéluje jen k vyrob¢ urCitého zbozi.
Licence miliZze byt omezena i kvantitativn€, tedy miZe byt napf. stanoveno minimdlni
nebo maximdlni mnozstvi vyrdbéného nebo distribuovaného zbozi.

b) Teritorialni omezeni nejCastéji odpovidad teritoridlni pusobnosti patentu, avSak
nemusi s nim byt totoZné. Mize byt uz§i a zahrnovat jen uritou geografickou oblast,
coz je praktické pfedevdim u licenci distribufnich. Jednotlivé slozky licence mohou
byt kombinovdny, napif. vyroba je povolend ve stiaté A a distribuce ve statech A, B
a C. Takovéto smlouvy vSak jiZ znamenaji d€leni trhu a mohou se dostat do rozporu
se soutéZnim pravem dotlenych stdtu.

c) Casové omezeni licence se mie, ale nemusi kryt s dobou platnosti patentu.
Licence nemilize byt sjednana na dobu delSi, spi§ se miZe stat, Ze patent v dobé
platnosti licen¢ni smlouvy ztrati platnost sam (napf. nezaplacenim udrzZovacich
poplatkll), coZ mad nezbytné za ndsledek zdnik licencni smlouvy, nebol zanikl jedji
predmét .

d) Dalsi omezeni licence se muZe tykat napf. narokl patentu, vyuziti patentu jen ve
vymezenych oblastech apod. N¢kdy miize byt souldsti licence povinnost nabyvatele
odebrat urCité zbozi (napf. vyrobni zafizeni, které mid zajistit ndlezitou kvalitu
vyrdbéného zbozi) .

PRAVA A POVINNOSTI STRAN LICENCNI sMLouvy

Zdkladni povinnosti majitele patentu je jeho povinnost strpét, aby nabyvatel
vyuzival jeho vyndlezu, a to v rozsahu stanoveném smlouvou. Nejde vSak o
povinnost jedinou. Zpravidla md majitel patentu povinnost k aktivni soulinnosti
nezbytné k tomu, aby nabyvatel mohl pfedmét smlouvy fadn€ uzivat. Touto soufinnosti
mize byt pfedani technické dokumentace, odborna pomoc ¢i pfedani zkuSenosti. Casto
se v licenénich smlouvidch objevuje vzdjemnd povinnost informat o zlepSenich
vynalezu, ktery je pfedmétem licence.

Vzhledem k tomu, Ze licence spo€ivd na patentu, ma jeho majitel také povinnosti
tykajici se ruCeni za vady patentu. Majitel patentu nepochybné ru$§i za existenci
ochrany, tedy za platnost patentu, a to v dob¢ uzavieni smlouvy. Pokud jde o osud
patentu po této dob&, bude rozhodné, zda majitel patentu mohl o jeho pozdéjsim
zaniku veédét nebo ho divodné pfedpokladat (napf. kdyby v dobé uzavieni smlouvy jiz
byl poddn ndvrh na zruSeni patentu). Neni-1i tato otdzka upravena ve smlouv¢, bude
zdleZet na pravu, jimZz se fidi licenéni smlouva.

Stejnym zplsobem bude tieba posuzovat otdzku eventudlni povinnosti majitele
patentu udrzovat ho v platnosti po dobu platnosti licenéni smlouvy. Naproti tomu
lze zcela jednoznalng fici, Ze majitel patentu nemd povinnost podnikat kroky na
ochranu patentu pifi jeho poruSovani ze strany tfetich osob.

Pokud jde o v€cné vady patentovaného vyndlezu, nutno je posuzovat z hlediska
objektivniho a subjektivniho.

a) Objektivni hledisko spolivd v tom, Ze vyndlez nemd vyslovné uvedené vlastnosti
nebo neni vibec technicky proveditelny, coz je duvod pro odstoupeni od smlouvy.



b) Subjektivni hledisko zkoumd vztah stran smlouvy k témto vadam. Nebyly-1i tyto
vady v dob¢ uzavieni smlouvy patrny, lze se dovolavat omylu, v€d€él-1li o nich
majitel patentu a zatajil-1li je, lze se podle okolnosti dovoldvat podvodu.
Majitel patentu pochopiteln€ neruli za obchodni riziko spojené s vyuZzZivanim
vynalezu.

Hlavni povinnosti nabyvatele licence je platit licencni poplatky. Licenéni
poplatek miZe mit podle charakteru licence nejruznéjs$i podobu. Nejjednodussi, avSak
nepfili§ Casty je jednordzovy pauSdlni poplatek. Pouzivd se tam, kde pfedmét licence
md relativné malou hodnotu a kde neni rozhodujici doba, na kterou je licence
sjednana. Cast&js$i je periodické placeni uréité &astky po dobu trvani smlouvy, coZ
je vlastné rozd€leni celkového poplatku na pevné spldtky. Jinou formou je poplatek
odvozovany z miry vyuzZiti licence, napif. jako procento z hodnoty vyrabéného zboZi.
V tomto piipad¢ miZze byt hrazen i v naturdliich, tedy jako Cidst produkce. Tento
zplsob se pouziva tam, kde nabyvatel licence md potiZe s placenim vetSich Cistek v
pfislu$né méné¢ a kde je pro néj proto z ekonomického hlediska piijatelnéjsi.
Nabyvatel se zavazuje k utajeni skuteCnosti, které mu majitel patentu v rdmci
licence sd€lil, a které maji duv€rny charakter. Tato povinnost trva i po skonCeni
smluvniho poméru.

Ve smlouv€é miuZe byt sjednana povinnost nabyvatele umoZnit majiteli patentu
kontrolu kvality, pfipadné¢ mnozstvi produkce. Majitel patentu také miZze nabyvatele
licence zavazat k tomu, aby jeji pfedmét dostatelné vyuzival. Extrémnim piipadem by
bylo blokovdni vyuziti vyndlezu ze strany nabyvatele licence (napf. v rdmci
konkurenéniho boje), coZ by nepochybné narazilo na pravidla o hospodafské soutézi.
Velmi diskutabilni je otazka, zda nabyvatel licence miZe podnikat kroky na
ochranu patentu, zanedbdvd-1i je sdm jeho majitel. Neni-1i tato zdlezitost
upravena ve smlouv€, zdlezi na prdvu stdtu, kde byl patent udélen.

UKONCENI PLATNOSTI LICENCNI SMLOUVY A JEHO NASLEDKY

Smlouva miize pozbyt platnosti i pfed uplynutim lhity, na kterou byla sjednana, a
to vypovédi nebo odstoupenim od smlouvy. Vypoveédét nelze licenéni smlouvu uzavienou
na dobu urfitou, nebylo-1li to sjedndno. Odstoupit od smlouvy lze v pifipadech, kdy
jejl realizace neodpovidd pfedpokladim, tedy napf. pfi jejim zavazném a opakovaném
poruSeni jedné strany. Podle okolnosti se miize odstupujici strana domdahat nahrady
vzniklé Skody.

Odstoupit od smlouvy lze i v jinych pfipadech, které vyplyvaji z povahy wv€ci, napf.
zakaz vyroby, vyvozu apod. patentovanych vyrobkl. V téchto pfipadech ztraci licence
pro nabyvatele smysl, nebot za licentni poplatek nemuZe ziskat Zddou protihodnotu.
Naproti tomu zména majitele patentu sama o sob¢ divodem k odstoupeni od smlouvy
neni, nebot prdva nabyvatele tim nejsou dotena.

Nasledky skonCeni smluvniho vztahu nejsou z prdvniho hlediska slozité, avSak v
praxi se mohou zkomplikovat. Nabyvatel licence se dostdvd do stejného postaveni
jako kterykoli jiny subjekt, tedy plati-1li patent naddle, nesmi jej dale vyuzivat.
Zistanou mu vSak vyrobni zkuSenosti, CimZ se dostdvd do fakticky vyhodnéjsiho
postaveni nez ostatni soutézitelé na trhu, vfetné majitele patentu. Jiz bylo
zminéno, Ze povinnost mlfenlivosti o pfedmétu licence, kterou mid nabyvatel vuci
majiteli patentu, trvad i po skonCeni platnosti smlouvy. Ta by méla tuto otdazku
podrobné upravovat, aby se majitel patentu mohl domdhat na nabyvateli licence
nahrady eventudlni §kody vzniklé v diusledku poruSeni této povinnosti.

OBSAHOVE NALEZITOSTI LICENCNI sMLouvy

Licentni smlouva zpravidla obsahuje ndsledujici prvky:

- #vod (preambule), kde strany proklamuji svliij Gtmysl a uCel smlouvy, coZ miZe
pomoci pfi interpretaci pfipadnych nejasnych ustanoveni smlouvy,

- definice pouZivanych terminii, rovnéZ diulezité pro interpretaci smlouvy,

- urleni rozsahu licence, a to zpravidla ve dvojim smyslu: teritoridlné, tedy na
jakém Gzemi mohou byt patentova prdva a know-how vyuzZivany a za druhé #celové,



stanovenim G€elu jejich vyuzivani (vyroba, distribuce, prodej),

- vzdjemnd prdva a povinnosti obou stran, tedy zavazek poskytovatele licence
nejen povolit vyuZivani patentu, ale i poskytnout know-how, technickou pomoc,
zaSkoleni pracovnikii nabyvatele, n€kdy i urCité dily pro montadZz a sluzby, jakoZ i
zdvazek nabyvatele dodrzet pfi vyrob& urité parametry apod.,

- urceni druhu licence (vyluCnd, jedind, nevyluclnd),

- urceni prdava rozhodného pro smlouvu, tedy volba prdva dohodou stran, pifiCemz je
nutno mit na zfeteli i pfipadny v1iv kogentnich pfedpisu zuastnénych statu,

- zpiisob FeSeni sporii, zpravidla ve form¢ rozhod¢i dolozky, dovoluji-li to prdvni
fddy zuCastnénych stran,

- dobu, na kterou se smlouva uzavird a po kterou tedy budou trvat prdva
nabyvatele,

- Casové urfeni pocdtku realizace zdvazkii ze smlouvy, a to i1 pro nabyvatele, ktery
se napf. zavaZze zalit s vyrobou pfisluSnych produktu k urCitému datu nebo v urcité
1hité po uzavieni smlouvy,

- podminky ukonfeni platnosti smlouvy pfed uplynutim obdobi, na které byla smlouva
uzavfena,

- okolnosti osvobozujici od odpovédnosti,

- otdzky souvisejici s dotéenymi primyslovymi prdvy,

- placeni licenéniho poplatku, a to bud zaplaceni jednordzové pauS$dlni Castky nebo
provadéni pravidelné¢ se opakujicich plateb, jejichz vySe miize byt specifikovana
nejriznéjsim zpusobem.

b) Inimkové a smifené licence

Pfedmétem zndmkové licence je pravo nabyvatele uzivat ochrannou znamku
poskytovatele. Vyhodnost tohoto postupu vychdzi z toho, Ze nabyvatel dosdhne
obchodniho prospéchu v disledku pouzivani zavedené znamky, kterd ma sama urCitou, a
n€¢kdy velmi znalnou hodnotu. Znamkova licence je zdkladem franchisingu, o némz je
pojednino dile. Krom¢ n€kterych franchisingovych smluv je €istd zndmkovd licence
velmi vzdcnd. BE¢Zna je jeji kombinace s licenci na know-how a jeS$té Castéjsi s
licenci patentovou.

SmiSené licence jsou tak nejCastéjs§i formou licenci. Pro ob¢ strany pfedstavuji svou
komplexnosti nejvys§i pfinos.

c) Kolizni problematika licenfnich smluv

Pro licentni smlouvy plati zadsadn€ totéZ, co pro jiné smlouvy v oblasti zavazkového
prava. Prakticky ve v8ech zemich je moZnd dohoda stran o tom, kterému prdvnimu fadu
bude smlouva podléhat (volba prava). Neni-1i takto rozhodné prdvo zvoleno, je
tfeba pouzit podpirné kolizni normy, v naSem pfipad¢ § 10 =zdkona ¢. 97/1963 Sb. o
mezindrodnim prdvu soukromém a procesnim, ktery odkazuje na prdvo, JjehoZ pouziti
odpovidd rozumnému uspofadani vztahli, coZ bude patrné nejCastéji pravo poskytovatele
licence.

7. FRANCHISINGOVA SMIOUVA

POJEM

Franchising pfedstavuje vztah mezi dvfma subjekty, z nichZ jeden (pfijemce



franchisy) md oprdvnéni provozovat podnikatelskou ¢innost pod obchodnim ndzvem, s
pouzZivanim ochrannych znamek a podle pokynu druhé strany, jiZ je poskytovatel
franchisy, ktery pfijemci za uplatu pfedal celkovy obchodni koncept metody
podnikani v dané oblasti. Oba subjekty Jjsou na sob¢ nezavislé.

Franchising se uplatiluje pfi prodeji zbozi a poskytovdni sluZeb ponejvice od 50.
let, kterd znamenala politek jeho prudkého roz§ifovani, zejména pokud jde o
americké firmy. Dnes Jje jiZ masov€ rozSifen a na piiklad v USA se touto formou
uskutefiuje témdf tfetina maloobchodniho prodeje. Po roce 1989 se s franchisingem
setkdvame b&iné¢ i v Ceské republice. Rychlé oblerstveni (fast food) poskytuje Mac
Donald's ¢i Kentucky Fried Chicken, ubytovaci sluzby sit hotell Holiday Inn a
parfémy proddva Yves Rocher. Franchising dnes zasahuje do nejruiznéjSich oblasti,
které vSechny spolivaji v ekonomické €innosti, JjiZ je vyroba, zpracovani nebo
distribuce zbozi, i poskytovani sluZeb.

Oblibenost franchisingu je zaloZena na kombinaci dvou faktord: vysledku
dlouhodobych zkuSenosti poskytovatele a jeho jménu, resp. pov€sti na jedné strané
a podnikatelském duchu pfijemce na strané druhé.

Franchising se zakladd franchisingovou smlouvou. Mechanismus jeho fungovani a
podoba smlouvy je patrnd z ndsledujiciho fiktivniho pfikladu.

CAPPELLETTI je jméno restauraci, poddvajicich k rychlému oblerstveni typickd italska
jidla. CAPPELLETTI je ochrannd zndmka a zdrovell obchodni jméno, pod nimz je €innost
provozovana. Poskytovatel franchisingu je firma s ndzvem CAPPELLETTI, Inc.

Tato firma vypracovala systém pfipravy a prodeje jidel ve velkém mnozstvi, s
nizkymi ndklady a za nizké ceny. Uspéch restauraci CAPPELLETTI je dan zejména
sortimentem jidel, jejich kvalitou, Cistotou a prostfedim restauraci a cenovou
dostupnosti. VSechny restaurace jsou vyrazné oznaleny svym typickym logem a jsou
stejné vyzdobeny. Pouzivaji spolehlivé vyzkouSeny jednotny systém vnitiniho fizeni a
UCetnictvi. Firma CAPPELLETTI Inc. cely tento systém vytvifela a vylepSovala po
mnoho let a investovala do néj nemalé prostiedky. Tim se stal velmi hodnotnou
zkuSenosti, kterd je nyni ve formé franchisingu pfedmétem obchodu.

CAPPELLETTI Inc. tak své zkuSenosti pfeddva malym, pfipadné stfednim podnikatelilim,
ktefi si jejich vyuzitim, jakoz i vyuZitim jeho obchodniho jména zajisti mnohem ve&tsi
pravdépodobnost Uspéchu svého podnikani. Poskytovatel franchisingu nejen poskytuje
zkuSenosti, ale urCuje i zplusob jejich vyuziti, tedy miZe zdvazné¢ stanovit jakékoli
podrobnosti pfislu$né Cinnosti. Z divodu ochrany své znamky a svého jména, které
nabyvatel ve své Cinnosti uzivd, si zachovadvd pravo kontrolovat dodrzZovani
stanovenych parametrili, postupl a standardli. Tim je zajiS§téno udrzeni dobré povesti
znamky a obchodniho jména CAPPELLETTI.

Protiplnénim ze strany nabyvatele je placeni odpovidajiciho poplatku. Ten byva
Casto kalkulovidn na bdzi procenta z obchodniho obratu dosazeného provozovnou
nabyvatele.

SMLOUVA O ZPROSTREDKOVANI, BEZNA LICENCE A FRANCHISINGOVA SMLOUVA

Smlouva o maloobchodnim prodeji je uzaviena mezi vyrobcem nebo distributorem zbozi
na jedné strané¢ a jeho prodejcem na stran¢ druhé. Prodejce miZe byt zastupce
vyrobce nebo nezdvisly obchodnik. Jde-1i o druhy pfipad, uzavird s druhou stranou
dohodu o distributorstvi. Je-1i dohodnuta vyluCnost, prodejce md jistotu, ZzZe
vyrobce nebo distributor budou jednat ve ve€ci prodeje pfislu$ného zbozi na
vymezeném Uzemi vyhradné s nim (pljde o smlouvu o vyhradnim prodeji). V takovém
pfipadé vyhradni prodejce miZe dohodnout s vyrobcem pouZivani jeho ochranné znamky a
obchodniho jména pro uU€ely propagace a prodeje zboZi.

B&Znou licenéni smlouvou se poskytovatel licence, ktery je nositelem prdva branit
jinym v komerCnim vyuzivani urCitych pfedmétli duSevniho vlastnictvi (vynalezy,
prumyslové vzory atd.), zavazuje za Uplatu nevyuZivat svého prava vici urCité osob¢
(pfijemce licence), pfipadné si vyhrazuje prdvo kontrolovat zpusob tohoto
komerCniho vyuZivani. Licence se miZe tykat rovnéZ prdav na oznaCeni (ochranné

znamky) .

Franchisingovou smlouvu lze charakterizovat tak, Ze poskytovatel franchisingu,
ktery vyvinul systém provozovani urité hospoddiské Cinnosti, vyjadfuje timto



zplUsobem souhlas s tim, aby nabyvatel uZival tento systém podle pokynu
poskytovatele. Zminény systém obsahuje "balik" primyslovych (a nékdy i autorskych)
prav, predevSim ochrannou zndmku a obchodni jméno, vZdy zdroven a pfisluSnym know-how
a obchodnim tajemstvim. Cilem vyuziti je prodej zbozi nebo poskytovdni sluzeb (nebo
oboji) konefnym spotfebitelum.

Pro pravni vztah zaloZeny franchisingem je typické:

a) povoleni (licence) vyuZivat vytvofeny systém Cinnosti vCetné primyslovych prav a
know-how,

b) trvalost vztahu, kterd md zajistit dlouhodobé fungovani franchizované jednotky
(podniku nabyvatele),

c) prdvo poskytovatele dozirat na fungovani franchizované jednotky a ddvat k tomu
zdvazné pokyny.

Zpravidla je franchizovanych provozoven jednoho poskytovatele v€t§i mnoZstwvi.
VSechny tyto provozovny pak tvofi sit, kterou spotfebitel vnima jako jeden celek a
oCekdvad od nich identické vystupy. Proto vZdy celd tato franchisingova sit’ pouziva
jednotného oznaleni, jména a zplsobu prezentace identického prodavaného zbozi Ci
poskytovanych sluZeb. Tuto jednotnost zajiStuje poskytovatel prdvné
franchisingovymi smlouvami a fakticky kontrolami a udélovanim pokyni.

OBSAH FRANCHISINGOVE SMLOUVY
a) Prdava a povinnosti poskytovatele franchisy

Povinnosti poskytovatele franchisy mohou byt rozdéleny do dvou skupin. Prvni se
tyka pfislu$ného prumyslového vlastnictvi vzhledem k tomu, Ze uZivani znamky,
obchodniho jména, know-how a pfipadnych dal§ich prdv poskytovatele musi byt povoleno
pfijemci. Druhd oblast zavazkl poskytovatele se tyka pfedani informaci o systému a
metod¢ podnikéani, kterou piijemce pfevezme.

1. Poskytovatel musi poskytnout prdva k uzivani vSech potfebnych elementu duSevniho
vlastnictvi, bez nichZ nelze tuto podnikatelskou €innost provozovat. Kromé toho
musi dat pfijemci k dispozici i know-how, nezbytné obchodni tajemstvi, vyrobni tdaje
a obchodni informace. Ve smlouv€ musi byt vSe podrobné specifikovano stejné, jako
ve smlouvé licenni. Poskytovatel md také povinnost o svd chrdnénd prdva pelovat,
nebot ztrdta jejich ochrany (napf. neobnovenim zdpisu zndmky) by zmafila el
franchisingu. Smlouva by méla také feSit, jaké budou ukoly obou stran pii efektivni
ochrané prdv, které jsou predmétem smlouvy, pifedevSim ve stdté pfijemce (napf. pfi
napadeni ochranné znamky). miZe byt na pfiklad dohodnuto, Ze pravni postih
poruSitele vzdy zajisti poskytovatel, avSak Ze pfijemce poskytne potfebnou
souinnost a pomoc.

2. Pfeddni potfebnych informaci o systému a metod€ provadéni pfisluSné ekonomické
¢innosti miZe mit rliznou formu:

- pisemny materidl (piiruCka, ktera obsahuje instrukce na pfiklad ke zplsobu
provozovani jednotky, o ndboru zaméstnancl a jejich profesni piipravé, o ufetnictvi,
skladovani apod.),

- odbornd prFiprava né€kterych pracovniki pfijemce, ktefi zastavaji kliCova nebo jinak
diulezita mista a ktefi budou pfedavat své nové zkuSenosti dalSim,

- priibéZnd trvald pomoc a interakce podle potreby, ktera muZe zahrnovat na piiklad
pomoc poskytovatele pfi mimofddnych uddlostech nebo pfi zméndch podminek podnikani
ve staté pfijemce. O b&nou interakci pak pljde na piiklad pfi rozsahlé zméné na
strané spotiebitelll (vzrust kupni sily) nebo pfi bé&Zném vylepSovani fungovani
provozovny piijemce.

Poskytovatel rovnéZ zpravidla poskytuje tzv. zajiStovaci sluzby, tedy reklamu a
vibec propagaci, marketing, prizkum trhu apod.

b) Prdava a povinnosti prijemce franchisy
Povinnosti pfijemce franchisy lze fadit do Ctyf skupin: (1) dodrzZovani planu

rozvoje, (2) placeni dohodnutych poplatkli, (3) dodrzovani urfitych pozadavku
poskytovatele sméfujicich ke kontrole kvality vystupl a (4) respektovani duvérnosti



informaci.

(1) Plan rozvoje neni souldsti kazdé franchizingové smlouvy. Objevuje se jen tam,
kde se pfijemce zavazuje v urfité dob¢ a na urlitém teritoriu oteviit urlity polet
obchodli, provozoven nebo jinych jednotek, a to bud sdm nebo ve formé tzv. sub-
franchisingu, kdy plvodni smlouva o franchisingu opraviiuje pfijemce franchisy
druhotné poskytovat franchisu dal§im subjektim.

(2) Specifikace poplatki placenych piijemcem poskytovateli je podstatnou
nalezitosti franchisingové smlouvy. Formy téchto poplatku jsou ruzné a mohou byt
kumulovdny. Patfi sem pocddtelni poplatek, n€kdy nazyvany "vstupni", ktery je
jednordzovy a vybird se za poskytnuti franchisy. Dal$i formou je periodicky
poplatek placeny vzdy za urCité obdobi po celou dobu trvani vztahu. Dal$§i poplatky
mohou byt vybirany za reklamu, poji§téni apod. Ve zvldaStnich pfipadech mohou byt
ulozeny poplatky velmi specifické, jako na piiklad poplatek za pouzivdni politalové
hotelové rezervalni sité. Zdklad pro opakujici se poplatky musi byt ve smlouvé pfesné
specifikovan.

V nékterych zemich mohou franchisingové poplatky pozZivat pifiznivéjSich danovych
sazeb, nebot franchisingové smlouvy jsou povazovdny za smlouvy o pievodu
technologii a proto jsou dafové zvyhodnény.

Poddtecni poplatek je vlastné poplatkem pau$dlnim a miZe byt placen po Castech, na
pfiklad 25% pii podpisu smlouvy, dalSich 25% po provedeném $koleni zaméstnancd atd.
Poskytovatel franchisy miZe tento poplatek povaZovat za thradu licence, kterou
povoluje uziti svych primyslovych prav.

Periodicky poplatek je pojimdn jako uUplata za déletrvajici uzivani systému
vyvinutého poskytovatelem. V zavislosti na ujedndni ve smlouv€ se jeho vySe miize
ménit pfi zméné obsahovych sloZek franchisingu (napf. pfi zméndch v rezimu chrany
jednotlivych prumyslovych prav) .

(3) Poskytovatel mid prdvo dozirat na to, jak pfijemce zachdzi s predmétem
franchisy. To je velmi diulezité, nebot oba vystupuji pod stejnym obchodnim jménem
a uzivaji stejnou ochrannou zndmku a vady u pifijemce by poSkozovaly povést
poskytovatele, pfipadné dalSich pfijemcii stejné franchisy. Rlzna omezeni, ktera
poskytovatel v této souvislosti miZze ulozit pfijemci, mohou byt v rozporu s
obecnymi pravidly pro hospoddfskou soutéz v daném stdté. Proto v nékterych zemich
maji franchisingové smlouvy zvl1aStni rezim jako povolend vyjimka z obecnych
pravidel hospoddfské soutéZe (taktéz i v Evropském spolelenstvi, o CemZ pojednava
pfislu$nd kapitola).

(4) PoZadavek respektovdni divérnosti informaci se bude tykat pfedevdim samotného
systému, ktery je pfedmétem franchisy. Ten miZe byt pfedmétem obchodniho tajemstvi,
stejné tak jako vyroba n€kterych findlnich produktl, které nejsou jinak chranény
(napf. hamburgerl) . Povinnost mlCenlivosti se pak vztahuje na piislu$né pracovniky
pfijemce. Jeji poruSeni je poruSenim povinnosti ze smlouvy a miZze byt duvodem k
vymahdni ndhrady vzniklé Skody.

c) Dalsi ustanoveni smlouvy

Jako dal8i ustanoveni smlouvy o franchisingu je moZno uvést eventudlni vylulnost
franchisy, dobu, na kterou se vztah sjednavd, vypovézeni nebo zrufeni smlouvy a
povinnosti stran pfi ukonCeni smlouvy.

1. Poskytovatel franchisy miZe piijemcum, zejména je-1li Jjich vice, omezit
plisobnost franchisy na urlité #izemi. Na kazdém takto vymezeném lUzemi pak pusobi
jedna franchisovd jednotka a mezi jednotlivymi Jjednotkami pak nedochdzi ke
konkurenci.

2. Franchisa je sjedndvana obvykle na dobu urditou s moZnosti prodlouZeni nebo
naopak vypovédi pfed skonCenim této doby. Franchisa muZze také kdykoli skonCit
dohodou stran.

3. Jako duvod jednostranného ukonCeni franchisy miZe byt sjedndno podstatné
poruSeni povinnosti nékteré ze stran. V praxi to bude zpravidla pfijemce, ktery
nesplni stanovené povinnosti nebo jinak nedodrZzi podminky smlouvy. Smlouva by
ovSem mé¢la definovat podstatné poruSeni. Dohodnuta miZe byt také ndhrada Skody
vzniklé poruSenim a ndslednym ukonenim smlouvy.



4. Poskytovatel franchisy miize byt po jejim skonCeni zainteresovan na tom, aby
byvaly pfijemce ddle nevykondval stejnou nebo podobnou Cinnost. Zdkaz této Cinnosti
(zpravidla urCitym zpusobem omezeny) miZe byt sjedndn ve smlouve, avSak je tieba
pfitom mit na zfeteli, Ze prdvo mista dalS§iho podnikani byvalého pifijemce muZe tento
zdkaz povaZovat za omezovdni hospoddfské soutéZe. Pifijemce pochopitelné nemd naddle
automaticky prdvo uzZivat zndmku, avS8ak pokud jde o know-how, je tfeba zdkaz jeho
pouZivani upravit smluvné. Typickym ustanovenim je také stanoveni povinnosti
poskytovatele zachovdavat i po skonfeni franchisy mlenlivost o utajovanych nebo
duvérnych skutelnostech. PoruSeni této povinnosti miZe byt ze strany poskytovatele
diuvodem pro uplatnéni nahrady $kody. Dohodnout lze i vrdceni technologie
poskytnuté poskytovatelem.



