Program seminaru

PVP MV618KSocialni dialog

JS akad. roku 2009/2010

JUDr. Dana Hrabcova, Ph.D.

St 18:15--19:45 (3.3.,10.3.,17.3., 24.3., 31.3., 7.4., 14.4., 21.4., 28 4., 5.5.,
12.5.,19.5.)

Seminar €. 1 a 2 - Vstupni informace, zakladni pojmy a principy
- Pfedmét socialniho dialogu
- Vymezeni pojm, principy socialniho dialogu

Socialné ekonomické optimum, socialni smir

Pravni, ekonomicky a osobni ramec socialniho dialogu

Seminare €. 3 a 4 - Pravni ramec socialniho dialogu
- Prameny, upravujici obsah a proces socialniho dialogu
- Kolektivni vyjednavani jako specificka forma socialniho dialogu
- Socialni reprezentace zaméstnancu a jeji subjekty
- Formy participace zaméstnancu na Fizeni
- Vztahy mezi zaméstnavatelem a odbory pfi pluralitné pusobicich
- Tripartitni jednani, Rada pro dialog socialnich partneru

Seminar €. 5 a 6 - Kolektivni smlouvy a kolektivni spory
- Podnikové kolektivni smlouvy, kolektivni smlouvy vyssiho stupné
- Vztah mezi PKS a KSVS
- Obsah kolektivnich smluv, Uvodni a zavére¢na ujednani
- Individualni a kolektivni spory v pracovnim pravu
- Spory o uzavieni kolektivnich smluv
- Vymahani narokl z kolektivnich smluv
- Rizeni pted zprostfedkovatelem a rozhodcem,
- Stavka a vyluka

Seminare ¢. 7 a 8 - Osobni ramec socialniho dialogu

- Dovednost, technika a taktika komunikace,
- Verbalni a neverbalni komunikace
- Druhy a metody jednani, vliv metod jednani na vysledky (WIN - WIN).

Seminare ¢.9 a 10 - Jak vyjednavat — taktiky a strategie
- Teorie fizeného konfliktu (gradace)
- Empatie, asertivita, feetback ,
- Teorie tymové prace, slozeni tymu, role v tymu

Seminare €. 11 a 12 - Prakticka aplikace vyjednavacich taktik ve fazich
- Faze a struktura vyjednavani
- Faze pfipravy vyjednavani
- Faze pribéhu vyjednavani
- Zavér vyjednavani, postupy a taktiky po uzavieni smlouvy
- Zhodnoceni PVP



