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OP 1ll Seminaf €. 2 — Vznik zavazkovych vztah
Vyucujici: Jaromir KozZiak

Relevatni pravni predpisy:

ObchZ - Zakon ¢.513/1991 Sb., obchodni zdkonik

oz

— Zakon ¢. 40/1964 Sb., obcansky zakonik

NOZ —Zakon ¢. 89/2012 Sb., obéansky zakonik — Géinny od 1.1.2014

Obecné otazky:

Co jsou to ramcové smlouvy? Jak se lisi od smluv o smlouvé budouci? Jaka je jejich role

v obchodnim styku?

Mohou Ucastnici sjednat i smlouvu, kterd nema v Zzadném predpise upraven smluvni typ? Jak

se takovym smlouvam fikd a kde najdete jejich Upravu? Znate néjaké takové smlouvy, které se

v obchodnim styku castéji pouzivaji?

Priklady — pfineste prosim pfedem vyfesené na seminar

K uzavirani smluv

1)

2)

Kontraktacni proces a odpovédnost:

a. Dva podnikatelé jednaji o uzavieni smlouvy. Pfitom si smluvni strany vyméni i nékteré dlvérné
informace, napf. seznam vyznamnych stavajicich zakaznikd a podrobnosti o vyrobnim postupu.
Smlouvu nakonec neuzaviou, jedna ze smluvnich stran ale pozdéji za¢ne kontaktovat zakazniky
druhé smluvni strany s vlastni nabidkou. Zhodnotte tuto situaci.

b. MUZe jeden z kontrahentl Zadat po druhém, aby znicil informace, které nabyl v souvislosti s
kontraktacnim procesem?

c. Je legdlni oslovovat své konkurenéni podnikatele s nabidkou jednani o objedndvce zboZi, kdyz
skuteénym uUmyslem neni smlouvu uzavfit, ale ziskat informace o produktech a cenach
konkurence?

d. Jedndni o smlouvé dospéla do faze, kdy maji smluvni strany pfedbéiné odsouhlaseny navrh
smlouvy kromé nékolika bod(l o kterych jesté chtéji jednat. Jedna ze stran na jednani oznami, Ze
trvd na zméné jiz odsouhlaseného bodu smlouvy, druha strana argumentuje, Ze na tom uzZ se
dohodly a tudiz nepfipousti renegociaci. Zhodnotte tuto situaci.

Podnikatel Jan Koneény odeslal svému smluvnimu partneru podnikatelce AneZce Chladkové e-
mailem navrh na uzavieni smlouvy. Zhodnotte nasledujici situace
a) Anezka Chladkova tento ndvrh pfijala odeslanim emailu ve znéni , potvrzuji vasi nabidku,
jen splatnost kupni ceny ménim z 20 na 30 dni“
b) Jan Konecny ve svém e-mailu uvedl: , Trvdm na pisemném uzavieni obchodu.” Nasledné
Anezka Chladkova e-mailem potvrdila objednavku.
c) Jan Konecny neuvedl v e-mailu dobu pro potvrzeni nabidky. Anezka Chladkova ji potvrdila
aZ po 3 mésicich od doruceni. Jak Konecny jiz ale smlouvu uzavtit nechce.
d) Anezka Chladkova potvrdila objednavku, nasledné ale za¢ne namitat, Ze ji nabidka Jana
Konecného uvedla v omyl, protoze v ni uvedl hmotnosti zbozi v librdch a rozméry v



3)

4)

5)

6)

7)

8)

palcich a ona si to neuvédomila a Ze smlouvu uzavrela v tisni zplsobené Spatnou situaci
na trhu za napadné nevyhodnych podminek. Jan Konecny se brani, Ze hmotnosti prevzal z
dokumentu subdodavatele, ktery je takto bézné vycisluje, protoze jde o americkou firmu.

v

Kupni smlouva obsahuje odkaz v ¢l. X na pfilohu €. 2 ke smlouvé. Podle pfilohy plati, Ze
prodavajici je povinen dodat zbozi do zavodu kupujiciho v Brné a hradi naklady prepravy zbozi do
mista dodani. Cl. XIl té%e kupni smlouvy oviem odkazuje na vieobecné dodaci podminky
prodavajiciho, ve kterych je stanoveno, Ze prodavajici doda zbozi predanim kupujicimu ve skladu
prodavajictho a neni povinen zajistit prepravu zboZi. Co ma prednost? Musi byt obchodni
podminky vidy pfilozeny ke smlouvé?

Podnikatelé uzavreli kupni smlouvu o zboZi v pisemné formé. Je mozné uzavtit pisemnou kupni
smlouvu na zakladé plné moci udéleni Ustné? Nasledné doslo k uzavieni Ustné uzavieného
dodatku o zméné a posléze ke zruSeni smlouvy ve formé e-mailu bez elektronického podpisu.
Zhodnotte, zda byly dodrzeny naleZitosti formy pravniho Ukonu.

Co kdyby pro pravni jednani v minulém pfikladu byla zdkonem predepsana pisemna forma s
ovérenim podpisu (jako napf. u smlouvy o pfevodu podilu) nebo notarského zapisu (jako u
uzavieni spolecenské smlouvy kapitdlové korporace)? Postaci k takovému jednani pisemna plna
moc? Musi mit stejnou formu jako listina prokazujici zmocnéni i samotna dohoda o plné moci?

Smluvni strany uzavfely na misté jednani Ustni dohodu. Posléze jedna smluvni strana poslala
druhé dopis, ve kterém shrnula Ustné dohodnuté podminky. Druhd smluvni strana nijak
nereagovala, az po mésici doslo ke sporu o podminkdch smlouvy. Zde druha strana upozornila na
to, ze pisemné zachyceni podminek v dopise neodpovida skute¢nosti. Zhodnotte situaci.
Softwarova spole¢nost se chysta nakoupit nova PC. Nahlédne do katalogu svého dodavatele
hardware a objedna nékolik pocitacovych sestav podle katalogu, protoZze maji velmi nizkou cenu
a dobré parametry. Dodavatel se omluvi, Ze v katalogu doslo k tiskové chybé a cena ma byt cca o
30% vyssi. Softwarova spolecnost trva na dodani za katalogovych podminek. Zhodnotte situaci.
Odbératel e-mailem zasle zavaznou objedndvku na 20 palet cihel s terminem doddani do 14 dni od
doruceni objednavky. Dodavatel na to Zadnym zplsobem nereaguje, az nahle 13. dne od
doruceni objednavky dodd 20 palet objednateli do jeho zavodu. Objednatel zbozi odmitne prevzit
s odlvodnénim, Ze se dodavatel neozval a tak mezitim zboZi objednal jinde a toto zboZi nema
zajem. Jaké dlsledky by mélo prevzeti zboZzi?

K vykladovym pravidlim p¥i obchodné-pravni kontraktaci:

9)

Jak vykladat obsah smluv? Ma prednost umysl jednajiciho nebo to, jak by znéni uUkonu
porozuméla treti osoba?

10) Jaky vyznam maji pf¥i vykladu smluv obchodni zvyklosti?

11) Jak vykladat terminy ve smlouvé, které psané pravo nezna? Napt. nize uvedené ,skonto”

12) Co znamenaiji nasledujici klauzule a terminy neobsaZené v psaném pravu v nich uvedené:

a) Kupujicimu bude poskytnuto skonto 5% pfi platbé do 10 dnll od dodani zbozi?

b) Pfi dosaZeni ro¢niho objemu kupnich cen odebraného zboZi ve vysi 500.000,- K¢ poskytne
dodavatel odbérateli rabat ve vysi 1% z dosazeného objemu. Tuto slevu poskytne dodavatel
formou dobropisu vystaveného nejpozdéji do 30.1. nasledujiciho kalendarniho roku.

c¢) Cena za zbozi se bude hradit Uvérovou platbou.



