Smluvni ustanoveni vyl&ujici automatické pouziti obchodnich

podminek druhé strany (omezeni jevu bitva forem)

Divod vzniku tohoto jevu -&lanek 19 VU

odst. 1 vychéazi ztradini koncepce zrcadlového prekryvani (obsahove
totoZnosti) nabidky a jejihofipeti, ktera je znama téfh vSem pravnintadim
(tzv. mirror image rule) =>

odpovd na nabidku, ktera se jeviijptim, ale obsahuje dodatky, omezeni nebo
jiné zmeny, je poté povaZzovana za odmitnuti nabidky a dalkgaotinavrh

odst. 2 predstavujevyjimku k odst. 1— pokud odpo¥d’ na nabidku obsahuje
dodatky ¢i odchylky, které ale podstatmeneni podminky nabidky, je takova
odpovd prijetim => sowasti smlouvy se pak stavaji podminky uvedené
v nabidce se z#émami obsaZenymi vifjeti — ledaZe navrhovatel vznese bez
zbytetného odkladu proti rozdiin namitky (Usté nebo odeslanim oznameni)

odst. 3obsahuje demonstrativni &t toho, co se povazZuje za podstatnodram
podminek nabidky

zakladni problénglanku 19 je stanoveni rozdilu mezi tim co podstamni a co
podstaté neneni podminky nabidky — odst. 3 nedava kamevycet

Podstata ,bitvy forem*

pii uzavirdni mezinarodnich kupnich smluv strany &by komunikuji
prostednictvim vyngny dokumeni (dopisy, faxy, emaily)

vyména tchto dokumerit je velice ¢asto spojena s vynou redtiSenych
soubofi standardnich podminek, které strany pouZivaji gany typ smlouvy
(dale pro zjednoduSeni jen obchodni podminky)

muze proto dojit k nasledujici situaci: kupujici zaglbjednavku (nabidku) na
predtis€nem formuldi, na jehoz zadni stransou otiSény obchodni podminky
kupujiciho — prodavajici objednavku akceptuje gdvna gedtiSEném formuldi,
ktery ma na zadni strarotiS€ny obchodni podminky prodavajiciho -> obchodni
podminky stran s nejtSi pravépodobnosti nebudou stejné, protoze kazda ze
stran se snazi chranit svoje zajmy

strany obvykle nesnuji pozornost rozdim mezi ustanovenimi obchodnich
podminek a dané transakce jsou provedeny -> pokem stranami nedojde ke
sporu, problém rozdilu mezi obchodnimi podminkaistane bez povSimnuti

Nazna&ena situace vyvolavasizejni otazky:
a) DoSlo-li k vymené odporujicich si obchodnich podminek, vznikigbec platna

smlouva?

b) Pokud smlouva vznikla, jaky je jeji obsah?



Dva zékladni principy feSeni bitvy forem

1) tzv.

last-shot doctrine(teSeni v souladu s pravidly nabidky a jejiigegi)

kupujici zaSle prodavajicimu objednavku (nabidlka)swem formula, odpowd
prodavajiciho obsahuje podstatnéémmn (zaklada protinavrh) — kupujici na to
nijak nereaguje> prodavajici doda zbozZi a kupujici j&jme > prijeti zbozZi
kupujicim= piijeti podminek protinabidky prodavajiciho

prodavajici dini nabidku na svém formuia odpowd kupujiciho obsahuje
podstatné zrny (zaklada protinavrh), prodavajici doda zbozi #Hjep
protinabidky kupujiciho

otazka vzniku smlouvy
smlouva je platé sjednana, pokud jedna ze stran vystoyiijme podminky
druhé strany (vyjiméne) nebo pokud provede dity Ukon sngiujici k plnéni

otdzka obsahu smlouvy

pokud odpowd’ na nabidku podstatrméni jeji podminky a zaklada protinavrh,
ktery je nasled# prijat provedenim witého Ukonu (plénim), obsahem smlouvy
budou podminky obsaZzené v protindvrhu. Toto redmigovida ustanovenim
Vidénské umluvy {lanek 19 ve spojenidankem 18)

pokud odpo¥d’ na nabidku podstatmeneni jeji podminky, je fijetim nabidky
(clanek 19/2) aobsahem smlouvy jsou podminky nabidley zmn¢nami
vyplyvajicimi z gijeti

knock-out rule

toto pravidlo nizeme najit nap v Principech UNIDROIT nebo Principech
evropského smluvniho prava

podle této teorie f¥e byt smlouva platnhsjednana i fes odporujici si podminky
pro obsah smlouvy jsou pak relevantni pouze tyrpodlly, které se nevytwji

tzn. tam, kde obstrany pouziji své obchodni podminky a kéowchto podminek
dosahnou dohody, smlouva je unva a jejim obsahem je to, d&m se strany
dohodly a ta ustanoveni obchodnich podminek, ktend ve své podstastejna
(nevyluji se) — ledaze gkterd ze stran ddpdu jas® stanovi nebo pozg
druhou stranu informuje o tom, Ze nechce byt takosrolouvou vazana

Dolozka vylu¢ujici automatické pouziti obchodnich podminek druhéstrany

je dilezité, aby stranydnovaly nélezitou pozornostgdtiS€nym podminkam na
zadnich stranach formufa svych potencionalnich smluvnich partihepraw
s ohledem na vySe uvedeny rozbor bitvy forem

stranam se, prorfpady, kdy se ckiji vyhnout situaci, Ze odp&d’ s nepodstatn
se odliSujicimi obchodnimi podminkami druhé strdmyde povaZovana za
akceptaci jejich navrhu, dopawje pouziti tzv. vyldovaci dolozky



- smyslem této doloZky je snaha strany vyibautomatické pouZiti obchodnich
podminek druhé strany

- strana se prostdnictvim této dolozky snazi dosahnout toho, alsnsleuvaridila
pokud mozno jejimi obchodnimi podminkami a aby Kajejich znéna byla
ucinéna jen s jejim vyslovnym souhlasem

Vzor dolozky:

.Strana XY obchoduje pouze na zaladchto obchodnich podminek. Jakékoli jejich
zmena musi byt g¢inena pisema a strana XY s ni musi vysl@vsouhlasit. Pijeti navrhu
obsahujici jakékoli odchylky od obsahu navrtiu prilozenych podminek zaklada
protinavrh, neni-li v pgbehu jednéni vyslowhdohodnuto jinak.”

Uziteéné odkazy:

http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/text/e-text-1eht

http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/pperalésih

http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/vergne.htm




