Obvvykla struktura SPA:

6.9

definice obsahu transakce (pfedmétu smlouvy),
kupni cena a zplisob jeji thrady (vypoifadani),

prohlageni kupujicitho — zejména ohledné schopnosti a vile provést transakei,

dostatku finan¢nich zdrojt na jeji vypotadani,

prohlaeni a zaruky prodavajicich (anglicky termin representations and warranties) —
ujisténi o existenci a pravni bezvadnosti podniku, pravoplatnosti ukond, existenci a

nezpochybnitelnosti vlastnického prava prodavajiciho, vybranym rizikiim,
slib od$kodnéni s moZnosti vyvinéni prodavajiciho u vyjmenovanych rizik,
odkladaci podminky (anglicky termin conditions precedent),

povinnosti prodavajictho a kupujiciho do dne vypotadani transakce (pfedani pfedmétu

koupé a Ghrady kupni ceny),

zpusob vyporadani transakce,

specifikace podminek, za kterych je moZnost odstoupeni od smlouvy,

vymezeni smluvnich pokut,

zévéretna ustanoveni (zejména jurisdikce — rozhodné pravo pro posuzovani smlouvy,

divérmost informaci).

Firemni kultura, poakvizi¢ni za¢lenéni

Poakvizin{ zadlenéni byva kritickym mistem celé akvizice. Je potiebné disledn& naplanovat

celou integraci a soustfedit se i na vlastni prib&h integraéniho procesu. Mély by byt feSeny

zejména nasledujici tkoly:

1) Zagit integragni proces brzo — je§té ped oznamenim akvizice. ZkuSenosti ukazuji, Ze

pokud se synergie nepodaii zrealizovat v kratké dobé po akvizici, pak se jich

pravdépodobné nepodati doséhnout nikdy. Planovani detailntho postupu pfi
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