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Retorika

B Etymologicky . rozbor pojmu rétorika nas
zavede do starého Recka, kdy jeho
zakladem bylo recke slovo rhesis, .
rec, mluveni.

® Podle Oxfordském vykladovem slovniku
slovo ,rhetoric’ znamena umeni Ci
teorii vyjadrovani faktu nebo myslenek
V jJasné a presvedcive reci.




Vyznam pojmu réetorika

B Rétorika
B/ Rétorika
E Rétorika

jako .nauka o/recnictvi
jako recnicke umeni

jako nauka o argumentaci

¥ Rétorika jako metoda presvedcovani a
zameérného ovlivhovani chovani

B Rétorika ve smyslu hanlivem, tj. ucelove
zamereny, nabubrely, strojeny a
obsahove zkreslujici projev.




Retorika jako nauka'o
komunikaci

B Komunikace verbalni (slovni), tj. pisemny 1
mluvni projev ~7 %

B Komunikace neverbalni (neslovni a
mimoslovni) - 355 %

B Komunikace paralingvistickd (vokalni -
hlasova) - 38 %

Druzi nas hodnoti nejvice podle neverbalni komunikace




Nejc¢astéji pachané chyby pfi mezilidském jednéni jsou:

PovySené chovan( (arogantni nadech)

Sarkastickeé poznamky

Pfikazovan( (vojensko policejni zplisob)

intolerance

Lhostejnost k osobé& druhého

Netrpélivost, nepozornost

Neschopnost naslouchat _

PoucCovani, mentorovani (kantorsky syndrom)

Sobectvi (egocentri¢nost)

Nadfazenost

Vyslychani (typ kfizovy vysiech - dominantni Zarlivy partner)

VyhroZovani, oso€ovani, hrubost

Podcefovani partnera, neustalé udélovani.rad

Jesitnost (vzrusta s vysi naméfeného IQ)

Vlastni neomylnost

Hrani si na psychologa (Castéjsi ukaz u muZu nez u Zen)
~ Neurcitost projevu, vagnost pouzivanych:frazi

Vyjadfovani varovnych pfedpovédi, skepticismus az apokalyptic-

nost

Moralizovani a puritanstvi

Subjektivizovani, podléhani vliastnimu prvnimu dojmu

Zamradcena tval (misantropismus)

Ja, J4, Ja jenom J& (hyperjastvi)
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Komuhikace neverbalni

B Mimika

B /OC¢ni kontakt

B Gestika

o
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Kinezika
Posturika
Proxemika

-Haptika

B Chronemika

2 Neurovegetativni
reakce

= Uprava zevnéjSku
B Rekvizitalni signaly

B Parametry prostredi
a teritoria




Komunikace paralingvisticka

B Hlasitost

B Barva hlasu
B Vyska hlasu
2 Pomlky

B Frazovani

B Emocni naboj

= Kvalita recCi
E Rychlost reci
= Slovni vata
Nyby v reci
B Plynulost

B Objem reci
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Komunikace verbalni

B Osobni komunikace (intrapersonaini)
®/Interpersonalni komunikace

B Skupinova komunikace

B Masova komunikace

= Extrapersonalni komunikace




Vyznam hlasu v/rétorice

Mluveni je fyziologicko-artikulacni stranka

procesu vyjadrovani myslenek. K realizaci
tohoto procesu potrebujeme:

[=ldechoveé ustroji (respiracni), ktere dodava
vydechovy proud potrebny k mluveni,

=Thlasove ustroji (fonacni), v némz se hlas
vytvari a moduluje,

[=1astroji hlaskovaci (artikulacni), ve kterem se
vytvareji zakladni stavebni prvky recCi —
hlasky.




Aby byl projev srezumitelny a slovo bylo zivé/ je

tieba dodrzovat zejména tyto zasady

B volit priméfené tempo vzhlédem k obsahu
projevu 1 k urovni posluchacu

B mysSlenky spravn¢ frazovat

B dulezite jsou prizvuky (durazy, akcenty)

B priméienda musi byt dynamika hlasu

B nezbytnd je modulace hlasu

B vhodné€ volené pomlky




UspésSnost v oblasti reCnictvi zavisi
¥2 na lidskych schopnostech, které
délime na:

Schopnosti vrozené a schopnosti
ziskaneé.



Druhy inteligence

B verbalni
B/matematicko logicka
B prostorova

B pohybova

B hudebni

B intrapersonalni

B interpersonalni




Projev cloveka je zavisly na jeho
temperamentu. RozliSujeme tyto typy:

B sangvinik
B/Tflegmatik
B cholerik

B melancholik




Konstitucni typologie
rozlisuje tri vizualni typy

B/astenicky typ
B pyknicky typ
H atleticky typ




Image_jako komunikace a
smenna hodnota

= Image ma kazdy (objev Guy Deborda)
B/Charisma pouze vyvoleni




Umeéni jednat s lidmi stoji na
trech pilirich
B Umeni vyznat se sam v sobe (odhad

sebe sama, sebepozhani).
B Umeni vyznat se v jinych lidech
(znalosti, odhad druhych).

B Umeni vyznat se v situaci (situacni
odhad).




Na zaver se pokuste spinit
nékolik ukolu - ceska prislovi
prelozena do vedecke cestiny

znovu prevest do bezne reci




Vedecky folklor

B Pokuste se najit v nasledujicim vétach lidova
réeni podle vzoru.

Kdo odolava pokuseni/podlehnout touze
nechat drimat vlastni/energii, byva oklopen
chlorofylem. - Komu se neleni, tomu se
zeleni

Verbalni komunikace vedena temneée pritlumenym
zabarvenim a snizenou hlasitosti na minimum
slysitelnosti je v primeé korelaci s jednoduchym
vyoravanim brambor. - . ... ... .. L.




Lidova rceni

-)ruhé mocnina ze tfi profesi se jevi prvnim
dvojCislim dekadickeé soustavy pauperizace - . . .

-’rognézu optimalniho/okamziku pro sve akce
proved podle modeloveho vztahu domestikovaneho
vodniho operence k plodenstvi kulturnich trav. - . ..

.i zjisteni zamerneho transportu casti horniny od
obCana A k obCanu B je posledné jmenovany
povinen uskutecnit zpetny presun po stejne draze,

tedy v Qpagnﬂm_smﬂtu,_k_pmne_Jmanmanamu

avSak-spouzitim zitnehopeciva. - . . ... .. .,



Dekuji za pozornost




