Typologie podle Learyho
interpersonalnich tendenci



Tato typologie zahrnuje dve
dimenze:

1. Hledisko socialni pozice a uplathovani
vlivu na druhe

DOMINANCE — SUBMISE

2. Hledisko vztahu k lidem
AGRESIVITA - AFILIACE
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Tato typologie se vyuziva v psycholoqii
prodeje, kde schéeéma dostava tuto podobu:




Dominantni typ:

Vlastnosti:

- touzi po moci a chce byt vzdy prvni
- Iniciativa

- energicnost

- hezavislost

- zamerenost na cil




Submisivni typ:

Vlastnosti:

- zavislost, nerozhodnost

- nedostatek sebevedomi, ochota byt veden
- vyhybani se konfrontacim,

- snaha pfizpusobit se druhym
(konformismus)

- pasivita




Altruisticky typ:

Vlastnosti:

- starost o druhe

- citlivost k potrebam druhych
- orientace na druhé

- citlivost

- spoluprace




Egocentricky typ:

Vlastnosti:

- nedostatek ohledu k druhym
- soustredenost na sebe

- Ihostejnost k drunym

- odpor ke spolupraci

- orientace na sebe

- necitlivost k drunym




Uvedené poznatky muzeme shrnout do tabulky:

Vztah Vztah
k sobé Kk druhym
Pratelsky Optimisticky | 4 Dominantni
Sociabilni _ Submisivni
Egocentricky | Byrokraticky | _
Diktatorsky | 4 Dominantni




