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Cenova rozhodovani vyrobcu

Pro vyrobce je cena slozitym mechanismem, ktery je peclive
vytvaren na zaklade:

v" nakladu na material spotrebovany pri vyrobé zbozi,

v" nakladu na pracovni silu,

v prislusného podilu rezijnich nakladu,

v" pozadovaného zisku.

Ceny jsou zaroven nastrojem, ktery spolecnostem zajistuje
prijmy, potrebné k jejich existenci a rustu.
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Cile cenové tvorby

Souhrnné podnikové cile mohou udavat smér cenové politiky.
v maximalizace zisku - nejvyssi podnikovy cil
v" jiné cile sledované podnikem - podil na trhu, objem trzeb...

Hlavni cile cenové tvorby:

v Dosahnout urcité cilové navratnosti investic nebo cistého prodeje.
v" Udrzet nebo zvysit podil na trhu.

v" Nasledovat ¢i predchazet konkurenci.

v" Stabilizovat ceny.
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Cilova navratnost investic

v' ... urcovani ceny orientované na cilovou navratnost jde o stanoveni
nutného ziskoveho rozpéti na jednotku prodeje, které umozni
dosahnout cilového objemu celkového zisku.

v Podnikové vedeni se pak snazi odhadnout potrebnou ziskovou prirazku,
aby ji prirazilo k nakladim kazdého vyrobku.

v" Pro jednotlive vyrobky rady si mohou urcité strategické cenové Uvahy
vyzadat zvyseni nebo sniZeni ceny. Vysoka cena se mize napriklad
uplatnit u vyrobku nebo modelu vyrobkové rady, aby se dodalo
prestize Ci image kvality celé radé. Nizké ceny u jiné polozky muze
byt zase vyuzito jako nastroje rozhybani a oziveni obchodu.
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Podil na trhu

v" ... dosazeni nebo udrzeni urcitého podilu na trhu.

v" Podil na trhu je vyhledavan jako cil, protoze podniky s velkym podilem
na svych trzich jsou zpravidla mnohem ziskovejsi nez jejich protejsky
s mensim podilem.
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Nasledovani konkurence

v' ... stanovi ceny svych vyrobku prosté priblizné na Urovni pramérnych
cen v odvétvi.

v Ceny jsou samozrejme upraveny tak, aby se vyuzilo vsech existujicich
vyhod plynoucich z jedineénych rysi vyrobku, podniku nebo
distributora.

v" Firma, ktera kopiruje cenu, jejiz uroven udavaji ostatni, nema ve
skutecnosti zadnou cenovou politiku.

v Cena je dana a firma musi postupovat zpétné a prizpusobovat naklady

tak, aby odpovidaly cené. Nakladove uvahy si mohou nasledné vynutit
vybér materiall, vyrobkovych charakteristik a marketingovych metod.
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Stabilizace cen

v" ... dlouhodobé udrzeni stabilnich cen bez ohledu na mensi vykyvy
v nakladech na material, praci apod.

v" Podniky udrzuji tu uroven cen, kterou povazuji za socialné
spravedlivou, bet jakychkoli pokusu ziskat prospéch z trzni situace
tim, Ze by pozadovaly ceny podle toho, co muze trh akceptovat. Ma-li
cenova tvorba tento cil, cenova uroven pak nepodléha ostrym
vykyvam.

v Stabilni ceny dobre slouzi cilim znamych a verejné sledovanych
velkych podniku. Tato politika ziskava duvéru verejnosti a prinasi
firmé dobré jméno a popularitu.
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Cenové slevy

Pro kazdého vyrobce maji znacny vyznam dobré pracovni
vztahy s jednotlivymi clanky distribucni site.

V zajmu dalsi spoluprace vétsina vyrobcu nabizi
distributorum ruzné druhy slev z cenikovych cen jako
kompenzaci za poskytované sluzby.

K temto slevam patri:

mnozstevni slevy,

v" obchodni nebo-li funkcni slevy,
V' sezonni slevy,

v' propagacni slevy,

v" hotovostni slevy.

\
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Mnozstevni slevy

v" ... snizeni cenikoveé nebo doporucené ceny s cilem podporit vyssi
objemy nakupu. Vyse téchto slev mize byt odvozena bud’ z mnozstvi
nakoupenych jednotek dealerem nebo z financni hodnoty nakupu.

v" Z hlediska vyrobce se prodej ve vetsich objemech promita do Uspor
nakladu na prepravu, na plnéni objednavek a ucetni operace. Zvyseni
obratu znamena mimoto i mnohem efektivnéjsi vyuzivani vyrobnich
kapacit, relativné meéné kapitalu vazaného v zasobach, nizsi naklady
na pojisténi a nizsi vydaje na spravu.

v" Z pohledu kupujiciho je sleva vzdy vitana, protoze znamena nizsi
jednotkovou cenu.
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Cenové slevy

Obchodni slevy

v ... srazky z cenikovych cen poskytované rtiznym distributordm
v zavislosti na jejich pozici v distribucnim reteézci.

v" Predstavuji platbu za vykon marketingovych funkci na kazdé urovni
distribuce.

v Obchodni slevy byly tradicné poskytovany kupujicim na bazi obchodni

klasifikace, tj. podle jejich obchodniho postaveni jako prekupnika,
velkoobchodnika nebo maloobchodnika.
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Sezonni slevy

v" ... snizeni cenikovych cen s cilem povzbudit kupujici, aby si objednali
zbozi hned na pocatku sezony nebo mimo ni.

v Vzhledem k tomu, ze pro vyrobce téechto vyrobkfj je uzavreni
vyrobnich kapac1t po dobu nizkych prodeJu neprljatelne schidnou
alternativou je nabidnout distributorum sezonni slevy.

v" Sezonni slevy musi byt natolik velké, aby dealerdm kompenzovaly
skladovani zbozi po dobu nékolika mésicli a pokryvaly ztraty uslych
prilezitosti z prostfedkd investovanych do dodatecnych zasob.

v" Z hlediska vyrobce je nabidka sezonnich slev alternativou k uzavreni
vyrobnich kapacit a ztratam, které s sebou tato moznost prinasi. Pro
distributora jsou sezonni slevy naopak prilezitosti koupit zbozi za
snizené ceny.
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Cenové slevy

Propagacni slevy

v" poskytuje dodavatel svym dealerim jako formu kompenzace za Usili,
které vynakladaji na podporu prodeje jeho vyrobkd.

v" Propagacni slevy mohou byt skryté nebo otevrene.

v" Skryta sleva predstavuje snizeni ceny nakupovaného zbozi nebo dodani

zbozi navic, coz v konecnem vysledku snizuje cenu zbozi objednaného
odbératelem.

v Na druhou explicitni typ slevy znamena uhradu odbérateli za cast
vydaju nebo za vsechny skutecné reklamni a propagacni vydaje
vynalozené za ucelem propagace vyrobcova produktu.
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Cenové slevy

Hotovostni slevy

v" srazka z cenikove ceny poskytovana prodavajicim, jejimz smyslem je
podnitit odbératele k rychlejsi uhrade faktur.

v Pojem hotovostni slevy zahrnuje tri prvky:
1) nabizenou diskontni sazbu;

2) specifické casove obdobi, behem néhoz je nabizena diskontni
sazba vyuzitelna;

3) casovy limit pro uhradu celé faktury, pokud neni hotovostni slevy
vyuzito.
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Dekuji za pozornost!
Prijemny zbytek dne!



