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Umi jini tvorove lhat?
Jaka jsou omezeni zvireci komunikace (v
porovnani s lidskou)?



Obdobi introspekce
Behaviorismus
60. léta — kognitivni revoluce



Socialni psychologie (SP) byla od pocatku
znacne kognitivni — hovorilo se jiz od pocatku o
socialni kognici. 4 modely:

1. (po 2.sv. V. ) Teorie potreby kognitivni
konzisence: lidé se snazi snizit rozpor
(discrepancy) mezi riznymi kognicemi, protoze
takove rozdily jsou neprijemne.

Konec: ¢im dal tim vice dokladU toho, ze lide
jsou k rozporum vcelku tolerantni.



2. (70. leta) model cloveka jako naivniho vedce:
lide potrebuji pripisovat (atribuovat) jevum i

chovani priciny. Tento model predpoklada, ze v
teto atribuci pricin a vlastnosti lide jednaji

racionalné — jakékoli chyby jsou dUs
omezenych informaci nebo specific
motivaci.
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Konec: ¢im dal tim vice dokladU toho, ze lidé

(dokonce i v idealnich podminkach)
dobrymi vedci.

nejsou nijak



3. (pozdni 70. leta) Lide maji omezenou kapacitu
zpracovavat informace a pouzivaji vsemoznych
kognitivnich zkratek. Lide jsou kognitivni skrblici

v v

(cognitive misers) Lide pouzivaji ty nejjednodussi a

nejmene narocne kognice.
4. (od 8o. let) Motivace by
akter byl charakterizovan j

Dle tohoto modelu maji lic

Motivace nehrala roli.
a opét dulezita: socialni
ako motivovany taktik.
e neékolik kognitivnich

strategii, mezi kterymi vybiraji na zakladé
osobnich cil0, motivU a potreb.
Soucasnost: socialni neurovedy — pouzivani fMRI.



Zatimco nezive predmety obsahuji atributy, které
Ize vnimat, socialni prostredi obsahuje mnohée
atributy, ktere nelze vnimat primo, nebo ktere jsou
dokonce objektivne nezachytitelne (napr.
vrazedny zamer).

Vétsinu dulezitych socialnich atributU (nebezpedi,
riziko, inteligence, laska atd.) musime odvozovat
na zakladé podneéty, ktere jsou nam senzoricky k
dispozici. Napr. ani osobnostni rys extraverzi nelze
videt primo, ale odvozujeme jej napr. z chovani (ze
stylu oblekani, hlasitosti atd.).



1. vhnimani

2. interpretace & kodovani — role minule
zkusenosti (pameti: rozpoznani & ulozeni)

3. dalSi zpracovani informace vede k Usudkim
(inferencim)

4. behavioralni reakce, chovani (nemusi byt)
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Kategorie odpovida tridé objektU nebo pojmu.

Senzoricke kategorie jsou v pameti ulozeny mj. pomoci
prototypu. E. Roschova (1975) potvrdila existenci
prototypu: reakcni Cas je kratsi, kdyz lide posuzuiji, jestli
je ptakem vrabec, nez kdyz je jim tucnak Ci kiwi.

Pokud hovorime o kategoriich socialnich skupin,
mluvime spise o stereotypech.

stereotyp=vysledek kategorizace socialnich skupin
schéma-= je soubor kognici (myslenek, presvédceni,
postojU) o dane osobé, véci apod. (v podstaté odpovida
kategorii)



Tim, ze clovek interpretuje dany vjem jako
kategorii, pripisuje objektu i mnoho dalsich

atributU (proces top-down).
Napr.kategorizace: kiwi je ptak;
ptakopysk je savec; velryby jsou savci. e

Oznacim-li (kategorizuju-li) danou osobu jako
vegetariana, pripisuju mu nekdy i vlastnosti, ktere
pro daneho jedince nejsou zrovna typicke.
Vyhoda stereotypu je vtom, ze nektere atributy
kategorie budou pro danou skupinu opravdu
spolecné (srov. vsak zradnost v posuzovani etnik).



Kategorie se krom socialnich skupin mohou
vztahovatina ja (self), k jeho socialnim rolim atd.

Kategorie maji vztahy k jinym (prfibuznym)
kategoriim — srov. tzv. myslenkove mapy
(vzdalenost mezi kategoriemi).

Skrze tuto souvislost Clovek promita napfr. do
kategorie feministka jesté nekolik atributu z
pribuznych kategorii. Takto vice méné nevédomé
rozhodujeme na zakladé sirsich informaci.



Kdyz néco vnimam porovnavam to s pameti.
Nasledujici faktory se podileji na pristupnosti
dane kategorie (v pracovni paméti):

1. pristupnéjsi budou ty kategorie, ktere se
pouzivaji Castéji.

2. pristupnejsi budou ty kategorie, ktere byly
pouzity nedavno.

Tento druhy faktor souvisi s primingem
(podnécovanim).



Informace, ktera byla v pozornosti, bude
ovliviovat informace, ktere tam teprve budou.
Lide primovani nadrazenou kategorii dokazou
rychleji rozpoznat predmet, nez lide primovani cizi
kategorii (Rosch, 1975).

Priming je projevem implicitni pameti — tj. obejde
se zcela bez vedome pozornosti.
https://www.youtube.com/watch?v=HRAKtoGak]J
M (ukazka primingu: penize)

Priming byl zkouman i v oblasti posuzovani osob

(Higgins a kol., 1977).
Srov. hodnotici priming.



https://www.youtube.com/watch?v=HRAKt0GakJM
https://www.youtube.com/watch?v=HRAKt0GakJM

Efekt primarity (efekt poradi)

Poradi, v jakem jsou informace o osobé
prezentovany, mohou mit velky vliv na dojem o
druhych.

Solomon Asch (1946) zjistil, ze ze stejneho
seznamu 3+3 atributU generujeme odlisne
predstavy o nositeli podle poradi atributu.

Asi dUsledek linearity reci promitnute do
synchronnosti konceptualni oblasti.

Srov. roli zpétne vazby pro zaky.









