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Teorie mysli a halo efekt
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Duvod budovani dojmu o druhych? —zijeme s
lidmi a potrebujeme predvidat jejich chovani,
abychom s nimi mohli kooperovat — na tom je
zalozena cela lidska kultura. Srov. Dunbarovu

social brain hypothesis.



PUsobi na nas efekt primarity (resp. efekt poradi), v
jakém jsou informace o nekom (o neCcem) prezentovany.

Solomon Asch (1946) zjistil, ze ze stejneho seznamu
3+3 atributU generujeme odlisne predstavy o nositeli
podle poradi atributu.

Mozne vysvétleni?: Prvni informace jsou asi chapany
jako centralni a nasledujici jako okrajove.

Srov. roli primarity ve zpetné vazbe pro zaky.
Srov. roli primarity v popisu zaku, trid, osob...



Ackoli by malokdo o sobé prohlasil, ze se necha pri posuzovani
lidi svést vnejsim zjevem, vyzkumy ukazuji pravy opak.

Def.: jedna se o globalni posuzovani druheho podle
celkového dojmu z néj, bez posouzeni vsech ostatni dojm0.
Pritomnost urciteho centralniho rysu (napfr. fyzicke
atraktivity) ovlivnuje celkovy dojem z cloveka. (bez ohledu
na efekt poradi)

Edward Thorndike (1920) prvni psal o halo efektu pouze u
osob (halo, nikoli Halo, je nabozensky termin!)
Vypozoroval prilis tésne a podobné korelace v hodnoceni
vlastnosti osob.






Zakladnim stavebnim kamenem halo efektu je
nalezeni centralniho rysu pozorovane osoby, naptr.
atraktivita, vztah ke zviratim, k fotbalu, politicky
nazor, pouzivani konkretnich artefaktu atp.) —ten je
pak asociacneé spojen s nekolika dalsimi rysy
osobnosti: atraktivni lide jsou posuzovani take jako
otevrengjsi, socialne zdatnejsi, chytrejsi, odvaznejsi,
moralnéjsi apod.

Napfr. Knap (1978) zjistil, ze muzi v USA vyssi1,83 m
dostavaji 0 10% vyssi nastupni plat.



Tento a nasledujicich 5 slid( o lidskych tvafich je z Kredit: Kleisner, PFF UK
prezentace Kleisner, 2018, Kognitivni Skola
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Scores of distinctiveness (SDi):
the more a face is distant from its ingroup
mean (on axis towards outgroup mean) the
more distinct it is and the more it resembles
outgroup standards.

CZ farthest away from CMR CZ closest to CMR CMR closest to CZ CMR farthest away from C
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Perceived trustworthiness is associated with position in a

corporate hierarchy

Lenka Linke 2, S. Adil Saribay °, Karel Kleisner **
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Czech and Turkish composite female faces

Upper line: 6 faces closest to determined position unwarped to predicted SDi shape
Bottom line: always the same 10 facial textures unwarped to predicted SDi configuration

CZ far away from TR CZ mean CZ closest to TR TR closest to Czech TR mean TR far away from CZ




Landy & Sigall (1974) demonstrovali halo efekt na
posuzovaniinteligence a akademickych schopnosti. 60
studentu (muzi) posuzovali kvalitu eseji, které byly jak
dobre tak spatne. Tretina eseji obsahovala fotku
atraktivnich zen, tretina neatraktivnich a tretina fotku
nemeéla (tzv. kontrolni skupina).

Respondenti davali jasné lepsi hodnoceni atraktivnim
autorkam: Na skale od 1 do 9 dostavaly dobre eseje
atraktivnich autorek prOmeérné hodnoceni 6,7, zatimco
neatraktivni 5,9 (6,6 pro kontrolni skupinu bez fotek).
Rozdil byl nicméné jeste vetsi, kdyz byly posuzovany
spatne eseje: atraktivni dostaly 5,2, bez fotky 4,7 a
neatraktivni 2,7.



Dion, Berscheid & Walster (1972) uskutecnili vyzkum se 60
studenty. Kazdy student dostal 3 rdzné fotografie:
atraktivni, prUmérné atraktivni a neatraktivni osoby.

Osoby posuzovali na 27 osobnostnich skalach (altruismus,
sebeprosazovani, dOvéryhodnost atp.), dale méli
odhadnout celkovou spokojenost a nakonec i urcit jak
prestizni profesi vykonavaji.

Vysledky ukazaly, ze respondenti predpokladali, ze vice
socialné zadanych vlastnosti maji atraktivni lide (oproti
prUmeérnym a neatraktivnim). Respondenti také vérili, ze
atraktivni lide vedou Stastnéjsi zivoty, maji stastnejsi
manzelstvi, lepsi rodice a lepsi kariéru nez ostatni.



V jine studii (Ostrove & Sigall, 1975) byly posuzovany dva
nypoteticke zloCiny: loupez a podvod.

_oupez: zena si poridila ilegalne kli¢ a ukradla 2200 $.
Podvod: zena manipulovala s muzem, aby investoval do
fiktivni firmy 2200 $.

Vysledky ukazaly, ze posuzovatele odlisovali typ zlocinu.
Pokud nebyl zlocin ovlivnén atraktivitou (loupez),
neatraktivni pachatelky byly trestany vice.

Pokud zlocin s atraktivitou souvisel (podvod), byly vice
trestany atraktivni pachatelky .




Politicti kandidati, ktefi vypadali vice atraktivni,
byly posuzovani take jako vice kompetentni a
byly vice voleni.

Palmer & Peterson (2012) zjistili, ze
atraktivnejsi kandidati byli posuzovani take
jako informovanéjsi.

To ukazuje, jak velky vliv v politice ma atraktivni
vzhled a jeho medialni vylepsovani.



Muze byt pozitivni, ale i negativni (devil's
effect, horns effect) halo efekt.



Je to tendence vyhledavat, interpretovat a upominat si
zvlasté na takoveé informace, které potvrzuji (konfirmuji) nase
existujici presvedceni (beliefs) a schemata, zatimco
nepomerneé mene uvazujeme o jinych, alternativnich,
moznostech (Plous & Scott, 1993).

Vyraznejsi je u emocné nabitych témat.

Uziti nejednoznacnych dUkazu k podpore vlastnich
domnének.

Spojuje tyto jevy: iluzorni korelaci (kdy mame dojem, ze
urcite jevy spolu souvisi, pricemz vsak spolu nesouvisi),
perseveraci presvedceni (jev, kdy belief pretrvava, resp. je

VVVVVV

povazujeme prvni informaci: pUvodnéjsi je lepsi).



Socialni kognice (jak ostatni vnimame?)

je jedna vec. Druha vec je to, ze nase
presvédceni (belief) muze ovlivhovat a take
ovlivhuje nase chovani a tim i chovani druhych.
=sebenaplnujici se proroctvi.

Srov. labeling theory (teorie nalepkovani):
nalepka kriminalnika prekryje nalepku rodice,
pritele, souseda atd.



Rosenthal &Jacobson (1968) ukazali, ze jestlize ucitele
byli navedeni, aby si mysleli, ze jsou nektefri zaci
nerspektivnéjsi, tito zaci skutecné po nejake dobe meli
epsi vysledky (pomoci objektivnich metod mereni).
Skutecnost mUze byt ocekavanim pozitivne (Pygmalion
efekt) Ci negativne (golem efekt) ovlivnena.

https://www.youtube.com/watch?v=dkuomtYI|ZME

Role predvolebnich prozkumu.
Priklady ze zivota?


https://www.youtube.com/watch?v=dkuomtYlZME

Ke koordinaci ve skupiné mame mj. vyvinut
modul teorie mysli (ToM =Theory of mind),
v ramci ToM mame rozvinutou implicitni
teorii osobnosti (ITO).

Teorie mysli je mentalni schema

= je to soubor kognici (myslenek, presvedceni,
postoju) o osobé (ToM).



Teorie mysili

* Def.: Teorie mysli je soubor schopnosti,
predpokladu, znalosti a zkusenosti, ktery ndm
umoznuje prisuzovat mentalni stavy druhym lidem
i sobé samym a na zakladé toho porozumét chovani
a predikovat jej. (HoncCikova, 2008)

* Mentalnimi stavy jsou ,,napriklad umysl (purpose)
nebo zameér (intention), stejné tak védéni
(knowledge), presvedceni (belief), mysleni
(thinking), pochyby (doubt), domnénky (guessing),
predstirani (pretending), naklonnost (/iking) a tak
dale.” (Premack, Wodruff, 1978)



Teorie mysli (mentalizace, theory of mind
= ToM)

e Teorie mysli (Theory of Mind) je schopnost
pripisovat sobe i druhym mentalni stavy, jako
jsou prani (desires), presvedceni (beliefs),
pocity (feelings) a zaméry (intentions).
/nalost toho, co lidé chteji, co si mysli, co
pocituji a co zamysleji, nam umoznuje Cinit
behavioralni predpoveédi toho, jak budou
jednat” (Perner, Lang, 1999).



* ToM Uzce souvisi s tzv. folkovou psychologii. ,Folkova
psychologie predstavuje vice Ci méneée usporadany
soubor laickych védomosti‘ o lidské psychice, jejich
vlastnostech, psychickych procesech a funkcich, jakoz i
vedomosti o lidském chovani, jeho projevech,
zmeénach a druzich” (Sedlakova, 2000, s. 453—-454)

e Kazdy z nas ma nejakou predstavu o tom, jak funguje
lidska mysl a jaké jsou jeji obsahy... (vychazime z
predpokladu dusevnée zdravého a normalné
vyvinutého jedince) ... zaroven predpokladame
konzistenci v mysleni a jednani cloveka.



* Nase kazdodenni psychologické teorie jsou i pres
individualni odliSnosti do znacné miry totozné (v
ramci jedné kultury), coz nam umoznuje vzajemnou
komunikaci a spolecné aktivity. (Honcikova, 2008)

ToM je mentalni reprezentaci druhého radu.

* 1. 1. Plotna je horka.

. I. Nékdo vi, ze plotna je horka.

Nékdo vidi (vi), Zze nékdo vi, ze plotna je horka.
N

kdo vypravi (vi) o tom, ze nékdo vidi (vi), ze
do vi, ze plotna je horka.




Teorie mysili

Mezi 2. a 5. rokem si déti vybuduji zaklady teorie mysli. Ta
obsahuje modely toho:

- jak mysl funguje,

- co mysl obsahuje,

- jak nase prani ovlivhuji nase chovani,

- jak nase presvedceni ovlivnuji nase chovani,
- - atd.

Teorie mysli je slozité kognitivni schéma a obsahuje ve své
nejjednodussi formé tyto konstrukty: prani, presvedceni , vnimani
a emoce.



Vyvoj ToM (Wellman, Gopnikova ad.)

1. pochopeni vztahu jak nase prani
ovlivauji nase chovani

Jiz 2 leti, ackoli si sami radéji hraji s auticky nez s
panenkami, odhadnou, ze postava v pribehu si bude
hrat s panenkami, kdyz ma radsi panenky.



Vyvoj ToM (Wellman, Gopnikova ad.)

2. pochopeni vztahu jak nase presvedceni
ovlivauji nase chovani

False-believe task - Wimmer, Perner (1983): problém chybného
presvédceni (false-believe task): Napr. ditéti je ukazana krabicka
od bonbdnu. Co v ni je? — Bonbdny. Nikoli: tuzky. Co si bude
myslet dalSi dité? 2-leti: Bonbodny. 3-4leti jiz védi. (!)

Je-li dité schopno pochopit, Ze subjekt muze mit mylnou
predstavu o stavu sveta a na zakladeé této predstavy jednat,
znamena to, ze si osvojilo teorii mysli: uvedomuje si, ze nikoli
objektivni stav skutecnosti, ale nase reprezentace této
skutecnosti je tim, co urCuje nase chovani. (Honcikova, 2008, s.
37)



Teorie mysili

Mezikulturni studie ukazala, ze déti mezi 3. a 5. zvysuji
uspesnost ve F-B-task v Kanade, Indii, Peru, Thajsku i
na Samoy (ze 14% na 85%).

= vyvojova univerzalie.

Nebo:
https://www.youtube.com/watch?v=RUpxZksAMPw

3leti uz si mysli, ze postava bude hledat tam, kde ona
vi, bez ohledu na to, co déti sami znaiji.


https://www.youtube.com/watch?v=RUpxZksAMPw

Teorie mysli petiletych

Percepce: domnénky (beliefs):
* vidét, slyset, cititl * myslet si, pfedpokladat kognitivni oblast
* dotknout, citit2 . védét, odekavat
* rozumet (popis) * nevéfit, podezfivat (pfi hie)

CHOVANI
Zakladni emoce/fyziologie: AKTIVITA
* milovat, mit rad, uzivat si AKCE

prani (desires):

* nesnaset, nemit rad, bat se ,
* chtit,
e prat si, doufat

* mit hlad, zZizen

* bolet, tésit se (nazhavenost) » melo by se, musi se REAKCE:
Stésti,
motivacni oblast smutek,
TOM predskolakd (5 let) dle Wellman (1990). zlost,
) > , rekvapeni
=? ,nhaivnosti” v této struktury ToM. > D



Teorie mysili

Krom toho, ze rozumi zminénému desire-belief—action
modelu, 3leté déti znaji i jiné obsahy mysli jako: sny a
vzpominky.

Chapou, ze tyto ,stavy” patri zivym a nikoli nezivym
objektum (ackoli v rozliSovani toho, co je zivé a co
nezivé, se mohou od dospeélych zasadneé lisit).



Teorie mysili

Tzn. ze dité umi ,,emulovat” (=predstavit si) mysl
oddélenou od své (=decentrace). Dalsi interakce s
rodiCi, détmi a dalsimi lidmi dale zlepsuje détskou
ToM.

Kazdy si od détstvi buduje mysl (znalosti a prani)
vsech svych bliznich. Vznikaji tak vnitrni postavy a
vnitrni dialog, resp. intrapersonalni komunikace
(Janousek, 2007), s témito zvnitfnénymi postavami.

Rozdil mezi snovymi a skuteénymi postavami,
rozdil mezi nasi predstavou o druhém a druhym.



Modul teorie mysli (ToMM) & vrozenost &
autismus

1. ToMM je vrozeny (Baron-Cohen, 1995; Leslie, 2000): dikazy
ze zobrazovacich metod, od autistickych déti (ty maji vyrazné
potize s F-B-task): Lidé s PAS maji narusen vyvoj ToM.
(Nestandardni mozkova tkan v amygdale, v hipokampu.)

2. ToMM je nauceny (Jenkins & Astington, 1996): predskolaci,
ktefi maji sourozence (nejlépe starsi a opacného pohlavi),
|épe skoruji ve F-B-task.

Plati asi kompromisni teorie modularizace (Karmiloff-Smith,
1992)

Uspéch ve F-B-task koreluje se schopnosti pracovat se dvéma
protichGdnymi informacemi. Jde o schopnost utlumit
(inhibovat) relativné autonomni proces v uvazovani.



Teorie mysli a hry

* Napr. lhani (které chce néco ziskat; tj. nikoli
reaktivni lhani) predpoklada ToM a bez ToM by
nemelo lhani zadny smysl.

* Bez ToM konkrétniho protihrace nelze vyhrat ve hre
kamen-nazky-papir. Musite mit lepsi strategii, tj.
Sirsi teorii mysli nez protihrac. Srov. hru s ditétem.

* Srov. poker, Sachy, méstecko Palermo, Bang!, Dixit,
Kryci jména atd.



Implicitni teorie osobnosti

ITO = laicka teorie osobnosti = filosofie lidskeho
chovani = osobni pojeti psychologie = pojeti bézného
clovéka (ditéte) o tom, co je Clovek zac.

= predstava o tom, jaké vlastnosti jsou pro pochopeni
Clovéka dulezité, a které ne (napr. humor, inteligence,
pravdomluvnost ad.). + predstava o tom, jaké vlastnosti
se poji spolu (energicnost a prisnost).
Teorie osobnich konstruktu (G. Kelly, 1955)

= kazdého Cloveka popisujeme pomoci skupiny

bipoldrnich konstruktl (hodny-zly, vesely-smutny
atd.)



Implicitni teorie osobnosti

Podle S. Asche (1946) existuji (v nasi ITO) centralni a
okrajové rysy.

Variace v okrajovych rysech nevede k tak velkym
zmeénam dojmu o druhych.
Centralni rysy: (dle Asche:) viely/chladny (resp.
warm/cold).

Resp. dobry/spatny socidlné a dobry/sSpatny intelektudlné
(Rosenberg, Nelson & Vivekanathan, 1968).

Cili: vielost a schopnost, warmth & competence, (Fiske et
al. 2007). Srov. souvislost s ToM: prani & presvédceni.



Dekuji za pozornost



