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Specifika NABIDKY v trhu se zdravotni péci

Nabidka zdravotni péce je dana:
- celkovym poctem zdravotnickych zarizeni v dané lokalité

- konkrétni skladbou techto zarizeni

- pristup zdravotnich pojisStoven k uzavirani smluv



Omezené mnozstvi zdravotnickych zarizeni

- lékarny:
- nabidka dostacuijici
- omezena nabidka |ékarenské péce v mensich meéstech,

vesnicich

- rok 2019: 2 516 Iékaren (cca 4 000 ob./1 Iékarnu)

a cca 240 odloucenych oddéleni vydeje |éCiv a zdravotnickych prostredkd

... odpovida EU



nemochnicni zarizeni

omezena nabidka platna zejména u nemocnic v mensich
mestech a na vesnicich

velka mésta: spise nadbytecna nabidka zdravotni péce
poskytovana nemocnicemi
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Dalsi specifika nabidky v trhu se zdravotni péc

nabidka zdravotni péce ze strany hemocnice - realizovana
rozhodnutim lékare 1. linie

rozsah znalosti konkrétniho lékare / farmaceuta

nabidka zdravotni péce v nemocnici:

objektivni potreby pacienta
vs. ,nadbyteéné vykony“

sekundarni poptavka po zdravotni pédci



Primarni absence ziskové motivace

- formalni nepritomnost motivu zisku

- nutna definice ,,nadstandardu”

- presto: nutny boj o pacienta bez ohledu na statut ZZ:
- snizenim nakladu
viz. cenova konkurence
- zvysenim rozsahu kvality a sluzeb
viz. necenova konkurence




Specifika PRODUKTU v trhu se zdravotni péci

- Trzni sektor: Homogenni komodity
VS.

Trh se zdravotni péci:  Heterogenni komodity



Specifika POPTAVKY v trhu se zdravotni péci

- Nedokonale informovany kupujici (= pacient)

- Delegace spotrebitelské suverenity na lékare

— Nabidkou indukovana poptavka



- Potreba zdravotni péce ma 2 slozky:

- Subjektivni potreba

- Objektivni potreba

- obé slozky potfeby zdravotni péée tvoii POPTAVKU po
zdravotni pédci



Specifika PLATEB v trhu se zdravotni péci

- prevaha ,plateb treti stranou” nad platbami primymi



INTEGROVANY ZDRAVOTNIVCKY SYSTEM= systém zdravotni péce,
ktery poskytuje vSsechny typy a urovné zdrav. sluzeb

3. Tercialni péce:
- specializovana nemocnic¢ni péce
- lizkova zdravotné-socialni péce (DD, DSP)
- lazné

2. Sekundarni péce:
- zakladni nemocnicni péce (akutni)
- ambulantni specialisté (ORL, ortopedi, kozni, ocni, ...)
- odborné lécebné ustavy

1. Primarni péce:

- prakticti lékari -LSPP
(pro déti, pro dospélé) - domaci péce (domaci hospicova péce)
- stomatologové - lékarenska péce

- gynekologové - prednemocnicni péce



Konkurenénost zdravotnickych trha v CR
— dle segmentu poskytované péce
l. Sluzby poskytované ambulantnimi zarizenimi

Péce primarni

- prakticti Iékari (pro déti, pro dospélé), stomatologové,
gynekologové



- lékarenska péce
- nastroje v boji o pacienta
1. cenova konkurence — nastroje:

2. necenova konkurence — nastroje:




Péce sekundarni (specializovana péce)

ambulantni specialisté (ORL, ortopedi, kozni, ocni, ...)

- predmét souteze: pacient

disponibilni financni zdroje (ZP)
- nastroje v boji o pacienta
- nastroje necenové konkurence

- nastroje v boji o zdroje




1. Sluzby poskytované luzkovymi zarizenimi (nemocnice)

Péce tercialni

v d

- specializovana nemocnicni péce
- predmet soutéze: pacient
disponibilni financ¢ni zdroje (ZP)
- nastroje v boji o pacienta:
- 1. necenova konkurence

- 2. cenova konkurence




l1l. SluZzby poskytované zdravotnimi pojisStovhami

- spektrum poskytovanych sluzeb:

1. proplaceni zdrav. péce v ramci povinného zdrav. pojisténi

2. do budoucna rozsifovani oblasti soukromého pripojisténi
(dobrovolny princip)

- kontrola rustu nakladu




Modely rizené péce
3 subjekty:
1. Poskytovatel zdravotni péce

2. Zdravotni pojistovna
3. Klient
Motivace vsech k racionalnimu chovani

Zisk z hospodareni se déli mezi vSechny zainteresované:

- zdravotni pojistovna
- prakticti |ékari

- nhemochnice

- klienti / pojisténci



