Umenie & Veda




Persuazia




Co si predstavite pod pojmom
»presvedcovanie™

= Skuste si vybavit moment, kedy vas media
alebo iny komunikator presvedcili...







Co je to presvedcéovanie?

Presvedcovanie vs. Natlak




Presvedcovanie

= Persuazia: Persuazia je Specifickda forma
komunikacie, ktorej cielom je ovplyvnit dusevny
stav recipienta, v atmosfere slobodnej volby.




Presvedcovanie

= Dochadza ku zmene dusevného stavu recipienta
= Nutnou sucastou je slobodna volba




= Natlak: technika, kedy je clovek donuteny
k urCitemu spravaniu proti svojej voli.
Hlavnym znakom natlaku je pouzitie hrozby
negativnych dosledkov, ak osoba nevyhovie
poziadavku.

(Perloff, 2008)




Presvedcovanie vs. Natlak

Presvedcovanie: Natlak:
* Reklama * Rozkazy z vedenia
» Kamaratova ziadost aby som *Vypocuvanie
nebral drogy * Zakaz fajcenia
* Informacia o skodlivosti fajcenia * Zakon o zakaze telefonovania za
* Politicka kampan volantom
* Telemarketing *Vymahanie dlhov
* Zanieteny rozhovor smerujuci * ,Emocionalne vydieranie" vo
k zmene postoja druhej osoby vztahu

Natlak a persuazia nie su bipolarne opozita.
Vytvaraju kontinuum a prelinaju sa.

Persuazia Natlak

povaha hrozby
schopnost konat inak
percepcia slobodnej volby



Kontinuum persuazia - natlak

Natlak

Persuazia povaha hrozby

schopnost konat inak
percepcia slobodnej volby

Brings Closure to:

http://www.heavensgate.com/



Uéinky persuazivnej komunikacie

= Vytvorenie postoja

Neznamy politicky kandidat; nova kozmeticka znacka; nova
spolocnost; prve rande, atd.

= Posilnenie postoja
Politicka kampan; posilnenie image znacky, atd.
= Zmena postoja

Kampan proti fajceniu; African-American Civil Rights
Movement; atd.



= Postoj je naucené hodnotenie objektu, ktoré
ovplyvnuje nase spravanie.
Je urceny intenzitou a valenciou

= Asociacia medzi objektom a hodnotiacou
kategoriou




“Those who don’t study history are doomed to repeat it."
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Platon vs. Sofisti




Aristoteles — prvy vedec

= Obe strany maju trocha pravdy...
Platon — pravda je dolezita
Sofisti — presvedcCovanie je uzitoCny a dolezity
nastroj.

= Ethos = povaha komunikatora
= Pathos = stav obecenstva
= Logos = samotna sprava




Persuazia v modernom svete




NAPISTE:
Napiste tri priklady etickeho a neetickeho
presvedcovania

Akeé su teda aspekty, ktore rozlisuju eticke od
neetickeho?



“zIlé prostriedky spdsobuju zlé konce” “"UcCel sveti prostriedky”

= Kant - kategoricky imperativ

= Utilitarizmus — Ciny by mali byt hodnotené podla toho, Ci
prinasaju viac dobra alebo zla.




= Najfrekventovanejsi nazor vo vedeckych kruhoch je, ze

MY SAMI SME ZODPOVEDNI ZA
ROZHODNUTIA, KTORE ROBIME!

Vzdelanie a vychova




= PresvedCovanie

= Natlak

= Postoje

= Historicka perspektiva
= Eticke otazky




