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SOCIALN| PSYCHOLOGIE I. | seminars



VAS PRVNI DOJEM ZE MNE A JEHO
UTVAREN]

Jsem pavodné: a) z mésta CR b) z mésta mimo CR ¢) z vesnhice
Chovam doma: a) psa b) kocku c) hada
Oblibeny sport: a) volejbal b) tenis c) lyzovani
Oblibeny napoj: a) pivo b) vino c) kofola

Oblibeny autor: a) Jane Austen b) Milan Kundera c) Jo Nesbo
Oblibeny serial: a) HIMYM b) Big Bang Theory ¢) F.R.I.LE.N.D.S.
Idealni dovolena: a) relax v Toskansku b) horolezeni ve Slovinsku  ¢) na kole v
Jesenikach

Nejvic mé nastve, kdyz nékdo: a) chodi pozdé b) ma blbou naladu ¢)

nenastvavam se

V patek vecer byste mé hledali: a) doma u rodidu b) na horach s manzelem
c) v baru s prateli



SKUPINOVY UKOL

« SKUPINA C. 1:

,Na zakladé ¢eho si utvafime prvni dojem a kolik na to mame &asu?”

 SKUPINA C. 2:

, Co vsechno muze ovliviiovat utvafeni dojmu o druhém, jake jsou
predpoklady dobrého pozorovatele?* ad. Prostredi, osobnost...

« SKUPINA C. 3:
Jakeé jsou mozneé chyby v socialni percepci (v poznavani druhych)?”



TEORIE UTVAREN| PRVNIHO
DOJMU

-ASOCIANISTICKE TEORIE (bottom up/ data-driven)
* Kognitivni algebra (Anderson. 1974)

- S¢itaci model
* Model vazeného zpriimérovani

-KONSTRUKTIVISTICKE TEORIE (top down/ theory-driven)

* Teorie centralnich a perifernich ryst (Asch, 1946)

*Dualni model procesu formovani dojmu (Brewerova, 1988
- Kategorizace vs. Personalizace

*Spojity model procesu formovani dojmu (Fiske & Neuberg,

| Kategorizace | (Rekaiegorizace] wp ([Rersonalizacel]




OBJEKTIVNI SOCIALN|I PERCEPCE

Zakladnim predpokladem je otevienost obou zuéastnénych:

,Chtit druhého poznat a chtit se nechat poznat.”



CHYBY V SOCIALN| PERCEPCI

Halo efekt Projekce

Implicitni teorie osobnosti Efekt mirnosti a shovivavosti
Efekt primarity Efekt dobroty

Efekt novosti Chyba centralni tendence
Stereotypy, predsudky Chyba blizkosti

Chyba kontrastu



CO Z TOHO PLYNE?

W N

. Prvni dojem je obrazem spise nas samych, nikoli druhého

Vyvarovat se rigidnich prvnich dojmu
Odhlednout od vlastnich stereotypl a predsudku
Zamérit se na neverbalni a paraverbalni komunikaci



